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ВСТУП 

Наш світ остаточно поступився перед натиском глобалізації. Розмір 

планети стиснувся до невеликого шару, дістатися в будь-яку країну світу  

можна буквально за декілька днів. Як явище, глобалізація має свої переваги і 

недоліки, свої плюси і мінуси.  

Відкрита економіка і практика, миттєвий доступ будь-якої країни до 

останніх досягнень науки і техніки за допомогою вільної торгівлі є 

безумовними перевагами прогресу людства. Але іноді нові виклики, що 

постають перед урядами багатьох країн і народами цілих континентів, 

виявляються завданнями з дуже багатьма невідомими, частково в силу 

новизни, а частково в силу занадто складної «механіки» економічних і 

громадських процесів. 

Процеси глобалізації значно пришвидшились на початку третього 

тисячоліття, вони передбачають повну уніфікацію економічного, 

політичного, соціального і духовного життя планетарного суспільства та 

його державно-національних моделей. Всі ці ознаки в повній мірі мають 

місце в Україні. В умовах трансформаційних перетворень в українському 

суспільстві значно зростає потреба в пошуку дієвих методів та напрямів 

утвердження ринкових відносин, формування соціально орієнтованої 

економіки. 

Процес глобалізації є однією з найактуальніших проблем на сьогодні, 

оскільки характеризує стан і розвиток сучасної економічної системи. В 

сучасних умовах спостерігається все більша залежність національної 

економіки від дії зовнішніх факторів, особливо в умовах зменшення 

торгівельних бар’єрів і зростання доступу до світових ринків капіталу. Ці 

фактори сприяють формуванню глобального підходу до ведення бізнесу. 

Саме процес глобалізації створив умови до переорієнтації потенціалу 

національних компаній від внутрішніх та  регіональних до світових ринків. 

Більшість дослідників відмічає, що напрями дії глобалізаційних 

процесів на національні економіки є  надто складними і суперечливими. 

http://ua-referat.com/Процес
http://ua-referat.com/Характер
http://ua-referat.com/Розвиток
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Глобалізація поглиблює спеціалізацію і кооперування у світовому масштабі, 

міжнародний поділ праці, наслідком яких стає зростання продуктивності 

праці, скорочення витрат (внаслідок ефекту масштабу), оптимізація цін. 

Міжнародна конкуренція стимулює розвиток інноваційних процесів, новітніх 

технологій, в т.ч. внаслідок трансферу технологій серед країн світу.    

Україна включається до світових міжнародних відносин і проектів, що 

слугуватиме зростанню її інвестиційної привабливості для іноземних 

організацій і приватних інвесторів. Прискоренню цих процесів має сприяти 

ефективна державна макроекономічна політика, направлена на створення 

сприятливого інвестиційного клімату для ведення бізнесу, захист прав 

власності.  Ефективність цих процесів для національної економіки також 

напряму залежить від рівня лібералізації її економіки, скорочення обмежень 

щодо міжнародної торгівлі і  фінансового капіталу, робочої сили та знань, 

подолання корупції. 

Про поширення процесів економічної глобалізації серед країн світу 

свідчать дослідження міжнародних рейтингових систем. Їх результати 

дозволяють визначити пріоритетні напрями щодо усунення слабких сторін 

національної економіки  і розвитку сильних її сторони, що дозволить не 

тільки підвищувати рейтингові оцінки, але й стратегічно прискорювати 

зростання національної економіки.  

    Основні ризики глобалізації для національних економік різних країн 

і України, у тому числі, проявляються у переважанні розвитку передових 

країн світу; утисненні розвитку окремих галузей національних економік, 

продукція яких заміщується імпортними поставками; посиленні трудової 

міграції і в кінцевому рахунку – втраті конкурентних позицій на світовому 

ринку. 

Взаємозалежність національних економік крім позитивних наслідків 

має і значні ризики, адже економічна нестійкість, кризові явища в одних 

країнах світу, можуть мати негативні глобальні впливи і  збільшувати рівень 

нестабільності багатьох національних економік. 
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Так, відповідно до звіту МВФ під назвою World Economic Outlook.-

2017 за останні півстоліття глобальна економіка розвивалася швидкими 

темпами і збільшилася вшестеро. Утричі виріс дохід на душу населення. 

Мільйони людей позбулися бідності. Однак якщо не покращувати 

продуктивність, картина може кардинально змінитися, а світ може 

повернутися до інертних темпів  зростання. МВФ залишив без зміни прогноз 

по зростанню світової економіки - 3,4% 2017 року і 3,6% в 2018 році. 

Темпи зростання світової економіки на 2016 рік склали 3,1%. Прогноз 

зростання в країнах з розвиненою економікою підвищений до 1,9% 2017 року 

і 2% 2018 року. В останні роки згідно висновків МВФ потенціал зростання 

виробництва у розвинених державах та країнах, що розвиваються, відчутно 

знизився. Відновлення глобальної економіки триває, однак воно помірне і 

нерівномірне. У майбутньому буде важче знизити борговий тягар економік, а 

рівень життя наступних поколінь буде нижчим, ніж очікувалося раніше. 

У США МВФ чекає зростання на 2,3% 2017 році і 2,5% 2018 року. 

Прогноз економічного зростання в Росії склав 1,1% 2017 року і 1,2% 2018 

року. У Китаї зростання в 2017 році, за оцінкою МВФ, складе 6,5% і 6% в 

2018 році. 

Головними причинами скорочення потенціалу зростання ВВП розвине-

них країн визначено загальне зниження продуктивності виробництва та демо-

графічні чинники, зокрема, старіння населення. При цьому, МВФ визначає 

демографічну кризу як одну з найголовніших проблем сучасного світу. 

Компанія PricewaterhouseCoopers (PWC), що виступає в якості 

глобальної мережі компаній, які надають професійні послуги в галузі 

консалтингу та аудиту, опублікувала довгостроковий Економічний прогноз 

«Світ у 2050 році» для 32 найбільших економік, частка яких дорівнює 84% 

світового ВВП.* На думку експертів, до середини 21 століття 

домінуватимуть економіки Азії. Найбільшою економікою у 2030 році буде 

Китай, але з 2020 року він сповільнить темпи зростання. В звіті зазначено, що 

в період з 2014 по 2050 середні темпи зростання світової економіки 
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прогнозуються на рівні біля 3% на рік. У результаті до 2037 світовий ВВП 

подвоїться, а до 2050 року збільшиться майже в три рази. Однак після 2020 

року темпи зростання світової економіки, ймовірно, почнуть 

сповільнюватися під впливом двох факторів: 1) зниження темпів 

економічного зростання Китаю та деяких інших великих країн з розвинутим 

ринком і збереження помірних темпів зростання цих країн у довгостроковій 

перспективі; 2) уповільнення темпів зростання чисельності населення 

працездатного віку. 

Крім того, існує тенденція погіршення позицій європейських країн в 

рейтингу. Протягом аналізованого періоду до 2050 року середні темпи 

зростання найбільших країн єврозони прогнозуються на рівні 1,5-2% на рік. З 

великих країн - членів Євросоюзу найвищі темпи зростання будуть у Польщі, 

яка обійде Росію з точки зору довгострокового зростання. Україна не 

представлена у цьому звіті в силу того, що має низький розмір ВВП в 

розрахунку на душу населення. 

Що стосується макропрогнозу розвитку економіки України, то Інститут 

економічного прогнозування Національної академії наук брав участь у 

консенсунс-прогнозі, що проводили Міністерства економічного розвитку і 

торгівлі України з метою визначити, як розвиватиметься економіка України у 

2017-2018 роках. Консенсус-прогноз – це один з численних методів 

прогнозування ситуації в економіці та фінансових ринках, при складанні 

якого береться середнє значення економічних або ринкових показників, 

обраних з ряду прогнозів інформаційно-аналітичних агентств та думки 

незалежних експертів. Застосування даного методу при складанні прогнозу 

дозволяє отримати більш точні очікувані цифри. 

Ключові кількісні припущення прогнозу**: 

1.Зовнішні припущення 

Протягом 2017–2018 рр. зовнішній попит залишатиметься одним із ключових 

факторів макроекономічної динаміки України. Темпи світової економіки у 

2017 р. стабілізуються на рівні 3,4–3,6%, що суттєво нижче середніх 
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показників 2002–2013 рр. (близько 4,5%, без урахування кризового періоду 

2008–2009 рр.). 

Динаміка світового зростання залишатиметься фрагментованою: 

прогноз для Євросоюзу дещо погіршено (переважно через Brexit та 

невизначеність торгових питань), Китай поступово гальмує, Росія 

перебуватиме в рецесії. Це зумовить несприятливе тло для експорту 

українських товарів у 2016–2017 рр. 

Переваги матимуть лише  аграрний сектор, харчова та 

фармацевтична промисловість. У середньостроковій перспективі основними 

експортними товарами залишатимуться зерно, соняшникова олія та 

продукція чорної металургії. Водночас зовнішній попит на продукцію 

стратегічно важливих галузей вітчизняної економіки (машинобудування, 

авіабудування, суднобудування) демонструватиме спад, що гальмуватиме 

використання їх експортного потенціалу. 

2.Внутрішні припущення 

Реальний ВВП у 2017-2018 зростатиме на  1,9% та  3,2% відповідно. 

Споживання також зростатиме: приватне  на 2,4% у 2017 році, та на 4,3% у 

2018. Державне споживання зростатиме ще нижчими темпами: 1,8% та 2,1% 

відповідно. 

Валове нагромадження основного капіталу становитиме 2,3% та 5,8%. 

Індекс інфляції споживчих цін протягом двох років 

загальмовуватиметься від 8,5% у 2017 до 3,7% у 2018 році. 

Рівень безробіття  (% до економічно активного  населення) за 

прийдешні роки суттєво не змінеться  8,5% та 7,4% відповідно. Обмінний 

курс, грн/дол. США (у середньому за рік) 2017 – 31,0, 2018 – 34,0. Ризики 

прогнозу 

Головними ризиками прогнозу є такі: 

– загострення бойових дій на Сході України; 

– погіршення динаміки глобальної економіки; 
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– загострення внутрішньополітичної кризи, що дезорієнтуватиме 

вітчизняних суб’єктів господарювання та гальмуватиме співпрацю з 

міжнародними організаціями; 

– зростання неплатежів за умов збереження низького рівня доходів 

населення і зростання тарифів на електроенергію та житлово-комунальні 

послуги; 

– падіння світової кон’юнктури на сировинних ринках; 

– відсутність конструктивного діалогу з МВФ у рамках програми 

Ці та інші проблеми розвитку національної економіки України у 

площині сучасних глобальних проблем є предметом дослідження колективом 

авторів даної монографії. 

 

 
* Звіт  PWC Економічний прогноз «Світ у 2050 році». - [Електронний ресурс]. – Режим доступу:   

http://www.pwc.com/ua/uk/press-room/2015/the-world-in-2050.jhtml. 

 

** Герасін В. Україна у 2017 році - [Електронний ресурс]. – Режим доступу:  http://sich.zp.ua/ukraina-u-2017-

roci-pidyom-bude-ale-duzhe-po/. 
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РОЗДІЛ 1 СВІТОВЕ ГОСПОДАРСТВО: ОСНОВНІ ЕТАПИ І 

ЗАКОНОМІРНОСТІ РОЗВИТКУ 

 

Суспільне відтворення в окремо взятій країні базується на економічних 

законах, що діють в її межах. Водночас розвиток міжнародного поділу праці, 

світової торгівлі призводять до того, що процес суспільного відтворення у 

все більшій мірі залежить від зовнішніх щодо кожної окремої країни 

факторів, їх дія пов’язана з існуванням світового господарства. 

Світове господарство виникло внаслідок тривалого історичного 

процесу розвитку продуктивних сил та виробничих відносин окремих країн. 

У вигляді відповідної системи воно оформилося в кінці XIX - на початку XX 

ст. як результат діяльності міжнародних корпорацій та формування 

колоніальних імперій. До складу світового господарства як системи входять 

різнорідні складові. Вони значно відрізняються одна від одної соціально-

економічним рівнем розвитку, структурою національної економіки, станом 

продуктивних сил. Однак розвиток цих неоднорідних складових системи 

світового господарства перебував під впливом таких загальносвітових 

процесів, як розгортання промислової революції, кардинальні зміни у 

продуктивних силах. 

1.1. Сучасне світове господарство 

Світове господарство - це сукупність національних економік, пов’яза-

них міжнародним поділом праці, виробничими, торгівельними, фінансовими 

та науково-технічними зв’язками. Його найважливішою рисою є взаємо-

пов’язаність та взаємозумовленість процесу суспільного відтворення капіта-

лу в межах єдиного світового господарства, єдність національних господ-

дарств. 

Найважливішими підсистемами світового господарства є національні 

економіки, міжнародні економічні відносини та міжнародні економічні 

організації. їх взаємодія в кінці XX ст. ознаменувалась тим, що світове 

господарство все більше набувало ознак цілісності внаслідок активізації 

економічної взаємодії між країнами світової спільноти та їх господарського 
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зближення. Об’єктивний характер прориву національної замкненості зумо-

влений тим, що в сучасних умовах вона є нераціональною, адже позбавляє 

економіку відособленої країни переваг, що породжує міжнародний поділ 

праці та її кооперація. До того ж, економічна замкненість народного госпо-

дарства окремих країн в сучасних умовах практично неможлива. 

Економічна взаємодія у світовому господарстві відбувається як у сфері 

безпосереднього виробництва шляхом виробничої кооперації та спеціалізації, 

так і у сфері обігу у формі обміну товарами і послугами. Така взаємодія існує 

і у сфері науково-технічних зв’язків та фінансів. 

Міжнародні економічні зв’язки є похідними від економічних відносин 

в окремих країнах, але їх розвиток має значний вплив на розвиток націо-

нальних економік. Ці зв’язки виникають між суверенними державами і тому 

в більшості випадків контролюються та регулюються державою. Кожна з 

країн має свою особливу систему такого впливу на міжнародні економічні 

зв’язки. Рух ресурсів у сфері міжнародних економічних зв’язків менш 

мобільний, ніж у межах національних економік, що значно впливає на 

механізми конкуренції, ціноутворення тощо. У межах світового господарства 

немає єдиної грошової системи, і у міжнародних економічних зв’язках 

використовуються валюти окремих країн. Все це є свідченням того, що 

міжнародні економічні зв’язки функціонують і розвиваються під впливом 

ряду специфічних факторів. 

Основними суб’єктами світового господарства є держави світу з 

належними їм національними економіками, транснаціональні корпорації 

(ТНК), міжнародні економічні організації. 

Посилення взаємозалежності, подолання національної замкненості 

економік окремих країн, зростання цілісності світового господарства 

породжується дією ряду факторів. Серед них слід назвати загальність НТР, 

освоєння досягнень якої потребує спільних зусиль і дій країн світу. 

Самостійно жодна з них не може використати досягнення людства в галузі 

науки і техніки. Значний вплив на зазначені процеси має інтернаціоналізація 
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виробництва і обігу на основі міжнародного поділу праці та її інтеграції в 

межах міжнародних економічних зв’язків. У цьому ж напрямі діє динамічний 

розвиток світової інфраструктури у вигляді світової транспортної системи та 

мережі комерційної і комунікаційної інформації, єдиної системи науково-

технічної інформації, формування уніфікованої статистичної звітності. 

З метою недопущення значних соціально-економічних втрат внаслідок 

некерованого розвитку міжнародних економічних зв’язків зростає роль 

держави як їх регулятора, що надає їм ознак функціональної та структурної 

впорядкованості. 

Необхідність більш тісної взаємодії між національними економіками 

світового співтовариства диктується і наявністю глобальних проблем, які 

постали перед людством. 

Взаємодія між складовими світового господарства перебуває під 

впливом і опосередкованих факторів, насамперед політичних. Вони можуть 

сприяти подальшому зближенню господарської діяльності окремих країн в 

тому разі, коли відсутня їх дискримінація, перетворення у нерівноправних 

партнерів. Останнє, як правило, викликає відцентрові тенденції, коли 

національні економічні інтереси переважають над інтернаціональними. 

Отже, світове господарство постає як цілісна економічна система 

сучасного світу у вигляді взаємодіючих, взаємопов’язаних технологічними, 

економічними та соціальними відносинами національних господарств. Ця 

цілісність базується на загальносвітовому характері сучасних продуктивних 

сил, створених протягом всієї історії існування і розвитку людства. Світове 

господарство - це надбання всього людства і мало б служити задоволенню 

його потреб та враховувати інтереси тих країн, які входять до його складу. 

Структура сучасного світового господарства постає як світовий 

ринок товарів і послуг, світовий ринок робочої сили, світовий ринок 

технологій, міжнародна валютна система, міжнародна кредитно-фінан-

сова система. 

Світове господарство охоплює практично всі країни світу, котрі як 
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самостійні економічні суб’єкти здатні відповідною мірою впливати на 

функціонування його окремих складових та всієї системи світогосподарських 

зв’язків. Кожна з цих країн має свої історичні, економіко-географічні, 

національні, соціально-політичні, релігійні та інші особливості, які по-

різному впливають на їх соціально-економічний розвиток, роль і місце у 

світовому господарстві. Це породжує необхідність класифікації країн 

світового господарства відповідно до певних критеріїв. Одним з них є рівень 

розвитку ринкових відносин. Відповідно до цього критерію у складі 

сучасного світового господарства існує група країн з розвиненою ринковою 

економікою (економічно розвинуті країни), країни з ринковою економікою, 

яка розвивається (нові індустріальні країни, середньорозвинені країни, 

малорозвинені країни), країни з перехідною до ринку економікою 

(постсоціалістичні країни). 

Групу економічно-розвинених країн складає 25-30 держав. Чільне 

місце серед них належить так званій «великій сімці» — США, Японія, 

Німеччина, Великобританія, Франція, Італія, Канада. В цих країнах скон-

центровані найсучасніші технології, а їх частка у світовому промисловому 

виробництві складає приблизно 60%, а у світовій торгівлі — 65%. 

Африки, Центральної і Південної Америки, де мешкає понад 2/3 насе-

лення Землі. До них належать країни з ринковою економікою, яка розви-

вається. Частина цих країн в недалекому минулому мала статус колоній, 

вони значно диференційовані за рівнем економічного розвитку. За роки своєї 

незалежності ними досягнуті певні успіхи у соціально-економічних перетво-

реннях, але переважній більшості з них ще не вдалося скоротити своє відста-

вання від найбільш розвинених країн світу. Виняток складають країни-екс-

портери нафти і група так званих “нових індустріальних країн” - Сінгапур, 

Південна Корея, Тайвань, Гонконг, Бразилія, Мексика, Малайзія, Таїланд та 

деякі інші. Цим державам вдалося оновити структуру економіки, шляхом 

пристосування її до умов розвитку, які диктує науково-технічний прогрес, 

забезпечити високі темпи зростання і чільне місце серед провідних світових 
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експортерів високотехнологічної продукції та надання високоякісних послуг. 

Групу країн з перехідною економікою представляють приблизно ЗО 

держав колишнього СРСР, Центральної і Східної Європи та Азії, що транс-

формуються в напрямку утвердження ринкової економіки. Позитивними під-

сумками минулих років перетворень у більшості цих країн є, насамперед, 

відмова від директивного планування та розподілу матеріальних ресурсів, 

адміністративного регулювання цін і заробітної плати, ліквідація хронічного 

дефіциту товарів і монополії державної форми власності та державної моно-

полії зовнішньої торгівлі, здійснення приватизації і формування ринкової 

інфраструктури. Водночас, трансформація колишньої економічної системи у 

ринкову супроводжувалася значними соціально- економічними втратами 

населення. Серед них слід виділити значний економічний спад і безробіття, 

різке зниження реальних доходів населення та поглиблення його соціального 

розшарування, скорочення витрат держави на розвиток соціальної інфра-

структури і зростання державного боргу, збільшення відставання від най-

більш розвинених держав світу. Інтенсивність процесів трансформації 

командно-адміністративної економічної системи, гострота проблем, які 

виникають, і тенденції розвитку ринкових відносин, що формуються, значно 

відрізняються в конкретних постсоціалістичних країнах. Так, у Польщі, Чехії, 

Словенії, Угорщині і Словаччині спад виробництва ВВП закінчився ще в 

1993-1994 рр., а в Україні затяжна економічна криза тривала аж до 2000 р. 

Щодо цієї групи країн, то їх місце у структурі світового господарства 

нині ще чітко не визначене. Але з певністю можна стверджувати, що в 

майбутньому відбудеться їх диференціація, частина з них займе місце на 

периферії або напівпериферії світового господарства. 

Невеликою, але якісно відмінною групою країн є країни соціалістич-

ного вибору. До її складу входять декілька держав, що продовжують буду-

вати чи заявляти про будівництво соціалізму на своїй території. Це Куба, 

КНДР, а також, зі значними застереженнями, КНР і СРВ. 

Отже, світове господарство утворюють країни з різним рівнем 
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соціально-економічного розвитку. 

Світове господарство належить до складних економічних систем, що 

сформувалося у процесі тривалого історичного розвитку міжнародних еконо-

мічних відносин, і протягом свого розвитку пройшла декілька етапів. 

 

1.2. Основні етапи становлення та розвитку світового 

господарства 

Історично першими формами міжнародних економічних зв’язків були 

міжнародна торгівля, міграція робочої сили, валютно-кредитні відносини, які 

зародились ще в епоху рабовласництва. Тоді сформувались регіональні 

центри торгівлі в Середземномор’ї, Південній та Південно-Східній Азії, де 

гроші різних країн обмінювались між собою і ставали об’єктом купівлі-

продажу. Існувала така професія як міняйли. Великі торговельні общини 

застосовували комерційний кредит, який надавався організаторам 

заморських експедицій. Трудова міграція існувала переважно у примусовій 

формі торгівлі рабами. Ці процеси започаткували формування світового 

ринку, провідна роль серед яких належала міжнародній торгівлі. 

Вона була основною формою міжнародних економічних зв’язків в 

епоху капіталізму вільної конкуренції. Процес створення світового ринку 

набув нового імпульсу після формування в середині XIX ст. у провідних 

країнах світу великої фабрично-заводської індустрії, яка вже не могла 

існувати без світового збуту. Протягом розвитку масового виробництва 

світовий ринок почав переростати у світове господарство, що означало вихід 

на перший план замість переважно торгових відносин виробничих зв’язків. В 

основі останнього лежав вивіз капіталу. Позитивний вплив на становлення 

світової торгівлі справили новітні на той час засоби транспорту і зв’язку та 

утвердження ринкових відносин спочатку в Західній Європі, а потім і в 

інших регіонах світу. Внаслідок цього наприкінці XIX ст. сформувався 

світовий ринок товарів і послуг як сукупність їх національних ринків. 

Одночасно створюються можливості і виникає необхідність у поси-
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ленні руху між країнами капіталу, робочої сили, технологій тощо. Це приз-

вело до того, що національні економіки були втягнуті в обмін між ними не 

тільки товарів і послуг, а й рух інших економічних ресурсів. За таких умов на 

межі ХІХ-ХХ ст. остаточно сформувалось світове капіталістичне госпо-

дарство, яке охоплювало рух товарів, послуг, а також факторів виробництва 

між країнами світу. 

Однак з 20-х років минулого століття світове капіталістичне госпо-

дарство втратило всеохоплюючий характер у зв’язку із утвердженням в ряді 

країн на різних континентах світу адміністративно-командної системи 

господарювання. Це призвело до відокремлення країн, де панувала 

адміністративно-командна система, від світового господарства, яке розви-

валось на засадах ринкових відносин. 

Утворення світового ринку, а потім і світового господарства, 

налагодження тривалих торгових, виробничих і фінансових зв’язків між 

різними країнами означало кінець національної відособленості країн світу 

хоча б у галузі економіки. 

Після Другої світової війни процес включення національних економік у 

світове господарство почав розвиватись у таких напрямках: 

- послаблення митних і адміністративних бар’єрів на шляху 

вільного переміщення товарів, капіталів, робочої сили, технологій; 

- посилення тенденцій до інтеграції національних 

господарств у окремих регіонах; 

- розширення масштабів і відповідальності ТНК та 

перетворення їх у провідну ланку міжнародного обміну; 

- підвищення ролі і значення національних, валютно-

кредитних, фінансових і торгових організацій; 

- збільшення взаємозалежності провідних промислових 

центрів і ресурсодобувних країн в умовах виникнення і загострення 

енергетичної кризи; 

- посилення ролі держави у сфері міжнародних економічних 
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відносин. 

Останнє проявляється у вивозі капіталу державою, її участі в інтег-

раційних процесах, розробці і реалізації різноманітних проектів погодження 

політики, правових документів, які регламентують різні аспекти 

міжнародних економічних відносин між країнами у фінансовій, кредитній, 

валютній, податковій, сільськогосподарській, митній та інших галузях. 

У другій половині XX ст. розвиток світового господарства відбувався 

під впливом НТР та зростання ролі держави. Останнє проявлялося у 

повсюдному послабленні митних та адміністративних бар’єрів на шляху 

переміщення товарів, капіталів та робочої сили; посиленні тенденції до 

формування інтеграційних об’єднань в усіх регіонах світу; розширенні 

масштабів та сфер діяльності транснаціональних корпорацій та перетворенні 

їх у провідну ланку розвитку світових продуктивних сил; підвищенні ролі 

міжнародних фінансових, кредитних та торгівельних організацій; посиленні 

взаємозалежності між країнами світу в цілому. 

В сучасних умовах на розвиток світового господарства значний вплив 

має інтернаціоналізація господарського життя, яка являє собою 

об’єктивний процес виникнення та розвитку зв’язків між національними 

господарствами різних країн, що охоплює всі сфери суспільного відтворення. 

Інтернаціоналізація господарського життя проявляється як процес 

усуспільнення продуктивних сил, техніко-економічних та виробничих 

відносин. Вона базується на інтернаціоналізації виробництва та капіталу. 

Інтернаціоналізація виробництва - це розвиток міжнародних еконо-

мічних зв’язків і відносин між суб'єктами підприємницької діяльності у 

процесі переростання продуктивними силами меж національної економіки і 

формування інтернаціонального процесу безпосереднього виробництва. Під 

останнім мається на увазі лише одна зі сфер суспільного відтворення - 

безпосереднє виробництво. Його інтернаціоналізація передбачає 

поглиблення суспільного поділу праці, кооперування, комбінування і т. ін. 

Інтернаціоналізація набула панівного характеру після Другої світової 
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війни і посилилась у процесі розгортання НТР. В умовах НТР зростає роль 

інтернаціональних наукових досліджень, спостерігаються випереджаючі 

темпи зростання зовнішньої торгівлі порівняно з темпами збільшення 

виробництва та змінюються форми функціонування міжнародного капіталу. 

Йдеться про інтернаціоналізацію промислового, банківського, фінансового 

капіталу, поєднання державних форм капіталу кількох країн світу. 

Інтернаціоналізація капіталу являє собою процес взаємопереплетіння 

та об’єднання різних форм національного та інтернаціонального капіталу. 

Вона проявляється у взаємопереплетінні й об’єднанні основних форм 

капіталу в різних варіантах. Це може бути приватний капітал двох і більше 

країн, колективні форми капіталу декількох країн, колективні форми капіталу 

однієї країни з державним капіталом іншої; поєднання національного 

капіталу з державним та інші комбінації. Матеріальною основою процесу 

інтернаціоналізації капіталу виступає інтернаціоналізація виробництва, 

розвиток міжнародного поділу праці, інтернаціоналізація продуктивних сил. 

Процес інтернаціоналізації господарського життя справляє неод-

нозначний вплив на суспільне виробництво. З одного боку, він раціоналізує 

та оптимізує умови виробництва, дає змогу за рахунок його спеціалізації та 

кооперації скоротити витрати на одиницю продукції, покращити задоволення 

потреб споживачів у різноманітних товарах, підвищити продуктивність праці 

та загальні обсяги виробництва. З іншого боку, посилюється залежність 

національної економіки від світового господарства, адже умови збуту 

визначаються не тільки внутрішніми умовами, але й станом попиту на 

продукцію в інших країнах, на інших ринках. 

Отже, в історичному аспекті світове господарство у своєму розвитку 

пройшло декілька етапів, кожний з них характеризується певними якісними 

рисами. Відповідно до функціональної ознаки у розвитку світового 

господарства економічною наукою виокремлюють такі етапи: 

- етап світової торгівлі, на якому існувала абсолютна перевага 

зовнішньої торгівлі в міжнародних економічних зв’язках, були відсутні стійкі 
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зв’язки та панувала нееквівалентність обміну товарами та при наданні 

послуг; 

- етап іноземних інвестицій, коли активно розвивалось іноземне 

інвестування, промислова кооперація, виникали такі нові форми 

зовнішньоекономічних зв’язків, як торгівля інформацією, об’єктами 

інтелектуальної власності; 

- етап економічної інтеграції з притаманним йому активним 

розвитком виробничої підприємницької діяльності за кордоном та 

створенням міжнародних економічних організацій, діяльність яких на 

регулювання міжнародних економічних відносин. 

Відповідно до організаційної ознаки: 

- етап формування сучасного світового господарства, який 

охоплював другу половину XIX ст. та початок XX ст. з притаманним йому 

експортом капіталу як наслідком монополізації виробництва і обігу, 

наявністю світової колоніальної системи і експлуатацією її складових 

економічно розвиненими країнами та гострими суперечностями між 

державами, що породжувало нестійкість світового порядку в той час і 

призводило до локальних і світових війн; 

- етап поділу світового господарства на дві складові - світове 

капіталістичне і світове соціалістичне господарство (від 20-х до 80- х рр. 

минулого століття), між якими відбувалися протиборство і змагання. 

Ліквідація в 60-х рр. XX ст. світової колоніальної системи спричинила 

входження до складу світового господарства великої групи країн, що 

розвиваються; 

- етап набуття світовим господарством рис єдиного цілісного 

утворення (80-90-ті рр. XX ст. і донині), функціонування і розвиток якого 

ґрунтується на ринкових відносинах та його глобалізації, що проявляється у 

посиленні взаємозалежності національних господарств та інтенсифікації 

господарських зв’язків, у формуванні міжнародного виробництва, активізації 

діяльності, посиленні позицій транснаціональних корпорацій, у підвищенні 
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ролі міжнародних економічних організацій у регулюванні міжнародного 

співробітництва. 

Світове господарство належить до найбільш складних економічних 

систем, що динамічно розвиваються. В цьому розвитку окреслились чіткі 

тенденції, котрі визначають як теперішній стан світової економіки, так і 

перспективи її подальшого поступу. До цих тенденцій належать розширення 

сфери дії принципів ринкової економіки як магістрального напрямку 

розвитку сучасного світового господарства; включення у сферу всесвітніх 

господарських зв’язків абсолютної більшості країн планети та посилення у 

розвитку кожної з них зовнішнього фактора; координація дій суб’єктів 

світового господарства з метою формування єдиної економічної стратегії з 

урахуванням інтересів країн світового співтовариства; формування нової 

системи міжнародного поділу праці, характерною рисою якої є перетворення 

групи економічно розвинених країн на центр науково-технічного прогресу, 

творців передових технологій, інновацій тощо; формування регіональних 

союзів груп країн світу. 

Отже, у процесі еволюційного розвитку, проходження через певні 

етапи світове господарство в сучасних умовах постає як цілісна взаємоза-

лежна система міжнародних економічних зв’язків між його складовими. 

Утвердженню останнього в цій якості сприяв і сприяє міжнародний поділ 

праці. 

 

1.3. Міжнародний поділ праці – матеріальна основа розвитку 

світового господарства 

Історично первинною основою функціонування й розвитку світового 

господарства служить міжнародний поділ праці. Поглиблення останнього 

постає як економічний фундамент усієї системи світогосподарських зв’язків, 

адже всі країни світу в тій або інший мірі втягнуті в нього. 

Міжнародний поділ праці являє собою зумовлену певним рівнем 

розвитку продуктивних сил специфічну форму поділу суспільної праці, що 
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переросла межі національних економік і породжує спеціалізацію окремих 

країн і господарських структур на виробництві певної продукції та її 

взаємному обміні. 

Міжнародний поділ праці - складна, багаторівнева система світогос-

подарських зв’язків між національними економіками, що перебуває під 

впливом таких факторів, як природно-кліматичні умови, географічне поло-

ження країн, наявність природних ресурсів, кваліфікованої робочої сили, 

особливості історичного розвитку, національні традиції тощо. Міжнародний 

поділ праці - система, що постійно розвивається, наповнюючись на кожному 

історичному етапі суспільного прогресу новим змістом. Він виник ще в епоху 

зародження буржуазного ладу, але відносно зрілого рівня досяг лише на 

стадії розвитку великої машинної індустрії. 

Матеріальною основою розвитку міжнародного поділу праці в цей час 

був технологічний спосіб виробництва, що базувався на машинній праці і 

супроводжувався її спеціалізацією. На перших етапах розвитку машинного 

виробництва динамічно розвивалась внутрішньогалузева предметна спеціа-

лізація між підприємствами різних країн, що означає посилення часткового 

поділу праці між ними. Надалі міжнародний поділ праці в загальній і частко-

вій формах доповнюється одиничною формою, тобто подетальною і поопера-

ційною спеціалізацією між підприємствами промислово розвинутих і слабко-

розвинутих країн. Одночасно з цим одинична форма міжнародного поділу 

праці посилюється і між промислово розвинутими країнами. На цій стадії 

бурхливо розвиваються світовий ринок, міжнародний обмін товарами, поси-

люються економічні взаємозв’язки між країнами. Розвиток міжнародного 

поділу праці утворює основу для розширення міжнародної торгівлі, складає 

об’єктивну базу для формування і функціонування світового ринку. Врешті-

решт все це сприяло зростанню масштабів виробництва, перетворенню його 

на масове, поглибленню його диференціації. 

Значні зміни у цій сфері відбулися у XX столітті, особливо у другій 

його половині. Вони були зумовлені розгортанням науково-технічної 
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революції. Серед них слід виділити перехід від попередньої глобальної 

моделі поділу праці між економічно розвинутими країнами та країнами, та 

переробною галузями промисловості. Під впливом науково-технічної 

революції XX ст. загальний поділ праці доповнюється частковим. Це 

проявляється у поділі праці між різними галузями обробної промисловості, 

підприємствами галузей. Існує потоварний поділ праці, який грунтується на 

предметній спеціалізації виробництва у країнах світу. 

Наступною рисою розвитку міжнародного поділу праці є те, що в 

систему його зв’язків втягнуті майже всі країни світу. Кожна з них знайшла 

або намагається знайти своє місце в системі економічних взаємозв’язків, 

породжених міжнародним поділом праці. Останнє стосується передусім 

постсоціалістичних країн. 

Нині немає такої великої галузі національної економіки, яка б не зале-

жала від міжнародних умов виробництва. Нині міжнародним поділом праці 

охоплено такі складові суспільного поділу праці, як міжгалузевий (між 

промисловістю, будівництвом, сільським господарством), частковий (у 

межах окремих галузей національної економіки), одиничний (у вигляді 

предметної подетальної, технологічної спеціалізації) та кооперування. До 

того ж, у процесі поглиблення міжнародного поділу праці поступово 

переміщується центр ваги розширення міжнародних економічних зв’язків зі 

сфери обігу у сферу виробництва, що позитивно впливає на збільшення 

обсягів міжнародної торгівлі. , 

Поглиблення поділу праці на міжнаціональному рівні є більш результа-

тивним, ніж у межах окремої країни. Нині в межах світового господарства 

така спеціалізація досить чітко окреслилась на рівні окремих країн, їх груп 

або регіонів. Це свідчить посилення процесів глобалізації виробництва 

матеріальних благ в нинішніх умовах. 

Значні зміни у міжнародному поділі праці відбулися під впливом 

нового етапу розгортання НТР. Їх зміст зводиться до того, що: 

- на перший план виходять спеціалізація і кооперування у 
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виробництві наукоємної продукції, застосування прогресивних 

технологій, виготовлення нових матеріалів; 

- поява автоматизованих систем збору, обробки, зберігання, 

передачі та використання науково-технічних знань та інформації 

значно розширили місткість світового ринку інформаційних технологій 

та послуг; 

- інтернаціоналізація функціонування і розвитку сфери 

послуг та світової інфраструктури значно впливають на поглиблення 

міжнародного поділу праці. 

На протікання цих процесів впливає жорстка конкурентна боротьба 

між суб’єктами світового господарства. 

Теоретичною основою обґрунтування переваг міжнародного поділу 

праці виступає теорія абсолютної і порівняльної переваги. 

Під абсолютною перевагою мають на увазі здатність країни виробляти 

товари та надавати послуги з найменшими витратами порівняно з іншими 

країнами. Основоположником цієї теорії є А. Сміт, котрий уперше 

обґрунтував проблеми ефективності міжнародного поділу праці у вигляді 

теорії абсолютних переваг. У праці “Багатство народів” він обгрунтував 

положення про те, що країна, котра володіє великими запасами певного виду 

сировини, а відтак має можливість отримувати дешевші матеріали, має 

спеціалізуватись на їх використанні. У зв’язку з цим ним сформулювано 

принципи абсолютних переваг: кожний розсудливий суб’єкт госпо-

дарювання не повинен ніколи виробляти те, що вигідніше купити. Тому 

необхідно імпортувати товари з країн, де витрати абсолютно менші, а 

експортувати ті товари, втрати яких нижчі в експортерів. Для того, щоб такий 

обмін був взаємовигідним, ціна будь-якого товару на зовнішньому ринку має 

бути вищою, ніж внутрішня ціна рівноваги на той самий товар у країні-

експортері, і нижчою, ніж у країні-імпортері. 

У співвідношенні цін між країнами завжди існують хоча б незначні 

відмінності. Тому кожна з них незалежно від рівня соціально-економічного 



 26 

розвитку буде мати порівняльні переваги, тобто в країні завжди знайдеться 

такий товар, виробництво якого буде вигіднішим, ніж виробництво інших 

товарів. Якраз цей товар країна повинна експортувати в обмін на інші. 

Теорію порівняльних переваг сформулював Д. Рікардо у роботі 

“Основи політичної економії та оподаткування”. Принцип абсолютних 

переваг - лише частковий випадок із загального правила, на що вказував Д. 

Рікардо у своїй праці. Ситуація порівняльних переваг - це здатність країни 

виробляти товари та надавати послуги з відносно нижчими альтернативними 

витратами, ніж їх виробляє будь-яка інша країна. І кожна з країн світової 

спільності повинна намагатися цього досягти. 

Згідно з теорією порівняльних переваг, в основі міжнародної торгівлі 

лежить виробництво. Кожній країні доцільно виробляти й експортувати ті 

товари та послуги, які обходяться їй порівняно дешевше, тобто на які 

витрачається менше праці та капіталу, а імпортувати ті товари, які дешевше 

виробляються за кордоном. 

Завдяки дотриманню принципів порівняльних переваг світове госпо-

дарство досягло більш ефективного розміщення й використання виробничих 

ресурсів, більш високого добробуту населення. Відповідно до цієї теорії 

дотримання зазначених принципів стимулює конкуренцію у сфері 

міжнародних економічних зв’язків та обмежує монополію. 

Однак за всієї стрункості обґрунтування теорії порівняльних переваг 

вона не може пояснити багато фактів економічної взаємодії між країнами 

світової спільноти. Наприклад, не мали, не мають і в найближчому 

майбутньому не матимуть порівняльних переваг перед економічно розви-

неними країнами світу переважна більшість країн Африки, Азії та 

постсоціалістичних країн. Це пов’язане з тим, що принципи порівняльних 

переваг економічно доцільні щодо країн близьких за рівнем соціально-

економічного розвитку, структурою національних економік. До того ж, 

викликає великі сумніви, що економічно розвинені країни, лідери у 

використанні досягнень науково-технічної революції та монополісти у 



 27 

багатьох виробництвах, створять сприятливі умови для використання 

порівняльних переваг іншими країнами світового господарства. Хоча теорія 

порівняльних переваг і нині є актуальною, багато її постулатів лежать в 

основі міжнародних економічних відносин. 

Свідченням останнього є те, що на засадах порівняльних переваг 

базується торговельна політика будь-якої країни, коли вона намагається 

вивозити ті товари, витрати на виробництво яких у неї нижчі, ніж за її 

межами, а завозити ті, виробництво яких потребує значних витрат, порівняно 

з іншими країнами. 

Отже, завдяки участі у системі міжнародного поділу праці кожна 

країна може мати порівняльні переваги і забезпечити більшу ефективність 

національної економіки та рівень життя населення. Останнє досягається 

завдяки тим можливостям, які має міжнародний поділ праці. Вони прояв-

ляються досить різноманітно: 

- спеціалізація країни на виробництві окремих товарів, групи 

товарів, наданні послуг дає змогу їй раціональніше використовувати 

наявні ресурси, збільшувати загальний обсяг виробництва; 

- участь у міжнародному поділі праці дає змогу більш повно 

задовольняти потреби населення країн-учасниць, посилює конку-

рентоспроможність їх товарів; 

- поглиблення міжнародного поділу праці, участь у ньому 

якомога більшої кількості країн є основою політики мирного 

співіснування, успішного економічного та політичного 

співробітництва. 

У середині XX ст. однією з важливих рис розвитку світового госпо-

дарства стала міжнародна економічна інтеграція, поява якої зумовлена 

значною кількістю причин. 

1.4. Сутність та особливості міжнародної економічної інтеграції   

Однією із закономірностей розвитку світового господарства, що значно 

впливає на основні напрямки і шляхи його еволюції, є створення міжна-
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родних інтеграційних угруповань, які забезпечують узгоджений розвиток і 

взаємодоповнення регіонів та держав, інтенсифікують процеси виробництва 

в окремих країнах, дають змогу повніше та ефективніше використовувати 

наявні ресурси, розподіляти інвестиції та всі види капіталу. 

Зазначена закономірність розвитку світового господарства почала 

проявлятися у 50-60 рр. минулого століття. Формування в тій чи іншій формі 

регіональних союзів країн світу спрямовувалось на стимулювання 

економічного співробітництва між країнами-учасниками у галузі вироб-

ництва, торгівлі, валютних операцій та інших сферах. Економічні процеси, 

що відбуваються на цій основі і які зв’язують та об’єднують господарства 

цих держав, дістали назву міжнародної економічної інтеграції. Як правило, 

під нею мають на увазі не тільки регіональні форми економічного 

співробітництва країн світу, а об’єктивний, усвідомлюваний та відповідно 

спрямований процес зближення, взаємопристосування та зрощення 

національних господарських систем, на базі саморегулювання й розвитку, в 

основі якого лежить економічний інтерес самостійних господарських 

суб’єктів та міжнародний поділ праці. 

Найважливішими рисами міжнародної економічної інтеграції висту-

пають: 

- міждержавне регулювання соціально-економічних процесів; 

- поступове формування єдиного регіонального (замість 

відособлених національних) господарського комплексу зі спільною 

структурою та інфраструктурою відтворення; 

- усунення адміністративних і економічних бар’єрів, які 

перешкоджають вільному рухові у межах регіонального формування 

товарів, капіталів, технологій та робочої сили; 

- зближення внутрішніх економічних умов суспільного 

відтворення у державах, які беруть участь в інтеграційних об’єднаннях. 

Економічна інтеграція є якісно новим етапоїй інтернаціоналізації 

господарського життя країн світу, адже передбачає зближення і взаємо-
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проникнення національних економік, проведення узгодженої державної 

економічної та соціальної політики. Це природний процес, який випливає із 

об’єктивних потреб розвитку міжнародного поділу праці і науково-технічної 

революції. 

Нині чітко окреслились та існують такі основні види інтеграційних 

об’єднань: 

1) зона вільної торгівлі, коли країни-учасниці обмежуються 

відміною митних бар’єрів у взаємній торгівлі; 

2) митний союз, коли вільне переміщення товарів і послуг 

всередині угруповання країн доповнює єдиний митний тариф відносно 

третіх країн; 

3) спільний ринок, коли ліквідуються бар’єри між країнами 

не тільки у взаємній торгівлі, а й для переміщення робочої сили і 

капіталу; 

4) економічний союз, який передбачає доповнення до 

перелічених інтеграційних процесів, - проведення державами-

учасницями єдиної соціально-економічної політики, створення системи 

міждержавного регулювання соціально-економічних процесів, які 

відбуваються у регіоні. 

Названі види міжнародних інтеграційних об’єднань розглядаються 

також як етапи їх розвитку, коли кожний наступний вид інтеграції не може 

бути реалізований без вирішення проблем та завдань попереднього. У 

практиці діяльності міжнародних економічних угруповань поєднуються 

особливості та окремі елементи різних етапів розвитку міжнародної еконо-

мічної інтеграції. Але рух від простіших до більш складних простежується 

досить чітко. 

Першою і найбільш розвиненою формою економічної інтеграції є 

Європейське Економічне Співтовариство (ЄЕС). Воно формувалось посту-

пово. У перші роки після Другої світової війни функціонував митний, а потім 

і економічний союз Бельгії, Нідерландів і Люксембургу (Бенілюкс). У 1951 р. 
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було створено Європейське об’єднання вугілля і сталі (ЄОВС). Зрештою, 25 

березня 1957 р. у Римі шість країн Західної Європи – Бельгія, Люксембург, 

Італія, Нідерланди, Франція і ФРН – уклали договір про створення 

Європейського економічного співтовариства (ЄЕС). Його нерідко називали 

“Спільним ринком”. 

У своєму розвиткові це об’єднання пройшло декілька етапів. У 1962 

р. були скасовані кількісні обмеження у взаємній торгівлі країн ЄЕС, а в 

1968 р. - мито у взаємній торгівлі промисловими товарами. Було впровад-

жено єдиний митний тариф відносно третіх країн, і до 1969 р. в основному 

завершився процес створення митного союзу. 

З 1994 р. відповідно до Маастрихтських угод (1992 р.) ЄЕС було 

трансформоване в Європейський Союз (ЄЄ), а на його території сформу-

вався єдиний економічний простір. У 1995 р. кількість країн-учасниць 

зросла до п’ятнадцати. До засновників приєдналися Великобританія, 

Ірландія, Іспанія, Португалія, Греція, Австрія, Данія, Фінляндія та Швеція. 

Нині до складу цього регіонального об’єднання входить 27 країн-членів, в 

тому числі і декілька колишніх соціалістичних держав Східної Європи. 

Зросла роль ЄС у світовому господарстві. У багатьох міжнародних 

економічних організаціях країни ЄС виступають як єдиний суб’єкт і мають 

окремого представника. 

У межах ЄС проводиться єдина аграрна політика, здійснюються великі, 

спільні науково-технічні програми, створений загальний бюджет, кошти 

якого спрямовуються насамперед у фонд підтримки і розвитку економічно 

відсталих районів, здійснюються інші міждержавні проекти, координуються 

напрямки внутрішньої державної економічної політики. 

З 1 січня 1993 р. в межах Європейського Союзу було введено вільне 

пересування факторів виробництва — капіталів, робочої сили, товарів та 

послуг. Відповідно до Маастрихтського договору з 1999 р. створюється 

валютний союз, у межах якого з 2002 р. на території країн-членів введено у 

готівковий обіг єдину європейську валюту ЄВРО, яка замінила національні 
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валютні одиниці країн-членів цього об’єднання. 

Європейський союз має такі наднаціональні органи управління: Рада 

Міністрів, Єврорада, Єврокомісія, Європейський Суд. Вибори депутатів у 

Європарламент здійснюються прямим таємним голосуванням у країнах - 

членах. Кількість депутатів від країн пропорційна до кількості їх населення. 

У жовтні 2004 р. в Римі глави держав і урядів 25 країн-членів ЄС підписали 

договір, що встановлює Конституцію для Європи. Цим договором 

гарантується, що установи Євросоюзу поважатимуть фундаментальні права 

кожного жителя країн-членів цього об’єднання. 

Європейський союз — не єдиний представник міжнародних інтегра-

ційних об’єднань. Нині у світі нараховується більше трьох десятків регіо-

нальних інтеграційних утворень різних форм: від зон вільної торгівлі до 

економічних союзів. Значні успіхи у розвитку міжнародної економічної 

інтеграції у світі пов’язують із функціонуванням таких об’єднань, як 

НАФТА (Північноамериканська зона вільної торгівлі) та АТЕС (Азіатсько-

тихоокеанське економічне співробітництво). До складу НАФТА входять 

США, Канада і Мексика, договір між якими діє з 1994 р . і передбачає 

поступове усунення митних бар’єрів на шляхах руху товарів між цими 

країнами, лібералізацію режиму іноземного інвестування і міграції робочої 

сили. В АТЕС входить 21 держава Азії, Північної і Південної Америки. 

Об’єднання охоплює країни з різним рівнем економічного розвитку, 

різними соціально-політичними системами і носить міжрегіональний 

характер. У його діяльності беруть участь такі великі держави, як США, 

Росія та Китай. На частку країн цього угруповання припадає 55% світового 

ВВП, 50% світового експорту товарів, 64% експорту технологій, 40% 

населення та 31% території Землі, що є свідченням його значного 

потенціалу. Відповідно до планів соціально-економічного розвитку АТЕС 

передбачається до 2020 р. створити найбільшу в світі зону вільної торгівлі. 

Інтеграційні процеси розповсюджуються та активізуються і в країнах, 

що розвиваються. Вони мають ряд відмінностей, характерних саме для цієї 
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групи держав. Для більшості з них міжнародна економічна інтеграція є 

засобом прискорення темпів соціально-економічного зростання, здійснення 

індустріалізації, формування оптимальної структури ринкової економіки. 

Створення таких угруповань розглядається як один з основних методів 

диверсифікації їх зовнішньоекономічних зв’язків і послаблення залежності 

від економічно розвинених держав. 

Політична інтеграція країн, що розвиваються, часто випереджає еконо-

мічну. Внаслідок цього характер інтеграції часто є нестійким. В цілому, 

інтеграція в країнах, що розвиваються, відбувається значно повільніше, ніж в 

економічно розвинених країнах світу. Це зумовлене низьким рівнем розвитку 

продуктивних сил, незадовільним станом інфраструктури, особливо 

транспорту, дефіцитом фінансових ресурсів, створенням перешкод з боку 

ТНК і політичною нестабільністю в цих країнах. 

Міжнародна економічна інтеграція має ряд переваг для країн-учасниць 

у різноманітних регіональних об’єднаннях. Серед них - більш широкий 

доступ до фінансових, матеріальних і трудових ресурсів, до новітніх техно-

логій у масштабах всього регіону; можливість виробляти обсяги продукції в 

розрахунку на більш ємний ринок інтеграційного формування; сприяння 

структурній перебудові національної економіки; сприятливі умови для фірм 

країн-учасниць щодо їх захисту від конкуренції з боку фірм третіх країн; 

можливість спільно вирішувати такі найбільш гострі соціальні проблеми, як 

розвиток економічно відсталих районів, пом’якшення ситуації на націо-

нальному ринку праці, удосконалення системи охорони здоров’я і 

соціального захисту населення; створення сприятливого зовніш-

ньополітичного середовища. Все це сприяє зміцненню співробітництва в 

політичній, військовій, соціальній сферах міжнародних відносин між цими 

країнами. 

Серед негативних соціально-економічних наслідків, пов’язаних з 

приєднанням до таких утворень, слід назвати можливість відтоку ресурсів на 

користь більш сильних в економічному плані членів союзу; погіршення умов 
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для країн, що не входять у відповідні союзи. Адже зняття торгових бар’єрів у 

межах угрупувань одночасно означає їх посилення у відносинах з третіми 

країнами. Слід також сказати про зростання витрат країн-учасниць на 

утримання спільних органів управління, реалізацію спільних програм тощо. 

Отже, світове господарство пройшло складний шлях свого розвитку. 

Його характерними рисами було поступове подолання економічної відо-

собленості і утвердження різноманітних видів міжнародних інтеграційних 

об’єднань. 
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Р О З Д І Л  2   Ф О Р М И  П Р О Я В У   М І Ж Н А Р О Д Н И Х  

Е К О Н О М І Ч Н И Х  В І Д Н О С И Н  

 

2.1. Сутність і форми міжнародних економічних відносин 

Міжнародні економічні відносини являють собою систему госпо-

дарських відносин між різними країнами світу. Вони є похідними від 

національних, економічних відносин, залежать від них, зумовлюються 

особливостями національної економіки та перебувають під значним впливом 

зовнішньої економічної політики держави. Так, зміни курсу національної 

валюти впливають на конкурентоспроможність товарів на ринку іншої 

країни, ліберальне податкове законодавство забезпечує приплив капіталів у 

країну, яка його впроваджує; зміни митних тарифів породжують зміни в 

потоках експорту та імпорту товарів.  

Найважливішими формами міжнародних економічних відносин є 

міжнародне виробниче і науково-технічне співробітництво, вивіз капіталу, 

світова торгівля та передача технологій, міграція робочої сили, міжнародні 

валютні відносини. У цій системі всі її елементи тісно пов’язані, взаємно 

переплетені і впливають один на одного. Отже, міжнародні економічні 

відносини обслуговують взаємодію національних економік, що входять у 

світове господарство і тим самим забезпечують його цілісність, яка базується 

на загальносвітовому характерові сучасних продуктивних сил. 

Міжнародні економічні відносини визначають суть світового госпо-

дарства. За своїм характером вони залежать від економічних відносин, що 

функціонують на національних рівнях. Так, інтернаціональна вартість 

формується на основі становлення національних вартостей відповідно до 

внеску країни у всесвітній рівень тривалості, інтенсивності і продуктивності 

праці і загалом залежить від міри включення у світове господарство певної 

національної економіки. 

Утворення світового ринку призвело до того, що суспільно необхідний 

робочий час, який затрачається на виготовлення будь-якого товару, визна-
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чається не середнім рівнем умілості та інтенсивності праці зайнятих в 

національному господарстві, а діючими умовами світового виробництва, які 

є нормальними за певного рівня розвитку продуктивних сил світового 

співтовариства. Внаслідок дії закону вартості в межах світового ринку 

відбувається зведення національних вартостей товарів різних країн до 

інтернаціональної вартості. Країни, національна вартість товарів яких нижча 

за інтернаціональну, при обміні одержують додатковий прибуток у зовнішній 

торгівлі. А країни, де національна вартість товарів виявляється вищою, ніж 

інтернаціональна вартість, не мають прибутків, зазнають збитків. Внаслідок 

цього відбувається вимивання з національної економіки тих товарів, а також 

галузей, які не в змозі успішно конкурувати на світовому ринку. Позитивним 

наслідком цього процесу є те, що це веде до поглиблення міжнародного 

поділу праці та підвищення ефективності національного виробництва. 

Вирішальну роль при визначенні профілю спеціалізації країни на 

виробництві певних товарів відіграє не абсолютна величина національної 

вартості, а її відносний рівень, тобто в порівнянні з іншими країнами-

виробниками аналогічної продукції. 

Характерною рисою сучасного етапу розвитку світового господарства є 

певна модифікація співвідношення національної та інтернаціональної 

вартості під впливом процесу інтернаціоналізації виробництва. Остання 

сприяє раціоналізації структури національної економіки, звільняючи її від 

безперспективних галузей. Під впливом цих процесів виробники світового 

співтовариства все більше орієнтуються на інтернаціональні вартісні 

критерії. Тому для багатьох країн в сучасних умовах зникає необхідність 

створювати увесь технологічний ланцюжок виробництва окремих товарів. 

Адже економічно значно вигідніше купити його в тих країнах, де вже є 

високоефективне виробництво таких товарів, або придбати за кордоном 

ліцензію, яка дозволяє виробляти цей товар самостійно. Внаслідок цього 

вивільняються власні природні, фінансові і трудові ресурси для розвитку тих 

галузей або видів виробництва, де можна забезпечити найвищу 



 36 

продуктивність праці та якість продукції. Глибока спеціалізація окремих 

країн на виробництві тих товарів, для яких є найбільш сприятливі умови, 

породжує об’єктивну потребу у кооперуванні виробництва, широкому 

взаємному обміні технологіями та науково-дослідними розробками, в 

інтернаціоналізації господарських зв’язків. Значний вплив у нинішніх умовах 

на ці процеси мають нові напрямки науково-технічної революції, що тісно 

пов’язане з міжнародним виробничим і науково-технічним співробітництвом. 

Як складова міжнародних економічних відносин міжнародне вироб-

ниче і науково-технічне співробітництво являє собою комплекс таких, що 

постійно розвиваються та поглиблюються, господарських зв’язків між 

окремими країнами, групами країн, які базуються на принципах рівно-

правності та взаємної вигоди учасників. Міжнародне виробниче і науково-

технічне співробітництво - це об’єктивний процес формування стійких і 

довготривалих міжнародних економічних зв’язків у системі світового 

господарства. 

Основними формами міжнародного виробничого співробітництва є 

міжнародна спеціалізація та міжнародна кооперація. Міжнародна 

спеціалізація виробництва - це така її форма, за допомогою якої відбуваються 

концентрація певного виробництва в окремих країнах і регулярне 

забезпечення його світового ринку. 

Залежно від рівня розвитку міжнародного поділу праці виділяють такі 

форми міжнародної спеціалізації виробництва: предметну (на випуску цілком 

закінченої і готової до споживання продукції); подетальну (на виробництві 

частин, вузлів, деталей продукції); технологічну (спеціалізація на окремих 

технологічних процесах - складанні, фарбуванні, зварюванні, штампуванні 

тощо). 

Функціонування і розвиток міжнародної спеціалізації виробництва 

створює, формує умови для міжнародного кооперування. Міжнародна 

кооперація — це процес формування стійких виробничих зв'язків між 

підприємствами різних країн, внаслідок чого здійснюється спільна діяльність 



 37 

щодо створення елементів готової продукції. Здійснення міжнародної 

кооперації передбачає попереднє узгодження сторонами у договірному 

порядку умов спільної діяльності; розподіл між партнерами завдань у межах 

погодженої програми; координацію господарської діяльності підприємств-

партнерів; тривалість, стабільність і регулярність відносин. 

До міжнародного науково-технічного співробітництва зараховують 

зв’язки щодо обміну результатами науково-дослідних і експериментально - 

конструкторських робіт (НДЕКР); спільне проведення підприємствами, 

країнами або організаціями науково-дослідних робіт з подальшим спільним 

або роздільним використанням їхніх результатів; спільну розробку і 

використання науково-технічних нормативів, вимог і стандартів; обмін 

загальною науково-технічною інформацією. Міжнародне науково-технічне 

співробітництво базується на комерційних засадах і є основою для розвитку 

однієї з найбільш важливих і динамічних сфер міжнародних економічних 

відносин, породжених в умовах НТР світового ринку інформації та знань. 

Серед значної кількості форм міжнародного науково-технічного спів-

робітництва до основних належать такі: 

- укладання та реалізація контрактних угод щодо проведення 

науково-дослідних робіт; 

- спільне проведення на основі прямих зв’язків 

коопераційних науково-дослідних робіт з подальшим спільним 

володінням патентом і правом надання ліцензій; 

- здійснення міжнародних науково-технічних програм за 

участю багатьох країн та фірм з розробки важливих спеціальних 

проблем (щодо телекомунікаційної технології, біотехнології або 

комплексних програм з сучасних інформаційних технологій). Два 

останні види складають основу процесу науково-технічної інтеграції. 

Тісне міжнародне науково-технічне співробітництво між країнами 

дозволить прискорити розвиток та обмінюватись досвідом. З січня 2014 року 

вступає в дію нова Рамкова програма «Горизонт-2020», яка сприяє розвитку 
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науково-технічного співробітництва країн членів ЄС. Програма полегшує 

процедури передачі та введення нових проектів для країн учасниць.  

Основні цілі створення програми «Горизонт-2020» випливають з 

Лісабонської стратегії прийнятої Європейською Комісією Стратегії розвитку 

Європи до 2020 року, яка називається «Європа-2020». Україна може 

приєднатись до декількох завдань стратегії Європи: 

1) «smart growth» – інтелектуальне зростання, що означає пріоритетне 

завдання розвиток економіки, при підвищенням рівня освіти та введення 

інновацій тощо. 

2) «sustainable growth» - включає в себе складові сталого розвитку, 

ефективне використання ресурсів тощо; 

3) «inclusive growth» - переорієнтація економіки на соціальну сторону, 

високі показники зайнятості тощо. 

Рамкова програма «Горизонт-2020» зосередить фінансування на різних, 

взаємодоповнюючих пріоритетах ЄС. Ці пріоритети відповідають 

пріоритетам, визначеним в програмі «Європа 2020» та Інноваційним Союзом. 

Особлива увага буде приділятись  [1]: 

1. Інформаційно-комунікаційні технології. 

2. Нанотехнології. 

3. Новітні матеріали. 

4. Біотехнології. 

5. Космічна галузь. 

Важливою складовою частиною міжнародних економічних відносин є вивіз капіталу, що 

здійснюється з метою систематичного привласнення доходу в країні, куди він 

вивозиться, або з метою отримання інших економічних та політичних 

переваг. За відміну від міжнародної торгівлі, яка забезпечує отримання 

доходу у сфері обміну, вивіз капіталу орієнтований на його використання у 

сфері виробництва і отримання в цій країні відповідного доходу. 

Вивіз, або міграція капіталу за межі національної економіки вигідна 

тоді, коли є можливість отримати в інших країнах більший прибуток, ніж у 
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власній. 

Існує декілька причин вивозу капіталу: 

1) його відносний надлишок у країнах-експортерах; 

2) неможливість вигідного застосування капіталу в межах 

власної національної економіки; 

3) зростання попиту на вільний капітал з боку країн, що не 

мають в достатній кількості власних джерел його нагромадження; 

4) можливість одержання за допомогою вивезеного капіталу 

додаткових прибутків за рахунок дешевої сировини, робочої сили, 

використання готової інфраструктури, проникнення на нові ринки 

збуту. 

Внаслідок нерівномірності розвитку структурних ланок світового 

господарства попит і пропозиція капіталу, як правило, не співпадають. Тому 

у його складі є країни, зацікавлені в залученні капіталу для вирішення своїх 

соціально-економічних проблем. З цією метою вони заохочують його 

надходження в країну шляхом підвищення банківського проценту і 

дивідендів, забезпечення правової захищеності закордонних інвесторів та 

гарантій одержання прибутку. 

Міжнародну міграцію капіталу традиційно поділяють на ряд форм 

залежно від ознаки, покладеної в основу класифікації. Основні форми 

міжнародного вивозу капіталу наведені в таблиці 2.1. 

Вивіз позичкового капіталу здійснюється шляхом надання позик 

державам, споживачам, сфері бізнесу. Формою такого руху позичкового 

капіталу є міжнародний кредит.  

На відміну від підприємницького капіталу, коли його власник зберігає 

право власності на нього та можливість контролювати функціонування, 

власник позичкового капіталу зберігає тільки право власності на переданий у 

позику капітал. Право використання цієї форми капіталу переходить до 

імпортера. 
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Таблиця 2.1. 

Класифікація форм міжнародного вивозу капіталу 

Класифікаційна ознака капіталу Форма вивозу капіталу 

Функціональне призначення Позичковий капітал  

Підприємницький капітал 

Цільове призначення 

 

Прямі інвестиції 

Портфельні інвестиції 

Належність Приватний капітал  

Державний капітал  

Капітал міжнародних організацій 

Термін Короткотерміновий кредит 

Середньотерміновий кредит  

Довготерміновий кредит 

 

Вивіз підприємницького капіталу здійснюється шляхом зарубіжних 

інвестицій. За способом застосування іноземні інвестиції здійснюються у 

двох формах: 

- прямі інвестиції, які вкладаються переважно в акції 

промислових, торговельних та банківських підприємств, що забезпечує 

володіння або певний контроль вкладника над діяльністю цих 

підприємств. Перевагою прямих інвестицій є те, що експортер 

повністю розпоряджається своїм капіталом протягом всього періоду 

функціонування цих вкладень. Позичковий капітал на весь строк 

надання позики перебуває у розпорядженні імпортера. 

Основна частина прямих інвестицій (приблизно 3/4) припадає на розви-

нені країни світу, а решта (приблизно 1 /4) - на країни, що розвиваються. Слід 

також вказати, що обмін прямими інвестиціями між розвиненими країнами 

світового співтовариства здійснюється на засадах рівноправності. А вивіз 

капіталу в країни Африки, Азії, Латинської Америки супроводжується 

посиленням їх економічної та технологічної залежності від розвинених країн. 

Характерне те, що норма прибутку на прямі капіталовкладення в країнах, що 

розвиваються, у два рази вища, ніж у розвинених. 

Утворення підконтрольних філіалів за кордоном за допомогою вивозу 

капіталу дає змогу його власникам задовольняти потребу у сировині або про-
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дуктах харчування, які відсутні у власній країні. США в такий спосіб отри-

мують переважну частку імпортованої нафти та нафтопродуктів, хромової, 

нікельної, марганцевої руд, свинцю, цинку, кави, какао, чаю, бананів тощо; 

- портфельні інвестиції являють собою фінансову операцію з 

придбання зарубіжних цінних паперів за іноземну валюту. Вони виникають 

тоді, коли кількість придбаних за допомогою експорту капіталу акцій інозем-

ного підприємства не забезпечує над ним повного контролю або якщо влас-

ники капіталу прагнуть розмістити його в різних галузях. Ця форма капіта-

ловкладень здійснюється також у тому разі, коли прямі інвестиції робити не-

вигідно на умовах чинного законодавства країни-імпортера капіталу. Різно-

видом портфельних інвестицій є участь іноземного капіталу у створенні 

спільних підприємств. У такому разі контрольний пакет акцій належить або 

державі-імпортеру капіталу, або національним фірмам. Перевага спільних 

підприємств полягає в тому, що вони, не сприяючи посиленню економічної 

залежності своєї країни від іноземного капіталу, створюють умови для 

ефективного використання нових технологій, фінансових ресурсів, торго-

вельних марок, реклами, досвіду та знань, що несе з собою іноземний 

капітал. 

Позичковий капітал надається на певний строк. Залежно від цього 

критерію розрізняють: 

- довготерміновий кредит (до 10 років); 

- середньотерміновий (2-3 роки); 

- короткотерміновий (від З до 6 місяців до року). 

Експорт підприємницького капіталу у вигляді цінних паперів - акцій - 

приносить дивіденд, а при вивозі позичкового капіталу у вигляді цінних 

паперів - облігацій - процент. 

Вивіз позичкового капіталу становить основу сучасної міжнародної 

кредитної системи. Його функціонування і розвиток дає змогу країнам - 

імпортерам вирішити цілий ряд складних соціально-економічних проблем. 

Через відсутність власних коштів вивіз капіталу сприяє вирівнюванню 
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національних норм прибутку в середню норму прибутку в межах світового 

господарства, створює можливості для застосування тимчасово вільного 

грошового капіталу там, де він найбільш необхідний. 

Поряд з перевагами експорту позичкового капіталу, досить часто трап-

ляється, що кредити отримують країни, які внаслідок нерозвиненості еконо-

міки нездатні повернути борг або хоч сплачувати процент. Насамперед це 

стосується країн, що розвиваються. Це породжує кризи світової заборгова-

ності. Останні проявляються в тому, що окремі країни або їх група оголо-

шують про неможливість виплачувати свої зовнішні борги або анулювання 

свою боргу. Це порушує рівновагу міжнародного ринку кредитів, ускладнює 

процеси кредитування. Коли окремі порушення повернення отриманого 

кредиту та процентів за його користування набувають масового характеру, 

починається чергова криза світової заборгованості. 

Складовою частиною міжнародних економічних відносин є функціо-

нування і розвиток транснаціональних корпорацій (ТНК). Вони породжені 

інтернаціоналізацією господарського життя, що посилило міжнародні 

виробничі зв’язки і призвело до трансформації міжнародних компаній у 

транснаціональні корпорації. Це найбільші компанії світу, національні за 

капіталом і контролем, але міжнародні за сферою своєї діяльності. Їх 

особливість - наявність активів за рубежем, які виникають на базі прямих 

інвестицій. 

У межах сучасних ТНК склалися міжнародні виробничі комплекси, 

єдність яких забезпечується численними виробничими, фінансовими і 

управлінськими зв’язками. Міжнародні виробничі комплекси функціонують 

на основі внутрішньофірмового поділу праці, коли філіали однієї корпорації 

у різних країнах світу спеціалізуються на випуску окремих вузлів, а також і 

корпорацій, які здійснюють окремі операції, спільно беруть участь у 

виробництві готової продукції. 

Так, ТНК, які виробляють радіоелектронні товари, найбільш трудо-

містку частину виробничого циклу перенесли за межі країн базування у 
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Південну Корею, Сінгапур і на Тайвань, використовуючи при цьому значний 

розрив у рівні оплати праці. Подібні тенденції помітні у діяльності іноземних 

фірм на території країн СНД. 

ТНК виникли як американські і до середини 80-х років XX ст. біль-

шість з них залишались американськими. В сучасних умовах у складі ТНК 

світу помітно зростає частка корпорацій Японії і Західної Європи. Але 

корпорації США продовжують утримувати провідні позиції у світовому 

господарстві. 

Транснаціональна корпорація — це міжнародний суб’єкт, який має 

господарські підрозділи у двох або більше країнах і здійснює централізоване 

управління цими підрозділами, що дозволяє проводити узгоджену політику й 

загальну стратегію, розподіляючи ресурси, технології і відповідальність для  

отримання прибутку. 

За даними ООН, у світі нараховується близько 200 тис. ТНК, яким 

належить більш як 250 тис. філій за кордоном. Під безпосереднім контролем 

ТНК з різним ступенем інтеграції перебуває переважна більшість усіх 

виробничих активів світу й 80% нових технологій. 

Міжнародні транснаціональні економічні сили мають високий 

ступінь концентрації. Про це свідчить той факт, що 1% материнських ТНК 

володіє 50% всього обсягу прямих закордонних інвестицій (загальних 

активів закордонних філій).  Експерти ООН відносять до ТНК кожну 

компанію, яка має виробничі потужності за кордоном.  

ТНК - особлива форма організації діяльності компанії, на основі 

розподілу праці персоналу підприємств, розміщених в різних країнах світу 

і які об’єднані спільною власністю на засоби виробництва. Корпорація у 

перекладі з латинської означає об’єднання , спілки, які створюються для 

досягнення єдиних цілей. Транснаціональне – виробництво, яке 

здійснюється за межами однієї країни. 

Основними причинами виникнення ТНК є:  

• існування обмежень на шляху розвитку міжнародної торгівлі; 
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• сильна монопольна влада виробників; 

• валютний контроль; 

• транспортні витрати; 

• відмінності в податковому законодавстві. 

Переваги ТНК в отриманні значно більшого прибутку порівняно з 

іншими формами організації міжнародного бізнесу є водночас причинами 

активного розвитку корпорацій. Основними серед причин-переваг є такі: 

• можливості підвищення ефективності та конкурентоспроможності 

через доступ до ресурсів іноземних держав; 

• недосконалість ринкового механізму в реалізації власності на 

технології, виробничий досвід та інші «невідчутні» активи, насамперед 

управлінський і маркетинговий досвід; 

• близькість до споживачів продукції іноземної філії ТНК і можливість 

отримання інформації про перспективи ринків і конкурентний потенціал 

фірм приймаючої країни; 

• можливість використання у власних інтересах особливостей 

державної, зокрема податкової, політики в різних країнах, відмінності в 

курсах валют тощо; 

• здатність продовжувати життєвий цикл своїх технологій і продукції; 

• за допомогою прямих іноземних інвестицій ТНК дістає можливість 

уникнути бар'єрів при входженні на ринки окремих країн через експорт 

товарів або послуг. 

Ознаки ТНК:участь у міжнародному розподілі праці; 

- потреба в значних інвестиціях; 

- високий науково-дослідний потенціал; 

- організаційно-економічно єдина система; 

- об’єднання самостійних підприємств; 

- діяльність на території кількох країн; 

- управління і контроль – з єдиного центру; 

- юридичне регулювання групи держав або міжнародних організацій 
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(отримання статусу міжнародних юридичних осіб). 

Найкрупніші ТНК розміщені у трьох економічних центрах: США, 

країнах ЄС, Японії. Галузева структура ТНК: 60% міжнародних компаній 

здійснюють діяльність у виробничій сфері (електроніка, 

автомобілебудування, хімічна, фармацевтична), 37% - у сфері послуг,13% - 

у видобувній і сільському господарстві. 

У межах сучасних ТНК склалися міжнародні виробничі комплекси, 

єдність яких забезпечується численними виробничими, фінансовими і 

управлінськими зв’язками. Міжнародні виробничі комплекси функціонують 

на основі внутрішньофірмового поділу праці, коли філіали однієї корпорації 

у різних країнах світу спеціалізуються на випуску окремих вузлів, а також і 

корпорацій, які здійснюють окремі операції, спільно беруть участь у 

виробництві готової продукції. 

Так, ТНК, які виробляють радіоелектронні товари, найбільш трудо-

містку частину виробничого циклу перенесли за межі країн базування у 

Південну Корею, Сінгапур і на Тайвань, використовуючи при цьому значний 

розрив у рівні оплати праці. Подібні тенденції помітні у діяльності іноземних 

фірм на території країн СНД. 

ТНК виникли як американські і до середини 80-х років XX ст. біль-

шість з них залишались американськими. В сучасних умовах у складі ТНК 

світу помітно зростає частка корпорацій Японії і Західної Європи. Але 

корпорації США продовжують утримувати провідні позиції у світовому 

господарстві. 

Економічний механізм діяльності ТНК залежить від економічного й 

регулятивного середовища в країнах базування та країнах здійснення 

діяльності філій ТНК. Податкові умови діяльності ТНК. Провідна роль 

належить податковим умовам діяльності ТНК, оскільки планування 

останньої ТНК базується на врахуванні відмінностей в умовах економічної 

діяльності в країнах, де компанія здійснює операції. 

Розрізняють два основних підходи до оподаткування прибутків ТНК: 
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• світовий; 

• територіальний. 

Світовий підхід базується на тому, що оподатковуються всі :прибутки 

корпорації, зареєстровані в певній країні. Тобто оподатковуються прибутки, 

отримані в країні реєстрації, а також прибутки, отримані від діяльності філій 

корпорації в усіх інших країнах світу. 

Територіальний підхід передбачає оподаткування прибутків, 

отриманих місцевими та іноземними компаніями на території певної країни. 

З метою оптимізації оподаткування ТНК використовують різні 

методи,які класифікують на дві основні групи: організаційні та економічні.   

До організаційних методів оптимізації оподаткування ТНК відносять: 

- здійснення експорту товарів і послуг спеціальними способами (без 

фактичного перетину кордону; на основі толінгу — тимчасового ввезення 

сировини й комплектуючих на митну територію та їх переробки на готову 

продукцію з наступним експортом); 

- здійснення зарубіжних операцій на основі агентських угод, 

партнерства або спільної інвестиційної діяльності з місцевими компаніями 

без створення юридичної особи; 

- створення зарубіжного представництва, а не філії, що дає змогу не  

декларувати прибутки в країні їх походження, де діє представництво; 

- створення спеціальних дочірніх компаній у країнах із сприятливим 

або пільговим оподаткуванням чи в офшорних зонах; 

· перехід частини зарубіжних філій або дочірніх підприємств під 

контроль спеціальної холдингової компанії, зареєстрованої у країні зі 

сприятливим оподаткуванням операцій з капіталом і репатріації дивідендів. 

Ефект оподаткування вирішальним чином впливає на ключові аспекти 

діяльності ТНК (іноземне інвестування, фінансову структуру, структуру та 

вартість залученого капіталу, управління валютними ризиками, фінансовий 

контроль) і тому має бути оптимізованим. 
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Для економічно доцільного використання «блокованих» фондів ТНК 

застосовують такі методи: 

1. «Фронтовані» кредити. Вони являють собою форму кредитування 

материнською ТНК своєї філії не прямо, а через великий міжнародний банк. 

2. Непов'язаний експорт. Його суть — використання філіями ТНК своїх 

надходжень у місцевій валюті для придбання місцевої продукції та її 

подальшого експорту. 

3. Примусове реінвестування прибутків у країні діяльності філії ТНК. 

Воно, як правило, призводить до тимчасового розриву окупності 

інвестицій. У такому разі ТНК здійснюють стратегію реінвестування у власне 

виробництво або придбання певних місцевих активів (акції, цінні папери, 

нерухомість тощо), які в майбутньому можуть збільшити свою вартість 

і стати більш ліквідними. 

Негативні наслідки діяльності ТНК  пов’язуються з тим, що вони все 

більше впливають на економіку і політику зарубіжних країн. Вони 

намагаються впливати на перерозподіл продукції і доходів на свою 

користь, що загострює протиріччя між економічними інтересами ТНК і 

країнами базування їх дочірніх компаній. 

Глобалізація конкуренції сприяла виникненню нових стратегічних 

рішень у багатьох галузях. В результаті конкурентну перевагу можна 

досягти переважно  шляхом створення союзів (альянсів)  між компаніями 

різних країн. Стратегічний альянс являє собою домовленість про 

кооперацію декількох незалежних компаній для досягнення певних 

стратегічних цілей шляхом об’єднання ресурсів компаній. Стратегічні 

альянси вважаються самою перспективною формою інтеграції компаній, 

яка надає можливість найбільш швидко і без значних вкладень реалізувати 

стратегічні цілі.  

Особливості стратегічних альянсів полягають у наступному: 

- угоди про співробітництво членів альянсу є більш значними за торговельні 

операції, але не мають статусу злиття (поглинання, приєднання) і являють 
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собою контрактні відносини для виконання спільних проектів; 

- до стратегічного альянсу можуть входити не тільки постачальники, 

споживачі, покупці, але й конкуренти (наприклад, Honda і Rover об`єдналися 

для посилення позицій на ринку мобільного зв’язку); 

- альянс, як правило, не має статусу юридичної особи; 

- стратегічні альянси є   відкритими системами для входження нових членів; 

- входження компаній до альянсу зменшує конкуренцію між ними і посилює 

позиції для боротьби із зовнішніми конкурентами; 

- альянси створюються на певний строк, після закінчення їх місії – 

розпадаються або перетворюються у постійні об’єднання. 

Мотиви створення стратегічних альянсів: 

- досягнення економії на великих масштабах; 

- спільне використання трудових та виробничих ресурсів: 

- безкоштовний вихід на ринки членів альянсу; 

- взаємне користування технологіями, матеріальними активами, 

спільними дослідженнями; 

- зниження маркетингових, виробничих ризиків. 

За сферами діяльності стратегічні альянси поділяються на такі види: 

1. Альянси з реалізації науково-технічних, конструкторських проектів. 

2. Альянси з ведення спільної виробничої діяльності. 

3. Альянси для спільного освоєння ринків збуту. 

Найпоширенішими є науково-технічні, технологічні альянси. 

Прикладами стратегічних альянсів можуть бути угоди між IBM та 

Mitsubishi, а також між IBM та APPL. У цілому компанії більш розвинених 

країн, з високим експортним потенціалом, створювали альянси з фірмами 

менш розвинених країн для просування на ці ринки своєї продукції. 

Позитивними наслідками вступу компанії до стратегічного альянсу 

може бути її вихід на нові ринки, отримання доступу до новітніх 

технологій, забезпечення економії ресурсів за рахунок ефекту масштабу, 

оптимізація витрат за рахунок зменшення ринкових трансакцій. 
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 Стратегічні альянси поряд з перевагами мають суттєві недоліки, які 

проявляються перш за все у тому, що незалежність партнерів альянсу 

часто не сприяє ефективній координації їх діяльності. Крім того, існує 

реальна загроза копіювання  новітніх технологій, інноваційних рішень 

партнерами альянсу, які при їх виході із складу стратегічного альянсу, 

становлять  йому значну  конкуренцію. 

  Одним із основних напрямків розвитку міжнародного розподілу 

праці стало розширення міжнародної спеціалізації і кооперування 

виробництва. Науково-технічний прогрес сприяв спеціалізації 

підприємств різних країн на виготовленні частин продуктів. Ускладнення 

технологічної структури виробництва обумовило величезне  зростання 

окремих деталей, вузлів для виготовлення готового виробу. Зокрема, у 

легковому автомобілі налічується до 20 тис. деталей і вузлів, електровозах 

– до 250 тис. Міжнародна спеціалізація має два основних напрямки: 

виробничий (міжгалузева спеціалізація, внутрішньогалузева і спеціалізація 

окремих підприємств); регіональний (спеціалізація окремих країн, групи 

країн і регіонів). 

 У теперішній час головні позиції займає внутрішньогалузева 

спеціалізація.     Майже всі способи спеціалізації знайшли своє 

відображення у машинобудуванні у зв’язку з технологічною особливістю її 

продукції. 

До основних показників рівня міжнародної спеціалізації можна 

віднести коефіцієнт відносної експортної спеціалізації (Кес)  та експортна 

квота у загальному обсязі виробництва галузі. Коефіцієнт експортної 

спеціалізації дорівнює:   

                                                  Кес= Пек / Псе ;                                     

де Пек  - питома  вага товару ( сукупності товарів галузі); 

Псе  -  питома вага товару ( товарів аналогічного профілю) у 

світовому експорті. 

Цей коефіцієнт дає можливість визначити товари ї галузі, які мають 
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міжнародну спеціалізацію. Чим більше 1 співвідношення на користь 

конкретної країни, тим вище рівень міжнародної спеціалізації. І навпаки, 

чим нижче 1 цей показник, тим нижче рівень міжнародної спеціалізації 

окремої країни. Експортна квота характеризує ступінь орієнтації 

національної промисловості на зовнішні ринки.  

Інша форма міжнародного розподілу праці - міжнародне 

кооперування виробництва, яка розвивається в результаті стійких 

виробничих зв’язків між самостійними підприємствами різних країн. Все 

більший розвиток отримує виокремлення із загального виробництва 

окремих частин готового продукту. Відповідно до  закону України “ про 

зовнішньоекономічну діяльність ” під терміном “міжнародна кооперація ” 

слід розуміти взаємодію двох або більше суб’єктів господарської 

діяльності. 

  Міжнародне кооперування здійснюється в різних формах:  

1. Виробничо-технологічне співробітництво (передача нематеріаль-

них активів, проектно-конструкторської документації, документів із 

стандартизації, сертифікації тощо). 

2. Торгово-економічне співробітництво (реалізація кооперованої 

продукції третім особам в країнах-партнерах). 

3. Післяпродажне обслуговування техніки ( реалізація спільних 

програм, спеціалізація шляхом укладання окремих договорів, створення 

спільних підприємств). 

Реалізація спільних програм відбувається шляхом виконання певної 

роботи за дорученням замовника за обумовленими термінами, обсягами, 

якістю.  Договірна спеціалізація здійснюється з метою розподілу виробничої 

програми між учасниками кооперування для уникнення дублювання і 

конкуренції між собою на ринку.  

Найбільше поширення набула така форма кооперування як спільні 

підприємства, яка передбачає об’єднання капіталів декількох учасників для 

реалізації спільних проектів. Наприклад, головною компанією з виробництва 
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літаків-аеробусів виступає компанія “Ербас індастрі”, до складу якої входять 

декілька національних компаній європейських країн (Франція, Німеччина, 

Великобританія, Іспанія, Нідерланди, Бельгія).”Ербас індастрі “визначає 

політику у сфері продажів, післяпродажне обслуговування тощо. 

Подальший розвиток процесу інтеграції України до системи 

світового господарства можливо за умови активного входження її 

підприємств до міжнародної спеціалізації і кооперування як необхідних 

складових міжнародних зв’язків. 

Однією з найдавніших форм міжнародних економічних відносин є 

міжнародна торгівля. Вона являє собою обмін товарами та послугами між 

двома партнерами, в ролі яких можуть виступати держави, їх фірми або 

окремі підприємці різних країн. 

Міжнародну торгівлю утворюють два зустрічних потоки товарів та 

послуг - імпорт і експорт. Національна економіка, яка широко залучена до 

міжнародної торгівлі, належить до відкритих. 

Ступінь відкритості національної економіки визначається за допо-

могою відношення експорту або імпорту країни до її ВВП. Країни, що мають 

значні матеріальні ресурси та місткий внутрішній ринок, менше залежать від 

міжнародної торгівлі. Країни з обмеженими матеріальними ресурсами та які 

не можуть ефективно виробляти необхідні для внутрішнього споживання 

товари, значною мірою залежать від зовнішньої торгівлі. 

Міжнародна торгівля відіграє важливу роль у розвитку та зростанні 

ефективності національного виробництва кожної країни. Ізольованість від 

участі у функціонуванні та розвитку світового господарства окремої країни у 

сфері міжнародної торгівлі не сприяє створенню високоефективної 

національної економіки. Міжнародна торгівля є тією формою міжнародних 

економічних відносин, яка сприяє розвитку виробництва тих видів продукції 

у кожній з країн, для яких вони мають найбільш сприятливі умови. Це 

служить основою для формування міжнародної спеціалізації країн світового 

господарства на виробництві окремих видів продукції. 
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Міжнародна торгівля здійснюється в різних режимах. Режим вільної 

торгівлі передбачає, що при перетині митних кордонів на шляху товарних 

потоків не має жодних бар’єрів. Однак це існує не завжди. Досить часто 

держави встановлюють торговельні обмеження при здійсненні експорту або 

імпорту товарів у вигляді митних платежів, податків, квот тощо. Тому 

антиподом режиму вільної торгівлі є протекціонізм, який передбачає 

застосування різноманітних обмежень у міжнародній торгівлі. Все це є 

свідченням того, що міжнародна торгівля здійснюється та розвивається не 

стихійно. Вона регулюється міжнародними угодами, національним 

законодавством за допомогою економічних та адміністративних методів, що 

застосовуються окремими країнами на власній території. Йдеться про 

застосування заборонного мита і квот на імпорт. 

Торгове мито являє собою своєрідний податок, який застосовується 

при імпорті певної групи товарів з метою поповнення доходів бюджету. 

Інколи мито застосовується для обмеження імпорту для захисту національ-

ного товаровиробника. 

Імпортні квоти визначають максимальний обсяг товарів, які можуть 

бути імпортовані в країну за певний проміжок часу. Вони також застосо-

вуються з метою обмеження імпорту певних товарів на внутрішній ринок, і в 

такий спосіб захищають національного товаровиробника. 

Крім цих методів регулювання міжнародної торгівлі, застосовуються 

різноманітні адміністративні, технічні та інші види торговельних 

обмежень, кількість яких вимірюється декількома сотнями назв. До них 

належать національні стандарти якості, екологічні вимоги, санітарні 

обмеження, вимоги до маркування і пакування товарів, внутрішні податки і 

збори, вимоги до вмісту місцевих компонентів і т. д. Деякі з них застосо-

вують центральні органи державної влади, інші - регіональні. 

Здійснення міжнародної торгівлі на засадах протекціонізму не завжди е 

виправдане. Така політика не сприяє максимальному задоволенню потреб 

окремих груп споживачів країни, породжує зростання цін на імпортні товари. 
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Закритий національний ринок є менш конкурентоздатним, що не стимулює 

підвищення продуктивності праці та якості продукції національного 

виробництва. З огляду на це відкрита національна економіка більш 

ефективна, тому що створює можливості для користування перевагами 

міжнародного поділу праці та спеціалізації. 

Поряд з національною зовнішньоторговельною політикою та зако-

нодавством, що регулюють процес внутрішньої та зовнішньої торгівлі, 

остання здійснюється відповідно до системи міжнародних юридичних 

правил. Зміст зведеної системи правил міжнародної торгівлі регулюється 

Генеральною угодою про тарифи й торгівлю (ГАТТ), яку було укладено ще у 

1948 р. двадцятьма двома країнами світу. Нині до цієї угоди приєдналося сто 

десять держав, тобто більша частина країн світу. 

З 1995 р. ГАТТ перетворилася на Світову організацію торгівлі (СОТ), 

членами-засновниками якої стала 81 країна (нині членами цієї організації є 

140 держав). Створення СОТ — результат переговорів у межах “уругвай-

ського раунду”, який тривав з 1986 по 1995 р. СОТ, крім принципів ГАТТ, 

містить Угоду з торгівлі послугами (ГАТС), Угоду з торговельних аспектів 

інтелектуальної власності і контролює захист інвестицій. 

Регулювання міжнародної торгівлі здійснюється також у межах 

відповідної компетенції Міжнародною торговельною палатою та ЮНКТАД 

(Конференція ООН з торгівлі та розвитку). Їхніми головними функціями є 

заохочення міжнародної торгівлі; визначення принципів і політики 

міжнародної торгівлі; ведення переговорів і розробка багатосторонніх 

правових актів у сфері торгівлі; узгодження політики урядів і регіональних 

економічних угруповань у сфері торгівлі. 

Система регулювання міжнародної торгівлі базується на основі дотри-

мання декількох принципів: 

По-перше, участь у цій системі добровільна: жодна з країн примусово 

не приєднується до неї. Коли якась країна виявляє бажання приєднатися до 

цієї системи, то вона має визнати правила міжнародної торгівлі, які в ній 
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діють. 

По-друге, країни, які належать до ГАТТ/СОТ, взаємодіють одна з 

одною на засадах режиму найбільшого сприяння у взаємній торгівлі. 

По-третє, зменшення кількості торговельних бар’єрів між країнами-

членами ГАТТ/СОТ досягається у процесі переговорів. Система ГАТТ/ СОТ і 

режим вільної торгівлі — не тотожні. Навіть держави, що приєдналися до 

системи ГАТТ/СОТ, зберігають ряд митних тарифів на імпорт. Водночас ця 

міжнародна організація ставить за мету сприяти подальшій лібералізації 

міжнародної торгівлі, заохочуючи своїх членів до переговорів про взаємне 

скорочення торгових бар’єрів. 

По-четверте, дотримання правил “справедливої торгівлі”, дія яких 

проявляється в тому, що країнам-членам ГАТТ/СОТ не дозволяється 

збільшувати тарифи після того, як вони погодилися на їх зниження під час 

переговорів. Країни-члени угоди ГАТТ/СОТ мають право запроваджувати 

значні торговельні обмеження тільки в тому разі, коли іноземний імпорт 

завдає значної шкоди національній економіці. При цьому йдеться про такі 

обмеження, що можуть здійснюватися лише справедливим і 

недискримінаційним способом. Іншим проявом справедливого здійснення 

міжнародної торгівлі є надання імпортованим товарам національного 

режиму. Це означає, що після того, як такий товар ввезено до країни, на 

нього має поширюватися національне законодавство та податки в тих 

параметрах що й на товари, вироблені в межах цієї країни. 

Основні тенденції розвитку світової торгівлі в сучасних умовах прояв-

ляються у декількох процесах. 

Якщо на перших етапах розвитку світового господарства у міжна-

родній торгівлі переважав вивіз із аграрних країн сировини і продовольства 

та зворотній ввіз до них з економічно розвинених країн промислових товарів, 

то в умовах НТР структура міжнародної торгівлі змінюється. У ній зростає 

частка продукції обробної промисловості і знижується - видобувних галузей. 

Відносно низька частка сільськогосподарської продукції у міжнародній 
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торгівлі зумовлена тим, що досягнення НТР в цій галузі сприяли 

самозабезпеченості продуктами харчування багатьох країн. Впливають на цю 

тенденцію і обмежені фінансові ресурси окремих країн для імпорту сільсь-

когосподарської продукції та продуктів харчування. 

Змінюється співвідношення частки окремих країн і їх груп у міжна-

родній торгівлі. З 60-х рр. минулого століття неухильно зменшується частка 

американського експорту у міжнародній торгівлі і зростає частка країн 

Західної Європи та Японії. 

Характерною тенденцією розвитку світової торгівлі є зростання 

значення міждержавного регулювання зовнішньоторгових операцій. Таке 

регулювання діє з 30-х років XX ст. Після Другої світової війни міждержавне 

регулювання міжнародної торгівлі набуло подальшого розвитку. 

У міжнародних економічних відносинах технології розглядаються як 

розвинений фактор виробництва, який характеризується високою міжнарод-

ною мобільністю. Поняття “технології” трактується як сукупність науко-

во-технічних знань, які можна використати при виробництві товарів і 

наданні послуг. Вони можуть являти собою самостійні способи перетворення 

ресурсів на товари і послуги. У цій якості технології можуть виступати у ви-

гляді конструкторських рішень, методів та виробничих процесів. Технології 

інколи поєднуються з іншими видами ресурсів, тобто уречевлюються в нових 

машинах і приладах, у працівниках з кращою освітою або професійною 

підготовкою. Історично вихідною формою переміщення технологій є не їх 

самостійний рух, а рух у поєднанні з капіталом і робочою силою. 

Динамічний розвиток науково-технічного прогресу в другій половині 

XX ст. породив виникнення світового ринку технологій, який функціонує 

поряд зі світовими ринками товарів і капіталів. Матеріальною основою 

існування цього ринку є міжнародний поділ технологій. Останній являє 

собою таке, що історично сформувалося або було набуте, зосередження 

цього специфічного товару в окремих країнах. 

Нерівномірність науково-технічного прогресу створює значні техно-
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логічні відмінності між країнами. Тому в міжнародній торгівлі з’являється 

специфічний товар - технології, міжнародне переміщення яких згладжує 

технологічні відмінності між країнами. 

Основною формою міжнародної передачі (трансферу) технологій є 

ліцензії. При укладанні ліцензійної угоди власник передає права на немате-

ріальні активи покупцю на певний термін і за домовлену плату. Об’єктом 

ліцензійної угоди можуть бути патенти, винаходи, формули, процеси, конс-

трукції, схеми, торгові марки, програми і т. д. 

Використання винаходу або іншого об’єкту ліцензування передбачає 

ліцензійні винагороди (плата за ліцензії). Серед їх основних форм слід ви-

ділити роялті, тобто періодичні відрахування (як правило поквартально або 

річними внесками), які встановлюються у відсотках від фактично отриманого 

прибутку або обсягу продажів при комерційному використанні ліцензії. 

Крім того, використовується і така форма, як паушальний платіж. Він 

являє собою одноразову винагороду, сума якої зафіксована в ліцензійній 

угоді. Інколи паушальні виплати розбиваються на декілька виплат відповідно 

до етапів практичної реалізації ліцензії. 

Важливою формою міжнародної передачі технологій є інжиніринг, 

який охоплює широку сукупність видів технологічної діяльності, спрямова-

них на підвищення ефективності зарубіжних інвестицій, мінімізацію вит-

рат на реалізацію різноманітних проектів. Інжиніринг охоплює складання 

техніко-економічного обгрунтування проекту, розробку генеральних планів і 

креслень, управління і нагляд за будівництвом, приймально-здавальні робо-

ти. Після закінчення будівництва нового об’єкту і передачі його в експлуа-

тацію інжиніринг полягає в наданні послуг з організації процесу виробництва 

і управління підприємством. 

Контракти “під ключ” як форма міжнародної передачі технологій 

передбачають укладання угоди на будівництво об’єкта, який після його пов-

ної готовності до експлуатації передається замовнику. Такі проекти, як пра-

вило, реалізують великі будівельні фірми і фірми-виробники промислового 
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обладнання, між якими поділені відповідні ринки. 

Контракти на управління є специфічною формою міжнародної 

передачі технологій. їх сутність полягає в тому, що фірма однієї країни 

відряджає своїх менеджерів до зарубіжної фірми для виконання управ-

лінських функцій на певний термін і за певну плату. 

Необхідність використання контрактів на управління виникає в тому 

разі, коли існує нагальна потреба домогтися суттєвого зростання ефектив-

ності функціонування фірми, а власні менеджери не здатні його забезпечити. 

Використання таких контрактів можливе і в тому разі, коли здійснюються 

прямі зарубіжні інвестиції від фірми-постачальника нового технологічного 

обладнання. У зв’язку з цим потрібна допомога у вигляді управлінських по-

слуг. Контракти на управління укладаються і тоді випадку, коли іноземні 

інвестиції націоналізуються, а колишньому власнику пропонують продов-

жити управління підприємством до того часу, доки місцевий персонал не 

буде здатний ним керувати. 

Отже, міжнародне переміщення технологій здійснюється у різноманіт-

них формах, використання яких спрямоване на підвищення ефективності роз-

витку національних економік країн, що входять до світового співтовариства. 

Складовою частиною міжнародних економічних відносин є міграція 

робочої сили. Вона являє собою процес стихійного або організованого 

переміщення робочої сили в межах міжнародного ринку праці. 

Міграція робочої сили, коли населення переміщується між окремими 

регіонами в межах своєї країни, складає внутрішню міграцію. Зовнішню 

міграцію утворює переїзд робочої сили з однієї країни в іншу на тривалий 

строк, як правило, не менше року. 

Зовнішня міграція має дві сторони: 

1) еміграцію, тобто переміщення частини працездатного 

населення з країни перебування в іншу для довгочасного постійного 

проживання; 

2) імміграцію, тобто приїзд робочої сили у певну країну з-за 
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кордону. 

В сучасних умовах у цей процес втягнута абсолютна більшість насе-

лення країн світу. 

Відповідно до напрямків міграції робочої сили виділяють такі мігра-

ційні потоки: з країн, що розвиваються - до розвинених країн; у межах 

розвинених країн (наприклад, у межах Європейського Союзу); у межах країн, 

що розвиваються (зі слабкорозвинених - до нових індустріальних країн); з 

постсоціалістичних країн - до розвинених країн (відтік кваліфікованих і 

некваліфікованих працівників та науково-технічної інтелігенції); у межах 

постсоціалістичних країн (наприклад, з України - до Росії). Відповідно до 

цих напрямків на початок XXI ст. сформувалося декілька основних центрів, 

що визначають сучасні напрямки міжнародної міграції робочої сили: 

1. США, Канада, Австралія, які приймають переважно 

кваліфікованих спеціалістів. 

2. Країни Західної Європи, де на непрестижних, важких і 

шкідливих для здоров’я роботах постійно використовується значна 

кількість іноземних працівників, в тому числі з України. 

3. Нафтовидобувні країни Близького Сходу, в яких охоче 

беруть на роботу іноземних фахівців, а також некваліфікованих 

працівників з сусідніх арабських країн. 

4. Індустріальні країни Південно-Східної Азії, де мігрує в 

основному населення цього регіону світу. 

Серед традиційних постачальників робочої сили на міжнародний ринок 

праці слід назвати Туреччину, Грецію, Італію, Португалію, Мексику, Пуерто-

Ріко, Пакистан, Марокко, Туніс, країни Центральної Африки та країни СНД. 

Причини, що породжують міграцію робочої сили, поділяються на дві 

групи: загальні, які визначають тенденції розвитку всіх форм міжнародних 

економічних відносин, і специфічні, пов’язані тільки з міграцією. До першої 

групи причин належать інтернаціоналізація господарського життя; 

нерівномірність соціально-економічного розвитку окремих країн, структурні 
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зрушення в національних економіках, пов’язані з НТР. Останнє зумовлює 

витіснення працівників з одних галузей і виникнення додаткової потреби у 

робочій силі в інших. Значний вплив на міграцію робочої сили має 

економічна політика ТНК, спрямована на концентрацію наукоємних галузей 

в одних країнах і трудомістких - в інших. 

До другої групи причин належать відмінності у рівні соціально-еконо-

мічного розвитку країн, що породжує відмінності в рівнях оплати праці, 

житлових умовах, розвитку соціальної сфери і притягує до себе робочу силу з 

інших країн; дефіцит певних спеціальностей (у розвинених країнах Західної 

Європи робітники-мігранти забезпечують на 20-40% потреби в робочій силі у 

таких галузях, як транспорт, будівництво, вугільна промисловість, побутове 

обслуговування); відмінності між країнами в умовах професійного зростання 

працівників. 

Певний вплив на міграцію робочої сили мають регіональні конфлікти і 

війни, розпад або утворення нових держав, особисті причини. 

Міграція робочої сили викликає неоднозначні соціально-економічні 

наслідки для країн-експортерів та країн-імпортерів працівників. Позитив-

ними наслідками для імпортерів робочої сили виступають: 

- зростання конкурентоспроможності вироблюваних товарів 

завдяки зменшенню витрат, пов’язаних з низькою зарплатою 

іноземних працівників; 

- виникнення додаткового попиту на товари і послуги з боку 

іноземних працівників, що стимулює зростання виробництва; 

- іноземна робоча сила відіграє роль соціального 

амортизатора під час кризових процесів; 

- іноземні працівники використовуються в найбільш 

продуктивному віці, а у разі втрати працездатності повертаються на 

батьківщину, і підприємці країн імміграції не несуть жодних витрат на 

їх подальший соціальний захист; 

- за рахунок більш високої заробітної плати країни імміграції 
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заохочують надходження кваліфікованої робочої сили та спеціалістів 

найвищої кваліфікації, не затративши коштів на їх підготовку. 

До негативних соціально-економічних для країн-імпортерів робочої 

сили наслідків належать: 

- посилення соціальної напруженості в країнах-імпортерах 

працівників, коли іммігранти займають робочі місця місцевих 

робітників; 

- формування тенденції до зниження заробітної плати в цих 

країнах; 

- потенційна загроза зростання безробіття. 

Позитивними наслідками експорту робочої сили виступають: 

- послаблення напруженості на національних ринках праці 

внаслідок зменшення кількості безробітних за рахунок емігрантів; 

- створення для емігрантів можливостей формувати фонд 

життєвих засобів за рахунок країн перебування; 

- переведення частини заробітків на батьківщину; 

- економія на навчанні новим професійним навичкам, 

ознайомлення з передовою організацією праці в країні прийому. 

До негативних наслідків для країн-експортерів робочої сили можна 

зарахувати “відтік мізків” - виїзд висококваліфікованих фахівців. 

Отже, зовнішня міграція робочої сили є складовою частиною міжна-

родних економічних відносин, наявність якої забезпечує функціонування і 

розвиток світового господарства. 

 

2.2. Міжнародна економічна система: сутність, структура 

 

Охарактеризовані форми міжнародних економічних відносин мають 

вартісне вираження та опосередковуються грошовими відносинами, які в 

межах всесвітнього господарства складають ще одну його важливу форму - 

валютно-фінансові відносини. Останні являють собою сукупність 
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економічних відносин, які виникають при функціонуванні валюти у світовому 

господарстві та обслуговуванні взаємного обміну результатами діяльності 

національних економік. Розвиток валютно-фінансових відносин зумовлений 

розвитком продуктивних сил, створенням світового ринку, поглибленням 

міжнародного поділу праці, інтернаціоналізацією господарських зв’язків. 

Носієм міжнародних валютно-фінансових відносин І є світовий грошовий 

товар, роль якого спочатку виконувало золото, а пізніше - кредитні гроші 

(векселі, банкноти, чеки та депозити). В 70-і рр. XX ст. з’являються 

спеціально створені міжнародні (СДР - спеціальні права запозичування) та 

регіональні (ЕКЮ) платіжні одиниці, так звані композитні гроші. 

Валютно-фінансові відносини виникають, функціонують та розвива-

ються на національному та міжнародному рівнях у вигляді національної : та 

міжнародної валютно-фінансової системи. Перехідною ланкою між 

національними та міжнародною валютною системами є валютний курс і  

паритет. 

Валютний курс являє собою співвідношення між валютами окремих 

країн. Іншими словами, це “ціна” валюти певної країни, виражена в валютах 

інших країн. Паритет — це співвідношення валют відповідно  до їх золотого 

вмісту. Паритет є основою курсу валют. Але курс валюти практично ніколи 

не співпадає з паритетом. 

Валютні ринки - це специфічна сфера економічних відносин, пов 

'язаних зі здійсненням таких операцій, як купівля, продаж, обмін іноземної 

валюти та платіжних документів в іноземних валютах (чеки, векселі, 

телеграфні та поштові перекази, акредитиви тощо). Першим валютним 

ринком був ринок золота як грошового товару, де воно продавалось на 

основі ціни, визначеної міжнародним договором. 

Міжнародна валютна система (МВС) є формою організації 

валютних відносин у межах світового господарства. Вона - продукт 

еволюції світового господарства, статус якої юридично закріплений 

міждержавними угодами. Основними елементами міжнародної валютної 
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системи виступають національні і колективні резервні валюти; механізм 

валютних паритетів та курсів; умови конвертації валют; режим 

міжнародних валютних ринків та ін. 

Об’єктивною основою міжнародної валютної системи є товарне вироб-

ництво, міжнародна торгівля, міжнародний рух капіталів, технологій, робочої 

сили. Її основне завдання - регулювання міжнародних розрахунків та 

валютних ринків для підтримки рівноваги міжнародного обміну, 

стримування інфляції. Вона є одним з найбільш важливих механізмів, який 

може сприяти розширенню або обмеженню міжнародних економічних 

відносин. 

Міжнародна валютна система розвивалася разом зі світовим госпо-

дарством, пройшовши при цьому певні етапи. їм відповідають і ті міжнародні 

валютні системи, які функціонували на цих етапах та обслуговували світові 

господарські зв’язки. 

Перша міжнародна валютна система стихійно сформувалась 

внаслідок промислової революції та розширення міжнародної торгівлі як 

система золотого стандарту. Вона була закріплена Паризькою угодою 1867 р. 

Її характерними рисами було те, що валюти окремих країн вільно 

обмінювалися на золото на внутрішніх ринках і за межами країн; валюти 

мали золотий вміст; зливки золота могли вільно обмінюватися на монети; 

підтримувалось жорстке співвідношення між золотим запасом країн та 

внутрішньою пропозицією грошей; діяли чіткий механізм визначення 

взаємних курсів валют та узгоджений порядок взаємних міжнародних 

платежів на основі вексельного обігу і золота. 

Наприкінці XX ст. у процесі формування монополістичного капі-

талізму золотий стандарт перестав відповідати масштабам світогосподарсь-

ких зв’язків і він був поступово витіснений через неспроможність золота за-

безпечити значне розширення внутрішніх ринків, зменшення його надход-

ження в золоті резерви та ін. Тому за угодою, укладеною на Генуезькій кон-

ференції (1922 р.), золотомонетний стандарт був замінений золотодевізним 
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стандартом, за яким банкноти розмінювалися не на золото, а на девізи 

(банкноти країн, які обмінювалися на золото (фунт стерлінгів та 

американський долар; векселі, чеки)). Для функціонування цієї системи 

центральні банки країн створювали значні резерви іноземної валюти, яка 

розмінювалась на золото. Золотодевізний стандарт був перехідним до 

системи регульованих валютних курсів і, насамперед, до системи золото-

валютного стандарту. 

Світова економічна криза 1929-1932 рр. завдала нищівного удару по 

системі золото девізного стандарту. В усіх країнах було впроваджено 

нерозмінний на золото обіг паперових грошей. У 1944 р. на Бреттон-Вудській 

конференції була юридично оформлена нова валютна система, яка дістала 

назву золотовалютного стандарту. Відповідно до цієї системи за золотом 

зберігалась тільки функція кінцевих розрахунків між країнами. Усі країни 

встановлювали паритети своїх валют у доларах, а через долар - у золоті. Долар 

відіграв роль резервної валюти, обмінювався на золото центральними 

банками та урядовими організаціями інших країн у казначействі США за 

курсом 35 дол. за 1 трійську унцію (31,1 г. золота). 

Майже три десятиріччя Бреттон-Вудська система працювала відносно 

ефективно. Однак надалі у зв’язку з хронічним дефіцитом платіжного 

балансу США, нагромадженням доларів у країнах Західної Європи, які 

почали пред’являти їх для розміну на золото, золотий запас США став 

стрімко зменшуватись, відбувся крах золотодоларового стандарту. 

У 1976 р. в Кінгстоні (Ямайка) на черговій нараді МВФ були визначені 

основи нової Ямайської валютної системи. Основними рисами нової 

валютної системи стало те, що скасовувалась функція золота як міри вартості 

та основи обчислення валютних курсів. Золото стає звичайним товаром, 

який, проте, має особливі функції. Країнам надавалась можливість вибору 

режиму валютного курсу. Коливання валютних курсів зумовлювались 

попитом та пропозицією на міжнародних ринках і реальними купівельними 

спроможностями валют. Для стабілізації курсу валюти в умовах плаваючого 
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режиму використовувалось проведення валютної інтервенції, тобто купівля 

або продаж центральним банком своєї валюти з метою зміни співвідношення 

між попитом і пропозицією на неї і тим самим підвищення або зниження її 

ринкового курсу. Практикувалося прив’язування національної валюти до 

валюти лідера (насамперед до долара США) і спільне з нею плавання, тобто 

пропорційна зміна курсів. Спільне плавання валют групи країн 

здійснювалось шляхом встановлення твердих співвідношень між ними, як це 

існує в країнах - членах Європейського Союзу (ЄС). 

Нововведенням було впровадження стандарту СДР (“спеціальні права 

запозичення”) - міжнародні платіжні, резервні і розрахункові засоби, що 

використовуються для безготівкових міжнародних розрахунків. СДР нада-

ються країнам-учасницям МВФ пропорційно до їх квот. їх курс розрахову-

вався на основі валютного кошика п’яти основних валют (американського 

долара, англійського фунта стерлінгів, німецької марки, французького 

франка та японської ієни). Внаслідок цього виникла колективна валюта у 

вигляді СДР. 

Другою колективною валютою, яка функціонує у світовій валютній 

системі, є ЄВРО - колективна валюта країн-членів Європейського співто-

вариства. Вона була введена у 1999 р. (до цього з 1979 р. використовувалось 

ЕКЮ). Нині ЄС перебуває на другому етапі формування валютного союзу і 

європейської валютної системи. З 2002 р. національні валюти замінено на 

готівкові евро в усіх країнах-членах валютного союзу. Прогнозується, що 

євро стане однією з найбільш потужних валют світу. У XX ст., за оцінками 

експертів, розвиватиметься триполярна міжнародна валютна система на 

основі долара, євро та ієни. 

Важливу роль у функціонуванні світової валютно-фінансової системи 

відіграє конвертованість валют. Конвертованими називають валюти, котрі 

без всіляких обмежень обмінюються на інші національні грошові знаки. 

товари та послуги. З цього випливає, що рівень конвертованості 

національних валют прямо залежить від кількості таких обмежень. Відсут-
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ність валютних обмежень означає повну конвертованість національної 

валюти. Такий стан останньої можливий лише в тому разі, коли відсутність 

обмежень поширюється на всі зовнішньоекономічні операції, всіх 

юридичних і фізичних власників валюти. Наявність валютних обмежень для 

окремих суб’єктів підприємництва, щодо об’єктів і зон обіговості свідчить 

про те, що маємо частково конвертовану валюту. 

Економічна наука виокремлює зовнішню та внутрішню конвер-

тованість. Зовнішня конвертованість національної валюти передбачає 

повну свободу обміну зароблених у країні грошей для іноземців (нерези-

дентів). Внутрішня конвертованість означає, що свобода обміну націо-

нальної валюти на іноземні поширюється на тих осіб, котрі мешкають у 

певній країні (резиденти), а до резидентів застосовуються певні обмеження. 

У системі міжнародних валютно-фінансових відносин до повністю 

конвертованих валют належать валюти економічно розвинених країн світу та 

з відкритою економікою. Для того, щоб такими стали і валюти інших країн, 

необхідне утвердження ринкових відносин, адже вони передбачають вільне 

волевиявлення власників грошових знаків щодо їх використання. Крім цього, 

національна економіка кожної з країн світової спільноти має бути 

конкурентоздатною. 

Українська гривня належить до частково конвертованих валют світу. 

Це зумовлено непослідовністю ринкових перетворень у країні, низькою 

конкурентоздатністю нашої економіки. 

Розвиток усіх складових міжнародних економічних відносин потребує 

відповідної інфраструктури. Її утворюють міжнародні організації, тобто 

структури, сформовані відповідно до міжнародних угод для регулювання 

міжнародних економічних відносин. Серед них найбільш суттєву роль 

відіграють такі з них, як Міжнародний валютний фонд (МВФ), Міжнародний 

банк реконструкції та розвитку (МБРР), Світовий банк (СБ), Європейський 

банк реконструкції і розвитку (ЄБРР). 

МВФ - міжнародна валютно-кредитна організація, що регулює 
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валютні відносини між державами-учасницями і надає їм кредити в 

іноземній валюті для покриття дефіциту платіжних балансів. Ця структура 

була створена на міжнародній валютно-фінансовій конференції в Бреттон-

Вудсі (США) в 1944 р. і має статус спеціалізованої установи ООН. Свою 

діяльність МВФ почав у березні 1947 р. Оперативною діяльністю МВФ керує 

Директорат у складі 22 виконавчих директорів. 

Метою діяльності МВФ є надання консультацій і співробітництво між 

державами-членами з міжнародних валютних проблем; сприяння збалан-

сованому зростанню та ефективності міжнародної торгівлі й обміну через 

стабілізацію валютних курсів; запобігання конкурентному знеціненню валют, 

встановлення багатосторонньої системи платежів за поточними угодами між 

країнами-членами і скасування валютних обмежень; надання кредитів 

країнам-учасницям в іноземній валюті для вирівнювання платіжних балансів. 

Капітал МВФ формується за рахунок внесків держав-членів відповідно 

до квот, величина котрих поставлена в залежність від рівня економічного 

розвитку країни та її ролі у світовому господарстві та міжнародній торгівлі. 

Діяльність МВФ з часу його заснування мала певні пріоритети на 

окремих етапах свого існування. Так, з кінця 70-х рр. МВФ орієнтував свою 

діяльність на вирівнювання балансів країн, що розвиваються, а з початку 80-х 

рр. - на регулювання їх зовнішньої заборгованості. Надалі зростала роль цієї 

міжнародної структури як координатора та гаранта платоспроможності 

країн-боржників. 

Надання кредитів МВФ країнам-учасницям пов’язується зі здійсненням 

певних змін у внутрішній та зовнішній політиці. Якщо країна відмовляється 

виконувати умови, запропоновані цією організацією, то їй перекривається 

доступ до ринку міжнародних кредитів. 

Україна з 1992 р. є членом МВФ і періодично отримує фінансову 

підтримку від нього. Запозичені кошти використовувались для розв’язання 

поточних проблем соціально-економічного розвитку нашої держави. 

Регулювання міжнародних валютно-фінансових відносин поряд з МВФ 
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здійснює і інша організація, породжена Бреттон-Вудськими угодами - 

Міжнародний банк реконструкції та розвитку (МБРР). Разом зі своїми 

філіями - Міжнародною фінансовою корпорацією (МФК) та Міжнародною 

асоціацією розвитку (МАР) - входить до структури Світового банку. До 

нього також належить Агентство з гарантування багатосторонніх інвестицій. 

Міжнародний банк реконструкції та розвитку - міжнародна спеціа-

лізована кредитно-фінансова установа, головна організація Світового банку. 

Він створений з метою сприяння країнам-учасницям у розвитку їх економіки 

через надання довготермінових позик і кредитів, гарантування приватних 

інвестицій. Основні напрями діяльності МБРР зводяться до створення 

сприятливих умов для інвестицій у виробництво, стимулювання міжнарод-

них довготермінових капіталовкладень, сприяння реконструкції і розвитку 

економіки, конверсії військово-промислових комплексів і гарантування при-

ватних зарубіжних інвестицій. 

Співробітництво з цією організацією передбачає обов’язкове надання 

інформації про фінансовий стан країни-позичальника, об’єктів кредитування. 

Представники цього банку періодично обстежують стан використання 

наданих кредитів, виконання умов кредитування. 

Україна співпрацює з МБРР шляхом отримання кредитів, що вико-

ристовуються в таких галузях нашої економіки, як енергетика, вугільна 

промисловість, аграрно-промисловий сектор та для розвитку підприєм-

ництва. Позики цього банку використовувались Україною і для покриття 

дефіциту державного бюджету. 

Серед тих міжнародних організацій, з якими співпрацює Україна, слід 

назвати і Європейський банк реконструкції та розвитку. Він створений у 

1990 р. для надання фінансової допомоги країнам Центральної та Східної 

Європи для проведення ринкових перетворень, активного інтегрування їх 

економік у міжнародні господарські зв’язки. Засновниками цього банку є 42 

країни і дві міжнародні організації (країни ЄС, Комісія ЄС та Європейський 

інвестиційний банк). 
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На відміну від МВФ ця організація надає тільки цільові кредити під 

конкретні проекти приватним і державним структурам на потреби розвитку 

національної економіки. Спеціальних коштів для надання технічної допо-

моги ЄБРР на має, а залучає інші ресурси, в тому числі із створених у 

країнах ЄС спеціальних фондів, кошти міжнародних організацій. 

Кошти, які отримала Україна від ЄБРР, використовувалися для реалі-

зації проектів соціально-економічного розвитку нашої держави, розвитку 

телекомунікації тощо. 

Отже, міжнародні економічні відносини мають відповідну інфра-

структуру, котра сприяє їх регулюванню, а економіка нашої держави рефор-

мується під її активним впливом. 

 

2.3. Глобалізація та шляхи інтеграції України у світове 

співтовариство 

Основу економічної взаємодії постсоціалістичних країн, їх інтеграції 

у світове господарство становить міжнародний поділ праці, який дає їм 

змогу спеціалізуватися на виробництві тих або інших видів продукції, 

наданні послуг та їх взаємному обміні.. В умовах динамічного розвитку 

інтернаціоналізації виробництва та обміну, зростання ролі міжнародних 

зв’язків у розвитку національних економік існує об’єктивна необхідність 

формування в цих країнах зовнішньоекономічного комплексу, орієнтовного 

на участь у міжнародному поділі праці, їх подальшу інтеграцію у світове 

господарство. 

Участь цих країн у міжнародному поділі праці стає умовою форму-

вання сучасної народногосподарської структури, яка має забезпечити 

оптимальний розвиток національного виробництва з метою більш повного 

задоволення потреб суспільства та його громадян. Щодо зовнішньоеконо-

мічного комплексу України, то він має формуватися на ринкових засадах як 

органічна складова національної економіки, що пов’язана з економіками 

інших країн і орієнтована на вирішення проблем щодо задоволення 
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різноманітних потреб суспільства та його членів. 

Україна має необхідні передумови для входження у світове госпо-

дарство та отримання певного місця в системі міжнародного поділу праці. 

Серед них - наявність сировинних ресурсів, родючих земель, дешевої та 

відносно освіченої робочої сили, рекреаційно-туристичних можливостей, 

значного науково-технічного та інтелектуального ринку товарів і послуг, 

вигідне геополітичне становище “моста” між Західною Європою та Азіат-

ським континентом, спільного географічного та економічного простору з 

країнами східної Європи.  

У процесі ринкової трансформації економіки України необхідно 

досягти двох цілей: здійснити реструктуризацію національної економічної 

системи на ринкових засадах з урахуванням внутрішніх можливостей і одно-

часно вийти на світові ринки на основі використання наших потенційних 

конкурентних переваг. Зовнішньоекономічний комплекс України є резуль-

татом впливу існуючої національної економічної системи, а також основних 

закономірностей розвитку, притаманних світовому господарству. 

Через зовнішньоекономічний комплекс економіки забезпечується 

вплив НТП на національне виробництво. Конкуренція на світових ринках 

підвищує рівень конкурентоздатності національних товаровиробників, їх орі-

єнтація на зовнішні ринки вимагає дотримання міжнародних стандартів ви-

робництва та умов спеціалізації. Останнє можливе за умови, коли підпри-

ємства використовують у виробничому процесі інновації та новітні техно-

логії. У такому разі зовнішньоекономічний комплекс сприяє соціально-

економічному зростанню країни. 

Однак формування сучасного зовнішньоекономічного комплексу 

України припадає на період, коли світові ринки вже переважно поділені між 

основними суб’єктами міжнародних економічних відносин — державами і 

транснаціональними корпораціями. Для сучасного етапу розвитку світового 

господарства можна виділити основні тенденції, які мають значний вплив на 

формування і розвиток зовнішньоекономічного комплексу України. Серед 
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них такі: 

- розвиток процесів інтернаціоналізації у світовому господарстві 

внаслідок інтенсифікації міжнародного поділу праці, структура якого, з 

одного боку вже склалася, а з іншого - перебуває у стані модифікації; 

- остання передбачає перехід до нової моделі міжнародного поділу 

праці, який ґрунтується на частковому і, значною мірою, на одиничному 

поділі праці. Це призвело до виходу процесу виробництва з окремого 

підприємства за межі країни, зумовивши розвиток міжнародної промислової 

кооперації. Остання відображає новий рівень усуспільнення виробництва, за 

якої безпосередньо виробничі зв’язки між підприємствами різних країн 

стають постійними і набувають повної самостійності щодо товарообмінних 

операцій на світовому ринку та реалізується у вигляді світових промислових 

комплексів; 

- перехід до якісно нової моделі світового розвитку на основі 

становлення принципово нового технологічного способу виробництва 

шляхом впровадження в усі галузі національної економіки високих 

інформаційно-інтелектуальних технологій, які базуються на електронній 

автоматиці, інформації та біотехнологіях, використанні матеріало-, енерго-, 

ресурсо- і працезберігаючих виробництв; 

- створення глибоко інтегрованих міжнародних об’єднань. 

При формуванні свого зовнішньоекономічного комплексу з метою 

інтеграції у світове господарство Україна має брати до уваги як наявність 

міжнародних інтеграційних об’єднань, так і особливості тієї політики, яку 

проводять країни-члени цих формувань. Це означає, що вимоги організацій 

та регіональних інтеграційних об’єднань мають бути узгоджені з 

національними інтересами нашої держави. 

Інтеграція України у світовий економічний простір вимагає від неї 

чіткого визначення стратегічних і тактичних інтеграційних цілей. До стра-

тегічних цілей слід віднести орієнтацію на інтеграційні структури, що 

розвиваються на основі ЄС. Отже, для прискорення процесу входження 
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України у світове господарство слід брати до уваги такі обставини: 

- основними орієнтирами українських товаровиробників 

мають бути технологічні фактори, світові стандарти, культура 

виробництва та динаміка ємності світового ринку. Природні фактори у 

таких випадках практично не відіграють суттєвої ролі, тому що 

визначальна роль належить суто технологічним можливостям. Під 

впливом дії технологічних факторів підприємство переходить на 

параметри світового виробничого процесу: якість продукції, її 

асортимент, відповідність моді, рівень витрат. Уніфікується також його 

виробництво незалежно від розмірів країни; 

- необхідною умовою сучасного ефективного виробництва 

стало наближення потужностей підприємств, технологій, технічного 

оснащення та серійності до таких світових критеріїв оптимальності, як 

орієнтація не на масове виробництво, а на конкретного споживача. На 

ці критерії повинні орієнтуватись експорто-орієнтовані підприємства, 

що дасть змогу інтегрувати національну економіку зі світовим 

господарством; 

- внаслідок інтернаціоналізації продуктивних сил немає 

потреби створення в країнах світового господарства максимально 

галузево розгалужених виробничих систем, включаючи підприємства з 

повним технологічним циклом, що на попередніх етапах розвитку 

країн світу випливало з концепції максимального самозабезпечення. В 

нинішніх умовах економічно доцільною стала активна участь країн у 

міжнародній спеціалізації; 

- характерними тенденціями розвитку світового товарного 

ринку стало розширення його меж, зростанням обсягу потреб та зміна 

їх структури, що потребує динамічного оновлення товарної 

номенклатури. В нинішніх умовах жодна країна не може тривалий час 

залишатись монополістом навіть у виробництві, де застосовуються 

новітні технології; 
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- вплив таких традиційних факторів МПП, як природні 

ресурси, географічне положення, виробничий досвід значно зменшився 

порівняно з факторами, що визначаються науково-технічним 

прогресом. 

Крім врахування цих обставин інтеграція України у світове госпо-

дарство у постсоціалістичний період залежить від ринкових трансформа-

ційних процесів, які будуть сприяти посиленню конкурентоспроможності 

національних товаровиробників на зовнішніх ринках та позбавленню нашої 

економічної системи від державного монополізму, невизначеності напрямків 

структурної перебудови національної економіки, нерозвиненості ринкової 

інфраструктури, визначення шляхів подальшого розвитку військово-

промислового комплексу. 

Для подолання негативних рис, притаманних сучасній економічній 

системі України, необхідне здійснення комплексу заходів, спрямованих на 

забезпечення її інтеграції у світове господарство. Серед них важлива роль 

належить формуванню механізму зовнішньоекономічних зв’язків на 

ринкових засадах. Під останнім мають на увазі сукупність конкретних 

форм зв’язків та систему інституціональних, правових, організаційно-

управлінських та фінансово-економічних регуляторів, які забезпечують 

ефективну взаємодію національних суб'єктів підприємництва зі світовими 

на макро- та мікрорівнях, з метою розвитку продуктивних сил та соціально-

економічного прогресу суспільства. Механізм зовнішньоекономічної 

діяльності має забезпечити найбільш оптимальне входження економіки 

України у світове господарство шляхом досягнення певних цілей у процесі 

трансформації національної економіки. Серед них слід виокремити: 

- формування ефективно функціонуючої ринкової системи, 

яка базувалася б на загальних ринкових принципах, нормах, 

економічних механізмах та інститутах; 

- використання можливостей світового господарства для 

структурної перебудови національної економіки; 
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- перетворення зовнішньоекономічного комплексу на 

активний фактор динамічного економічного зростання національної 

економіки. 

Основою функціонування та розвитку зовнішньоекономічного 

механізму мають бути принципи демократизації, демонополізації та 

деідеологізації зовнішньоекономічних зв’язків, що передбачає максимальне 

скорочення адміністративних обмежень на експорт та імпорт товарів і 

послуг, підвищення ролі митного й валютного регулювання міжнародних 

господарських зв’язків, надання суб’єктам зовнішньоекономічної підпри-

ємницької діяльності широкої самостійності відповідно до світової еконо-

мічної практики. Зовнішньоекономічний механізм має діяти відповідно до 

національних інтересів держави, забезпечуючи розвиток конкуренції між 

учасниками зовнішньоекономічних відносин з метою підвищення якості 

продукції та послуг на українському ринку. 

Основними складовими зовнішньоекономічного механізму є валютна, 

кредитна, податкова, депозитна, цінова та митно-тарифна політики. В 

Україні використання цих складових зовнішньоекономічної політики має ще 

недосконалий характер і потребує загального поліпшення. 

Входження України у світове господарство на основі лібералізації 

зовнішньоторговельних зв’язків має розвиватися поступово, щоб пом’якшити 

втрати, пов’язані з пристосуванням до ринкових правил, та наслідки 

можливих банкрутств підприємств, зниження прибутковості. 

Відповідно до існуючих форм міжнародних економічних відносин 

інтеграція України у світове господарство можлива на основі використання 

набутих та наявних переваг у цих сферах. Серед них міжнародне виробниче 

наукове-технічне співробітництво необхідно розвивати на основі 

максимально ефективного використання як науково-технічного потенціалу 

нашої країни, так і можливостей, які надають ці форми міжнародних 

економічних відносин. 

Виробнича кооперація українських товаровиробників з іноземними 
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можлива у трьох формах: на ґрунті вже існуючої предметної, подетальної та 

технологічної спеціалізації при збереженні взаємних зобов’язань, які 

зафіксовані у контрактній формі на відповідний період; на основі єдиного 

технологічного циклу, коли кооперуються підприємства різних країн, які є 

нерозривними ланками єдиного технологічного ланцюжка. В такому разі 

підприємства можуть бути трансформовані в організаційно-господарські 

структури за типом ТНК, зв’язки між якими здійснюються у вигляді 

внутрішньокорпораційних поставок; спільні розробки, тобто фінансування 

та реалізація наукових та виробничих програм зі створення спільних підпри-

ємств у різних галузях виробництва. 

Щодо виробничої кооперації України з економічно розвиненими краї-

нами світу, то її масштаби незначні. Такий стан зумовлений невідпра-

цьованістю інституціональних, правових, організаційно-економічних та ва-

лютно-фінансових аспектів співробітництва, а головне — відсутністю 

зацікавленості західних підприємців у таких контактах з Україною. 

Розвиток міжнародної науково-технічної кооперації українських това-

ровиробників з підприємцями інших країн можливий у таких формах: 

- використання науково-технічних коопераційних зв’язків 

для модернізації та будівництва підприємств у матеріальній та 

нематеріальній сферах; 

- обмін технологіями, ліцензіями, конструкторськими та 

проектними матеріалами, сприяння їх використанню в усіх галузях 

національної економіки; 

- співробітництво у збиранні, обробці та використанні 

науково-технічної та економічної інформації, створення спільних баз 

даних для розвитку науково-технічної та науково-виробничої сфери в 

Україні. Для цього необхідне прийняття Державної програми розвитку 

науково-виробничої сфери, яка передбачала б як один з напрямків 

використання науково-технічного потенціалу нашої країни, так і 

можливостей міжнародної науково-технічної та виробничої кооперації, 
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міжнародного обміну науково-технічними знаннями. 

У процесі інтеграції національної економіки України у світове госпо-

дарство необхідне створення національних високотехнічних експортно-

орієнтованих виробництв. З цією метою доцільно спрямувати державну 

підтримку підприємствам, які мають високу базисну кваліфікацію робочої 

сили і намагаються вийти на ринок з новітньою продукцією. Значна частина 

інноваційної продукції (наприклад, мікроелектроніка) виробляється тільки за 

наявності висококваліфікованої робочої сили й невеликих прямих інвестицій, 

які можуть бути забезпечені за допомогою спеціальних методів фіскальної і 

монетарної політики. Це сприятиме забезпеченню експорту інноваційних 

виробів на окремих підприємствах. 

Для забезпечення відповідності зовнішньоторговельного сектору 

України сучасним світовим тенденціям, пріоритетами його розвитку мають 

стати: 

- модернізація металургійної галузі на основі застосування 

новітніх технологій; 

- виробництво верстатів, літаків, суден, приладів, побутової 

техніки, надтвердих матеріалів, кераміки, продукції порошкової 

металургії та інших товарів з високою часткою доданої вартості; 

- переробні галузі агропромислового комплексу, продукція 

яких характеризується високим ступенем обробки; 

- різноманітні послуги (туристичні, транспортні, включно з 

використанням центрально-континентального розташування країни), 

транзитні (перевезення вантажів, транспортування нафти, газу), 

науково-технічні послуги та ін. 

Значна роль у вирішенні проблем реструктуризації трансформаційної 

економіки та її інтеграції у світове господарство належить прямим іноземним 

інвестиціям. Вона полягає у можливості передачі сучасних технологій, які 

допоможуть виробляти конкурентну продукцію, що користуватиметься 

попитом на зовнішніх ринках. 
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Однією з найбільш поширених форм вкладення прямих іноземних 

інвестицій економіку України є створення спільних підприємств (СП). 

Створення спільних підприємств — важлива ланка залучення додаткових 

ресурсів в економічний потенціал України, а також можливість виходу на 

сучасний рівень техніки, технології та організації виробництва. Метою 

створення спільного підприємства може виступати залучення зарубіжної 

технології та управлінського досвіду, заміна нераціонального імпорту 

продукції, залучення додаткових матеріальних і фінансових ресурсів, 

розвиток експортних можливостей засновника.Створення спільних під-

приємств в Україні на сьогодні є актуальним та позитивним, оскільки спільні 

підприємства дають значні інвестиції та нові технології управління, 

стимулюють процес виробництва в Україні конкурентоспроможної продук-

ції, полегшують її вихід на міжнародні ринки.   Їх кількість на початок 2007 

р. складала 5291. Найбільше СП створено з фірмами Німеччини, Росії, США, 

Польщі, Австрії, Болгарії, Угорщини. Станом на 31.12.2014 р. прямі іноземні 

інвестиції в Україну становили 45 916,0 млн. дол. США. Розвиток мережі СП 

ставить на меті як довгострокові цілі, так і короткострокові завдання.  

Серед останніх слід виокремити: 

- ліквідацію дефіциту на споживчому ринку товарів та послуг 

України; 

- збільшення кількості високооплачуваних робочих місць; 

- залучення іноземної валюти для ведення підприємницької 

діяльності та її одержання за рахунок розширення експорту. 

До завдань перспективного характеру належать: 

- доступ до передових технологій, ноу-хау тощо; 

- надходження інвестицій у галузі, які гостро потребують 

інвестиційних ресурсів; 

- отримання новітніх управлінських технологій; 

- підвищення рівня фахової підготовки працівників; 

- підвищення якості та конкурентоспроможності вітчизняної 
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продукції; 

- розвиток експортно-орієнтованого сектору економіки України. 

Використання прямих іноземних інвестицій в національній економіці 

не відповідає вимогам формування високотехнічного експортно-орієнтова-

ного сектору. Основні потоки прямих іноземних інвестицій спрямовуються 

не у наукомісткі галузі, а у внутрішню торгівлю та харчову промисловість, 

тобто в галузі, які працюють на внутрішній ринок. У машинобудування, у 

розвиток фінансово-кредитної сфери, в інші галузі надходить незначний 

відсоток від загального обсягу прямих іноземних інвестицій. Нині не отри-

мано значних соціально-економічних наслідків від діяльності СП і на інших 

напрямках. Шляхом створення спільних підприємств передбачалося 

отримати доступ до новітньої техніки, технології та менеджменту. Проте їх 

обсяги досить скромні та істотно не впливають на рівень технологічного 

розвитку нашої країни. Реалізуючи свою продукцію за кордоном, спільні 

підприємства поки що не прагнуть отриманий прибуток інвестувати в 

економіку України, а залишають його на рахунках в іноземних банках. 

Економіка України на початок XXI ст. вимагає докорінної техноло-

гічної і технічної модернізації промисловості, будівництва, сільського 

господарства, транспорту та переорієнтації на вищі світові стандарти з метою 

забезпечення конкурентоспроможності вітчизняної продукції. Для цього 

необхідне максимально ефективне використання можливостей передачі 

технологій. Це передбачає закупівлю нашими товаровиробниками ліцензій на 

різні види промислової власності, ноу-хау, надання іноземними фірмами 

інженерно-консультаційних послуг та ін. Використання прогресивних 

зарубіжних технологій — це найбільш раціональний спосіб у короткі строки 

здійснити оновлення основного капіталу, підняти його технічний рівень.
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РОЗДІЛ 3  ЕКОНОМІЧНІ АСПЕКТИ ГЛОБАЛЬНИХ ПРОБЛЕМ 

СУЧАСНОСТІ 

 

Значним фактором, який обумовлює розвиток світової економіки, 

виступає глобалізація світового господарства. Вона базується на зростанні 

взаємозалежностей національних економік і їх тісної інтеграції. 

Глобалізаційні процеси пронизують інфраструктурні системи (транспортні 

мережі, зв’язок, Інтернет тощо). Все більше зростає значення глобальних 

проблем сучасності, вирішення яких можливе при об’єднанні зусиль 

більшості країн світу. Значний вплив на глобалізаційні процеси оказує 

науково-технічний прогрес, в перш за все, в галузі інформаційних 

технологій і телекомунікацій. Поняття глобалізації зводиться до 

визначення неминучості світової інтеграції, переходу від багато 

численності держав до єдиної світової держави. 

3.1. Соціально-економічна сутність глобальних процесів 

Глобалістика — це комплексна наукова дисципліна, що вивчає 

загальні об'єктивні закономірності розвитку людства і моделі керованої 

світової системи в синтезі, єдності та взаємодії трьох основних сфер: 

глобальної екології, соціальної та економічної діяльності людини в епоху 

антропогенно перевантаженої Землі [2]. 

Характерними рисами соціально-економічного, політичного та 

культурного розвитку світового господарства наприкінці XX - на початку 

XXI ст. стало зростання обсягів міжнародної торгівлі та інвестицій, суттєве 

збільшення масштабів диверсифікації світових фінансових ринків і ринків 

робочої сили, відчутне посилення ролі ТНК у світогосподарських процесах, 

загострення міжнародної конкуренції, її поширення на простір усієї планети 

та міжнародний поділ праці, поява систем глобального менеджменту. Все це 

позначається поняттям “глобалізація”, яке увійшло в науковий обіг у 80-ті 

роки XX століття. 
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Вважається, що першим його використав у 1981 році американський 

соціолог Дж. Маклін, закликавши «порушити питання щодо історичного про-

цесу посилення глобалізації соціальних відносин і дати йому тлумачення».  

Якщо Дж. Маклін  тільки визначив загальні контури процесу 

глобалізації, то професор Гарвардської школи бізнесу Теодор Левітт здійснив 

дослідження по глобалізації, що  стосувалися саме дослідження глобального 

господарства. У статті «Глобалізація ринків» («The Globalization of Markets»), 

яка була опублікована у 1983 р. в журналі «Гарвард Бізнес Рев’ю», він 

визначив глобалізацію як світову конвергенцію ринків завдяки існуванню 

нової форми підприємств, які були названі «глобальними фірмами». Завдяки 

цій статті слово «глобалізація» набуло широкого розповсюдження в Європі і 

США, а пізніше поширилося в усьому світі. 

У книзі консультанта Гарвардської школи бізнесу японця Кенічі Омае 

“Світ без кордонів” [3] поняття глобалізації займає одне з центральних місць. 

У ній автор стверджував, що тенденції розвитку світової економіки неминуче 

ведуть до того, що транснаціональні фінансово-промислові групи все більш 

рішуче витісняють зі світового ринку національні корпорації. У цьому і 

полягає причина неминучого руху, який приведе до інтернаціоналізації і 

глобалізації всієї системи світової економіки та її ринків. Інакше кажучи, світ 

опиниться на порозі нового етапу свого цивілізаційного розвитку, а світова 

економіка розглядатиметься в контексті взаємного впливу трьох силових 

центрів (ЄС, США, Японії), так званих „тріад”, враховуючи, домінування на 

світовій економічній арені “глобальних фірм” [3]. 

 Гіперглобалісти,  до яких відноситься К. Омае, вважають, що 

глобалізація є новою епохою, для якої характерне збільшення впливу фірм, 

ринків, та подальше зменшення ролі держави, тобто всі процеси в сучасному 

світі опосередковуються глобальним ринковим простором. Омае стверджу-

вав, що економічний суверенітет окремих держав став безглуздим, а на 

авансцену світової економіки виходять «глобальні фірми» і, водночас 

наголошував, що для виживання в умовах нової форми жорсткої 
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конкурентної боротьби, яка точиться в країнах Тріади, багатонаціональні 

корпорації повинні володіти глобальним баченням і діяти в глобальних 

масштабах. З таким твердженням погоджувалися не всі, однак точка зору 

К. Омає стала відправною в дискусіях на тему глобалізації. 

В економічній літературі дотепер відсутній єдиний підхід до 

визначення глобалізації. Так, експерти Міжнародного валютного фонду 

(МВФ) визначають глобалізацію як «зростаючу економічну взаємозалежність 

країн усього світу внаслідок зростаючого обсягу й розмаїтості міжнародних 

угод з товарами, послугами й світовими потоками капіталу, а також завдяки 

усе більше швидкої й широкої дифузії технологій» [4].  

Концептуальний підхід до глобалізації, розроблений групою експертів 

Програми розвитку ООН (ПРООН) і викладений у Всесвітній доповіді про 

людський розвиток за 1997 р., розглядає глобалізацію не тільки в 

торговельно-економічному аспектах,  а і в напрямі соціальних процесів, а 

саме  як процес розширення й поглиблення міжнародних торговельних 

потоків, потоків фінансів і інформації на окремому ринку, інтегрованому 

глобальному ринку, ціль якого – звільнення національних і глобальних 

ринків у надії, що вільні торговельні потоки, потоки фінансів і інформації 

будуть сприяти росту добробуту людини [5].  

На наш погляд, під глобалізацією мають на увазі планетарний, 

всеохоплюючий процес трансформації, функціонування та розвитку 

світового господарства у відкриту цілісну систему інформаційно-

технологічних, фінансово-економічних, суспільно-політичних, соціально-

культурних взаємозв’язків і взаємозалежностей. З цього впливає, що 

глобалізація світового господарства проявляється у безлічі явищ і процесів, 

які протікають одночасно і породжують проблеми, котрі торкаються усього 

людства, що називаються глобальними проблемами сучасності.  

Глобалізація і породжені нею проблеми пов’язані з переходом 

світового співтовариства від індустріальної до постіндустріальної стадії 

свого розвитку. Це призводить до переходу у якісно новий стан 
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взаємозв’язків у національних економіках і світовому господарстві, політиці, 

екології, що спричинено підвищенням мобільності капіталу, робочої сили, 

інформації та різноманітних ідей у всесвітньому масштабі. Процеси 

глобалізації проявляються у зростаючій залежності країн світового 

співтовариства внаслідок інтенсивних міжнародних переміщень товарів і 

послуг, потоків капіталів, швидкого поширення новітніх технологій. 

Втягнення у процеси глобалізації світового господарства значної кількості 

держав світу потребує об’єднання зусиль урядів цих держав та міжнародних 

організації з метою регулювання її розвитку у всесвітньому масштабі. 

Глобалізація розвивається під впливом значної кількості факторів. 

Серед них слід виділити техніко-технологічні, дія яких проявляється у 

розвитку науково-технічного прогресу, який породив якісно нові покоління 

транспорту і зв’язку, спричинив революцію в галузі інформаційних та 

телекомунікаційних технологій і виникнення єдиного інформаційного 

простору з його здатністю до здійснення різноманітних операцій у режимі 

реального часу. Вплив соціально-економічних факторів на глобалізацію 

господарства існує у вигляді поглиблення його інтернаціоналізації на основі 

транснаціоналізації та регіоналізації, лібералізації у сфері руху товарів і 

капіталів, розвитку нових фінансових технологій, геоекономічної 

трансформації, пов’язаної з розпадом адміністративно-командної 

економічної системи та посиленням уніфікації світової економіки на 

ринкових засадах. 

Серед політичних факторів глобалізації слід вказати на взаємопроник-

нення макроекономічної політики урядів та центральних банків країн, що 

входять до світової спільноти, посилення орієнтації національних держав на 

зовнішні зв’язки та геополітичні зрушення, породжені розпадом світової 

соціалістичної системи. Послаблення ролі традицій і соціальних зв’язків, 

зростання мобільності духовно-емоційного спілкування та інтернаціоналі-

зація освіти, культурного простору належать до культурних та морально-

етичних факторів впливу на глобалізацію світового господарства. 
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Найважливішими соціально-економічними передумовами глобалізації 

виступають: 

- подальша інтернаціоналізація національних економік, 

посилення їх транснаціоналізації та перетворення низки країн у країни-

системи, здатні контролювати величезні господарські зони світового 

господарства; 

- крах адміністративно-командної системи, утвердження 

ринкових відносин у всесвітньому масштабі на основі використання 

уніфікованих ринкових механізмів функціонування і розвитку світової 

економіки; 

- лібералізація торгівлі товарами, послугами, технологіями, 

об’єктами інтелектуальної власності, впровадження єдиних правил 

регулювання банківських та фінансових операцій, стандартизації та 

сертифікації продукції тощо. 

Отже, глобалізація постає як багатовимірний, багаторівневий, складний 

та суперечливий процес, який відіграє системоутворюючу роль у формуванні 

загальнопланетарного господарського організму. Суперечливість процесу 

глобалізації і розвитку світового господарства, їх складність породжує ви-

никнення глобальних проблем. Вони характеризуються як всезагальні для 

світового співтовариства, відзначаються загальнопланетарними масштабами і 

складним змістом; безпосередньо стосуються життєвих інтересів усіх верств 

населення країн світу, більшості або значної групи держав; мають взаємопо-

в’язаний характер і суттєво впливають на усі сфери суспільних відносин 

країн світової спільноти; відображають поглиблення та ускладнення світого-

сподарських зв’язків; потребують використання значних технологічних, 

фінансових, трудових, інтелектуальних, інформаційних ресурсів, невідклад-

них та рішучих дій на основі колективних і скоординованих дій країн світу; 

можуть бути успішно вирішені за : умов створення адекватної моделі 

стійкого розвитку людської цивілізації. 

Глобальні проблеми мають яскраво виражений економічний аспект. 
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Вони суттєво впливають на структуру і темпи суспільного відтворення, на 

динаміку економічних процесів, спричиняють пошуки ефективних форм та 

методів управління. 

Отже, глобалізація світогосподарських зв’язків загострила існуючі 

глобальні проблеми та породила нові, що потребує визначення їх змісту. 

 

3.2.  Глобалізація як новий тип суспільного розвитку 

 

Наприкінці ХХ ст. світ зазнав якісно нових змін, які певною мірою 

трансформували соціальну, політичну, економічну та державно-управлінські 

системи світу, в результаті чого, будова світоустрою набула нових рис, а 

процеси глобалізації, з якими пов’язувалися причини злиденності, 

екологічної кризи та вибух міжнародного тероризму, стали визначальними 

для долі сучасного людства.  

Глобалізація в її сучасному варіанті привела до “переформатування” 

структури сучасного світу, а в результаті цього – до коригування національ-

них систем державного управління, зміни стратегій економічного, політич-

ного та духовного розвитку, що породжує суцільну взаємозалежність світу, 

яка і складає основу його функціонування. Зростаюча взаємозалежність 

уніфікує й стандартизує умови та фактори розвитку окремих країн світу, є 

своєрідним індикатором визначення рівня сталості розвитку національних 

держав, а отже, і їх потенціалу в протистоянні викликам глобалізаційних 

процесів, які й стають сьогодні основним критерієм об’єднання держав у 

відповідні глобальні чи регіональні структури. Протистояти таким 

глобалізаційним викликам здатна лише та держава, яка має активну систему 

управління, реалізує власну геополітичну стратегію розвитку, максимально 

оберігає свій суверенітет, орієнтується в глобальному просторі, а головне - 

володіє ефективними механізмами впливу та навіть і управління ним. 

Незважаючи на те, що риторика глобальності вживається протягом 

багатьох століть, вперше тема глобалізації (глобальності, якщо бути 

точнішим) як окрема наукова проблема зазвучала на початку 60-х рр. ХХ ст. 
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саме в економічних науках. Вебстерський словник 1961 р. є першим 

виданням, у межах якого було концептуально розкрито поняття “глобалізму” 

та “глобалізації”.  

У філософсько-методологічному контексті проблема глобалізації чітко 

увиразнилась з кінця 80-х рр. ХХ ст. і на середину 90-х рр. вона набула 

могутніх наукових позицій, точніше вона отримала статус модної 

проблематики. До прикладу, на 1994 р. лише у США нараховувалось 34 

книги, назва яких включала термін “глобалізація” та відповідні родові 

поняття, причому перша з них датувалась 1987 р. У 1999 р. в книжковому 

Інтернет-магазині пропонувалось уже 415 книг з глобалізації [1, с. 194].  

На сучасному етапі світового розвитку існують сотні різноманітних 

тлумачень глобалізації, які є абсолютно суперечливими та взаємовиключ-

ними, що тим самим увиразнює виникнення герменевтичної проблеми, яка 

пов’язується з відсутністю єдиного розуміння сутності глобалізації та її 

викликів національними спільнотами, їх сподівань щодо неї, а також і 

прогнозування наслідків, до яких вона призведе.  

Глобалізація є внутрішньо суперечливим процесом, оскільки, з одного 

боку, вона відкриває нові можливості для дискурсу між народами, а з другого 

- загострює існуючі або породжує нові проблеми, які сьогодні визначають як 

“виклики”, фактично вони є формами загострення проблем, породжених 

попередніми етапами світового розвитку, що свого часу не знайшли 

належного вирішення у світовій соціально-економічнй та політичній 

практиці. Безпосередньо, це стосується проблем загального характеру, які 

пов’язані з появою нових факторів у світовому розвитку, і які ставлять під 

питання можливості нормального функціонування механізмів відтворення 

суспільного життя, стабільності системи міжнародних відносин, сталості 

світоустрою. Закономірно до таких проблем відносять екологію, розвиток, 

структуру, світоустрій та соціальну справедливість. Це, також свідчить про 

те, що загрози, які сьогодні виникають, передбачають негайну відповідь у 

формі дій військово-політичного, економічного та культурного характеру, 
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але навряд чи ці дії зможуть протистояти такому процесу, не породивши 

водночас нові загрози. 

Якщо ігнорувати глибинні причини, закладені в процесі глобалізації, і 

розглядати її як породження системи самою ж системою, то це приведе в 

остаточному підсумку до колапсу суспільного світоустрою. Аби уникнути 

цього, кожна наступна модель світового розвитку в умовах глобалізації має 

стати свідченням модернізації соціального управління, що 

супроводжуватиметься трансформацією, а то і відмиранням застарілих її 

елементів з відповідним встановленням нових структурних внутрішньосис-

темних зв’язків. 

Глобалізація здатна породити новий міжкультурний діалог, проте 

ефективність чи неефективність його є справою вже іншого порядку. Події 11 

вересня 2001 р. засвідчили своєрідний підрив характерних для початкового 

періоду новітньої історії понять державного суверенітету, геополітичної 

незалежності світу. В умовах зростаючої культурної гегемонії 

транснаціональних культур, в якій переважно домінують американські та 

меншою мірою західноєвропейські елементи, говорити про вироблення 

єдиної системи значень, яка б забезпечувала взаєморозуміння, а отже, й 

ефективну взаємодію між народами, марно. Здебільшого тут йдеться про 

панівну позицію транснаціональних корпоративних інтересів по відношенню 

до інтересів як невеликих держав, так і наддержав.  

Сучасний варант глобалізації призвів до різкого збільшення кількості 

недержавних суб’єктів міжнародного життя, які володіють не меншими 

фінансовими ресурсами та відповідними політичними інструментами, ніж 

інші уряди, проте вони здатні діяти на території десятка країн, не 

дотримуючись при цьому ніяких міжнародно-правових норм. Це в кінцевому 

підсумку приводить до відсутності реального суб’єкта світової політики, 

здатного дати відсіч викликам глобалізації. Свідченням цього і стало 

формування американського світового лідерства, запропонованого 

правлячою елітою США на початку 90-х рр. У цьому плані США сподівалось 
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на отримання статусу єдиної глобальної наддержави, яка була б здатна 

запропонувати та реалізувати абсолютну та позитивну модель нового 

світового розвитку.  

За останні роки в умовах мобільності світоустрою українське 

суспільство теж зазнало не менш суттєвих змін, що в остаточному підсумку 

призвело до формування уявлення про глобалізацію як нову форму 

суспільної свідомості, яка в широкому сенсі сьогодні має підміняти цілісну 

ідейно-політичну концепцію розвитку, яка б поділялась всіма науковими та 

суспільно-політичними колами. Відповідно до цього, є всі необхідні підстави 

розглядати її як новий тип суспільного розвитку, який приводить до 

виникнення нових форм соціальної організації, які переважною мірою 

модернізують традиційну модель функціонування суспільства та держави. 

Розв’язання проблеми впливу глобалізації на розвиток сучасного світу, 

закономірно має розпочинатись саме із з’ясування того, що саме слід 

розуміти під процесом глобалізації, чи світ у цілому, чи процес об’єднання 

окремих його регіонів, і хто насправді є дійсним суб’єктом глобалізації, 

окремі індивіди, групи людей, економічні та політичні структури держави. 

Це, зокрема, пов’язується з тим, що на сьогодні й досі існує певна 

неоднозначність у розумінні ідей глобалізації, з одного боку, а також 

неадекватність розуміння загальносвітових стандартів соціальної практики, 

які породжені нею, з другого. Тоді постає питання, чи насправді глобалізація 

це соціальна реальність, чи вона умовна ідеологічна фікція, запропонована 

сучасному світові. Загальновизнаним є лише той факт, що сьогодні 

глобалізаційні процеси суттєво впливають на всі сфери суспільного життя і 

виокремити якусь одну із них, яка перебуває під більшим впливом, ніж інші, 

фактично неможливо. Відповідно до цього, глобалізація породжує певний 

дисбаланс між розвиненими та нерозвиненими регіонами, що само собою 

виключає можливість налагодження ефективного діалогу між його 

суб’єктами, а також приводить до процесу розвитку навздогін, передбачаючи 

так звану вестернізацію та націоналізацію, яка виключає можливість 
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спільного пошуку налагодження міжнародного діалогу, оскільки вона 

певною мірою є всерегламентуючою. Слід вказати, що нагальна потреба 

спільних дій держав, що забезпечувало б взаємопроникнення різних версій 

глобалізації та формування об’єднуючої їх ідеологічної платформи не може 

розпочатися без узгоджених організаційних механізмів. Для вироблення 

таких механізмів необхідні інституційні основи, більш складні порівняно з 

попередніми організаційними формами.  

Сучасна ідейно-політична система глобалізму досить широко 

інтерпретується суспільно-політичними організаціями та групами, які беруть 

активну участь у процесах глобалізації. Це, у свою чергу, визначило логіку 

формування двох основних напрямів, а саме, першого, який характеризує 

абсолютне несприйняття глобалізації як об’єктивного та закономірного етапу 

історії людства, явища, перенесеного із Заходу і пов’язаного з розвитком 

процесів модернізації, та другого, який характеризує критичне ставлення до 

окремих тенденцій розвитку процесів глобалізації, методів, які 

використовуються суб’єктами цих процесів, заданих ними напрямів. 

Сьогодні немає жодної держави, яка б задекларувала своє абсолютне 

несприйняття процесів глобалізації, адже навіть у найрозвиненіших державах 

можна спостерігати обидва напрями. 

Процеси глобалізації висувають нові вимоги до системи 

функціонування національних систем державного управління, які мають 

стати дієвим та ефективним засобом у вирішенні складних міжкультурних 

суперечностей, особливо тих, які виникають у процесі гармонізації 

механізмів спільного функціонування національних держав у світовому 

просторі, а отже, й узгодження відносин між державами та налагодження 

ефективних форм взаємодії, що певною мірою може сприяти забезпеченню 

відкритості та прозорості сфери міжнародних відносин.  

Глобалізація не лише незворотний, але й необхідний процес. Оскільки 

вона являє собою певну культурну систему, яка дає змогу передавати, 

взаємообмінюватись знаннями не лише між поколіннями, але й між 
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народами. Це, у свою чергу, стає свідченням того, що глобалізація приводить 

до своєрідної національної відкритості, основним інструментом якої є 

вирішення проблем, які уможливлюють усесторонній зв’язок та всесторонню 

залежність однієї націй від іншої. Безумовно, в умовах такого середовища 

змінюється все, у тому числі й система соціального управління, зникають 

традиційні кордони, з’являються абсолютно нові форми зв’язків між 

народами. 

Основною умовою глобалізації є формування єдиного політичного 

простору, який, у свою чергу, повинен забезпечити вироблення єдиної 

політичної мови, яка б слугувала основою взаєморозуміння між світовими 

культурами. Без цього політичний діалог цивілізацій залишається на рівні 

номінальних конструкцій, і в жодному разі не зможе виступати реальною 

політичною практикою ефективного розвитку держав у ХХІ ст. 

В умовах глобалізації все більше обмежуються можливості 

національних держав як суб’єктів міжнародних економічних та політичних 

відносин, відповідно до чого суттєво знижується роль та значення 

політичних еліт, які певною мірою повинні витлумачувати сутність певних 

явищ, які породжуються процесами глобалізації. Для цього необхідно 

розгорнути широкий дискурс з метою визначення впливовості суб’єктів 

глобалізації та можливого коригування сучасної неоліберальної моделі 

світового розвитку відповідно до стратегічних інтересів розвитку кожної 

окремої нації. Це певною мірою дасть змогу уникнути розуміння глобалізації 

як стихійного процесу, що призводить до поглиблення нерівності, розрухи 

самобутніх культур, “перетворення цілих регіонів та країн у ресурсних 

донорів”. З цього приводу досить часто проводять паралелі між 

глобалізацією та індустріалізацією, адже сьогодні чітко визначено – кожна 

держава потребує глибокої модернізації всіх сфер суспільного життя, шляхом 

залучення та вмілого використання у своїх національних інтересах тих 

ресурсів, які привносяться процесами глобалізації. 
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Аналізуючи сутність та специфіку впливу глобалізації на розвиток 

сучасного світу варто приділити увагу концепції С.Хантінгтона, на думку 

якого “глобалізація розвивається на фоні загальнопланетарного процесу 

диференціації локальних цивілізацій”. Відповідно до цього вона являє собою 

“закономірний процес універсалізації культурних цінностей, підготовлений 

всією ходою розвитку людства”. Це, у свою чергу, дало підстави вченому 

розуміти під глобалізацією “новий імпульс динаміці та діалогу сучасних 

цивілізацій” [2, с. 34]. 

На сьогодні класифікують три основних етапи глобалізації (які 

передували теперішньому варіанту глобалізації): 

Перший етап - друга половина ХХ ст. 1945-1975 рр.  

Друга світова війна фактично є першою глобальною війною, в яку були 

втягнені всі континенти. Після її закінчення була створена глобальна 

міжнародна організація - ООН, відбулась трансформація колоніальної 

системи, в результаті цього виник комплекс соціально-економічних проблем 

розвитку незалежних держав, розгорнулись процеси науково-технічної 

революції, окреслився вплив політичних та економічних факторів. 

Приблизно це ж саме висловив на початку 40-х років В.Вернадський, 

спрогнозувавши таким чином появу ноосфери як сфери розуму, появу 

принципово нового фактора, який впливає на розвиток людської цивілізації 

[3]. Відповідно до цього, можна стверджувати, що перший період 

формування глобальних процесів припадає на третю чверть ХХ ст. 

Другий етап - 1970-90-ті роки 

Відбувається перехід процесів глобалізації у формально визначений 

світовим співтовариством етап, коли “зненацька” людство стикнулося з 

комплексом глобальних проблем, спроби їх вирішення, безпосередньо у 

сфері міжнародної безпеки, допомоги країнам у налагодженні економічного 

та гуманітарного співробітництва. 

Третій етап - кінець 90-х років ХХ ст. - початок ХХІ ст.  

рядом тенденцій, а саме: 
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а) Характеризується досягнення НТР у сфері інформатики та зв’язку, 

бурхливий розвиток міжнародних контактів (Інтернет) привело до 

виникнення глобального світового співтовариства, що створило умовності 

національних кордонів, збереження закритих, авторитарних суспільств, 

обмеження передачі знань, інформації, вільне пересування людей - стає 

практично неможливим, що спричиняє загрозу національній ідентичності, а 

відповідно й національній безпеці; 

б) зростання впливу США (політичного, економічного, фінансового, 

інформаційного, технологічного), який використовується виключно в 

інтересах США. Позиція США у вирішенні глобальних проблем сучасності 

стала вирішальною. Проте, слід відзначити, що американські цінності та 

інтереси не завжди збігаються з цінностями та інтересами інших держав; 

в) поширення загроз розвитку та існуванню націй та держав, 

обумовлених процесами глобалізації. У цілому в ряді країн світу з’явилась 

стурбованість правлячих еліт щодо процесів глобалізації, в результаті чого 

виокремились певні соціальні групи, науково-політичні та соціально-

економічні течії антиглобалістів, які мали на меті протистояти таким 

процесам. Фактично відбулась суттєва переоцінка цінностей, закладених 

процесами глобалізації, що фактично спричинило її негативне сприйняття; 

г) фінансова криза 1997-1999 рр., що тим самим підтвердила негативні 

наслідки впливу процесів глобалізації шляхом безпосереднього перенесення 

негативних явищ з однієї країни світу в іншу, а подекуди із одного регіону 

світу в другий. Це поставило під сумнів можливість глобалізації справляти 

позитивний вплив на розвиток сучасного світу. 

На нашу думку, доцільно було б виділити четвертий етап 

глобалізації, який можна віднести в часовому інтервалі після 11 вересня 2001 

р. - дня, відколи кардинально помінялась стратегія геополітичного розвитку 

світу, внаслідок чого чітко оформились нові глобальні виклики - глобальний 

тероризм, глобальна міграція, глобальна політична реструктуризація світу. 
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У контексті інтегральної структуризації і реструктуризації сучасного 

світу та відповідного пошуку нових пріоритетів постіндустріального розвит-

ку важлива роль належить ідеології глобалізації як основному критерію, що 

визначає специфіку та особливості функціонування систем державного 

управління суспільств сталого й перехідного розвитку. З кінця ХХ початку 

ХХІ ст. реально змінилась формула ідейно-ідеологічних концептів, які 

панували в суспільній свідомості протягом певного часу. З огляду на сучасну 

ситуацію, сьогодні є всі підстави вважати, що західна цивілізаційна культура 

переживає пік чергової ідейної революції, яка має пізнавально-креативні 

наслідки і спрямована на вироблення єдиної методології суспільного 

розвитку, основним критерієм якої виступає ідея глобальності.  

На початку 70-80 рр. ХХ ст. вчені вдавались до комплексного підходу 

до проблем сучасного стану світового співтовариства, перспектив та 

ретроспектив його розвитку. Саме в цей період тематика інтегрованого світу, 

появи глобальних цивілізаційних процесів була на початковій стадії своєї 

розробленості, і саме тоді були розроблені ідеологічні концепти 

глобалізаційного розвитку. Проте, на думку Ф.Флорена та Е.Гофмана, “до 

кінця ХХ ст. більшість цих ідеологічних концептів, які колись претендували 

на універсальне пояснення соціально-політичних реалій сучасного їм світу, 

на прогнози найбільш імовірних цілей розвитку світового соціуму та шляхи 

їх досягнення були спростовані або навіть забуті через концептуальну та 

предметну неспроможність, разючої невідповідності дійсності, яка так 

мобільно змінюється [4, с. 371]. Це, у свою чергу, дає підстави свідчити про 

те, що ідеологія глобалізації прийшла на зміну “глибокій ідейній кризі кінця 

минулого століття”, яку з повним переконанням деякі вчені назвали “кінцем 

концептуалізму та класових ідеологій”, який був породжений низкою 

соціально-політичних та ідеологічних причин. Їх сукупність та масштабність 

вказує на те, що в умовах глобалізації відбувається ідейна трансформація 

моделі розвитку сучасного світу, в основі якої лежать системні зміни базових 

начал, на яких ґрунтувались домінуючі ідеї та ідеології ХІХ-ХХ ст. 
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Кожен тип суспільного розвитку характеризується своїми нормами та 

цінностями, які визначають специфіку управління ним. В умовах глобалізації 

ці цінності та норми набувають особливого значення, оскільки вони 

перетворюються на основний фактор розгортання геополітичної ситуації та 

стандартизації поведінки суб’єктів геополітичного простору. Важлива роль 

при цьому має належати нормативним геополітичним принципам, які 

визначають форми соціального руху та забезпечують інституціоналізацію 

цінностей суспільного розвитку в умовах глобалізації. Ці цінності мають 

бути аксіологічно-імперативного характеру, оскільки їх недотримання 

призводить до неможливості держави вписатися у світові стандарти 

суспільного розвитку, а тому глобалізація як суспільно-політичний процес 

виявиться згубною для окремої спільноти. 

В умовах глобалізації кардинально ускладнюється структура світового 

розвитку, трансформуються цінності та норми життєдіяльності людей, видо-

змінюється система взаємодії між ними (глобальні відносини), утверджується 

нова модель відносин між суспільствами, встановлюються нові пріоритети у 

розв’язанні глобальних системних проблем, а в результаті цього формується 

така форма соціальної організації, як глобальне суспільство. Структурними 

елементами (основними інституційними суб’єктами) функціонування такого 

суспільства виступають транснаціональні структури, міжнародні урядові та 

неурядові організації, які формують свою власну внутрішньоглобальну сис-

тему відносин. Така форма соціальної організації характеризує прихід пост-

модерної ситуації, мобільної та відкритої для впровадження соціальних інно-

ваційних проектів, необхідних для забезпечення ефективності економічного, 

політичного та соціального розвитку сучасних суспільств. 

Глобальне суспільство характеризує сукупність країн та народів, які 

взаємопов’язані на основі реалізації спільних потреб та інтересів. Відповідно 

до традиційного розуміння суспільства, яке відповідає таким основним 

критеріям, як: стабільність, цілісність, саморозвиток та самоорганізація, 

наявність спеціальних цінностей та норм ще й визначає модель поведінки 
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суб’єктів глобального простору. Це все свідчить про те, що сьогодні 

глобальне суспільство є такою формою соціальної організації, яка найбільш 

адекватно відповідає сучасним тенденціям світового розвитку, адже саме в 

його межах відбувається своєрідна форма “зжаття” географічних та 

міждержавних кордонів, внаслідок чого вони швидше долаються і стають 

більш прозорими, прискорюється динаміка суспільного розвитку. Саме в 

такому контексті розглядає глобальне суспільство У.Бек, розуміючи під ним 

створення мережі самопідтримуваних зв’язків та різних соціальних просторів 

як народження багатомірної тканини взаємних переплетінь та обов’язків, що 

утворюються за допомогою відповідних транснаціональних відносин. На 

думку вченого, ці зв’язки та відносини дають “нову якість”, однак лишається 

відкритим питання, чому саме зв’язки породжують таку незв’язаність. Таку 

суперечність генезису суспільного розвитку у сучасному світі У.Бек позначає 

формулою “невзаємопов’язаного взаємозв’язку”, діалектичність якої можна 

пояснити лише через розуміння сучасної структури суспільства, побудованої 

на принципах глобальності [5]. 

Важливою проблемою у контексті розуміння сутності глобального 

суспільства, як однієї із форм суспільного розвитку в умовах глобалізації є 

безпосереднє визначення ролі в ньому людини, адже всі зміни, які сьогодні 

стосуються утворення нової соціальної організації, мають оцінюватись саме з 

точки зору ставлення людини до глобального суспільства, наскільки їй в 

ньому комфортно і наскільки воно відповідає її внутрішнім потребам та 

інтересам. При цьому, що надзвичайно важливо, глобальне суспільство 

надає, а інколи і нав’язує окремі соціальні ролі та інтереси своїм суб’єктам 

відповідно до стереотипів та уявлень, які у ньому склались, тобто 

формуються нові “глобальні життєві горизонти”, які вибудовують образ 

нової людини та новий стиль її поведінки, яка скоріше за все має відповідати 

специфіці функціонування віртуальних структур, де переважна частина 

загальних норм поведінки стає частиною їх ідентичності. Це, у свою чергу, 

увиразнює колективну потребу членів суспільства у дотриманні таких норм, 
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адже вони є необхідною умовою глобальної взаємодії. Саме це і виступає 

основним принципом здійснення корпоративної влади в глобальному 

суспільстві, адже тут йде мова про вироблення загальних норм та моральних 

критеріїв поведінки суб’єктів національного суспільства, які, включаючись у 

глобальне суспільство, свідомо втрачають свою інституціональну 

автономність. 

За останню чверть ХХ ст. у світовому розвитку відбулися такі процеси, 

які суттєво вплинули на практику світового інформаційного обміну та 

створили необхідні передумови для формування глобального інформаційного 

суспільства. Одним із визначальних факторів формування та функціонування 

такого типу суспільства безумовно є глобалізація. Саме її проникнення в усі 

сфери суспільного життя спричинило відповідні досягнення сучасної 

цивілізації (Інтернет, інформаційні технології, генна інженерія), з’явились 

нові методи соціально-політичного регулювання взаємовідносин людини та 

навколишнього середовища, що стало свідченням появи абсолютно нових 

форм соціальної організації, які будуть пріоритетними в ХХІ ст.  

Глобальне інформаційне суспільство на сучасному етапі його розвитку 

демонструє економічну могутність та небувалий соціальний потенціал. На 

думку фахівців, передбачається, що в основному комп’ютерна революція 

закінчиться в США та Японії на початку цього століття, а в Європі - до 2030 

року. Саме на цьому і завершиться перший етап функціонування 

інформаційного суспільства. В майбутньому важливим наслідком 

інформаційної революції стане наростання розколу в розвинених країнах. У 

найближчі десятиліття в них завершиться формування відчуженого класу 

осіб, які не знайдуть для себе застосування у сфері інформаційного 

господарювання. Саме тому, протягом першої половини ХХІ ст. центральні 

країни будуть в основному сконцентровані на внутрішніх проблемах, і 

ступінь їх позитивного впливу на світ, безперечно, знизиться. 

Однією з нових форм соціальної організації в сучасних умовах 

глобалізаційного розвитку є глобальне масове суспільство, яке, на відміну від 
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інших історичних типів свого функціонування, зазнає впливу стандартизації, 

вестернізації та підпадає під об’єктивні процеси “омасовлення” принципів та 

технологій управління суспільним розвитком. Досить цікавою в контексті 

розгляду даної проблеми є концепція масового суспільства К.Мангейма [6], у 

межах якої він виходить із ототожнення індустріального та масового 

суспільства. Проте, пов’язувати особливості становлення та функціонування 

масового суспільства виходячи із розуміння індустріального типу 

суспільного розвитку цілком неправильно, скоріше за все воно відповідає 

сучасним глобалізаційним умовам розвитку, хоча це є переважною мірою 

суб’єктивне бачення дослідника. Тому передусім доцільно ставити питання 

про функціональну складову глобального масового суспільства, тобто те, 

наскільки воно здатне реально регулювати та контролювати систему 

суспільних відносин у сучасних умовах. 

Розглядаючи специфіку виникнення та функціонування глобального 

масового суспільства необхідно виходити з розуміння сутності та функцій 

масової людини як головного суб’єкта формування нового глобального 

простору. Тобто тут неодмінно постає питання чи маси мають об’єктивно-

організований характер, чи вони являють собою певні штучні конструкції, 

абсолютно нетипові для нових умов глобального простору. Відповідно до 

цього, доцільно з’ясувати те, наскільки структурованим або ж аморфним є їх 

характер об’єднання та функціонування. Важлива проблема в даному 

контексті, постає у зв’язку з ідентифікацією належності людини до 

глобального масового (стандартизованого та чітко регламентованого новими 

глобальними умовами) простору. У свою чергу, це пов’язується з тим, що в 

умовах глобалізації принципово змінюються форми діяльності сучасної 

людини, з настанням періоду масовості, а точніше так званої “дикунської 

моди на масовість”, люди вимушені узгоджувати свої потреби, бажання, 

прагнення, почуття та форми дій з іншими. Якщо ти хочеш вижити в 

глобальному просторі - ти маєш стати масовою людиною, відкритою до будь-

яких суспільно-політичних умов та ментальних традицій. На цьому, зокрема, 
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зосереджував свою увагу ще Е.Дюркгейм, який доводив, що “люди, 

опинившись у натовпі (а саме це у певній формі відбувається в умовах 

глобалізації), узгоджують свої почуття та уявлення, так би мовити, виходячи 

із своїх ментальних осередків” [7, c. 378]. Фактично тут мова йде про те, що в 

сучасних умовах глобалізації діють неконтрольовані механізми об’єднання 

людей, які не піддаються жодною мірою будь-яким формам регламентації. І 

саме ці механізмами являють собою одну з форм колективної свідомості, яка 

приводить до усвідомлення потреби інтегрованості шляхом реалізації 

глобальної солідарності. Під останньою ми розуміємо внутрішнє бажання 

усіх суб’єктів глобального простору досягнути паритетних умов взаємодії у 

процесі розв’язання спільних проблем. Таким чином, у межах глобального 

масового суспільства важлива роль належить реалізації принципу 

солідарності.  

Глобальне масове суспільство, тим самим також декларує нові 

соціальні норми, які іноді мають репресивний характер. А це, у свою чергу, 

вказує на “ймовірність збоїв у функціонуванні соціальної структури”, тобто 

глобальне масове суспільство допускає реалізацію репресивної функції 

норми, а це тим самим пояснює, чому масовість як принцип розвитку та 

форма соціального буття бере верх над індивідуальністю, адже це ще не 

означає, що групові (колективні) норми організації життєдіяльності 

виявляються більш ефективними. Глобальне масове суспільство вимагає 

відповідних форм соціалізації, тобто вироблення адекватної форми реалізації 

людини в умовах глобалізації. Перед масовим суспільством як формою 

суспільної організації постає ризик омасовлення та стандартизації розвитку, а 

тому його структури здебільшого набувають характеру архетипних. 

Важливим фактом у функціонуванні глобального масового суспільства 

є існування базової системи цінностей, яка складає фундаментальну основу 

його функціонування, закономірно такою системою цінностей є ідеологія. 

Проте в межах глобального масового суспільства, ідеологія підміняється так 

званим глобальним соціальним міфом. Сутність останнього зводиться до 
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того, що сучасний світ має розвиватись шляхом омасовлення, тобто шляхом 

застосування однакових стандартів розвитку, а це, у свою чергу, приводить 

до перекосів у сторону ліберальної утопії. Важлива роль глобального 

соціального міфу в контексті функціонування глобального масового 

суспільства доводить і те, що він перетворюється на один із засобів 

формування масової свідомості. Остання забезпечує цілісність глобальної 

картини світу, де кожне суспільство розробляє таку стратегію розвитку в 

умовах глобалізації, яка в першу чергу, відповідає критеріям його власного 

розвитку, а відповідно до цього є засобом побудови власного світопорядку. 

Глобальне масове суспільство, таким чином, являє собою одну із форм 

соціальної організації, яка приводить до зрівняння принципів суспільного 

розвитку, відповідно також і до реалізації єдиних стандартів поведінки. 

Одним із ризиків даного явища може стати субстанціональна криза 

суспільної свідомості, згідно з якою громадськість виявиться не готовою до 

сприйняття єдиних стандартів життєдіяльності. Насамперед тут мова йде про 

роль та ціннісні засади діяльності людини в умовах глобального масового 

суспільства, за яких вона перетворюється на об’єкт, наділений 

повноваженнями функціонального споживача ідей та стратегій, 

запропонованих “іншими”. Під “іншими” тут розуміється окрема держава, 

яка має переважною мірою більший вплив, окремі соціальні групи, страти, 

які наділені високим соціальним статусом, а також еліти.  

Надзвичайно цікавою у цьому плані є позиція американського вченого 

С.Гінера, на думку якого, “у ХХІ сучасний світ стикається з двома протилеж-

ними точками зору, перша зводиться до того, що наступає епоха демасо-

візації (О.Тоффлер “Футурошок”), друга засвідчує тенденцію глобалізації 

мас у сучасному світі (С.Московічі “Вік натовпу”) [8, с. 117]. У свою чергу, 

С.Московічі виходить із того, що “сучасний світ живе у масовому сус-

пільстві, де індивідуальна душа поневолюється колективною” [9, с. 254]. 

Саме тому, на його думку, колективний принцип організації життєдіяльності 

“здатен здолати будь-які перешкоди, зсунути гори або знищити творіння 
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сторіч” завдяки тому, що “масовість є не просто продуктом розпаду старого 

устрою, а є емблемою цивілізації ХХ ст.” [9, с. 257]. 

Отже, глобальне масове суспільство, яке цілком відповідає реаліям 

сучасного світу, приводить до формування “єдиного експертного простору”. 

Тобто мова йде про створення єдиної концепції світу, до творення якої 

залучаються всі суб’єкти глобального простору і завдяки своїй експертній 

оцінці їм вдається створити нову трансцендентну цілісність. Сутність 

останньої пояснюється тим, що в умовах глобалізації відбувається 

“конструювання“ нових держав. На думку російського вченого С.Маркова, 

це відбувається тому, що “демократія фактично із концепта перетворюється 

на демократичну релігію, яка приводить до краху масового суспільства, в 

результаті чого формується своєрідний політичний режим” [10].  

Безперечно, у сучасних умовах суспільного розвитку відбувається 

еволюційна зміна форм соціальної організації, яка приводить до виникнення 

світоустрою, побудованого на принципах стандартизації форм 

міжкомунікативної взаємодії. Саме тому сучасні глобалізаційні процеси, з 

одного боку, породили феномен масової людини, а з другого - остання 

здебільшого є активним суб’єктом розгортання глобалізаційних процесів у 

тому плані, що глобалізація приводить передусім до інтелектуального 

перерозподілу сучасного світу. 

У результаті такої соціальної трансформації, привнесеної процесами 

глобалізації, виник новий тип соціальної структури та нова форма соціальної 

організації людей, які називаються мережевим суспільством. Теорія 

мережевих структур сьогодні проникає в усі сфери людської життєдіяльності 

і в усі процеси світового розвитку (глобальні, регіональні, економічні, 

культурні, соціальні), а тому все частіше спонукає держави до активної 

участі в міжнародних організаціях, подекуди шляхом обмеження свого 

суверенітету та мобілізації власних можливостей розвитку. 

Концепція світоустрою, яка базується на мережевій методології, має 

кілька варіантів реалізації, а саме, з одного боку, вона здатна забезпечити 
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певну світоцілісність, а з другого - вона має всі шанси призвести до 

виникнення світової анархії. Тому цілком виправданим для більшості країн 

світу сьогодні є питання включатися або не включатися в глобальні мережі 

світового розвитку, приймати або не приймати встановлені правила 

взаємодії. Мережева організація суспільства існувала майже завжди, проте 

більше можливостей для формування мережевих відносин з’явилось саме в 

умовах глобалізації, яка привела до зростання внутрішньої 

взаємопов’язаності світової системи, стала ефективним каталізатором 

трансформаційного розвитку сучасного світу, адекватно реагуючи на його 

внутрішні та зовнішні виклики, а це, у свою чергу, привело до спрощення 

процесу налагодження зв’язків між суб’єктами глобального простору.  

Глобалізація в сучасній її формі привела до зародження мережевого 

світоустрою, де суб’єкти мереж усвідомлюють себе цілісністю глобального 

простру, яка відкрита до будь-яких форм взаємодії і не обмежена певними 

зв’язками. Аби вижити в сучасному світі люди та країни мають приймати 

мережевий спосіб взаємодії, навіть щоб протистояти мережевим принципам 

сучасного розвитку, їм все одно потрібно перебувати у мережі. Мережа, 

являє таку організаційну структуру, яка характеризує взаємодію сукупності 

об’єктів, пов’язаних між собою певними формами зв’язків, які базуються на 

взаємодії між людьми. Основою такої взаємодії слугує реалізація їх спільних 

інтересів незалежно від геополітичного чинника. Це, тим самим, забезпечує 

відповідні соціально-політичні та культурно-історичні зміни в сучасному 

світі. 

Вперше саме поняття мережевого суспільства було введено в науковий 

обіг М.Кастельсом, професором Каліфорнійського університету (Берклі, 

США) в книзі “Зародження мережевого суспільства”. Так, на його думку, 

“мережеве суспільство - це специфічна форма соціальної структури, яка 

характеризується приходом інформаційної доби”, адже тут “влада 

інформаційних потоків переважає над потоками влади” [11, с. 422]. Головна 

позиція вченого зводиться до того, що мережеве суспільство характеризує 
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зміну способів виробництва, впровадження виробничих відносин нового 

типу, що веде до зміни суспільних відносин. Відповідно до цього, в межах 

мережевого суспільства формується нова форма взаємовідносин між 

суспільством та державою, яка базується на мережевих принципах. Так 

формуються мережеві відносини та мережеві структури суспільства. 

Мережеве суспільство в умовах глобалізації являє собою принципово 

нову форму світоцілісності, здатну до самоорганізації, реструктурування та 

самовпорядкування, і як певна система воно перебуває в стані постійного 

розширення, оскільки різною мірою та різними шляхами приникає у всі 

суспільства. Виходячи з цього, під мережевим суспільством доцільно 

розуміти структуровану об’єктивну реальність, яка може бути класифікована 

за двома рівнями: горизонтальний та вертикальний. 

До горизонтального рівня мережі відносять зв’язки між людьми та 

окремими організаційними структурами, які формуються в межах окремої 

національної держави. Фактично мова йде про так звані медіа-структури як 

певні колективні об’єднання, під якими розуміється окремо взята особистість 

зі своїми смаками, переконаннями, ідеями, поглядами, яка з метою реалізації 

своїх інтересів налагоджує індивідуальні форми зв’язку. Проте, сучасні 

умови глобалізованого простору є вкрай неоднозначними, оскільки “з одного 

боку, рівень мобільності людини дає змогу їй досить вільно та швидко 

переміщуватись в соціальному просторі, незалежно від цілей, які вона 

переслідує, обирати зв’язки та способи дій, а з другого, ті мережі, в яких вона 

задіяна, самі певним чином диктують зв’язки та певні зразки поведінки, які 

вона має наслідувати” [12, с. 238].  

До вертикальних належать зв’язки, які формуються на основі взаємодії 

держав з метою реалізації їх спільних інтересів і можуть бути класифіковані 

як глобальні соціальні зв’язки. Мова йде про міждержавні (транснаціональні) 

мережі (співтовариства), які шляхом використання механізмів мережевої 

організації створюють умови інкорпорування різних організаційних структур 

у нову глобальну систему.  
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Глобальне мережеве суспільство як нова форма соціальної організації 

забезпечує реалізацію оптимальних форм поєднання індивідуального та ко-

лективного, державного та загальнонаціонального, професійного та самобут-

нього шляхом побудови нової інституціональної взаємодії суб’єктів глобаль-

ного простру. Відповідно до цього, мережеве суспільство за своєю орга-

нізаційною структурою спрямоване на “майбутнє”. Так, на думку О.Кірєєва, 

саме “мережеві інновації слід розглядати як фронтир - прорив у майбутнє, 

який забезпечується за рахунок інтерпретації реальності” [13, с. 43].  

Виходячи із логіки розуміння глобального мережевого суспільства як 

специфічної форми соціальної організації, доцільно розглянути структуру 

мережевого суспільства, виокремивши її основні структурні елементи, які 

визначаються сферами їх функціонування, формами діяльності та 

відповідним типом суспільного розвитку. Структурними елементами 

мережевого суспільства виступають окремі структури, які формують свої 

власні мережі, в результаті чого та залежно від конфігурації мережевої 

організації та статусу такі структури виконують різні функції та наділяються 

відповідними повноваженнями. Це, у свою чергу, свідчить про те, що 

мережеве суспільство породжує нову соціальну динаміку, окремі стратегії 

розвитку суб’єктів глобального простору, які видозмінюються в результаті 

процесу інституціоналізації та здобувають нові форми діяльності.  

Сучасні глобалізаційні процеси спричинили виникнення нової моделі 

історичної динаміки, яка спровокувала появу тренд-структур та 

мегатенденцій, які визначили новітню фазу суспільного розвитку, а також 

обумовили нові виклики моделей соціальної організації, до яких і належить 

глобальне суспільство ризику. Це свідчить про те, що глобалізація як новий 

тип суспільного розвитку привела до якісних та кількісних змін у 

функціонуванні форм соціальної організації, пов’язаних у першу чергу з 

розквітом та занепадом традиційних форм динаміки суспільного розвитку. 

Саме тому, глобальне суспільство ризику стало втіленням форми нової 

динаміки, явило собою таку інтегративну схему, яка характеризує нову 
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ієрархію соціальної організації і є синтезом реакції на виклики сучасного 

розвитку. Саме це дає підстави вважати глобальне суспільство ризику такою 

формою соціальної організації, яка відповідає сучасним глобалізаційним 

викликам, задає формати реалізації новітніх стратегій та тенденцій 

глобалізаційної динаміки. 

Глобалізація як об’єктивний процес приводить до глобальної 

небезпеки. В першу чергу, йдеться про “глобальну еволюцію” сучасного 

світу, яка приводить до трансформації життєвих горизонтів сучасної людини, 

пов’язаних із “траєкторією нових глобальних викликів”. Останні якраз і 

породжують глобальні ризики, які складають основу розвитку нової форми 

соціальної організації - глобального суспільства ризику. Ризик є основним і 

визначальним фактором виникнення даної соціальної організації. “Ризик - це 

поняття, яке покликане зробити непередбачувані наслідки цивілізаційних 

рішень передбачуваними та контрольованими” [11, с. 213]. Важлива 

проблема, яка постає у цьому плані, пов’язується з характером 

цивілізаційних рішень, які створюють глобальні проблеми та становлять 

загрози для сучасного розвитку людства. Фактично тут мова йде про 

нівелювання функціональної складової організації соціальної практики, про 

відсутність механізмів легітимації форм контролю за інститутами, які 

приводять до виникнення глобальної загрози. Адже, глобальне суспільство 

ризику формується для протистояння різним формам небезпек, з якими 

стикається сучасна людина.  

Сучасні умови суспільного розвитку чітко регламентуються 

глобальними імперативами, які порушують традиційний менталітет людини, 

її соціальну та політичну рівновагу, яка перешкоджає їй належно 

реалізовувати свою етику відповідальності за вибір окремої стратегії. 

Виходячи із цього, сучасне людство має віднайти адекватну відповідь на 

виклики сучасного світу, а головне “максимально ефективно використати 

глобалізаційні процеси для захисту своїх прагматичних інтересів” [14, c. 

117]. Тут переважною мірою йдеться про створення нового проекту 
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світоустрою, який базується на екзистенціалізмі “передчуття та відчуття 

ризику”, який постійно тисне на людину та суб’єктів глобального простору 

(оскільки негативні наслідки глобалізації мають загальнопланетарний 

характер), а це, у свою чергу, спонукає її шукати вихід із такої ситуації. 

Адекватне розуміння такої ситуації потребує вироблення ефективних форм 

захисту глобальної безпеки в умовах об’єктивного впливу глобалізаційних 

процесів. Одним із ризиків впливу сучасної глобалізації є її незворотність та 

непередбачуваність, оскільки вона приводить, в першу чергу, до структурної 

трансформації, а тому її наслідки завжди є достатньо загрозливими. 

Основними факторами виникнення глобального суспільства ризику є 

низка соціальних, політичних та економічних криз, які мали місце у світі 

протягом останніх років, терористичні акти початку ХХІ ст. та події, 

спрямовані на формування нового безпечного глобального простору з його 

системою паритетних цінностей - перемовин, діалогу та компромісу. На 

думку Г.Лангута, це також пов’язується з “ризиком втрати політико-

правових, ідеологічних та культурних орієнтирів “у новому світі нових 

небезпек” [15, с. 76]. У результаті цього, формується ситуація тотальних 

загроз, які для всіх без винятку мають глобально-руйнівний характер. 

Відомий німецький учений У.Бек який вперше увів у науковий обіг поняття 

“глобальне суспільство ризику” розглядає його через призму таких явищ, як 

тероризм, війна, економічна глобалізація, неолібералізм, держава та 

суверенітет. Відповідно до цього ним розроблено досить цікаву класифікацію 

ризиків, які з необхідністю привели до виникнення глобального суспільства 

ризику. До таких ризиків учений відносить: 1) екологічні кризи, 2) глобальні 

фінансові кризи, 3) терористичні загрози, які є похідними від 

транснаціональних терористичних мереж [16]. 

У цьому плані надзвичайно цікавою є проблема впливу ідеї 

американізація, яка фактично і приводить до виникнення такої соціальної 

організації як глобальне суспільство ризику. Тут передусім, мова йде про 

формування системи трансцендентальних зв’язків між людьми в межах 
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глобального простору. Така система зв’язків формується з однією метою - 

аби зрозуміти ймовірні ризики, які привносить собою сучасний світ, а 

відповідно до цього знайти спільні рішення для їх подолання. На думку 

У.Бека, виникнення глобального суспільства ризику є неминучим, оскільки 

“зі швидкістю технічного прогресу сучасний світ збільшує глобальний 

розрив між мовою уявних ризиків, у межах яких ми міркуємо та діємо, та 

світом невідомих загроз, які ми самі також створюємо” [16, с. 15]. До 

основних ризиків, які складають основу нової соціальної організації, 

належать “генні технології, генетика людини, нано-технології, комп’ютерна 

техніка”, які являють собою для сучасної людини непередбачувані, 

неконтрольовані наслідки, і які в першу чергу перешкоджають її життю на 

землі [16, с. 16].  

У цьому плані вчені виокремлюються такі форми загроз, які складають 

основу розвитку глобального суспільства ризику ХХІ ст.: екологічна, 

фінансова кризи, терористичні загрози. Відомий американський дослідник 

Х.Галтунг до ймовірних ризиків також відносить так зване структуроване 

насилля, під яким він розуміє “непряме насилля, пов’язане з відсутністю 

реальної свободи у громадян, бідністю, злиденністю, репресіями та 

відсутністю демократичних норм та стандартів суспільного розвитку” [17, с. 

217]. Одним із визначальних ризиків розвитк сучаснго світу в умовах 

глобалізації є троризм. Він є одним із ризиків розвитку сучасної цивілізації 

загалом, який з необхідністю вимагає створення відповідних організаційних 

структур, які б впливали на багатополярне співвідношення сил у світі, що 

борються з тероризмом. Йдеться про так звану війну проти тероризму, яка 

дає змогу виробити кожній національній державі власну поведінкову модель 

діяльності, яка вписується в стандарти глобалізаційної боротьби.  

Важливою умовою становлення глобального суспільства ризику є 

також сукупність конфліктів між національними та громадськими 

спільностями, які набувають найвищої форми активності в умовах 

глобалізації. Це, свідчить про розгортання тенденцій, які приводять до 
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становлення та розвитку “кооперативних транснаціональних держав”, що, у 

свою чергу, має “сприяти урегулюванню національних та етнічних 

суперечностей”, а відповідно до цього, формуванню нового виміру 

національної самосвідомості. Принципово важливим при цьому є і те, що 

врегулювання певних суперечностей, які складають основу виникнення 

глобального суспільства ризику, потребують спільних історичних орієнтирів, 

завдяки цьому “уможливиться створення рамкових умов і координат, для 

того, аби привести національні рішення та вимоги суверенітету у 

відповідність з умовами транснаціональної кооперації” [8, с. 43]. 

Глобалізація як бурхливий процес формування загальносвітового 

фінансово-інформаційного простору призводить до зміни місця, ролі та 

функцій національної держави, підвищує рівень вимог до ефективності 

соціального управління, яке має відповідати сучасному типу суспільного 

розвитку.  

Сучасні процеси глобалізації приводять до радикальної зміни позицій 

національних держав, відповідно до цього все більшу частину своїх функцій 

вони передають по горизонталі (глобальним міждержавним та міжнародним 

об’єднанням) та по вертикалі (територіальним, регіональним та 

муніципальним органам). У зв’язку з цим виникає питання, чи не приведе це 

до зникнення в майбутньому цих загальнодержавних інституцій, які набудуть 

статусу наднаціональних глобальних владних органів, поступово 

перетворюючись у елементи всесвітньої федерації. Результатом 

запровадження таких соціально-глобалістичних тенденцій стане чітко 

структуроване співтовариство народів, взаємопов’язаних економічними та 

політичними узами. 

Національна держава у сучасному світі справляє вирішальний вплив на 

еволюцію системи міжнародних відносин. Водночас для національної 

держави надзвичайно складним питанням лишається збереження її 

суверенітету як атрибуту та гаранта незалежності в умовах глобальної 

взаємозалежності між різними країнами світу. Суверенність національної 
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держави в умовах глобалізації все більше стає розмитим поняттям, оскільки 

приводить до втручання в її справи зовнішніх суб’єктів впливу (інших 

держав), здебільшого у внутрішні справи національних держав включаються 

міжнародні організації країн-лідерів геополітичного та геоекономічного 

розвитку. У свою чергу, це перешкоджає інтересам національної держави, а 

також призводить до послаблення її економічного, політичного та воєнного 

потенціалу. Більше того, такий вплив з боку різних зовнішніх суб’єктів стає 

активнішим у разі, якщо держава має порівняно слабкий потенціал. 

Виходячи із цього надзвичайно складно визначити критерії сувереннос-

ті національної держави в умовах глобалізації, адже, як показано у звіті Сві-

тового банку про розвиток держави, у світі більше 207 суверенних держав, 

рівень суверенітету яких принципово відрізняється між собою [18]. Основ-

ною причиною виникнення відмінностей у рівнях суверенітету між держа-

вами є нерівні умови економічного розвитку. Виходячи із світової практики 

основними факторами зміцнення суверенності є потужна, конкурентоспро-

можна економіка та ефективна внутрішня політика держави, яка базується на 

соціально-політичній єдності нації. Саме єдність нації може виступати визна-

чальним критерієм суверенності національної держави. Важлива роль у 

трансформації місця та ролі національної держави належить впливу трансна-

ціональних корпорацій (ТНК), які і складають ядро глобальної системи гос-

подарювання. В умовах глобалізації та розвитку ТНК, що є її супровідником, 

збереження суверенітету та функцій національної держави у попередньому 

обсязі практично неможливо. В результаті цього така аморфність націо-

нальної держави стає основним гальмом у подоланні соціально-економічних 

та політичних проблем розвитку  сучасного світу в умовах глобалізації. 

Отже, в умовах глобалізації функції національної держави, яка 

традиційно володіла потужними важелями впливу, намагаються перебрати на 

себе ТНК, більшість із яких за своїм економічним потенціалом є більш 

потужнішими, ніж десятки національних держав. Проте важливим питанням, 

яке постає в даному контексті, є з’ясувати наскільки високим є потенціал 
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ТНК у функціональному плані і чи реально вони можуть являти конкуренцію 

для національної держави. Це, зокрема, пояснюється тим, що ТНК “не мають 

своєї армії, ні поліції, ні своєї політичної надбудови... їх головний 

політичний козир - роз’єднаність національних держав, які зачасти 

конкурують між собою за надання режиму найбільшого сприяння, готових 

поступитись заради цього частиною свого суверенітету” [19, c. 23]. 

Глобальні проблеми сучасності є породженням передусім 

суперечностей суспільного розвитку, зокрема масштабів впливу діяльності 

людини на оточуючу дійсність та нерівномірністю соціально-економічного 

та науково-технічного розвитку країн та регіонів. Відповідно вони є 

комплексними та всеосяжними, тобто тісно взаємопов’язані з регіональними 

та національно-державними. Тому ефективна стратегія вирішення 

глобальних проблем виводить суспільства на нові рубежі міжцивілізаційного 

розвитку, а саме на рівень усвідомлення необхідності об’єднання зусиль всіх 

народів та держав. Отже, держава в умовах глобалізації не тільки змушена 

відповідати умовам суспільного процесу, але й брати на себе не властиві їй 

раніше функції, а ще вона стає політичним центром, на якому зосереджені 

зростаючі посягання суспільства. Саме в таких умовах формуються цілі, 

засоби інституціональної влади, здійснюються її функції.  

У результаті різних зрушень, зумовлених процесами глобалізації, 

ступінь соціальної, політичної, економічної, науково-технічної, правової та 

інформаційної взаємозалежності національних держав досяг такої критичної 

межі, коли стали неминучими три принципово нових явища.  

По-перше, світове співтовариство “із рихлої сукупності більш або 

менш взаємопов’язаних країн перетворюється в цілісну політичну систему, 

де “національні соціуми” є складовими елементами єдиного всесвітнього 

політичного організму (об’єднаними вже не лише міжнародним розподілом 

праці, але й велетенською за всіма масштабами, інколи всесвітніми 

політичними структурами, глобальної політичної системи та планетарною 

інформаційною мережею” [12, c. 178]. Тобто більшість національних 
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політичних систем із більш чи менш автономних самоврядних структур 

перетворились на єдиний у політичному плані глобальний організм. Тут 

варто вказати на один парадокс, який все частіше проступає, а саме “чим далі 

держави просуваються по шляху індивідуалізації, тим більше розвиваються 

високотехнологічні галузі, тим щільнішими стають міжнародні виробничо-

кооперативні зв’язки, тим більш обмеженіше національні держави вростають 

в єдиний глобальний політичний організм” [12].  

По-друге, в умовах глобалізації національні та всесвітні політичні 

відносини починають обмінюватися ролями. В минулому провідну роль 

відігравали “перші”. Так, найбільш розвинені в той чи інший період 

національні держави визначали характер, форми та механізми міжнародних 

відносин, певним чином нав’язуючи іншим країнам та світовому 

співтовариству в цілому способи господарського (економічного) 

спілкування. Тобто раніше внутрішньоекономічні відносини були 

первинними, міжнародні - вторинними, оскільки завжди були і є держави - 

своєрідні зразки для наслідування іншими європейськими державами. В 

умовах глобалізації всесвітні економічні відносини переважною мірою 

стають провідними, визначальними, у той час коли внутрішньодержавні 

відносини навіть у достатньо розвинених країн мають бути 

прилаштовуваними до реалій глобальної політики. Це, свідчить про те, що за 

останні десятиріччя глобальні політичні процеси все більш починають 

домінувати, витісняючи національні держави. Світова держава поступово 

стає сильнішою та значимішою за національні держави.  

По-третє, глобалізація об’єктивно призводить до розмивання та знеці-

нення регулюючих функцій національних держав, які вже не можуть як ра-

ніше захищати національну економіку від небажаних зовнішньоекономічних 

впливів. Вона тим більше не в змозі регулювати ті економічні, соціальні та 

культурні процеси, які вийшли за межі національних кордонів, здобули само-

стійність і стають некерованими. Міжнародні політичні процеси перерос-

тають із “міжкраїнових”, більш або менш ефективно врегульованих в одно-
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сторонньому, дво- або багатосторонньому порядку національними держава-

ми, у позакраїнові, тобто глобальні, які майже або зовсім не піддаються 

державному регулюванню. 

Таким чином, національні держави все більше втрачають можливості 

ефективного використання традиційних механізмів соціального регулювання. 

В умовах все більш зростаючої взаємозалежності національних держав уряди 

вимушені користуватись ними, озираючись на інші держави, інтереси яких 

при цьому, можуть бути порушені. Водночас несправедливо вважати, що 

національні держави як регулюючий механізм внутрішньодержавних та 

міжнародних відносин відійшов у минуле, на нашу ж думку, він буде 

функціонувати невизначено довго, але вже не в ролі всевладного та 

суверенного творця долі власної держави, а як одна з ланок все більш 

ускладненого багатоярусного механізму, покликаного регулювати соціальні, 

ідеологічні, політичні, економічні та духовні відносини. На думку 

Е.Кочетова, роль національної держави в умовах глобалізації наскільки 

трансформується, що в результаті цього найбільш розвинені із них 

перетворюються в транснаціоналізовані “країни системи”, які обов’язково 

враховують наднаціональні тенденції в економічній, інформаційній, 

фінансовій, соціальній, воєнній та інших сферах” [20, с.73]. Більше того, 

“такі країни-системи відіграють роль глобального підприємця, делегуючи 

функцію реалізації стратегічних національних інтересів та устремлінь 

могутнім фінансово-кредитно-банківським структурам, транснаціональним 

корпораціям, консорціумам, союзам” [20, c. 75].  

В умовах глобалізації трансформація ролі держави, особливо чітко про-

стежується в розвиненому світі, зокрема інформаційні, фінансові та інші про-

цеси, пов’язані з нею, зменшують можливості національних урядів конт-

ролювати ситуацію та управляти нею на території своїх держав. Більшість 

функцій, які раніше виконувались урядами, в умовах глобалізації переходять 

до транснаціональних корпорацій, інститутів громадянського суспільства. 

Національні та міжнародні неурядові організації - правозахисні, релігійні, 
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економічні та інші - суттєво впливають на суспільну думку, політику, вироб-

лення законів, оскільки самі виконують функції соціального захисту і навіть 

беруть участь у діяльності комітетів та комісій ООН. Держава в таких умовах 

фактично втрачає монополію на реалізацію владних повноважень, а уряди 

відповідно втрачають свої можливості та повноваження за межами своїх дер-

жав. “Політика господарювання” (або соціальна та гуманітарна політика) 

окремих держав перестає бути суверенною, постійно перебуваючи під поси-

леним впливом ситуації на світовому ринку. Вони все менше мають можли-

востей, щоб контролювати становище у сфері міжнародної економіки, фінан-

сів, у результаті чого стають неконтрольованими інформаційні потоки, влада, 

так би мовити, розтікається. Водночас, слід відзначити, що за певних об’єк-

тивних факторів у держави все ж таки зберігається монополія на вирішення 

таких питань, як забезпечення порядку, обороноздатність, надання соціаль-

них послуг, регулювання ринку, підтримка транспортної інфраструктури, 

контроль за добуванням природних ресурсів, регулювання міграції, 

вирішення внутрішніх етнічних проблем та ін. 

В умовах глобалізації в середині держав, які перебувають на високому 

рівні розвитку, стало наростати соціальне розшарування, оскільки більш 

самостійними стали представники сфер транснаціонального бізнесу та 

інтелектуального виробництва. Водночас прискорені зміни у сфері економіки 

зробили менш стійким та передбачуваним становище традиційного 

середнього класу, представників “старих” галузей економіки. Серед них 

стали наростати настрої невпевненості, протесту, які вилились, зокрема, в 

антиглобалізаційні рухи.  

В умовах глобалізації кардинально змінюються завдання державних 

інституцій, відповідно до чого за фундаментальну парадигму приймається 

принцип “не люди для держави, а держава для людей”. Виходячи із цього 

принципово змінюється місце, роль та функції (ідеологічна, політична, 

соціальна, економічна) національних держав, постійно нарощується 

відкритість, яка супроводжується пошуком нових форм ефективного 
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співробітництва в загальносвітовому масштабі, у всіх сферах суспільного 

життя, що передбачає появу нових владних структур, більшість функцій 

національної держави переходять до транснаціональних корпорацій, де 

держава втрачає монополію на реалізацію владних повноважень, що свідчить 

про можливу втрату нею її абсолютної позиції як на міжнародній арені, так і 

на внутрішньодержавному рівні. 

Глобалізація як новий тип суспільного розвитку сьогодні ставить 

більше питань, ніж дає на них відповіді. Для кожного жителя планети, 

незалежно від того, яку національну державу він представляє, з якими 

глобальними структурами взаємодіє, осьовою проблемою є з’ясування 

закономірностей впливу глобалізації на розвиток сучасного світу, оскільки 

він приводить до формування нової геостратегічної реальності, утвердження 

нових ціннісних координат, якісної зміни принципів та структури світу, 

модернізації соціальної, політичної, економічної та державно-управлінської 

систем. Поляризація теоретичних конструкцій глобалізації сьогодні ставить 

під сумнів можливість формування цілісного теоретичного бачення змісту 

глобалізації, закономірностей її впливу та перспектив розвитку світу в 

цілому, що дає підстави ототожнювати глобалізацію із соціальним міфом, 

який приходить на зміну великим утопіям ХХ ст. 

На сучасному етапі суспільного розвитку з’являються нові тенденції, 

які засвідчують появу “обернених”, тобто альтернативних форм глобалізації, 

які можуть прийти їй на зміну і переформатувати архітектоніку сучасного 

світу. Для сучасного людства надзвичайно актуальним є питання, яким 

шляхом воно йтиме, якщо попередній світоустрій буде зруйновано і чи 

вдасться йому віднайти тотожну альтернативу глобалізації. Особливо 

важливо для кожної національної спільноти усвідомити чи доцільно 

дотримуватись традиційного варіанта суспільного розвитку, чи все ж таки 

обрати шлях адаптації до нової реальності. Відповідь на це питання 

закономірно лежить у площині історичного досвіду, специфіки політики 

національної держави, а головне в її здатності запропонувати свою 
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альтернативну форму розвитку, яка відповідає її менталітетові, а тим більше і 

нав’язати її, якщо це дозволяє потенціал держави, завдяки цьому державі 

вдасться відпозиціонувати себе як “могутню” та конкурентну державу у світі.  

Сьогодні вже є очевидним, що модернізація світу не може 

здійснюватись за єдиним вектором розвитку, а для цього необхідною є 

інституціоналізація різних національних і регіональних ціннісних систем, які 

виборюють своє право на глобальний вплив. Виходячи видається можливим 

спрогнозувати ймовірність виникнення таких обернених форм глобалізації, 

як регіоналізація, американізація, китаїзація та бразилізація, які в недалекому 

майбутньому можуть визначати геополітичну стратегію світу.  

Глобалізація як достатньо нове та не досить вивчене явище привносить 

у світ більше викликів та небезпек, ніж переваг. В умовах поглиблення і 

більшого поширення взаємозалежності та взаємозв’язку у світовому 

співтоваристві суттєво змінюється вертикальна структура владних відносин, 

якісно змінюється зміст міжнародних політичних відносин, зазнає певної 

трансформації і система соціального управління. Все це є результатом 

виникнення та впливу глобальних викликів суспільного розвитку, які не 

можуть не позначатись на загальнонаціональних та державно-управлінських 

системах світу.  

Одним із глобалізаційних викликів національної безпеки є глобальний 

тероризм, що виступає одним із факторів геополітичного реструктурування 

світу, який підтверджує небажання перемовин, діалогу та компромісу в 

налагоджуванні міждержавних відносин. Глобальний тероризм, який 

розпорошив сучасний світ, поставив його перед потребою глобальної 

міграції, яка привела до змішування мов та конфесій, що, безумовно, 

створило нові виклики суспільному розвитку. Результатом глобальної 

міграції стало розпорошення людського потенціалу в пошуках реалізації 

відповідних інтересів. Глобальна міграція сьогодні набуває особливо стійких 

тенденцій, які регламентують державну політику більшості країн світу, 

відповідно до чого кожна національна держава постає перед об’єктивною 
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необхідністю розробки своєї власної стратегії розвитку виходячи із тенденцій 

впливу глобальної міграції. 

Глобальна міграція, у свою чергу, приводить до глобальної політичної 

експансії, яка здійснюється як з боку країн-лідерів, так із боку країн-

аутсайдерів геополітичного розвитку. Така глобальна політична експансія в 

недалекому майбутньому може призвести до загального краху системи 

світового устрою, оскільки одним із викликів політичної експансії є те, що 

вона здійснюється тими державами і в інтересах тих держав, які є лідерами 

геоекономічного (є емітентами світової валюти) та геополітичного розвитку. 

Політика держави, яка здійснює глобальну політичну експансію, 

характеризується посяганням на інтереси держави шляхом отримання 

політичних вигід. При цьому для кожної держави принципово важливо 

зберегти свій політичний баланс, який би не дозволив їй поступитись своїми 

національними інтересами заради обслуговування геополітичних інтересів 

інших держав. 

Сучасний світ сьогодні розвивається та функціонує на умові включення 

його у процес глобальної інтеграції, який і виступає основним критерієм, 

принципом та інституційним механізмом його розвитку. Глобальна інтегра-

ція як засіб об’єднання держав сприяє налагодженню ефективної взаємодії 

між ними на всіх інституційних рівнях розвитку суспільства і базується на 

реалізації ними спільних інтересів. Під впливом глобальної інтеграції зміню-

ється глобальна структура світоустрою, з’являються нові інтегративні струк-

тури, які забезпечують інтенсифікацію розвитку людства в цілому. Виходячи 

з цього глобальна інтеграція забезпечує структурну трансформацію сучасної 

системи міжнародних відносин, а головне - сприяє паритетному розподілу 

соціально-політичного, економічного та культурного потенціалу між 

державами в умовах спільного глобалізаційного вектора розвитку.  

Сучасна світова спільнота сьогодні майже абсолютно переконана в 

тому, що їй завжди доведеться перебувати в єдиному глобалізаційному 

просторі, що в остаточному підсумку визначило її стратегію активного 
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пошуку механізмів, здатних ефективно врегулювати світовий розвиток. Така 

нова модель сучасного світового розвитку, спрямована на “розширення 

проти інтеграції” суспільствами своїх інтересів у світі, є новою вимогою 

розвитку західноєвропейської цивілізації, яка сповідує принципи об’єднання 

не лише національних держав, але й суб’єктів суспільного розвитку в цілому. 

Слід відзначити, що механізми функціонування конкретної держави в таких 

глобалізаційних процесах залежить від її конкретно-історичних умов, типу, 

функцій, а також структури та складу державного апарату та характеру 

взаємовідносин держави й суспільства. Одним із засобів здійснення 

глобальної інтеграції в сучасних умовах розвитку світу є глобальна експансія 

- просторове розширення у взаємодії між державами.  

Модернізація як один із варіантів суспільного розвитку, який 

приводить до вдосконалення та накопичення позитивних кількісних та 

якісних змін у розвитку певного явища (економічних, соціальних, 

демографічних, культурних та ін.), що охоплює більшість країн, може 

привести сучасний транснаціональний світ до повної його невпізнанності, 

внаслідок цього вона породжуватиме й чимало проблем, які можуть 

спровокувати небезпечний конфлікт, що позначиться на специфіці політики 

національних держав. У результаті впливу різних інтеграційних форм 

суспільного розвитку сучасний світ зазнає якісних змін, які приводять до 

трансформації його політичної системи, що стає причиною його глобальної 

політичної реструктуризації, яка пов’язується з його переходом від 

однополярної та біполярної до багатополярної структури світу. 

Необхідною умовою “пом’якшення” глобальної політичної 

реструктуризації є вироблення ефективних шляхів забезпечення сталого 

розвитку. Це особливо важливо, оскільки глобалізація закономірно 

приводить до ситуації певної наднапруги у взаємодії між державами, 

породжуючи своєрідний колапс у геополітичному розвитку, що, безумовно, 

позначується на тенденціях розвитку сучасного світу та, зокрема, на умовах 

його сталості. Це, у свою чергу, відкриває нові можливості реалізації 
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стабілізаційних критеріїв розвитку національних систем державного 

управління саме перехідних суспільств, які найбільшою мірою підпадають 

під негативний вплив сучасних процесів глобалізації. 

Глобалізація як універсальна форма історичної динаміки приводить до 

якісних та кількісних змін у функціонуванні перехідних суспільств. 

Відповідно до цього вона являє собою нову концептуальну схему розвитку 

сучасного світоустрою з його відповідною організаційною та ціннісною 

ієрархією. Перехідні суспільства найбільшою мірою підпадають під виклики 

глобалізації, більшість із них виявляються навіть не готовими їм 

протистояти. Така нерівність у розвитку між державами в особливій формі 

увиразнюється саме в умовах глобалізації, в кінцевому результаті це 

приводить до геополітичного розколу світу на лідерів та аутсайдерів 

глобалізації. Аби здолати таку нерівність, мають бути уніфіковані правила 

“геополітичної гри” та розвитку економічного сектора для всіх суб’єктів 

глобального простору. Це дасть змогу здолати відставання в розвитку, 

виробити більш конкурентні позиції, унеможливити дії “подвійних” 

стандартів розвитку (національних та глобальних) таким чином, аби 

забезпечити належні умови реалізації власних інтересів, не перешкоджаючи 

при цьому інтересам іншої держави. Досягнути цього перехідне суспільство 

у змозі, якщо буде реалізовано принципи глобальної демократії, які 

визначатимуть відповідну паритетність у реалізації глобальних та 

національних інтересів у державному управлінні перехідних суспільств.  

Однією із форм розвитку перехідного суспільства в умовах глобалізації 

є спіралевидний геополітичний розвиток людства як єдиного цілого. Така 

форма розвитку, за схемою якої проходить більшість перехідних суспільств, 

зумовлюється потребами формування структурованої економіки, 

впровадженням нових форм інноваційної діяльності, налагодженням 

глобальних зв’язків, забезпеченням соціально-економічних, політичних та 

духовних передумов геостратегічної стабільності світу. Спіралевидний 

розвиток (розвиток по спіралі) в умовах глобалізації, з одного боку, означає 
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повтор певних історичних типів у розвитку глобального світу, а з другого - 

саме такий повтор і забезпечує структурно-збалансовану динаміку світу в 

цілому. Необхідним механізмом оптимізації розвитку перехідних суспільств 

є наздоганяючий розвиток, який дає змогу здолати відсталість від передових 

країн світу. Посилення тенденції наздоганяючого розвитку в першу чергу 

характерне для перехідних суспільств, оскільки саме вони найбільшою мірою 

перебувають у ситуації економічної та політичної інертності, а тому, аби 

вийти з цього, вони мають вдаватись до стратегії розвитку наздогін.  

Вплив глобалізації на функціонування сучасного світу 

характеризується високим рівнем взаємозалежності та взаємодії між 

державами. Основу такої взаємозалежності та взаємодії становить збіжність 

ціннісних систем, якими керуються держави при виборі своєї стратегії 

розвитку, форми ставлення їх до інших держав. Це, у свою чергу, дає змогу 

визначити основні концептуальні засади Кодексу взаємовідносин, суспільств 

в умовах впливу глобалізації. При цьому держави мають виробити спільні 

ціннісні нормативи, аби не лише використовувати один одного заради 

реалізації власних інтересів, а працювати на забезпечення певного 

стабілізаційного балансу в розвитку глобального світу шляхом створення 

такої інтеграційної політики держави, яка була б спрямована на реалізацію 

інтересів своїх геостратегічних партнерів. Необхідність розробки Кодексу 

взаємовідносин пов’язується з необхідністю створення конкретної ціннісно-

нормативної системи, яка дасть змогу визначити, якими інтересами керують-

ся держави по відношенню одна до одної в умовах глобалізації. Принципова 

різниця в таких ціннісних інтересах закономірно приводить до загострення 

стосунків між ними, а також активізації суперечностей між державами, які 

мають різноякісний, а подекуди і наближено тотожний рівень розвитку.  

Важливим питанням при розробці відповідного Кодексу взаємовідно-

син країн в умовах глобалізації є пошук нових моральних норм та стандартів, 

які складають основу нинішньої глобальної цивілізації. Такі норми та стан-

дарти задають систему координат для “поведінки” та взаємовідносин держав 
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в умовах глобалізації. Важливим питанням у контексті аналізу концептуаль-

них засад кодексу взаємодії держав є питання реалізації глобальної моралі як 

своєрідної форми геополітичного контролю за дотриманням певних стан-

дартів поведінки держав з точки зору реалізації ними абсолютних цінностей. 

Кодекс взаємодії держав в умовах глобалізації може стати дієвим інстру-

ментом у міждержавних відносинах, якщо він накладатиме обмеження на їх 

дії, а також якщо ці дії суперечать основним цінностям, яких дотримуються 

держави в умовах глобалізації. Такий кодекс має чітко визначати, яких дій 

мають уникати держави, аби включатись у форми взаємодії з іншими, що 

реально має робити держава і якою в ідеалі має бути її геополітична стратегія 

розвитку, аби взаємодія мала позитивний, а не руйнівний характер. 

В умовах глобалізації світ вступає в нову реальність, яка вимагає від 

нього жити за принципами “глобального он-лайну”, тобто розвиватись в 

унісон з іншими державами, творити глобальну державну політику 

відповідно до технології, апробованої вже державами-лідерами 

геополітичного розвитку. В результаті такого тотального впливу глобалізації 

змінюється специфіка розвитку світу, трансформаційно-модернізаційних 

змін зазнають традиційні форми соціальної організації, на зміну яким 

приходить глобальне суспільство, глобальне інформаційне суспільство, 

глобальне масове суспільство, мережеве суспільство (суспільство мережевих 

структур) та суспільство глобального ризику. В умовах глобалізації 

кардинально змінюється місце, роль та функції національної держави, на 

зміну якої приходить глобальна держава в особі транснаціональних 

корпорацій. Виходячи з цього, все частіше дискутується модель 

“глобальної”, “сильної” чи навіть “корпоративної” держави. Проте марними є 

сподівання більшості вчених - ідеологів глобалізму, які доводять можливість 

підміни національної держави у традиційному її розумінні 

транснаціональними корпораціями, які начебто мають виступати 

виразниками інтересів національних держав.  
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Глобалізаційна проблематики, незважаючи на свою актуальність, 

ступінь розробленості та високий рівень готовності сучасної науки 

деталізовано їх вивчити, ще протягом тривалого часу не зможе перейти від 

концептуального до теоретико-практичного обґрунтування, а тому пошук 

відповіді на поставлені нею запитання триватиме до того часу, доки світ не 

вступить у нову фазу свого історичного розвитку.  
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3.3. Глобальні проблеми сучасності і їх класифікація 

 

Серед глобальних проблем найчастіше фігурують сировинна, продо-

вольча, екологічна, демографічна, енергетична, проблеми миру та 

роззброєння, подолання бідності та відсталості, які не нові для людства. 
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З розвитком людської цивілізації можуть виникати і вже виникають 

нові глобальні проблеми. До глобальних стали зараховувати проблему 

освоєння та використання ресурсів Світового океану, Космосу. їх аналіз дає 

змогу відзначити, що вони тісно взаємопов’язані. Так, енергетична та 

сировинна проблеми співвідносяться з екологічною, екологічна - з 

демографічною, демографічна - з продовольчою і т. д. Важливою ознакою 

як не нових, так і нових проблем розвитку людської цивілізації є їх 

глобальний характер, адже вони зачіпають життєво важливі інтереси всіх 

держав і народів світу, виступають потужним фактором посилення 

взаємозалежності та цілісності світу, надаючи йому нових інтеграційних 

рис. 

Розвиток глобалізації світового господарства змінює пріоритети у 

глобальних проблемах. Якщо у 70-80-х роках XX ст. головною вважалась 

проблема запобігання світовій ядерній війні, то нині пріоритетною окремі 

фахівці вважають екологічну проблему, інші - демографічну, а треті — 

проблему бідності та відсталості. Однак усі ці проблеми можна вважати 

пріоритетними, адже вони безпосередньо пов’язані з виживанням людства, 

хоча і породжені дією різних факторів, а отже, є об’єктами дослідження 

таких наук, як міжнародна економіка, соціологія, право, біологія, географія, 

екологія, океанологія та ін. 

Загострення глобальних проблем людської цивілізації викликане 

безсистемною, безконтрольною утилізацією природних ресурсів, низькою 

технологічною культурою матеріального виробництва, максимізацією, а не 

оптимізацією темпів економічного зростання, домінуванням технокра-

тичного підходу над соціальним, масштабним впливом людської цивілізації 

на навколишнє середовище, необмеженим вторгненням людства в біосферу. 

Суттєвими причинами цього загострення також є швидка урбанізація 

населення планети, зростання гігантських мегаполісів і агломерацій, що 

супроводжується скороченням сільськогосподарських угідь, лісів, бурхливою 

автомобілізацією, поглибленням суперечностей між світовим економічним 
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розвитком та соціальним прогресом. 

Значна кількість глобальних проблем, їх багаторівневий та багато-

вимірний характер потребують класифікації. 

За походженням, характером і способом розв’язання глобальні 

проблеми класифікуються на декілька видів. 

До першої групи належать проблеми, які виникають у сфері взаємодії 

природи і суспільства. Серед них слід виділити надійне забезпечення 

людства сировиною, енергією, продовольством тощо, раціональне приро-

докористування і збереження природного навколишнього середовища, 

раціональне використання ресурсів Світового океану, мирне освоєння 

космічного простору. Вони спричинені закономірностями розвитку світових 

продуктивних сил, що створює можливості для зростання масштабів 

господарської діяльності, потребує все більшої кількості світового видобутку 

сировини, використання прісної води, вирубування лісів, збільшення 

навантаження на природний потенціал сільського господарства. Це сприяє 

задоволенню потреб людини в засобах існування, зростанню старих 

виробничих потреб та виникненню нових. 

Характерною рисою цих проблем та їх переростання у глобальні є те, 

що споживання відновлюваних і невідновлюваних ресурсів досягло вели-

чезних масштабів, зростає високими темпами, і реально постає загроза їх 

вичерпання. З 1970 по 1995 рр. XX ст. спожито майже 35% усіх природних 

ресурсів планети, а з 90-х швидкість їх виснаження збільшилася до 3% на рік. 

Щодо використання енергетичних ресурсів, прогнозується, що 

енерговиробництво зростатиме високими темпами впродовж найближчих 75 

років до досягнення енергетикою теплового бар’єра, а потім залишиться на 

такому ж рівні. За такої умови всі види використовуваного палива будуть 

вичерпані через 130 років [6]. Виникла ситуація, коли досить гостро прояв-

ляється суперечність між потребами суспільства в енергетичних та інших 

невідновлюваних природних ресурсах і можливостями природи задоволь-

нити ці потреби людства. 
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Друга група проблем - це глобальні проблеми у сфері суспільних взає-

мовідносин, які пов’язані із роззброєнням, конверсією військового виробниц-

тва і збереженням миру, відверненням світової термоядерної війни, недопу-

щенням локальних, регіональних і міжнародних криз та забезпечення ста-

більного миру; подолання економічної відсталості частини регіонів і країн 

світу. 

Серед глобальних проблем, які нині постали перед людством, збере-

ження миру - найактуальніша проблема, яка потребує невідкладного 

розв’язання. Хоча закінчення “холодної війни” призвело до припинення 

протистояння двох антагоністичних соціально-політичних систем і зняло 

гостроту та неминучість прямої загрози знищення людства у глобальній 

війні, війна не зникла з арсеналу засобів розв’язання суперечностей між 

країнами, націями, релігіями. В останні роки XX ст. та на початку XXI ст. 

зросли кількість та масштаби військових конфліктів локального характеру 

щодо територіальних, етнічних, релігійних розходжень, що загрожують 

перетворитись у регіональні або загальносвітові конфлікти з відповідним 

втягуванням нових учасників. За підрахунками, на кінець 1990-х років XX ст. 

у світі налічувалось близько 50 конфліктів, де велись бойові дії :• та 

проливалась кров. Це, зокрема, конфлікти в Іраку, Африці, Південно-Східній 

Азії, Афганістані, колишній Югославії, деяких державах СНД. 

Новою загрозою існування людства стало розширення “клубу” 

ядерних держав. У 1998 р. Індія та Пакистан здійснили випробування 

ядерної зброї. До держав, які здійснюють реалізацію програм зі створення 

ядерної зброї, належать ПАР, Ізраїль, Іран, КНДР, а до потенційно ядерних 

держав належать Японія, Тайвань, Бразилія, Аргентина. 

До третьої групи належать глобальні проблеми у сфері розвитку лю-

дини та забезпечення її майбутнього існування. Вони охоплюють проблеми 

пристосування людини до умов природного і соціального середовища, яке 

динамічно змінюється під впливом НТР, подолання таких тяжких захво-

рювань, як онкологічні, СНІД, серцево-судинні, різноманітних епідемій; 
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культурно-моральні проблеми втрати окремою людиною довіри до 

соціальних інститутів, нестабільності сім’ї та послаблення зв’язку поколінь; 

боротьба з міжнародною злочинністю, наркобізнесом, торгівлею людьми, 

тероризмом; проблеми демократизації та ; охорони прав людини. 

Глобальні проблеми розвитку людської цивілізації відрізняються за-

гальнопланетарним характером, пов’язані із забезпеченням життєвих пот-

реб народів усіх країн незалежно від їх соціального ладу, рівня соціально-

економічного розвитку, географічного місце розташування і можуть бути 

вирішені шляхом співробітництва та взаємодії всіх держав, їх невиріше-

ність породжує загрозу для майбутнього нашої цивілізації. Наприклад, нау-

ково-технічна революція призвела до небаченого розвитку засобів знищен-

ня людини, національного багатства, військової справи та гонки озброєнь. 

Протягом XX ст. світові воєнні витрати зросли більше ніж у ЗО разів. 

Якщо в період між двома світовими війнами воєнні витрати людства  стано-

вили від 20 до 22 млрд. дол. США щорічно, то нині ця сума перевищує 1 

трлн. дол. 

Воєнно-виробнича діяльність, за підрахунками експертів ООН, вико-

ристовує працю майже 50 млн. осіб, а у військових дослідженнях і створенні 

нової зброї зайнято від 400 до 500 тис. осіб. На ці витрати припадає 2/5 від 

усіх витрат на науку [7]. Економічний аспект гонки озброєнь полягає в її не-

гативному впливі на величину національного багатства, рівень життя насе-

лення. Негативні соціально-економічні наслідки утримання сучасних зброй-

них сил, забезпечення їх потреб проявляються у посиленні диспропорцій у 

структурі світової економіки, загострюють інші глобальні проблеми. Так, 

гонка озброєнь супроводжується щорічними витратами в сумі 800 млн. дол., 

які можна було б використати для розв’язання екологічної, продовольчої 

проблем, подолання відсталості країн, що розвиваються [6]. 

Виникнення екологічної проблеми пов’язане з високими темпами 

науково-технічного прогресу, який посилює вплив людства на навколишній 

світ. Прискорення розвитку продуктивних сил людської цивілізації дало в 
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розпорядження людини нові засоби впливу на природу. Водночас НТР не 

тільки породила нові зв’язки між людиною і природою, але й зумовила нові 

конфлікти у процесі реалізації цих зв’язків. 

Так, за 1 хв. на планеті знищують 20 га лісу, а щорічно площа лісів ско-

рочується на 0,5%, що дорівнює зникненню лісів на всій території Норвегії. 

Відбувається зникнення природних річок, перетворення у пустелю родючих 

земель, створення штучних водойм, непомірне використання шкідливих хі-

мічних добрив, забруднення атмосфери. Внаслідок цього вміст вуглекислого 

газу в повітрі щорічно зростає на 0,5%, а з 1960 по 1995 рр. його викиди в ат-

мосферу зросли у три рази. Майже 80% усіх захворювань людини пов’язані зі 

споживанням неякісної води. Внаслідок екологічної кризи Україна щорічно 

втрачає 15-20% ВНП, або 15 млрд. крб. (у цінах 1990 р.). Втрати від аварії на 

Чорнобильській АС до 2000 р. становили приблизно 130 млрд. крб. (у цінах 

1990 р.) без урахування втрат, пов’язаних із захворюванням людей [6]. 

Зазначені явища негативно впливають на тваринний і рослинний світ 

Землі. Прогнозується, що в найближчі 20 років може зникнути 1/5 всіх існу-

ючих видів рослин і тварин. Значна загроза існуванню генофонду тваринного 

і рослинного світу існує в нашій державі внаслідок високого рівня розробле-

ності земель. Площа природного фонду, де заборонено або обмежено госпо-

дарську діяльність, в Україні становить лише 2 відсотки території, тоді як у 

США - 7,8 відсотка, Канаді - 4,5 відсотка, Японії - 5,6 відсотка, Норвегії - 12 

відсотків. Нині в Україні перед загрозою знищення перебуває 531 вид диких 

рослин і грибів, 380 диких тварин [7]. 

До найбільш складних глобальних проблем належить проблема 

соціально-економічного відставання країн, що розвиваються. Останнє в 

соціально-економічному плані породжене несправедливим характером 

взаємовідносин між ними та економічно розвинутими країнами в недалекому 

минулому, коли їх ресурси нещадно експлуатувалися, та неоко-

лоніалістською політикою в нинішніх умовах, зокрема “політикою дешевої 

сировини”. Остання знекровлює економіку країн, що розвиваються. Якщо 20 
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років тому для придбання одного трактора країни, що розвиваються, повинні 

були продати приблизно 11 т цукру, то наприкінці 90-х - 150 т [6]. 

Отже, глобальні проблеми досить різноманітні за своїм змістом, їх 

розвиток має суперечливий та багатовимірний характер. Водночас вони 

мають цілий ряд загальних специфічних рис, що виділяє їх на фоні інших 

проблем світової економіки. Специфіка глобальних проблем полягає в 

наявності ряду притаманних їм спільних рис: 

1) кожна з цих проблем і всі разом відіграють важливу роль 

для майбутнього людства. Тому затримка з їх вирішенням призведе до 

деградації умов життя і виробничої діяльності на планеті, що несе в 

собі смертельну небезпеку для існування людської цивілізації; 

2) у процесах і явищах глобальних проблем проявляється 

поглиблення та ускладнення світогосподарських зв’язків, 

інтернаціоналізація інших суспільних процесів на Землі; 

3) розв’язання цих проблем можливе лише за умови 

об’єднання зусиль усіх держав і народів. 

Знайти основні шляхи та засоби вирішення глобальних проблем - це 

значить забезпечити умови виживання всіх народів і подальший соціально-

економічний розвиток людської цивілізації. 

 

3.4. Передумови вирішення глобальних проблем 

 

Необхідність пошуку шляхів розв’язання глобальних проблем людства 

породжена тими реальними загрозами, які виникли перед світовим співто-

вариством. їх небезпечний характер для подальшого існування людства та 

пошук шляхів розв’язання наштовхує на два висновки. 

По-перше, якщо наявні нині тенденції розвитку глобальних проблем 

збережуться і надалі, то вже упродовж цього століття людство наблизиться 

до меж свого економічного зростання. Наслідком останнього буде значне 

зниження як чисельності населення Землі, так і виробництва матеріальних 
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благ та надання послуг. З іншого боку, світове господарство та міжнародні 

економічні відносини набули такого характеру, що є можливість змінити 

нинішні тенденції економічного зростання, стабілізувати економічний та 

екологічний стан людства і підтримати його в майбутньому. Глобальну 

рівновагу людство може свідомо спроектувати так, щоб мінімізувати нега-

тивні наслідки свого існування на Землі. У зв’язку з цим слід окреслити 

основні шляхи розв’язання глобальних проблем. 

Шляхи розв’язання таких глобальних проблем першої групи, як 

екологічна, паливно-енергетична та сировинна пов’язуються зі швидким 

розвитком і використанням основних видів відновлюваної енергії (сонячна, 

вітрова, океанічна та гідроенергія річок); структурними змінами у 

використанні існуючих невідновлюваних видів енергії: зростання частки 

вугілля в енергобалансі національних економік та зменшення газу і нафти, 

адже запасів останніх на планеті значна менше, а їх цінність для хімічної 

промисловості набагато більша. 

Серед інших шляхів розв’язання цих проблем доцільними є розробка 

усіма країнами світу сукупності конкретних заходів дотримання екологічних 

стандартів. Йдеться про стандарти чистоти повітря, водних басейнів, 

раціонального споживання енергії, підвищення ефективності енергетичних 

систем; необхідне також вивчення запасів усіх ресурсів у країнах світу з 

використанням найновітніших досягнень НТР; розширення у країнах, що 

розвиваються, власного сировинно-переробного виробництва; припинення 

вирубування лісів, особливо тропічних, забезпечення раціонального 

лісокористування; формування екологічного світогляду, що створило б 

можливості для розгляду всіх економічних, політичних, юридичних, 

соціальних, ідеологічних, національних, регіональних, кадрових питань як у 

межах окремих країн світу, так і на міжнародному рівні з позицій розв’язання 

екологічних проблем людства, надання проблемам екологічного характеру, 

пріоритету над іншими. Позитивний вплив на розв’язання екологічних 

проблем мала б комплексна розробка законодавства про охорону довкілля, в 
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т. ч. про відходи, проведення науково-дослідних робіт у цій сфері, 

поширення передового досвіду щодо збереження природного середовища, а 

також підписання договорів та угод, спрямованих на розв’язання цих 

проблем. Певні кроки в цьому напрямі вже зроблено. У період з 1992 по 2002 

рік країни-члени ООН підписали ряд договорів та угод, котрі можуть і 

повинні створити основу для довгострокових глобальних рішень. Три 

договори стали результатом так званої “Екологічної конференції в Ріо” - з 

питань зміни клімату, збереження біорізноманіття та опустелювання. 

Позитивно впливає на вирішення енергетичної і сировинної проблем 

економія енергетичних та матеріальних ресурсів. 

Глобальний характер проблем економії матеріальних та енергетичних 

ресурсів потребує реалізації різноманітних заходів як на національному, так і 

на міжнародному рівнях. Найбільш суттєвими серед них є обмін 

інформацією, науково-технічне співробітництво, розвиток обміну новими 

енерго- і матеріалозберігаючими технікою та технологіями. Це позитивно 

вплинуло б на використання енергії і сировини. В цьому ж напрямку 

вплинуло б на розв’язання сировинної та енергетичної проблеми усунення 

тих причин, які їх породжують. Серед них слід виокремити такі: 

- забезпечення національних економік паливом і сировиною 

здійснюється в основному через їх експорт; 

- відбувається постійне порушення зовнішньоекономічних 

сировинних зв’язків, що являє собою основну суперечність сировинної 

проблеми; 

- нестійкість попиту і пропозиції, наявність періодів 

надлишку і дефіциту сировини, стрибкоподібне коливання світових 

цін; 

- суперечності між країнами щодо експорту та імпорту сировини. 

Сировинна та енергетична проблеми є надто гострими для України. 

Насамперед це стосується постачання нафти, газу, вугілля, деревини, 

кольорових металів тощо. З іншого боку, українське виробництво є надто 
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енерго- і матеріаломістким. Так, на 1 дол. ВВП в Україні споживається 

електроенергії в чотири рази, а металу в два рази більше, ніж у середньому в 

західноєвропейських країнах. 

Тенденція до зростання обсягів ресурсів, що відволікаються на війсь-

кові потреби, яка веде до загострення економічних і соціальних проблем у 

багатьох країнах, їх негативного впливу на розвиток цивільного виробництва 

і рівня життя народів, потребує пошуку шляхів зменшення військових 

витрат, насамперед у країнах, де мешкає майже 80 відсотків населення 

планети. Серед них - демілітаризація економіки країн світу, тобто 

роззброєння і ліквідація військових галузей виробництва. Через те, що 

мілітаризовані галузі становлять воєнно-промисловий комплекс національної 

економіки, то демілітаризація ВПК - це конверсія його підприємств. Вона 

передбачає зміну пропорцій розподілу фінансових, трудових і матеріальних 

ресурсів між цивільною і військовою сферами, перехід у процесі роззброєння 

військового виробництва та інших видів військової діяльності на 

продукування товарів і надання послуг для задоволення потреб населення. 

В економічно розвинених країнах та у країнах СНД активно триває 

процес конверсії ВПК, на яку покладались великі надії у зв’язку з вивіль-

ненням значної кількості виробничих потужностей, матеріальних ресурсів та 

робочої сили. Насправді конверсія виявилася справою, яка потребує значних 

витрат як в економічному аспекті (переоснащення складного і специфічного 

обладнання), так і в соціальному (масове скорочення працівників оборонних 

галузей і чисельності збройних сил). Оцінки експертів свідчать, що початкові 

витрати на конверсію перевищують витрати на гонку озброєнь. За таких умов 

народам усіх країн необхідно спільно і організовано здійснити ядерне 

роззброєння, суттєво зменшити військові витрати, подолати міжнаціональні 

та внутрішньонаціональні воєнні конфлікти. 

Складним є комплекс проблем, який виникає у сфері розвитку людини 

та суспільства, що суттєво впливають на біологічні і соціальні аспекти 

відтворення не тільки робочої сили, але й людської популяції взагалі. 
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Серед них - ліквідація зубожіння, голоду, хвороби, безробіття і 

неграмотності, які охоплюють великі зони сучасного світу. Нині у світі 

більше голодуючих, ніж будь-коли в історії людства. Бідність, зубожіння, 

безробіття, соціально-економічна відсталість характерні насамперед для 

країн, що розвиваються, де мешкає майже 2/3 населення планети, що дає 

підстави цю глобальну проблему зарахувати до проблем подолання відста-

лості цих країн. 

Значні масштаби зубожіння та соціально-економічної відсталості країн, 

що розвиваються викликають сумніви у можливості вести мову про 

нормальний розвиток і прогрес світової спільноти, коли переважна частина 

жителів планети опинилася за межею існування. 

Основними шляхами розв’язання глобальних проблем країн, що розви-

ваються, є такі: 

- здійснення системи заходів, спрямованих на забезпечення 

динамічного соціально-економічного розвитку цих країн у науково-

технічній і соціально-економічній сферах; 

- формування нового світового порядку, який би гарантував 

реальну допомогу країнам, що розвиваються, у вирішенні їхніх 

проблем; 

- істотне трансформування у межах світового господарства 

механізму ціноутворення на природні ресурси шляхом відходу від їх 

визначення гігантськими ТНК, що контролюють природні багатства 

країн, що розвиваються; 

- нарощування випуску готової продукції цими країнами, що 

дало б змогу навіть за існуючої кон’юнктури на світовому ринку 

значно збільшити доходи від експорту; 

- надання економічно розвинутими державами світу країнам, 

що розвиваються, значних фінансових, людських, технічних та 

інтелектуальних ресурсів для розвідування і розробки природних 

ресурсів, їх переробки, транспортування та реалізації за 
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трансформованими цінами з метою збільшення валютних доходів, 

встановлення ними економічного суверенітету над цими ресурсами. 

Зазначені кошти спрямувати на інтенсивний розвиток сільського 

господарства, подолання його нераціональної монокультури. З цією 

метою у 2000 р. країни-члени ООН ухвалили “Цілі розвитку для нового 

тисячоліття”, а з 2002 р. - “Монтерейський консенсус”, в якому 

обумовлюються конкретні зусилля триразового збільшення допомоги 

найбіднішим регіонам світу для забезпечення міжнародної мети: 

підвищення обсягу зовнішньої допомоги до рівня 0,7% від сукупного 

ВНП заможних країн; 

- здійснення прогресивних аграрних перетворень у 

сільському господарстві цих країн та ліквідація неоколоніальних форм 

господарювання в цій галузі. 

Магістральним шляхом подолання глобальних проблем світового 

господарства є міжнародне співробітництво між країнами світового спів-

товариства на основі нових підходів і практичних заходів, які враховували б 

цілісність світу, в якому розвивається сучасна цивілізація. 

Наявність суперечностей між країнами світового співробітництва, що 

породжує регіональні і міжрегіональні конфлікти із застосуванням зброї, 

ставить перед людством завдання, яке має доленосне значення: подолати 

політичні і воєнно-політичні суперечності й конфлікти заради успішного 

вирішення глобальних проблем з метою збереження миру на планеті. Одним 

із засобів вирішення останніх є формування і засвоєння засад нового 

політичного мислення у відносинах між країнами світу. 

Нове політичне мислення знаменує усвідомлення важливості і 

негайного вирішення глобальних проблем, включно з розробкою системи 

ефективних міжнародних процедур і механізмів, здатних забезпечити 

збереження і розвиток людської цивілізації в цілому. 

Глобальні проблеми людства неможливо вирішити одномоментно 

зусиллям окремих країн. Тому потрібний єдиний міжнародний механізм їх 
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розв’язання і регулювання, мобілізація ресурсів усіх країн світу, визначення 

міжнародних правових та економічних норм цього регулювання. Щодо 

останнього, то значна кількість політиків і експертів сходяться на тому, що 

існуюча політика регулювання процесів глобалізації та породжених ними 

проблем не відповідає вимогам нового політичного мислення. 

Проявами цієї невідповідності є: 

- зростання розриву між економічно розвиненими країнами і 

країнами, що розвиваються; 

- скорочення питомої ваги (порівняно з рівнем отримуваних 

прибутків) допомоги економічно розвинутих країн країнам, що 

розвиваються; 

- тенденція посилення вимог щодо еміграції населення в 

економічно розвинені країни та зростання масштабів нелегальної 

еміграції; 

- поширення протекціонізму щодо товарів, які виробляються 

в економічно розвинених країнах, та створення різноманітних бар’єрів 

на шляху товарів з інших країн; 

- зростаюче відставання країн, що розвиваються, у 

можливостях запозичити та використовувати новітні технології у 

виробництві; 

- значний негативний вплив фінансових криз на країни, що 

розвиваються; 

- масові виступи антиглобалістів; 

- зростання ксенофобії, націоналізму, расизму і тенденцій до 

протиставлення релігійного фундаменталізму ліберальним і 

демократичним ідеалам та інститутам. 

Свою роль у регулюванні зазначених процесів та у розв’язанні 

глобальних проблем повинні відіграти ООН, МВФ, СОТ, регіональні та 

галузеві організації, котрі мають великий досвід координації міжнародних 

зусиль, використання ресурсів, регулювання міжнародних економічних 
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зв’язків. 

Для розв’язання глобальних проблем людство має в розпорядженні 

достатні науково-технічні і матеріальні досягнення, напрацьовані відповідні 

форми. Серед останніх слід назвати міжнародну комісію з навколишнього 

середовища і розвитку, яка розробляє програми покращення якості 

природного середовища та загального екологічного стану. Ця комісія і ряд 

інших міжнародних організацій визначають критерії екологічної безпеки, 

розробляють короткострокові та довгострокові програми захисту 

навколишнього середовища. 

Важлива роль в охороні навколишнього середовища належить регіо-

нальному співробітництву. Так, у документах ЄС неодноразово підкрес-

лювалася необхідність розвитку регіональної стратегії у цій сфері і 

раціонального використання природних ресурсів європейського регіону, який 

сьогодні є найбільш кризовим в екологічному плані. 

У розв’язанні демографічної проблеми значну роль відіграла п’ята 

Всесвітня конференція ООН з народонаселення, що відбулася в Каїрі у 1994 

р. На ній була прийнята Програма дій щодо визначення політики 

народонаселення в усьому світі на період до 2015 р. Вона містить положення, 

що стосуються чисельності населення, його приросту та структури, 

міжнародної міграції, освіти, а також визначають шляхи співробітництва у 

розв’язанні демографічної проблеми. 

Джерелами ресурсів та засобами розв’язання глобальних проблем у 

нинішніх умовах виступають: 

- офіційна допомога з боку економічно розвинених країн 

країнам, що розвиваються; 

- іноземні приватні інвестиції; 

- застосування економічних важелів управління якістю 

довкілля, зокрема субсидій і дотацій за виготовлення екологічно чистої 

продукції, за виконання державних екологічних проектів, екологічні 

платежі за всі види забруднення довкілля, виплати на охорону природи 
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і поліпшення екологічних результатів, пільгове або дискримінуюче 

кредитування, оподаткування і ціноутворення, екологічне страхування 

тощо; 

- об’єднання зусиль усіх країн світу для розв’язання 

глобальних проблем; 

- збільшення витрат держав світового співтовариства на 

подолання насамперед екологічної кризи; 

- створення за рахунок країн, які заподіяли найбільшої 

шкоди планеті, своєрідного фонду екологічної безпеки з метою 

ліквідації найзагрозливіших для довкілля джерел небезпеки; 

- посилення відповідальності країн світового співтовариства 

за збереження природи; 

- стимулювання виробництва таких зразків транспортних 

засобів, техніки, які б не завдавали шкоди довкіллю, забезпечували 

економію всіх паливно-енергетичних ресурсів. 

Складність розв’язання глобальних проблем сучасності не означає, що 

світова спільнота не усвідомлює згубної небезпеки їх ігнорування, потреби 

комплексного міждержавного підходу до їх вирішення. 
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РОЗДІЛ 4 ВПЛИВ ГЛОБАЛЬНИХ СВІТОВИХ ТЕНДЕНЦІЙ НА 

РОЗВИТОК ЕКОНОМІКИ УКРАЇНИ   

 

4.1. Трансформація економіки України під впливом  світових 

економічних криз 

Перехід України до соціально-орієнтованої економіки зумовив 

поступові зміни сутності та характеру ринкових відносин між суб’єктами 

господарювання. Внаслідок цього сформувалася нова ринкова система, яка 

функціонує у мінливому динамічному світі. За час існування України як 

незалежної країни стан економіки тривалий час характеризувався як 

кризовий, внаслідок трансформаційних реформувань і становлення ринкових 

відносин.  

Гіпотетично нинішній кризовий стан України можна назвати 

феноменальним. По-перше, його витоки визначаються нашою історією. Так, 

тривале поневіряння українського народу та відсутність стабільної 

державності призвели до відсутності патріотизму, формування комплексу 

«національної меншовартості» та звички жити в кризових умовах (час 

постійних трансформацій – соціально-економічних, політичних та інших 

змін). Феномен вітчизняних кризових явищ не має прямого історичного 

аналога, але як невід’ємна складова розвитку – він не є винятком, а лише 

різновидом.  

Постійні кризові прояви свідчать про помилки реформування та 

необхідність подальших трансформацій вітчизняної економічної системи. В 

зв’язку з цим нами було проаналізовано етапність накладання кризових явищ 

на розвиток економіки країни. У країнах пострадянського простору вченими 

виділено чотири трансформаційні процеси на шляху до постіндустріального 

суспільства [1]. З цими процесами відповідно взаємопов’язані чотири кризи, 

які протікали майже одночасно:  

1) криза індустріального суспільства, що охарактеризувалась 

стагфляцією та інфляцією, її наслідком стало зростання сфери послуг;  
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2) криза комуністичної системи, яка охопила 25 пострадянських країн;  

3) макроекономічна криза, викликана переходом пострадянських країн 

від адміністративно-командної до ринкової економіки;  

4) соціальна революція.  

Чотири етапи трансформації вітчизняної економічної системи під 

впливом криз виділяє В.Є. Реутов [2]: 

1-й етап – раптової трансформації – тривав протягом 1991-1993 років і 

характеризувався частковим збереженням планової економічної системи та 

спробами її модернізації без докорінного руйнування колишньої структури 

шляхом імплементації нових господарських елементів і відносин у структуру 

національної економіки. Незважаючи на формування правової бази, 

трансформації не сприяли подоланню кризи та ліквідації існуючих протиріч. 

Як наслідок, відбулося різке скорочення показників господарювання. На 

нашу думку, вказаний період трансформацій економічної системи був 

недостатньо підкріплений законодавчим, інституційним та 

інфраструктурним, інформаційним забезпеченням, що призвело до 

загострення кризи планової економіки; 

2-й етап – поглиблених трансформацій – тривав протягом 1994-

1999 років. За цей час відбулася повна руйнація планово-розподільчих 

відносин, сформувалася галузева й територіальна структура економіки, 

відбулися зміни у політичній, правовій сферах. Однак шокові наслідки 

швидкого, революційного переходу до ринкових відносин та невідповідна 

державна політика зберегли кризові тенденції в економіці, посилили 

соціальну напруженість і тінізували економіку; 

3-й етап – глобальних трансформаційних зрушень – 2000-2010 роки. 

Період адаптації національної економіки до світового ринку, переходу до 

п’ятого технологічного укладу, дотримання нового глобального вектора – 

сталого розвитку. На нашу думку, неготовність економіки швидко 

впроваджувати світові інновації зумовила виникнення нових передумов 

кризових явищ у вітчизняній економіці. Провідні країни світу, які поступово 
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переходять на стадію занепаду, з метою затягування моменту настання кризи, 

нав’язували політику сталого розвитку для інших країн світу. Звідси, для 

української економіки сталий розвиток не є прийнятним, оскільки економіка 

країни в умовах трансформації потребує інтенсивного розвитку; 

4-й етап – глобальної «зеленої» економіки – з 2011 року і донині. В 

умовах поширення техногенної кризи актуалізувалася необхідність 

впровадження еколого-орієнтованої економіки. Цей етап трансформації 

економіки набув поширення в країнах Західної Європи і передбачає 

підвищення ефективності використання природних благ на засадах 

транснаціональної кооперації та взаємної компенсації заподіяних збитків. 

«Зелена» економіка спрямована на зменшення екологічного забруднення й 

екологічних витрат виробництва за рахунок спеціально акумульованих 

фінансових ресурсів. 

За часів незалежності України економіка тривалий час перебувала у 

стані кризи, тому частково погоджуючись з В.Є. Реутовим, ми виокремлюємо 

такі етапи найбільш характерних проявів криз в економіці України з 

виділенням характерних рис та наслідків їх подолання (табл. 4.1): 

1-й етап – революційних перетворень економічної системи (1991-

1995 роки);  

2-й етап – реформування економічної системи (1996-2000 роки); 

3-й етап – гетерогенного зростання економіки (2001-2008 роки); 

4-й етап – економічних коливань (2009- донині). 

Перший етап – революційних перетворень економічної системи (1991-

1995 роки), співпав з формуванням Україною власної державності та 

одночасним переходом від адміністративно-командної економіки до 

ринкової. В цей період виявилася, на наш погляд, цивілізаційна криза 

командно-адміністративної економіки (соціалістичної системи), яка 

вичерпала свою ефективність у межах СРСР.  
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Таблиця 4.1 

Трансформація криз в економіці України* 

Етапи становлення 

економіки України 

Види криз та 

форми прояву в 

економіці 

України 

Світові економічні 

кризи  

Характер 

впливу 

світових 

економічних 

криз 

Наслідки перебігусвітових 

економічних криз для 

України 

Революційні 

перетворення 

економічної 

системи 

(1991-1995 роки) 

Цивілізаційна 

криза 

соціалістичної 

системи; 

структурна; 

політична; 

технологічна; 

соціальна; 

Економічна 

Криза СРСР 

(1990-1991 р.) 

Мексиканська і 

Бразильська кризи 

(1993-1996 р.) 

Негативний 

Трансформаційний спад 

економіки, зниження 

виробництва, дефіцит товарів, 

інфляція, розпад грошово-

кредитної системи, падіння 

доходів населення, безробіття 

Нейтральний  

Реформування 

економічної 

системи 

(1996-2000 роки) 

Економічна; 

політична; 

демографічна; 

технологічна; 

соціальна; 

міжнародна 

Азіатська і 

Російська кризи 

(1997-1999 р.) 

Негативний 
Девальвація гривні, інфляція, 

кон’юнктурні зміни на ринку 

Гетерогенне 

зростання 

економіки  

(2001-2008 роки) 

Економічна; 

політична; 

соціальна; 

технологічна; 

міжнародна 

Криза у США 

(2008 р) 
Негативний 

Нестабільність банківської 

системи, дефіцит фінансових 

ресурсів, відтік іноземного 

капіталу, зупинка іпотечного 

ринку, девальвація гривні, 

спад виробництва і  експорту 

Економічні 

коливання 

(2009- донині) 

Економічна; 

політична; 

соціальна; 

технологічна; 

міжнародна 

Світова рецесія Негативний 

Нестабільність банківської 

системи, дефіцит фінансових 

ресурсів, відтік іноземного 

капіталу, зупинка іпотечного 

ринку, девальвація гривні, 

спад виробництва і  експорту, 

зниження цін на експортну 

продукцію 

* Складено автором 

В Україні за роки адміністративно-командної економіки була 

сформована промислова структура господарства, де домінували видобувні 

галузі і військово-промисловий комплекс з високим рівнем наукомісткої 

продукції, розвинутою електронікою і точним машинобудуванням. Із другої 

половини 80-х років структура господарства втратила прогресивну 

спрямованість технологічного розвитку, більшість виробництв потребували 

технологічного оновлення. Криза адміністративно-командної економіки була 

зумовлена неефективністю промислової економіки та вичерпанням 

екстенсивних шляхів економічного зростання. Незначна частка соціальної 
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складової господарства країни призвела до дефіциту товарів народного 

споживання, продуктів харчування. 

Кризу СРСР відомий український економіст С. Мочерний 

охарактеризував як глибокий розлад економічної системи і руйнівну форму 

вирішення суперечностей адміністративно-командної економіки. Вона 

призвела до глибокого розладу і руйнації продуктивних сил, техніко-

економічних, організаційно-економічних відносин, економічної власності та 

господарського механізму [3, 4]. Розглянемо характерні ознаки прояву цієї 

кризи в Україні. 

Криза СРСР 1990-1991 років проявилась у таких сферах як: політична – 

формування законодавчих, виконавчих органів управління, судової системи, 

становлення державності, часта зміна урядів; соціальна – відсутність механіз-

мів адаптації населення до нових умов та інформаційної підтримки реформ в 

державі; технологічна – застарілі, матеріало- й енергомісткі технології 

виробництва; економічна – відсутність сприятливих умов господарювання, 

зниження ефективності виробництва, падіння підприємницької активності. 

В Україні мали місце такі внутрішіні передумови її розповсюдження: 

 суперечності між потенціалом систем і методами 

господарювання призводять до кризових явищ; 

 значна частина у структурі народного господарства України 

підприємств оборонної промисловості (70 % машинобудування працювало на 

військово-промисловий комплекс, який виявився незатребуваним після 

розірвання зв’язків між країнам СНД); 

 низька самозабезпеченість України енергоносіями (нафтою на 

10 %, газом – на 12 %); 

 відсталі, порівняно із західними країнами, технології 

виробництва товарів народного споживання. Знос промислового обладнання 

в 2000 р. оцінювався в 60 % , а у сільському господарстві – в 90 %. 

Енергоємність вітчизняної продукції в 10-20 разів вища за західну. 
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Криза була всеохоплючею і проявлялась одночасно в усіх сферах 

господарювання без будь-яких обмежень. Обмеженнями мали стати 

трансформаційні реформи, але їх запізніле прийняття та введення, лише 

погіршувало ситуацію в країні, відбулось: розшарування суспільства і 

зниження доходів більшості; зниження соціальної й політичної активності 

суспільства; поширення монополізму виробників; руйнування грошово-

фінансових відносин; знецінення карбованця внаслідок інфляції попиту; спад 

виробництва, глибина якого визначається масштабами накопичених 

диспропорцій в структурі економіки; зниження обсягів заощаджень та 

інвестиційної активності, які стають невигідними при високій інфляції; 

обмежений попит внутрішнього ринку внаслідок зменшення купівельної 

спроможності населення; поширення бартерних операцій. 

Для подолання даної кризи був застосований досвід інших постсоціа-

лістичних країн без урахування вітчизняних особливостей, і всі сили уряду 

були спрямовані на наповнення бюджету для виконання державою 

соціальних функцій, а не стимулювання підприємницької активності. 

За перебігом кризи можна зробити такі висновки: 

1. Неврахування наукового потенціалу і неефективне управління 

державними підприємствами та індустріальними гігантами призвело до 

руйнування економічного потенціалу. 

2. Збільшення державного апарату управління викликало перенаван-

таження державного бюджету та деформації економічної структури.  

3. Відсутність законодавчого та інституціонального забезпечення, 

регламентації економічної діяльності призвели до «тінізації» економіки.  

4. Відсутність сприятливого інвестиційного клімату стримувало 

технологічне оновлення  промисловості і сільського господарства. 

5. Порушення економічних зв’язків між країнами колишнього СРСР 

визначило необхідність диверсифікації та переорієнтації діяльності 

вітчизняних підприємств.  
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6. Ігнорування інтересів українського народу спричинило глибоку 

соціальну кризу. 

Прорахунки влади на першому етапі реформування економіки 

зумовили поглиблення кризових явищ. Упродовж цього періоду становлення 

економіки України у світовій економіці проявилися Мексиканська і 

Бразильська кризи 1993-1996 років. Згадані світові економічні кризи не 

проявилися в економіці України, не дивлячись на такі внутрішні передумови 

розповсюдження, як: 

 лібералізація цін за низьких якості і конкурентоспроможності; 

 застарілі технології виробництва (енергомісткі, матеріаломісткі, 

трудомісткі); 

 високий рівень монополізму; 

 нестабільність політичної ситуації; 

 невдалі економічні реформи; 

 відсутність досвіду роботи в ринкових умовах. 

До бар’єрів розповсюдження кризи можна віднести: закритість 

господарства; низький рівень інтеграції; відсутність взаємозв’язків із 

країнами поширення світових економічних криз. Але саме вище перераховані 

бар’єри і убезпечили економіку України від негативного впливу перебігу цієї 

світової економічної кризи. Відсутність впливу розглянутих світових 

економічних криз не обумовила застосування з боку керівництва країни 

антикризових заходів. За наслідками перебігу кризи можна зробити такий 

висновок для України: зростання рівня інтеграції країни у світовий простір 

призводить до збільшення ймовірності виникнення і поширення негативного 

впливу світових економічних криз. 

У межах етапу революційних перетворень економічної системи України 

проявилися такі види криз: 

1) залежно від ознак, які характеризують етап виникнення криз: макро-, 

мезо- і мікроекономічні, закономірні, внутрішні, стихійні, політична, 

соціальна, технологічна, економічна. 
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Економічна криза на цьому етапі проявились одночасно на макро-, мезо- 

і мікро- рівнях. Мікрокризи охопили підприємства, на яких в процесі 

революційних перетворень виникли проблеми, а саме: відсутність досвіду 

самостійної роботи знизила ефективність виконання функцій та 

організаційної структура управління; невідповідність рівня технологічного 

оснащення і ринкових можливостей призвела до недостатнього завантаження 

та виробничих простоїв; порушення торгових зв’язків з країнами СНД 

спричинило втрату ринків збуту та невідповідності асортименту ринковому 

попиту; розбалансування системи економічних відносин викликало проблеми 

із фінансовим забезпеченням; неефективна структура витрат призвела до 

негнучкої цінової політики та збитків. Мезокризи проявились у складному 

становищі галузей народного господарства, які виробляли 

неконкурентоспроможну продукцію, були обтяженні застарілими основними 

фондами. Так, найбільш вразливими виявилися такі галузі, як легка, харчова 

промисловості, машинобудування, сільське господарство. Макрокриза 

проявилась у загальному погіршенні економічної ситуації в країні, зниженні 

ВВП, зростанні безробіття, інфляції, державного боргу. Основні 

макроекономічні показники відображені у таблиці 4.2, за даними якої видно, 

що найбільш негативний вплив на стан економіки справила інфляція. Варто 

зазначити, що у цей період спостерігалася інфляція попиту, оскільки 

наявність грошей у населення  не давала можливості задовільняти їх потреби 

у продовольчих товарах, а підприємства не мали змоги поповнити сировинні 

запаси. Внаслідок цих процесів відбулося знецінення грошей. Уведення 

додаткових платіжних засобів у вигляді купонів мало на меті зменшити 

ажіотаж на ринку споживчих товарів, але бажаного результату не було 

досягнуто і в 1993 році мала місце гіперінфляція. Збільшення ВВП упродовж 

1992-1994 років відбулось лише у фактичних цінах, які зросли в цей період. 

Реального зростання виробництва не сталося, навпаки, в усіх галузях було 

відзначено спад обсягів виробництва. 
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Таблиця 4.2 

Макроекономічні показники економіки України**  

Показник Рік 
1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 

Ріст ВВП, % 1,8 16,8* 29,4* 8,11* -12,2 -10,0 -3,2 -1,9 5,9 

Інфляція споживчих 

цін, % (річні) 
3,9 21,0 102,6 5,0 2,8 1,4 10,1 10,6 22,3 

Зростання грошової 

маси, % до ВВП 
 10,42* 19,28* 6,7* 2,12* 1,35* 1,33* 24,0 40,6 

Бюджетне сальдо, % 

до ВВП 
-3,8 -7,34 -2,4 -4,74 -6,63 -4,86 -6,7 –2,2 -2,1 

Податкові доходи, 

% до ВВП 
13,9 13,01 15,6 23,05 37,9 37,1 29,3 27,8 12,9 

Державні витрати, 

% до ВВП 
17,8 20,4 18,05 27,8 44,6 41,9 36,05 30,03 25,2 

* до попереднього року разів 

** складено автором за даними [5, 6] 

Політична криза проявилась у частій зміні складу уряду і напрямів 

проведення реформ. Політичні амбіції реформаторів і урядовців часто 

переважали здоровий глузд, ігнорувалися економічні обґрунтування й 

докази, що врешті-решт призводило до поглиблення кризи, зниження 

життєвого рівня значної частини населення і дискредитації самої ідеї 

переходу до ринкової економіки. 

Соціальна криза проявилась в ігноруванні інтересів суспільства, 

відсутності механізмів пристосування до нових життєвих умов. Зниження 

рівня доходів та зайнятості населення призвели до імміграції значної частини 

наукового та висококваліфікованого потенціалу України. Більша частина 

працездатного населення змушена була перейти на самозайнятість.  

Технологічна криза зумовлювалася необхідністю докорінного 

переозброєння виробництва внаслідок переходу до нового етапу 

технологічного розвитку в світі.  

Економічна криза проявилася у низькому рівні ефективності 

виробництва, дефіциті сировини й енергоресурсів, ненасиченості 

продовольчого ринку, знеціненні карбованця, гіперінфляції, зростанні 

безробіття, падіння доходів населення та іншому. 
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Кризи цього періоду мали внутрішнє походження і проявилися лише в 

межах молодих країн, що вийшли зі складу СРСР, їх поширення було 

закономірним, але мало стихійний характер. Закономірність криз була 

зумовлена кризою економічної системи СРСР, а стихійність визначалася 

високим рівнем непередбачуваних змін середовища та непрогнозованістю 

наслідків економічних і структурних реформ; 

2) залежно від ознак, які характеризують кризи на етапі їх перебігу. 

Кризи зазначеного періоду були: структурними, оскільки проявилися майже 

в усіх сферах господарювання; явними – їхній перебіг був очевидним для 

всіх господарюючих суб’єктів; масштабними – поширювались через зв’язки 

між підприємствами; глибокими – призводили до руйнації застарілих форм 

господарювання і ведення виробничої, управлінської та іншої діяльності; 

затяжними – прорахунки в їх розв’язанні лише погіршували економічні 

умови; некерованими – через відсутність досвіду вирішення криз та низький 

рівень знань законів ринку зменшувались можливості владного впливу на 

ситуацію; умовно ізольованими – мали місце лише на пострадянському 

просторі; 

3)  залежно від наслідків на згаданому етапі мали місце такі види криз, 

як: руйнівні – проявилися в розпаді адміністративно-командного типу 

економіки і відповідних форм господарювання; перероджені – оскільки всі 

вищезазначені кризи цього періоду не були повністю подолані, внаслідок 

безсистемного, хаотичного їх розв’язання, вони трансформувалися в інші 

кризи, які перейшли до наступних етапів становлення вітчизняної 

економічної системи. 

Другий етап – реформування економічної системи (1996-2000 роки). За 

результатами революційних перетворень ряд галузей господарського 

комплексу Україні знаходилися на межі зникнення, а саме: легка 

промисловість, виробництво будівельних матеріалів, деревообробна і 

целюлозно-паперова, машинобудівна, хімічна і нафтохімічна галузі. Ситуація 

потребувала невідкладних змін у політиці держави. Тому на вказаному етапі 
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було здійснено ряд важливих реформ загальнодержавного значення: 

приватизаційна, грошова, лібералізації цін, конституційна, аграрна, 

інституційна.  

На цей період припадає проведення масової приватизації в Україні, яка 

мала ряд негативних наслідків через: невдалу сертифікатну приватизацію, 

відсутність антимонопольного законодавства, стратегічних державних 

прорахунків, низький рівень інформатизації суспільства. Відбувся перелом у 

реформуванні відносин власності. Набрав силу активний і незворотний 

процес розширення корпоративного та приватного секторів економіки. 

Станом на 1 січня 1999 р. форму власності змінили 61,8 тис. підприємств, у 

тому числі за період з 1994 по 1999 р. – 50,3 тис. На початок 2001 р. понад 

70% загального обсягу промислової продукції вироблялося на недержавних 

підприємствах [5, 6]. Проведена приватизація сприяла задоволенню інтересів 

корпоративних інвесторів, а не держави і суспільства. У 1995 році з метою 

стабілізації фінансової системи за підтримки МВФ було проведено грошову 

реформу і введено в обіг національну валюту – гривню, у співвідношенні 

1 гривня : 10 000 карбованців. Жорстка монетарна політика МВФ (1995 р.) в 

Україні спочатку сприяла стабілізації грошової одиниці, однак ця тенденція 

не була закріплена структурною перебудовою економіки, інституційними та 

адміністративними реформами. На вимогу МВФ в Україні були 

лібералізовані ціни, що призвело до ринкових диспропорцій останніх, 

внаслідок наявності на ринку великої кількості природних монополістів, 

накопичення соціальних проблем (зросла заборгованість населення по 

комунальних платежах, знизився рівень купівельної спроможності 

населення). Реалізація нового курсу дала змогу створити ринковий механізм 

ціноутворення, здійснити складний і болісний перехід до світових цін, 

запровадити ліберальний режим зовнішньої торгівлі, забезпечити товарну 

насиченість ринку та подолати хронічний дефіцит національної економіки. У 

1996 році була прийнята конституція України, яка визначала основні засади 

державності. Значні зміни відбулися в аграрному секторі, де була проведена: 
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земельна реформа – земля передана у власність; інтенсифікація аграрного 

виробництва. Завдяки інституційній реформі було сформовано основні 

атрибути національної економіки – фінансову, податкову, митну, банківську 

та інші системи, що в сукупності визначають основну економічну 

інфраструктуру державності.  

Як результат проведених реформ, у 1999 році економіка України 

відновила позитивну динаміку і ВВП вперше за останні 10 років зросло на 

6% (див. табл. 4.2). Підвищилися основні показники, що характеризують 

сферу виробництва: промисловість – на 12,9%, сільське господарство – 7,6%, 

інвестиції – на 11, 2%.”  

Певні зрушення відбулися й у зовнішній торгівлі – з 1994 по 1998 рік 

експорт товарів та послуг зріс більш як у 1,2 раза і досягнув майже 32 % 

ВВП. Якщо різниця між імпортом і експортом у 1996 році становила близько 

4 млрд дол. США, то у 1999 році їхні обсяги вирівнялися. Протягом 

2000 року Україна здійснювала зовнішньоторговельні операції із 187-ма 

країнами світу (в 1998 році – з 164-ма країнами). Позитивне сальдо 

зовнішньої торгівлі товарами за результатами 2000 року становило 

648,1 млн дол. США [5, 6]. 

Проведення зазначених реформ було ускладнено перебігом Південно-

Азіатської і Російської криз 1997-1999 роки, які порявились у таких сферах: 

валютній – девальвація національної валюти;  бюджетній – зростання 

дефіциту бюджету; борговій – зростання внутрішнього і зовнішнього 

державного боргу;  банківській – падіння рівня дохідності, скорочення 

активів, жорсткі вимоги НБУ. 

На той час в Україні мали місце такі внутрішні передумови 

розповсюдження криз: 

 нестійкість банківської системи, як наслідок швидкого 

нарощування кількості комерційних банків в Україні у 90-х роках, низький 

рівень підготовки відповідних фахівців та управлінців, поступове 
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застосування жорсткіших стандартів кредитування інсайдерів і 

спекулятивних операцій; 

 низький рівень бюджетних доходів внаслідок спаду виробництва 

та надмірні державні витрати  порівняно з розмірами ВВП (38 % у 1994-1997 

роках) та державним інвестуванням (менше 2 % у 1997 році) [7], які стали 

поштовхом до високої інфляції; 

  фінансування дефіциту бюджету за рахунок внутрішніх і 

зовнішніх запозичень (у 1997 році за рахунок ОВДП покривали 71 % 

дефіциту бюджету [8]); 

 нагромадження державного боргу, зростання заборгованості як 

внутрішньої (12,9 млрд грн або 6,45 млрд дол. США) наприкінці 1997 року), 

так і зовнішньої (17,8 млрд грн або 8,9млрд дол. США)) [7]; 

  низький рівень валютних резервів. 

Відсутність лібералізації фінансової сфери та її недостатній розвиток 

виступилиі бар’єрами розповсюдження кризи, а саме:  несформований ринок 

корпоративних цінних паперів; низький рівень іноземних інвестицій. Для 

економіки України мали місце такі наслідки як: відтік іноземного капіталу, 

вкладеного в держоблігації; девальвація національної грошової одиниці; 

подальший економічний спад (скорочення реального ВВП на 1,5 %); 

зростання рівня інфляції до 20 %; скорочення реальних доходів 

населення на 2,5 % [7]; жорсткі заходи НБУ, спрямовані на 

збереження стабільності на фінансовому ринку, спровокували 

повний параліч банківської системи; скоротилася кількість 

українських банків (на початку 1999 року із зареєстрованих 214 

банків реально функціонувало лише 176 (82,2 %), причому 54 з них 

віднесено до категорії проблемних [7]. Незважаючи на ряд негативних 

наслідків, вплив валютних криз на економіку України був опосередкований, 

оскільки ринок корпоративних цінних паперів на той час був майже 
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відсутній, обсяги торгівлі з країнами Південно-Східної Азії та іноземних 

інвестицій (прямих і портфельних) були  незначними. 

Уряд і НБУ застосовували такі інструменти подолання негативних 

впливів криз як: політика «дорогих грошей», а саме: збільшення норми 

резервування від 11 % до 15 % (зобов’язання банків щоденно 

виконувати цей норматив), ставки рефінансування від 16 % у 

вересні-жовтні 1997 року до 44 % у лютому 1998 року та 82 % у липні 

1998 р. [9]; збільшення прибутковість короткострокових облігацій (до 

50 % у 1997 році); валютні інтервенції НБУ;  розширення валютного 

коридору;  встановлення біржової монополії на купівлю-продаж 

іноземної валюти та введення жорсткого контролю за купівлею-

продажем валют на УМВБ (до заяви на купівлю валюти треба було 

додавати зовнішньоекономічний контракт, вантажно-митну 

декларацію та довідку ДПА про відсутність заборгованості перед 

бюджетом); реструктуризація усіх боргів з ОВДП банкам у 

конверсійні облігації. 

За перебігом цих криз для України можна сформулювати такі 

висновки: 

1. Випуск високоприбуткових короткострокових облігацій не є 

ефективним засобом покриття дефіциту державного бюджету. 

2. Збалансоване залучення кредитів як не емісійний спосіб покриття 

дефіциту бюджету. 

3. Високий рівень співвідношення короткотермінового боргу до 

валютних резервів підвищує ймовірність прояву фінансових криз. 

4. Незавершеність реформ та лібералізація фінансових ринків 

підвищують чутливість економіки до нестабільності на світових фінансових 

ринках. 

На етапі реформування для економічної системи України характерними 

були прояви криз попереднього періоду, які через допущені політичні і 
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економічні прорахунки не були подолані, а трансформувалися й поширилися 

на новостворені сектори економіки: 

1) залежно від ознак, які характеризують етап виникнення криз: 

збереглися кризи попереднього етапу макро-, мезо- і мікроекономічні, 

політична, соціальна, технологічна, економічна, міжнародна, які були 

закономірними, внутрішніми і мали стихійний характер. 

Політична криза на даному етапі проявилася у необґрунтованості й 

спішності ряду економічних реформ, застосуванні зарубіжного досвіду і 

рекомендацій без урахування національних економічних особливостей.  

Соціальна доповнилася кризою неплатежів із бюджету, затримкою виплат 

заробітних плат на підприємствах різних форм власності. На цьому етапі 

було встановлено найвищий рівень безробіття, хоча реальні дані 

перевищували статистичні у 2-3 рази (рис. 4.1 ).  
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Рис. 4.1. Динаміка рівня безробіття в Україні* 

* Складено автором за даними [5, 6] 

 

Знизився рівень доходів населення – на рис. 4.2 відображено динаміку 

індексів номінальної і реальної заробітної плати. 
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Рис. 4.2. Динаміка індексу заробітної плати в Україні* 

* Складено автором за даними [5, 6] 

 

Соціальна криза вплинула на рівень народжуваності та смертності в 

Україні і таким чином трансформувалась у глибоку демографічну кризу. Так, 

із середини 90-х років в Україні приріст населення мав від’ємне значення, 

кількість народжуваних скоротилась майже у 2 рази, а рівень смертності зріс 

на 20% [10]. 

Технологічна криза поширилася на всі галузі народного господарства, 

постала проблема оновлення технологій і процесів виробництва відповідно 

до нового технологічного укладу, на який перейшли розвинуті країни світу. 

Технологічна відсталість виробництва знижувала конкурентоспроможність 

вітчизняних товарів на світових і внутрішньому ринках. 

Економічна криза додатково до вже існуючих проявилась у борговій, 

бюджетній, валютній сферах. Про наростання боргової кризи свідчить 

рис. 4.3, за яким зовнішня заборгованість за цей період зросла на 56 %. 

Починаючи з 1995 року, у зв’язку з налагодженням і розширенням зв’язків з 

міжнародними фінансовими організаціями, збільшуються обсяги 

зовнішнього кредитування, а з 1996 року почав формуватися внутрішній борг 

шляхом розміщення облігацій внутрішньої державної позики через НБУ у 

вітчизняній банківській системі. 
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Рис. 4.3. Динаміка і структура державного боргу* 

* Складено автором за даними [5, 6] 

Зростання державної заборгованості створює напруження на ринку по-

зичкових капіталів, зменшує можливості їх використання для фінансування 

народного господарства, уповільнює темпи розвитку економіки. 

Бюджетна криза проявилась ослабленням узгоджених зв’язків між 

найважливішими елементами фінансової системи держави, хронічною 

незбалансованістю доходів і видатків, лавиноподібним зростанням державної 

заборгованості, нераціональною структурою витрат, не оптимальним рівнем 

податкових вилучень для формування бюджетів усіх рівнів. Стосовно 

конкретних особливостей розвитку економіки, які зумовлюють дефіцит 

бюджету, то можна виокремити: структурний дисбаланс народного 

господарства; збереження значної кількості нерентабельних державних 

підприємств, які одержують дотації; неефективний механізм оподаткування 

суб’єктів господарювання; великомасштабний оборот тіньового капіталу, 

необґрунтовано великі соціальні програми й значні державні непродуктивні 

витрати; приписки, крадіжки, втрати виробленої продукції. 

Валютна криза проявилася внаслідок прояву Російської кризи 1998-

1999 років різкою девальвацією гривні. Високий рівень доларизації 
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економіки призвів до чергового сплеску інфляції внаслідок зростання попиту 

на іноземну валюту та знецінення гривні. 

Економічні кризи поширилися на такі новостворені сектори економіки, 

як податкову і банківську системи. Зростання податкового навантаження 

викликало тінізацію економіки та виведення фінансових ресурсів в офшорні 

зони. Відсутність гнучких інструментів контролю за банківською діяльністю 

сприяло поширенню банківської неблагонадійності, яка проявилася під час 

російської кризи у 1998-1999 роках. Так, із 256-ти банків реально 

функціонувало 174, статус 54-х був визначений як проблемний [11]. 

Внутрішні кризи зазначеного періоду були доповнені негативним впли-

вом Азійсько-Російської світової економічної кризи, їх поширення було пе-

редбачуваним, але мало стихійний характер. Передбачуваність криз зумов-

лювалася тісними економічними зв’язками з російською економікою, а сти-

хійність визначалася високим рівнем непередбачуваних змін фінансового 

середовища та відсутністю досвіду запобігання впливу світових економічних 

криз; 

2) залежно від ознак, які характеризують кризи на етапі їх перебігу. 

Кризи цього періоду залишилися структурними, оскільки проявилися майже 

в усіх сферах економіки; явні доповнилися прихованими (завуальованість 

реальних статистичних даних, яка виникла у відповідь на вимоги між-

народних організацій при кредитуванні, а саме: розміру державного боргу, 

обсягу бюджетних витрат, рівня безробіття і доходів населення); масштаб-

ними – поширювалися на всі сфери господарювання, так, криза у фінансиво-

му секторі викликала зниження підприємницької активності і спад вироб-

ництва; глибокі доповнилися латентними, які проявилися внаслідок поступо-

вого накопичення суперечностей (валютна, бюджетна); затяжними – оскільки 

помилки в їх розв’язанні лише погіршували економічні умови; некерованими 

– через відсутність досвіду вирішення криз та низький рівень знань законів 

ринкової економіки, що зменшувало можливості владного впливу на 

ситуацію;  
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3) залежно від наслідків на згаданому етапі мали місце такі види криз, 

як: трансформаційні – проявилися в коригуванні економічних реформ; 

перероджені доповнилися локалізованими, поширення яких було обмежено 

проведеними реформами.  

Третій етап – гетерогенного зростання економіки (2001-2008 роки). 

Лише на межі XX і ХХІ століть вдалося стабілізувати економіку й на-

віть досягти невеликого її зростання. До позитивних тенденцій цього періоду 

слід віднести: погашення заборгованості бюджетникам та з соціальних 

виплат, активізацію інвестиційної і кредитної діяльності, зростання 

експортного потенціалу національної економіки (експорт склав 60 % від 

ВВП), зменшення зовнішнього боргу, зміцнення бюджетної дисципліни, 

зростання реальних доходів населення, стабільність національної грошової 

одиниці, зниження рівні безробіття до 6,5 % на початок 2008 року, зниження 

рівня абсолютної бідності від 70,6 % у 2000-му до 12,6 % у 2008 році. Рівень 

добробуту населення зріс у два рази, а у світовому рейтингу ВВП на душу 

населення Україна перемістилася з 109-го на 95-е місце. 

Відбулося зростання основних економічних показників, зокрема за 

2001 рік  порівняно з попереднім роком: обсяг валового продукту зріс на 

9,1 %; промислового виробництва – на 14,2 %; сільськогосподарського – на 

9,9 %. Основні макропоказники наведені у таблиці 4.3. 

У цей період набули розвитку такі сектори економіки, як оптова та 

роздрібна торгівлі, телекомінукації, професійних і фінансових послуг, 

міжнародного і національного туризму, біржова торгівля, будівництво, 

сільське господарству, с/г машинобудування та інші. 

Керівництво країни обрало курс на: посилення соціальної спрямо-

ваності реформ; реорганізацію податкової системи і зменшення податкового 

навантаження на суб’єктів підприємництва; підтримку й захист вітчизняних 

товаровиробників; стимулювання малого та середнього бізнесу; підтримки 

інноваційної моделі розвитку промисловості і сільського господарства, 

розробку програми модернізації паливно-енергетичного комплексу. 
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Таблиця 4.3 

Динаміка макроекономічних показників в Україні* 

Показник Рік 
2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 

Ріст ВВП, % 5,9 9,2 5,2 9,4 12,1 2,7 7,3 7,9 2,1 

Інфляція споживчих 

цін, % (річні) 
28,2 11,9 0,75 5,2 9,0 13,6 9,1 12,8 25,5 

Зростання грошової 

маси, % до ВВП 
44,5 44,7 42,3 46,4 31,8 54,4 34,5 51,7 30,2 

Бюджетне сальдо, % 

до ВВП 
-0,59 -0,79 0,32 -0,19 -3,19 -1,36 -1,03 -0,89 -1,46 

Податкові доходи, 

% до ВВП 
14,1 12,1 13,1 13,6 13,3 17,1 17,7 16,5 17,8 

Державні витрати, 

% до ВВП 
26,9 27,6 28,9 29,7 32,9 36,0 36,8 34,9 37,2 

* Складено автором за даними [5, 6]  

Збільшився рівень інтеграції України у світове господарство, зросли 

обсяги експортно-імпортних операцій, прямих та портфельних інвестицій, 

трансферу передових технологій виробництва та управління. Динаміка 

зовнішньоекономічних операцій відображена на рис. 4.4, частка експорту та 

імпорту у ВВП на рис. 4.5, а прямих інвестицій на рис. 4.6. 

За рис. 4, з 2000 року відбулося різке нарощення експортно-імпортних 

операцій, при цьому лідируючі позиції належать товарам, динаміка послуг є 

незначною і за досліджуваний період не змінилася. 
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Рис. 4.4. Динаміка обсягів експорту-імпорту товарів і послуг* 

* Складено автором за даними [5, 6]  
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Разом із тим рис. 4.5. засвідчив, що українська економіка стала більш 

залежною від кон’юнктури світових ринків.  
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Рис. 4.5. Частка експортно-імпортних операцій у ВВП країни* 

* Складено автором за даними [5, 6] 

 

Так, падіння цін на експортну продукцію зменшує доходи вітчизняних 

товаровиробників чорної металургії, на які припадає 40 % експорту, а 

коливання цін на імпортну продукцію дестабілізує цінову кон’юнктуру на 

внутрішньому споживчому і енергетичному ринках. Така ситуація створює 

небезпеку для вітчизняної економіки, оскільки високий рівень її відкритості є 

наслідком безсистемної торгівлі на фоні глибокої кризи. Будь-яке небажане 

коливання кон’юнктури світових товарних ринків може призвести до втрат 

українських виробників. Для запобігання негативних впливів на національну 

економіку слід диверсифікувати структуру експорту і мінімізувати обсяги 

імпорту. 

Можна виділити основні причини, що стримують оптимізацію 

українського експорту: високий рівень конкуренції на світовому ринку, 

наявність протекціоністських заходів у потенційних країнах збуту 

вітчизняної продукції-експорту, низький рівень конкурентоспроможності 

вітчизняних товарів на внутрішньому і зовнішньому ринках, нерозвинута 
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система сертифікації та контролю якості експортної продукції, відсутність у 

вітчизняних підприємств досвіду захоплення ринкових ніш на світовому 

ринку, низький рівень співробітництва з країнами, що розвиваються та ін. 

На рис. 6 відображена динаміка руху  інвестицій. Зростання інвестицій 

в Україну спостерігається з 2005 року і вказана тенденція не зазнала різких 

змін навіть у період прояву світової економічної кризи 2008 року. Але саме в 

посткризовий період зросли обсяги інвестицій з України. Така ситуація, на 

наш погляд, свідчить про формування несприятливого внутрішнього 

середивища і витікання фінансових ресурсів із вітчизняної економіки. 

Позитивна ситуація для розвитку господарства України у другій 

половині 2008 року була зневільована перебігом світової економічної кризи, 

яка розгорнулась у США. 
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Рис. 4.6. Динаміка і рух прямих іноземних інвестицій в Україні* 

* Складено автором за даними [5, 6] 

В Україні вона прявилась у таких сферах: фінансовій – валютною 

кризою внаслідок девальвації національної грошової одиниці; бюджетною у 

результаті скорочення державних доходів і зростання дефіциту; борговій у 

нарощуванні зовнішньої державної заборгованості; банківській – 

банкрутство фінансових установ, втрата платоспроможності, кризою 

ліквідності у різкому падінні вартості активів; торговій – кризою попиту, яка 
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проявилася через спад обсягів продажу експортної продукції вітчизняних 

підприємств на світових ринках, кон’юнктурній – падіння цін, підвищення 

рівня світової конкуренції; виробничій – криза виробництва зумовила 

скорочення обсягів виробництва та виділення якісних властивостей 

продукції, що підвищують її конкурентоспроможність. 

До внутрішніх передумов розповсюдження криз відносимо: політичну 

нестабільність протягом останніх років;  прискорене підвищенні цін у 2008 

році, внаслідок збільшення обсягів соціальних виплат та зростання вартості 

енергоресурсів;  необгрунтовану ревальвацію гривні у травні 2008 року, яка 

завдала значних збитків українським експортерам, сприяла здешевленню 

імпортних товарів, унаслідок чого постраждали українські товаровиробники; 

залежність від зовнішніх ринків, оскільки частка експорту становить 50 % 

ВВП; значні обсяги зовнішніх позик (приватних і державних) для 

фінансування внутрішнього споживання та інвестицій; залежність фондового 

ринку від коштів нерезидентів; дефіцит ліквідності в банківській системі; 

різке скорочення кредитування і підвищення кредитних вимог; 

імпортозалежність та підвищення споживчого попиту на імпортні товари. 

Для економіки України мали місце такі наслідки: скорочення обсягу 

прямих іноземних інвестицій; зменшення рівня споживання українським 

населенням; зниження темпів нарощення фінансових операцій; зниження 

ділової активності суспільства; скорочення обсягу виробництва 

кредитнозалежними підприємствами; спад промислового виробництва у 

машинобудуванні – мінус 52,2 %, металургії – мінус 39 %, в іншій 

неметалургійній продукції – мінус 44,7 %, хімічній та нафтохімічній 

промисловості – мінус 31,9 % , транспорті – мінус 30 %, будівництві – мінус 

53,6 % до обсягу 2008 року; зниження конкурентоспроможності продукції 

вітчизняної промисловості; скорочення обсягів іпотечного кредитування та 

заморожування будівництва [5, 6]. 

Для зменшення їх були застосовані такі інструменти подолання кризи: 

моніторинг діяльності фінансових установ; встановлення заборони на 
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дострокову виплату юридичним та фізичним особам коштів за депозитними 

договорами [11]; уведення обмежень на завчасне вилучення депозитів та 

операції з купівлі-продажу іноземної валюти; рефінансування та 

націоналізація проблемних банків; цільове рефінансування для 

кредитування: завершення будівництва визначених за результатами 

інвентаризації багатоквартирних житлових будинків з готовністю понад 

50 %; інфраструктурних проектів у сфері енергетики, транспорту, зв’язку, а 

також пов’язаних із проведенням в Україні фінальної частини чемпіонату 

Європи 2012 року з футболу. 

За перебігом кризи можна зробити такі висновки: 

1. Існує гостра необхідність посилення вимог банків до приватних 

і корпоративних позичальників. 

2. Розробка системи моніторингу частки високо ризикованих 

інвестицій у кредитному портфелі вітчизняних банків.  

3. Низький технологічний рівень виробництва на вітчизняних 

підприємства унеможливлює конкурентоспроможність на світових ринках. 

Упродовж згаданого періоду ряд криз в економіці України перейшли на 

етап згасання. Подальше поступове нарощування економічної міцності 

призвело б до їх подолання, але політична 2004-2008 років та світова 

економічна 2008 року кризи призвела до їх загострення і прояву нових криз:  

1) в залежності від ознак, які характеризують етап виникнення криз: 

збереглися проблеми попереднього етапу макро-, мезо- і мікроекономічні, 

політична, соціальна, технологічна, економічна, які були внутрішніми, 

закономірними, але мали стихійний характер внаслідок непрогнозованості 

дій влади і зміни зовнішньоекономічних курсів. Міжнародна криза мала 

зовнішнє походження, характер її виникнення до кінця нез’ясований, 

причина виникнення  – випадкова. 

Політична криза на цьому етапі почалася під час чергових 

президентських виборів у 2004 році, які відбулися в умовах масових 

порушень виборчого законодавства, фальсифікаціях, залякування виборців, 
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упередженості ЗМІ. Була проведена політична реформа, яка передбачала 

зміну основного закону України – Конституції. Впродовж згаданого періоду 

відбулося у 2004 році три тури президентських виборів і вибори до 

Верховної Ради у 2002, 2006, 2007 роках. Як наслідок, виникали постійні 

проблеми з формуванням законодавчої і виконавчої влади, яка кардинально 

змінювала пріоритетний курс розвитку економіки та приймала непослідовні 

політичні рішення. В умовах дефіциту фінансових ресурсів завжди постає 

вибір між розвитком і споживанням, на зазначеному етапі політична криза 

сприяла вибору влади на користь споживання. Для отримання політичних 

дивідендів влада збільшувала соціальні виплати населенню, навантажуючи 

бюджет і вихолощуючи економічний потенціал розвитку. Технологічна криза 

проявилась у зростанні коефіцієнта зносу основних засобів – у 2008 року він 

становив 52 %, тоді як у 2000 році – 44 %. Найпроблемнішими галузями 

залишилися: виробництво і розподіл енергоносіїв, машинобудування, 

гірничо-видобувна та чорна металургія. Соціальна криза мала такі ознаки: 

низький рівень зайнятості населення, з показником у 2000 році – 59 %, у 2008 

– 63,4 %; скорочення чисельності працездатного населення з 2000 по 

2008 роки на 3 %. Загострилася проблема низького рівня оплати праці, яка 

призводить до збідніння населення і зниження трудової активності: так, у 

2008 році економічна активність населення у віці 15-64 роки становила 

67,8 % і була найнижчою у Європі. Виникла проблема неформальної 

(тіньової) зайнятості без офіційного оформлення трудових відносин між 

працедавцем і працівником. Криза поширилася на сфери охорони здоров’я та 

освіти. За міжнародними рейтингами погіршилися показники системи освіти, 

а саме: знизився рівень якості навчання і відсутність програм підвищення 

кваліфікації, а також низький рівень інноваційності. Скорочення мережі 

дошкільних закладів освіти у попередньому періоді призвело до низької 

забезпеченості ними – лише на 43 % у зв’язку зі зростання народжуваності у 

цьому періоді. Демографічна криза загострилася зменшенням загальної 

чисельності населення, його старінням, низьким рівнем народжуваності та 
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високим – смертності. У 2008 році населення України становило близько 

46 млн осіб, тоді як за прогнозами до 2020 року буде 36,3 млн осіб. 

Скорочення населення є загальноєвропейською тенденцією, але в Україні 

воно ускладнюється високим рівнем передчасної смертності, внаслідок чого 

середня тривалість життя у жінок – 77, у чоловіків – 67 років.  

Економічна криза проявилася в інфляції, накопиченні державного 

боргу, сировинній орієнтації промислового виробництва, низькому рівні 

інноваційної активності, а також капіталізації вітчизняних банків, 

нестабільності національної валюти наприкінці 2008 року, зниженні обсягів 

виробництва і реалізації експортної продукції, незахищеності прав власності, 

високому рівні корупції. Важливою складовою економічних проблем став 

фінансовий сектор. Фінансова криза розпочалася як у державних фінансах, 

так і у банківському секторі. Криза державних фінансів загострилась у 2005 

році у зв’язку з соціальним навантаження бюджету. Задекларований 

інноваційно-інвестиційний розвиток був не реалізований, а замінений на 

популістські обіцянки нової влади щодо збільшення соціальних виплат 

населенню.Таким чином, сформувалася криза у площині бюджетно-боргової 

сфери. Криза у банківському секторі проявилась у 2008 році внаслідок 

світової економічної кризи у США, а низький рівень капіталізації 

вітчизняних банків та залежність від зовнішнього кредитування сприяли її 

поширенню та поглибленню в Україні; 

2) залежно від ознак, які характеризують кризи на етапі їх перебігу. 

Кризи цього періоду залишилися структурними, оскільки проявилися майже 

в усіх сферах економіки; вони доповнилися прихованими через 

завуальованість реальних статистичних даних (розмір державного боргу, 

розмір бюджетних витрат, курсів валют), яка виникла у відповідь на вимоги 

міжнародних організацій при кредитуванні; масштабними – поширювалися 

на всі сфери господарювання: так, криза у фінансовому секторі викликала 

зниження підприємницької активності і спад виробництва; глибокі кризи 
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доповнилися латентними, які проявилися внаслідок поступового 

накопичення суперечностей (валютна, бюджетна);  

3) залежно від наслідків – на згаданому етапі мали місце 

трансформаційні кризи, які проявились у коригуванні економічних реформ та 

реструктуризації банківської системи.  

Четвертий етап – економічних коливань (з 2009 року – донині). 

Світова економічна криза 2008 року болісно зачепила майже всі галузі 

економіки України, тисячі компаній і мільйони громадян. Вона загострила 

результати бездіяльності останніх років. У другій половині 2008 року 

почався різкий спад промислового виробництва, будівництва, прискорилася 

інфляція, різко змінився курс національної валюти, що викликало паніку 

серед населення, яке почало масово забирати з банків свої заощадження. 

Аналогічні процеси продовжувалися і в першій половині 2009 року, що 

визначило загальне падіння ВВП у розмірі 15 % (промислового виробництва 

– на рівні 21,9 %, зокрема знизились обсяги виробництва у машинобудуванні 

– на 52,2 %, металургії –на 39 %, іншій металургійній продукції – на 44,7 %,  

хімічній та нафтохімічній промисловості – на 31,9 %, транспорті – на 30 %, 

будівництві – на 53,6 % до обсягу 2008 р.). Динаміка макропоказників 

згаданого етапу відображена у таблиці 4.4. 

Таблиця 4.4 

Динаміка макропоказників України* 

Показник Рік 

2008 2009 2010 2011 2012 2013 

Ріст ВВП, % 2,1 -14,8 1,18 1,2 1,08 0,5 

Інфляція споживчих цін, % (річні) 25,5 15,9 9,1 4,6 -0,2 0,2 

Зростання грошової маси, % до ВВП 30,2 -5,5 1,23 1,15 1,12 1,17 

Бюджетне сальдо, % до ВВП -1,46 -5,59 -5,97 -1,77 -3,6 -4,4 

Податкові доходи, % до ВВП 17,8 16,4 29,05 30,61 31,6 30,4 

Державні витрати, % до ВВП 37,2 40,6 34,9 32,01 34,95 34,8 

Приріст середньо-місячної заробітної 

плати, у %: номінальна 133,7 105,5 120,0 117,6 114,9 107,9 

Реальна 106,3 90,8 110,2 108,7 114,4 108,4 

Рівень безробіття, % 6,4 8,8 8,1 7,9 7,4 8,1 

* Складено автором за даними [5, 6] 
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На зазначеному етапі за результатами наслідків світової економічної 

кризи 2008 року в економіці України проявилися негативні процеси, а саме: 

скорочення обсягів виробництва, зниження інвестиційної активності. Втрати 

української економіки зумовлені неефективною структурою останьої і 

високим рівнем залежності від кон’юнктури на світових ринках, низьким 

рівнем конкурентоспроможності технологічно відсталих підприємств. На 

цьому етапі більшість світових ринків для українських товарів є втраченими. 

На рис. 4.7 відображено динаміку обсягів експортно-імпортних операцій у 

досліджуваний період. Так внаслідок кризи 2008 року відбувся різкий спад як 

експортних, так і імпортних операцій. Таке різке коливання зумовлено 

кількісними й якісними змінами попиту на світовому ринку. Воно негативно 

вплинуло на економіку, оскільки впали доходи експортно-орієнтованих 

підприємств, які є основними платниками податків і роботодавцями у 

великих промислових регіонах. 
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Рис. 4.7. Динаміка приросту експортно-імпортних операцій в Україні* 

* Складено автором за даними [5, 6] 

 

Інші види економічної діяльності, орієнтовані на внутрішній ринок, 

позитивно впливали на динаміку ВВП. Але проблема полягає в тому, що 

власне виробництво забезпечує лише дві третини товарних ресурсів країни, а 

решту завозили з-за кордону за рахунок зовнішніх джерел і позик. 
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На цьому етапі, за відсутності структурних реформ,  відзначена 

стагнація вітчизняної економіки, яка супроводжується проявом таких криз: 

1) залежно від ознак, які характеризують етап виникнення криз: 

збереглися кризи попередніх етапів макро-, мезорівня, політична, соціальна, 

економічна, які були закономірними, внутрішніми і мали стихійний характер. 

Політична криза на згаданому етапі стала домінуючою і визначальною 

щодо розгортання інших видів криз. Накопичення політичних суперечностей 

та централізація влади в «руках» однієї політичної сили призвели до 

масового спротиву населення. Політичні суперечності полягали у 

проголошенні владою одних лозунгів і фактичному здійсненні протилежних 

дій. Так, проголошуючи Європейський вектор інтеграції в останій момент 

уряд відмовився від задекларованого вектора посиливши співпрацю з Росією. 

Недостатня інформованість про причини різкої зміни зовнішнього вектора 

України викликала масові протести й вимогу народу щодо складання урядом 

повноважень. Зміна влади, яка відбулась у результаті протистояння влади і 

народу, оголила економічні та соціальні проблеми, які визначали контури 

прояву відповідних криз. Якісний злам, який відбувся внаслідок політичної 

кризи, полягає в поширенні розуміння необхідності якісної зміни ролі 

держави в економіці. Криза наочно продемонструвала неефективність 

стандартних макроекономічних регуляторів як для запобігання накопиченню 

системних суперечностей перед кризою, так і для досягнення належного 

пожвавлення у післякризовий період. 

Соціальна криза проявилася у низькому рівні соціального захисту 

населення, декларування влади не відповідали реаліям. Реформи Уряду щодо 

укрупнення закладів освіти і медичного обслуговування загострили соціальні 

проблеми. Зниження рівня доходів населення посилилило загальне 

національне невдоволення владою. На цьому етапі почав спосьерігатися 

дефіцит робочої сили. Рівень економічної активності і темпи приросту 

зайнятого   населення    відображені   на    рис.  4.8,   з   якого   видно,  що  у  
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Рис. 4.8. Динаміка окремих соціальних показників 

* Складено автором за даними [5, 6] 

досліджуваний період був відсутній приріст зайнятого населення, а 

економічна активність не зростала, а знаходилася на рівні 2008 року.  

Економічна криза проявилась у борговій, бюджетній, валютній сферах. 

Про наростання боргової кризи свідчать дані з рис. 4.9.  
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Рис. 4.9. Динаміка зовнішнього боргу України 

* Складено автором за даними [5, 6] 

 

За цей період зовнішній борг досяг максимального значення у 

2009 році – 88,6 %, з 2011 по 2013 роки частка боргу коливалася в межах 
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76 %, але у 2014 році у зв’язку зі зростанням дефіциту бюджету 

передбачається його зростання. 

За відсутності ресурсів для здійснення структурних зрушень у рамках 

традиційної моделі, затяжне утримування економіки від кризового падіння 

сформувало підвалини «самовідтворюваної стагнації», з постійним 

посиленням ризиків для підприємницького сектору від дій фіскальної влади, 

а у другій половині року – із закономірним погіршенням становища у 

бюджетній сфері. Це стало живильним середовищем для різкого загострення 

соціальної напруженості наприкінці року. 

Загострення боргової кризи полягає в тому, що на цей період припадає 

термін погашення більшої частини – понад 60 % державної заборгованості 

України. Відповідна структура відображена на рис. 4.10. 

 

 

Рис. 4.10. Структура державного боргу за строками погашення 

* Складено автором за даними [5, 6] 

 

Бюджетна криза проявилась у зростанні дефіциту, хронічному 

ненаповненні останнього і паралельному нарощуванні його соціальної 

складової. Все це у сукупності сприяло формуванню бюджетної ями, яка в 

2014 році може досягти критичного рівня. Так, за даними міжнародних 

рейтингів Україну у лютому 2014 року перевели на переддефолтовий стан – 

ССС+ за шкалою зовнішніх запозичень.  
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Валютна криза проявилась наприкінці 2013 року, падіння курсу гривні  

за прогнозами продовжиться і упродовж 2015 року. Варто зазначити, що на 

цьому етапі курс був фіксованим, а його підтримка зменшила валютні 

резерви НБУ за 2013 рік майже на 10 млрд дол. США до 

21,6 млрд дол. США, тому у 2014 році НБУ перейшов до ринкового 

плавуючого режиму курсів валют, внаслідок відбулось падіння вартості 

національної грошової одиниці по відношенню до іноземних. 

2) залежно від ознак, які характеризують кризи на етапі їх перебігу. 

Кризи згаданого періоду є явними, масштабними, глибокими, некерованими і 

розгорталися на національному рівні;  

3) залежно від наслідків – на цьому етапі кризи перебігають дуже 

гостро, мають трансформаційні ознаки – проявились у коригуванні 

економічних і політичних реформ, які  призвели до часткового їх подолання.  

У підтвердження фактів прояву визначених нами видів криз на різних 

етапах становлення економіки України наведено перелік економічних явищ, 

які на думку В. Гейця свідчать про кризу [11]:  

 рецесія (падіння ВВП упродовж двох кварталів поспіль); 

 падіння ділової та інвестиційної активності; 

 зниження рівня використання виробничих потужностей; 

 погіршання ситуації на ринку зайнятості; 

 зниження споживацького попиту (особливо стосовно предметів 

довготривалого використання);  

 зменшення роздрібного продажу, погіршання споживацьких 

настроїв; 

 підвищення боргового тягаря населення, виникнення труднощів 

із виплатами за кредитами; 

 швидке накопичення банківською системою прострочених 

кредитів; 

 зниження корпоративних прибутків; 

 значне скорочення офіційних валютних резервів; 
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 загострення проблеми зовнішньої державної заборгованості; 

 зростання інфляції; 

 значна девальвація національної валюти; 

 довготривалий дефіцит національного платіжного балансу; 

 зростання безнадійних банківських кредитів; 

 зростання вартості банківських кредитів (відсоткової ставки); 

 зниження фондових індексів; масове "скидання" акцій, 

вимушений продаж акцій, які використовувалися як забезпечення за 

кредитами; 

 стрімкий відтік іноземних інвестицій, особливо 

короткострокового капіталу, так званих «гарячих грошей», що шукають 

високоприбуткового вкладення; 

 значний бюджетний дефіцит; 

 зниження кредитного рейтингу країни. 

Сучасний стан економіки України супроводжується гострою 

загальноекономічною кризою. При таких соціально-економічних умовах 

неможливо досягти відповідного рівня ефективності виробництва, отримати 

максимальний прибуток, бути лідером у жорсткій конкурентній боротьбі. У 

відповідності до запропонованого у попередньому розділі механізму 

антициклічного регулювання на національному рівні необхідно з метою 

иявлення передумов економічних криз складати карту криз. Так за 

результатом експертного опитування складена карта криз для економіки 

України  і відображена на рис. 4.11. 

 

 

Рис. 4.11. Карта економічних криз для України* 

* Складено автором 
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Як видно з карти криз найбільший потенціал розвитку і найменший 

рівень ймовірності прояву кризи у торгівлі та аграрній сфері. Це  

пояснюється тим, що дані сфери знаходяться на стадії циклічного розвитку, 

завдяки застосуванню інноваційних технологій, а такі сфери як 

промисловість, енергетичне забезпечення знаходяться на стадії спаду. 

Будівництво в Україні знаходиться на стадії початкового розвитку і 

ймовірність поширення на цю сферу криз з інших криз дуже висока, а от 

сфера фінансів знаходиться на стадії кризи. Схематично стан розвитку сфер 

господарювання в Україні відображено на рис. 4.12. 

 

Рис. 4.12. Стадії розвитку сфер господарювання в Україні* 

* Складено автором 

 

Отже, за період незалежності в економіці України відбулись значні 

структурні зрушення у розвитку сфер господарювання. Всі вони мали різну 

динаміку розвитку під впливом розглянутих вище кризових явищ та 

трансформацій світової економіки. Але в підсумку варто зазначити що такі 
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сфери як: промисловість, транспорт, енергетика з стадії розвитку перейшли 

до стадії спаду. Фінансова сфера набула розвитку, але під впливом 

негативних зовнішніх і внутрішніх чинників перейшла на стадію кризи. На 

даний час, найбільш перспективними сферами, за рахунок яких можуть бути 

використані компенсаторні засоби антициклічного регулювання є: 

будівництво, сільське господарство і торгівля. В умовах, коли джерела 

швидкого зростання до кризових років вичерпано, єдиний шлях виходу 

України на траєкторію сталого розвитку – це рішучі й всеосяжні реформи, 

спрямовані на підвищення конкурентоспроможності економіки. Досягнення 

стабільного стану економіки вимагає розробки дієвих механізмів і підходів, 

які б дали змогу підвищити ефективність виробництва, створити сприятливі 

інвестиційні умови, забезпечити конкурентоспроможність продукції на 

споживчому ринку. 
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4.2. Технологічні трансформації економіки України в умовах сучасних 

глобальних процесів 

Еволюція людського суспільства пройшла в три етапи, які отримали 

назву: традиційне суспільство, індустріальне суспільство та 

постіндустріальне суспільство (табл. 4.5).  

Таблиця 4.5 

Типи людського суспільства 

Тип суспільства 

Характер 

виробничої 

діяльності 

Головний 

виробничий 

ресурс 

Технологія 

Основа 

формування 

суспільства 

Традиційне 

(до індустріальне) 
здобич сировина трудомістка 

взаємодія з 

природою 

Індустріальне виготовлення енергія капіталомістка 

взаємодія з 

перетвореною 

людиною 

природою 

Постіндустріальне 

(суспільство 

знань) 

обробка інформація наукомістка 

взаємодія між 

людьми 

 

Традиційне (до індустріальне) або аграрне суспільство характери-

зується мисливсько-збиральницьким способом ведення господарства, коли 
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чоловіки переважно займалися полюванням, а жінки – збиранням. З часом 

відбувся перехід від мисливсько-збиральницького до землеробсько-

скотарського господарства, в наслідок чого збирання змінилося 

вирощуванням рослин, а полювання – розведенням тварин. Такий тип 

суспільства існував до промислової революції кінця XVIII – початку XIX ст. 

Наукові відкриття початку XIX ст. дали поштовх до поступового 

переходу з ручної праці до машинної. З винайденням конвеєра та парового 

двигуна суспільство стало індустріальним. Індустріальне суспільство 

характеризується використанням сили пари й застосуванням машин, 

формуванням великих промислових підприємств і галузей промисловості. 

Промисловість базується на науковій організації праці. 

В результаті глобальних змін у індустріальному суспільстві, що 

викликані динамічним інформаційно-технологічним проривом, сформував-

лося інформаційне або постіндустріальне суспільство. 

На думку професора соціології Гарвардського університету Д. Белла 

постіндустріальне суспільство – це «суспільство, в економіці якого пріоритет 

перейшов від переважного виробництва товарів до виробництва послуг, 

проведенню досліджень, організації системи освіти і підвищення якості 

життя; у якому клас технічних спеціалістів став основною специфічною 

групою і, що найважливіше, у якому впровадження нововведень … більшою 

мірою стало залежати від досягнень теоретичного знання» (1967 р.) [1, с.173]. 

За визначенням Зб. Бжезинського (1971 р.) «постіндустріальне 

суспільство стає технотронним суспільством, культура, психологія, соціальне 

життя і економіка якого формуються під впливом техніки та електроніки, 

особливо комп’ютерів і комунікацій. Виробничий процес не є основним 

вирішальним фактором змін, який впливає на звичаї, соціальний лад і 

цінності суспільства» [5]. 

Особливістю постіндустріального суспільства за Д. Беллом є 

«формулювання суспільства, заснованого на виробництві послуг і 

інформації» [1]. 
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Ознаками переходу до нового типу суспільства стали (за Тофлером):  

 поступовий перехід від традиційних викопних джерел енергії до 

нетрадиційних;  

 заміна масового виробництва виробництвом товарів і послуг, 

чітко орієнтованих на споживача;  

 заміна нуклеарної родини «багато формною»;  

 зсув в організації корпорацій до форм менш бюрократичних, 

більш спеціалізованих і орієнтованих на вирішення конкретних проблем;  

 демасифікаія засобів комунікацій, чому сприяє розвиток 

кабельного телебачення, супутникового зв'язку і т. ін. [16]. 

Розвиток мережі Інтернет та інформаційних технологій спричинив 

«інформаційний вибух» у сучасному суспільстві. На сьогоднішній день 

щорічний приріст знань досягає 4-6%, і теперішній фахівець майже третину 

загального обсягу свого робочого часу мусить витрачати на поновлення 

професійних знань, і, таким чином, він отримує до 50% знань вже після 

закінчення навчального закладу. Щорічно оновлюється близько 5% 

теоретичних і 20 % професійних знань [14].  

Якщо найважливішою економічною особливістю постіндустріального 

суспільства виявляється провідна роль виробництва послуг, то 

технологічною базою для подібної трансформації є якісно нова роль науки і 

теоретичного знання, яка склалась у розвинутих індустріальних країнах у 

післявоєнний період [1]. 

Головними фундаментальними рисами постіндустріального 

суспільства за Д. Беллом є: 

 центральна роль теоретичного знання; 

 створення нової інтелектуальної технології; 

 зростання класу носіїв знання.  

Саме тому, постіндустріальне суспільство нерідко ідентифікується із 

«суспільством знань» (knowledge society). 

Одночасно з еволюційним розвитком людського суспільства 
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змінювалися методи обробки, виготовлення, зміни стану чи властивості, 

форми сировини та матеріалів у процесі виробництва. Це пов’язано з 

розвитком технологій – основної рушійної сили науково-технічного 

прогресу. При цьому нова технологія виникає не одна, а у поєднанні з 

іншими, взаємодоповнюючими технологіями.  

Сукупність технологій та виробництв одного рівня, які поєднуються в 

стійку цілісність, що само відтворюється, утворюють технологічний уклад. 

Поняття «уклад» означає встановлення певного порядку чого-небудь [9]. 

Вперше поняття «технологічний уклад», як наукову економічну 

категорію, запропоновано С. Глазьєвим. На його думку, технологічний уклад 

– це комплекс технологічних процесів, які являють собою цілісність, що 

відтворюється, і охоплюють різні галузі й об’єднання виробництва [3]. 

Технологічний уклад – це групи технологічних сукупностей, які 

пов’язані один з одним однотипними технологічними ланцюгами і 

утворюють відтворювальні цілісності [2]. 

Технологічний уклад характеризується єдиним технічним рівнем 

складових його виробництв, пов'язаних вертикальними та горизонтальними 

потоками якісно однорідних ресурсів, які спираються на загальні ресурси 

кваліфікованої робочої сили, загальний науково-технічний потенціал і певні 

технології [10]. 

У рамках технологічного укладу здійснюється замкнутий 

макровиробничий цикл, що включає видобуток і одержання сировинних 

ресурсів, усі стадії їхньої переробки і випуск кінцевих продуктів, що 

задовольняють відповідний тип суспільного споживання.  

Кожний технологічний уклад є само відтворюючою цілісністю. Він має 

складну внутрішню структуру, основою якої є ядро технологічного укладу. 

Технологічний уклад характеризується також ключовим чинником та 

організаційно-економічним механізмом регулювання.  

Ядром технологічного укладу є принципово нові (радикальні) 

технології, які створені під впливом раніше невідомих законів і 
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закономірностей, винаходів, відкриттів, які докорінно змінюють зміст різних 

видів діяльності в суспільстві [15].  

Кожний технологічний уклад має життєвий цикл, тобто певний 

проміжок часу від зародження до занепаду. За даними багатьох дослідників 

науково-технічного прогресу такій цикл триває близько 100 років.  

На думку Краснокутської Н.В. життєвий цикл технологічного укладу 

має чотири фази розвитку: зародження і формування нового технологічного 

укладу в надрах попереднього; домінування технологічного укладу; зрілість 

та загасання (відмирання) старіючого технологічного укладу (рис. 4.13.). 

Життєвий цикл технологічного укладу Попель С. поділяє на такі фази: 

зародження, монополія, бурхливе зростання і згасання [15]. 
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Рис. 4.13. Життєвий цикл технологічного укладу за Н. Краснокутською 

Перша фаза. Зародження і формування нового технологічного укладу в 

надрах попереднього. Існуючий виробничий потенціал економіки дає 

поштовх для подальшого розвитку технологічного укладу.  

Друга фаза. Структурна перебудова економіки на базі нової технології 

виробництва, що призводить до домінування та монополії технологічного 

укладу. 

Швидкість дозрівання певного технологічного укладу залежить від 

сприятливих технологічних і соціально-економічних умов середовища. Якщо 
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існує хоча і незначний, але стійкий незалежно від цін попит на новий метод, 

процес, продукт, то розвиток елементів нового технологічного укладу 

прискорюється. 

Третя фаза. Фаза бурхливого зростання. Винайдена нова технологія 

виробництва продукції переходить до масового використання, що дає 

поштовх до прискореного розвитку нового технологічного укладу. 

Четверта фаза. Технологічний уклад переходить зі стадії зрілості до 

поступового затухання і відмирання. На цьому етапі починається пошук 

заміни старих технологій новими більш продуктивними. 

Вплив технологічного укладу визначає рівень соціального розвитку 

суспільства, культуру взаємин, обороноздатність, правовий статус кожного 

суб'єкта, рівень злочинності та інші параметри розвитку суспільства: З часом 

під впливом ділових циклів відбувається зміна технологічних укладів у 

суспільному виробництві, на що звернув увагу М. Д. Кондратьев. Він ще у 

20-ті роки ХХ століття, вивчаючи коливання в економіці, прийшов до 

висновку, що економічним змінам передували значні науково-технічні 

винаходи і технологічні нововведення. Довгострокове економічне зростання 

з технологічним розвитком пов'язували такі економісти, як К. Маркс, И. 

Шумпетер, М. Калецькі і багато інших, але довгий час роль технологічних 

укладів ігнорувалася в економічній науці. 

За теорією довгих хвиль М. Кондратьєва соціально-економічний 

розвиток країн світу відбувається хвилеподібно. «Довгі хвилі» складаються з 

двох фаз – висхідної та низхідної, яка припадає на період кризи і депресій. 

Між короткими та довгими хвилями існує тісний взаємозв’язок, оскільки 

перші немовби нанизуються на другі. Характер реального економічного 

циклу залежить від того, на яку саме фазу довгого циклу припадає даний 

короткий: якщо на висхідну – пожвавлення, а якщо на низхідну – кризові 

депресії посилюються. 
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Перед початком висхідної фази спостерігається пожвавлення у сфері 

технічних винаходів, їх широке застосування, що зумовлює тривале 

господарське піднесення. 

На стадії піднесення економіки, як правило змінюється економічна 

кон’юнктура, попит і пропозиція на вироблені товари. Особливістю стадії 

спаду хвилі є те, що вона супроводжується великою активністю інноваційної 

діяльності, повним оновленням споруд, обладнання довгострокового 

використання, створенням нових робочих місць та нових об’єктів 

виробництва. При спаді довгих хвиль спостерігається зміна технологічної 

моделі розвитку. 

Після періоду стагнації вихід із фази кризи та депресії й подальше 

досягнення економічного пожвавлення може статися лише завдяки масовій 

заміні активної частки знарядь праці тими підприємствами, які витримали 

кризу. Завдяки використанню нової техніки та технології й відносно низьким 

цінам періоду стагнації досягається зменшення питомих витрат та 

підвищення рентабельності виробництва, що дозволяє розширювати 

господарську діяльність. 

Зазначені цикли – це спіралі поступального руху технологічного 

потенціалу економіки. Вони є механізмом, за допомогою якого ринкове 

середовище здійснює саморегуляцію упровадження нововведень 

підприємцями у господарську практику. Найважливішою причиною циклів 

(«довгих хвиль») Кондратьєва та їхньої тривалості відомий американський 

економіст П. Друкер визнав інновацію. 

Згідно з теорією «довгих хвиль» М. Кондратьєва, науково-технічна 

революція розвивається хвилеподібно, з циклами протяжністю приблизно в 

50 років. Науково-технічна революція призводить до зміни технологічного 

укладу. Життєвий цикл нового технологічного укладу починається в період 

загасання попереднього. 

На даний момент науковці виділяють шість технологічних укладів та 

виявляють ознаки формування сьомого (табл. 4.6): 
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Перша хвиля (1785-1835 рр.) сформувала перший технологічний уклад, 

заснований на нових технологіях в текстильній промисловості, використанні 

енергії води.  

Саме технології, пов'язані з текстильною промисловістю стали ядром 

першого технологічного укладу. Винахід прядильних і ткацьких машин, 

призвів до переходу текстильної промисловості на машинну базу, що дало 

поштовх розвитку даного технологічного укладу. Це, у свою чергу, 

викликало підвищення попиту на продукцію машинобудування [7]. 

Відбувалося також вдосконалення процесів обробки металів.  

Ключовим чинником розвитку першого технологічного укладу став 

водяний двигун. Вперше такі технологічні зрушення відбулися в Англії. 

Згодом, з деяким відставанням, аналогічні зміни відбулися і в інших країнах 

Європи: Франції, Німеччині, Росії. 

З 1790 року такі процеси почали розгортатися і в США. Становлення 

першого технологічного укладу в цих країнах, за винятком Росії, було 

здійснено за 30-50 років. 

Починаючи з 1820-х років на основі першого технологічного укладу 

почав формуватися новий технологічний уклад. Поштовх цьому дала друга 

хвиля (1830-1890 рр.), яка пов’язана з розвитком залізничного транспорту та 

механічного виробництва у всіх галузях на основі парового двигуна.  

Саме паровий двигун і став ключовим чинником розвитку другого 

технологічного укладу. Основою цього періоду були вугільна і транспортна 

інфраструктура. 

У 1845-1850 роках другий технологічний уклад стає домінуючим в 

економіці розвинених країн. Стрімкий розвиток машинного виробництва, у 

тому числі автоматизоване виробництво стало ядром другого технологічного 

укладу.  
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Таблиця 4.6 

Періодизація технологічних укладів 
Технологічний уклад 

Назва Період Ядро Базисна інновація Переваги 
Домінуючі галузі 

промисловості 

1 2 3 4 5 6 

1-й 

технологічний 

уклад 

1785-1835 

р.р. 

текстильна промисловість, 

текстильне машинобудування, 

виплавка чавуна, обробка 

заліза, будівництво каналів 

текстильні машини, 

водяний двигун 

механізація і 

концентрація 

виробництва на 

фабриках 

текстильна промисловість, 

виплавка чавуну, 

металообробка, будівництво 

магістральних каналів 

2-й 

технологічний 

уклад 

1830-1880 

р.р. 

паровий двигун, залізничне 

будівництво, 

кораблебудування, вугільна 

промисловість, чорна 

металургія 

паровий двигун, станки 

ріст масштабів і 

концентрація 

виробництва на 

основі парового 

двигуна 

механічне виробництво на 

основі парового двигуна, 

будівництво залізниць, 

залізничний, пароплавний 

транспорт, машино- та 

станкобудування, вугільна 

промисловість 

3-й 

технологічний 

уклад 

1880-1940 

р.р. 

електротехнічне важке 

машинобудування, 

виробництво і прокат сталі, 

лінії електропередач, 

неорганічна хімія 

електродвигун, сталь 

збільшення 

гнучкості 

виробництва на 

основі 

використання 

електродвигунів, 

стандартизація 

виробництва, 

урбанізація 

радіозв’язок, телеграф, 

електротехнічне і важке 

машинобудування, 

виробництво і прокат сталі, 

лампові електроприбори, 

кораблебудування, 

неорганічна хімія 

4-й 

технологічний 

уклад 

1940-1990 

р.р. 

автомобіле- та 

тракторобудування, кольорова 

металургія, виготовлення 

товарів тривалого 

використання, синтетичні 

матеріали, органічна хімія, 

видобуток і переробка нафти 

двигун внутрішнього 

згорання, нафтохімія 

масове і серійне 

виробництва 

автомобілебудування, 

тракторобудування, 

літакобудування, синтетичні 

матеріали, кольорова 

металургія, органічна хімія 
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Продовж. табл. 4.6 

1 2 3 4 5 6 

5-й 

технологічний 

уклад 

1990-2020 

р.р. 

електронна та 

обчислювальна оптико 

волоконна 

промисловість, 

програмне забезпечення, 

телекомунікації, робото 

будування, інформаційні 

послуги, видобуток та 

переробка газу 

мікроелементи 

індустріалізація 

виробництва і 

споживання, 

підвищення гнучкості 

виробництва, 

деурбанізація на 

основі інформаційних 

технологій 

електронна промисловість, 

ЕОМ, програмне 

забезпечення, 

телекомунікації, 

оптоволоконна техніка, 

інформаційні послуги 

6-й 

технологічний 

уклад 

2000-2020 

р.р. 

біо- та нанотехнології, 

фотоніка, 

оптоелектроніка, 

аерокосмічна 

промисловість, 

нетрадиційні джерела 

енергії 

нанотехнології 

подолання 

екологічних 

обмежень за рахунок 

використання 

нетрадиційних 

джерел енергії 

робототехніка, біотехнології, 

штучний інтелект, глобальні 

інформаційні мережі, 

інтегровані високошвидкісні 

транспортні системи, 

космічні технології, атомна 

промисловість, використання 

водню як енергоносія, генна 

інженерія 

7-й 

технологічний 

уклад 

ХХІ століття 

технології термоядерного 

синтезу, «псі» технології, 

біоенергетика, технології, 

пов’язані з моралью і та 

відповідальністю 

когнітивні 

технології 

(біоенергетика 

людини) 

поява категорій 

«гіперінтелект», 

«гіперінформація» та 

«гіперзнання» 

оволодіння фізичним 

вакуумом, нові моделі і 

форми життя на планеті, 

біокомп’ютерні системи і 

біомедицина 
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В цей період різко зросла інтенсивність міжнародної торгівлі. 

Зростання великої промисловості стримувалось недостатнім рівнем розвитку 

транспортного сполучення. Тому важливою особливістю цього укладу став 

бурхливий розвиток залізничного будівництва і транспортного машинову-

дування. Концентрація населення в містах і інтенсивне будівництво в сфері 

транспорту вимагали зміцнення технічної бази будівництва й стимулювали 

його механізацію [7]. 

Механізація суспільного виробництва на основі парового двигуна 

поступово досягала максимуму можливостей. Суспільні потреби у продукції 

другого технологічного укладу насичувалися. Таким чином, економічне 

зростання 1850-1860-х рр. змінилося стагнацією. Відбулося перевиробництво 

деяких промислових товарів. За таких умов і почав формуватися третій 

технологічний уклад.  

Поштовх розвитку третього технологічного укладу дала третя хвиля 

(1880-1940 рр.), що базувалась на застосуванні у промисловому виробництві 

електричної енергії, розвитку важкого машинобудування та електротехнічної 

промисловості на основі використання стального прокату, нових відкриттів в 

області хімії. Були впроваджені радіозв’язок, телеграф, автомобілі, літаки, 

почали застосовуватися кольорові метали, алюміній, пластмаси та ін. 

Домінуючим стає споживання змінного струму, розгортається будівництво 

електростанцій [7]. 

Хоча найбільш важливим енергоносієм третього технологічного укладу 

стало вугілля, але одночасно на енергетичному ринку починається 

використання нафти. 

Значного розвитку в цей період досягає хімічна промисловість. За 

третього технологічного укладу було винайдено аміачний процес отримання 

соди, отримання сірчаної кислоти контактним способом, створена 

електрохімічна технологія. 
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Сформувалися великі підприємства, картелі, трести. Відбувається 

концентрація банківського і фінансового капіталів. Дрібні компанії почали 

поглинатися великими і на ринку сформувалися монополії та олігополії.  

Характерними рисами монополії є: 

 присутність на ринку тільки одного виробника, який продає свою 

продукцію багатьом, діючим незалежно один від одного покупцям; 

 відсутність товарів-замінників продукції монополіста; 

 блокування входу на ринок новим підприємствам.  

Олігополія – ситуація, за якої декілька підприємств домінують на 

ринку. Характерними рисами олігополії є: 

 товари не диференційовані (недиференційована олігополія) або 

диференційовані (диференційована олігополія); 

 кожне підприємство чутливе до маркетингових заходів 

конкурентів; 

 є високі бар’єри входу на ринок для нових підприємств.  

Сформувалися олігополістичні ринки: сталь, алюміній 

(недиференційована олігополія); комп’ютери, автомобілі (диференційована 

олігополія)).  

Ключовим чинником розвитку третього технологічного укладу став 

електродвигун. Світове лідерство переходить від Англії до США. 

Четверта хвиля (1940-1990 рр.) сформувала четвертий технологічний 

уклад, заснований на подальшому розвитку електроенергетики з 

використанням нафти та нафтопродуктів, продуктів органічної хімії, газу, 

засобів зв’язку, нових синтетичних матеріалів. Нафта стала лідируючим 

енергоносієм, на відміну від попереднього укладу, основою якого було 

вугілля. Нафтопродукти почали використовуються як основне паливо 

практично для всіх видів транспорту – дизельних локомотивів, автомобілів, 

літаків, вертольотів, ракет. Нафта також перетворилася на найважливішу 

сировину для хімічної промисловості.  
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Відбувся перехід населення до нового типу споживання, що 

відрізняється масовим споживанням товарів тривалого користування та 

синтетичних товарів [7]. 

Цей уклад започаткував нові напрями розвитку техніки. Розпочалася 

ера масового виробництва автомобілів, тракторів, літаків, різних видів 

озброєння, товарів народного споживання на основі фордовської конвеєрної 

технології.  

Було винайдено та набули широкого розповсюдження комп’ютери та 

програмні продукти для них, радари. Зі зрілістю четвертого технологічного 

укладу створюється глобальна система телекомунікацій на базі телефонного 

та радіозв'язку [7]. 

Почав використовуватися атом спочатку у військових, а потім у 

мирних цілях.  

Ядром четвертого технологічного укладу стала автомобілебудівна 

промисловість та освоєння перших зразків гусеничної транспортної та 

спеціальної техніки. 

З’явились транснаціональні та міжнаціональні компанії, які 

здійснювали прямі інвестиції. На ринку панує олігопольна конкуренція. 

Ключовим чинником розвитку четвертого технологічного укладу став 

двигун внутрішнього згоряння. 

Четвертий технологічний уклад досяг зрілості до 1980-х років в 

розвинених країнах. Перехід до п’ятого технологічного укладу дала п’ята 

хвиля (1985-2035 рр.), що спирається на досягнення в області 

мікроелектроніки, інформатики, біотехнології, генної інженерії, нових видів 

енергії, матеріалів, освоєння космічного простору, супутникового зв’язку та 

ін. Відбувається перехід від розрізнених підприємств до формування єдиної 

мережі транснаціональних корпорацій, з’єднаних мережею Інтернет, які 

здійснюють тісну взаємодію в області технології, контролю якості продукції, 

планування інновацій та інвестицій, організації поставок за принципом 

«точно в строк». В цей період в промисловості активно застосовуються 
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досягнення в галузі мікроелектроніки для управління фізичними процесами 

на мікронному рівні. 

Ядро п’ятого технологічного укладу сформувала електронна 

промисловість, обчислювальна техніка, програмне забезпечення, авіаційна 

промисловість, телекомунікації, оптичне волокно, робото будування, 

інформаційні послуги, виробництво і споживання газу.  

Ключовим чинником розвитку п’ятого технологічного укладу стали 

газові технології та мікроелектронні компоненти. 

На п’ятому технологічному укладі знаходяться такі країни, як Японія, 

США, Німеччина, Швеція, країни ЄЕС, Канада, Північна Корея, Австралія. 

Починаючи з 2000 року в провідних країнах світу відбувся перехід до 

шостого технологічного укладу, який дав поштовх до нового етапу в 

розвитку медицини та біотехнологій. Сучасні технології змінюють структуру 

матерії до атомарних та нанорозмірів. На нанорівні з’являється можливість 

змінювати молекулярну структуру речовини, цілеспрямовано надавати їй 

принципово нових властивостей, проникати в клітинну структуру живих 

організмів, видозмінюючи їх [18]. Розвиток комп’ютерних технологій 

призвів до збільшення масштабів обробки інформації. В результаті 

поєднання відкриттів в науці та стрімкому розвитку технологій створено 

квантовий комп’ютер, штучний інтелект, віртуальні гроші (біткоіни) та інші 

відкриття. Такі відкриття забезпечили вихід на принципово новий рівень у 

системах управління підприємствами, суспільством, державою, економікою. 

При входженні в шостий технологічний уклад всі сторони звичного 

життя і динаміка розвитку суспільства докорінно змінюються [18]. 

Суспільство переходить з постіндустріального до суспільства знань. 

Ядром шостого технологічного укладу стали біо- та нанотехнології: 

 наноелектроніка, молекулярна й нанофотоніка, наноматеріали й 

наноструктуровані покриття, оптичні наноматеріали, наногетерогенні 

системи, нанобіотехнології, наносистемна техніка, нанообладнання; 

 космічна техніка. 
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Провідними галузями шостого технологічного укладу є електронна, 

атомна та електротехнічна промисловість, інформаційно-комунікаційний 

сектор, верстатобудування, суднобудування, автомобілебудування і 

приладобудування, фармацевтична промисловість, сонячна енергетика, 

ракетно-космічна промисловість, авіабудування, клітинна медицина, 

насінництво, будівництво, хіміко-металургійний комплекс [18]. 

Ключовими чинниками розвитку шостого технологічного укладу стали:  

 нетрадиційні (альтернативні) джерела видобутку енергії: воднева 

енергетика, використання енергії вітру, сонця; 

 клітинні технології і методи генної інженерії (тонка хімія), 

впровадження яких потребує обов’язкового використання електронних 

растрових й атомно-силових мікроскопів; 

 розвиток атомної енергетики підвищеної безпеки, а в перспективі 

термоядерної енергетики;  

 широке впровадження матеріалів з наперед заданими 

властивостями, в першу чергу композиційних; 

 формування всепроникаючих глобальних інформаційно-

комунікаційних мереж;  

 радикальні зміни в методах і засобах природоохоронної 

діяльності, що зменшить техногенний вплив на біосферу Землі [11]. 

За прогнозами Наукового фонду США, у 2015 році річний оборот 

ринку нанотехнологій сягне 1-1,5 трлн. доларів [9]. 

На думку провідних вчених шостий технологічний уклад вже досяг 

другої фази життєвого циклу. Але його подальший розвиток поки що 

стримується не відпрацьованістю та не розповсюдженості нових технологій. 

За умов збереження нинішніх темпів науково-технічного прогресу у 2040 

році він досягне фази зрілості [6]. 

Створення технологій «холодного термоядерного синтезу», розробка 

яких вже давно ведеться, докорінно змінить енергетичний потенціал земної 
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цивілізації і призведе до переходу промисловості на сьомий технологічний 

уклад. 

Принциповою відмінністю сьомого технологічного укладу від всіх 

інших укладів буде поєднання процесів виробництва та людської свідомості. 

Людська свідомість стане потужним ресурсом, як наука. На сьогоднішній 

день виробництво будь-якого продукту не потребує прямої участі людської 

свідомості, а потребує лише його мускульної сили: наприклад, натиснути на 

кнопку і запустити конвеєр у дію, а потім спостерігати за процесом 

виробництва. Але в найближчому майбутньому запуск процесу виробництва 

здійснить свідомість самої людини. На основі людської свідомості вже 

розробляються так звані когнітивні технології [13]. 

Ключовим чинником розвитку 7-го технологічного укладу стане 

людська свідомість та системи штучного інтелекту. 

У зв’язку з прискоренням науково-технічного прогресу в майбутньому 

прогнозується скорочення тривалості хвиль (укладів). 

Послідовна зміна технологічних укладів дає поштовх до розвитку 

економіки країн. Так, в економічно розвинених країнах триває інтенсивний 

перерозподіл ресурсів з четвертого до п'ятого технологічного укладу. В 

Україні п'ятий технологічний уклад існує в основному в оборонних галузях 

промисловості. Передача оборонних технологій до цивільного сектора 

здійснюється вкрай повільно через цілий ряд об'єктивних та суб'єктивних 

причин [2]. 

За останнє десятиріччя розвинені країни з постіндустріальною 

економікою все більше віддалились від інших держав, до яких відноситься і 

Україна.  

В економіці України завдяки наявному потенціалу: велика територія, 

сприятливі погодні умови, дешеві природні ресурси і робоча сила, одночасно 

простежується наявність третього, четвертого й п’ятого (в оборонних 

галузях) технологічних укладів з переважанням третього та четвертого. 



 186 

0%
10%
20%
30%
40%
50%
60%
70%
80%
90%

100%

Третій Четвертий П'ятий

Капітальні витрати

Витрати на інновації

Фінансування науково-технічних розробок

Випуск продукції

 

Рис. 4.14. Структура технологічних укладів в Україні  

(складено за Кірдіна О.Г.) 

За даними аналітичних матеріалів до парламентських слухань 

«Стратегія інноваційного розвитку України на 2010-2020 рр.», в Україні на 

підприємства ІІІ технологічного укладу припадає 46% їх загальної кількості, 

IV – близько 50%, V – 3%, а інноваційна діяльність не змінює технологічну 

структуру економіки, консервуючи її [8, с. 54, 16].  

У США частка п’ятого технологічного укладу становить 60%, 

четвертого – 20% і лише близько 5% припадає на шостий технологічний 

уклад. Для порівняння – в Росії частка технологій п’ятого укладу становить 

приблизно 10% (у військово-промисловому комплексі та в авіакосмічній 

галузях), четвертого – понад 50%, третього – близько 30%, а шостого ще не 

сформовано [20]. 
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Рис 4.15. Порівняння технологічних укладів країн 
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Останні дослідження стану промисловості України свідчать про 

наявність у країні технологічної деградації і загрози поглиблення 

технологічного регресу [17]. На сьогоднішній день промисловість України 

сильно деградувала, що деякі експерти наголошують навіть на необхідності 

здійснення повторної індустріалізації країни й відтворення національної 

індустрії» [18,с. 15]. 

Аналіз динаміки й структури науково-технологічної та інноваційної 

активності в Україні дозволяє зробити такі висновки: 

1. У промисловому комплексі України поглиблюється тенденція 

домінування виробництв з низькою наукоємністю [4, с.305]. 

2. Вітчизняні підприємства на сучасному етапі й у найближчому 

майбутньому не здатні розгорнути масову високопродуктивну науково-

технологічну, технологічну та інноваційну діяльність [21, с. 337].  

3. Україна у результаті інверсійного типу ринкової трансформації, 

поєднаної з глобалізаційними процесами, не відбудувала свого внутрішнього 

ринку, не створила відповідного споживчого і виробничого попиту і 

пропозиції, не задовольнила базових потреб населення, а відразу у 

визначальній частині пристосувалась на основі ринкових механізмів до 

певних сегментів світового ринку в якості сировинного придатка. Її 

структура у своїх основних моментах визначається не внутрішніми 

потребами економічного розвитку, а зовнішнім попитом сировинного 

характеру [17]. 

4. Вузькість внутрішнього ринку України не створює належних 

стимулів для інвестування у вітчизняні підприємства як з боку 

вітчизняних, так і з боку іноземних інвесторів. 

5. Несприятливий інвестиційний клімат в Україні, який через 

незавершеність інституційних перетворень, надмірне втручання державних 

органів у господарську діяльність, корупцію, низький рівень розвитку 

ринкової інфраструктури відвертає від вітчизняних підприємств основні 

потоки капіталів. 



 188 

6. Нераціональна структура експорту на міжнародні ринки. Україна 

експортує на міжнародні ринки ті товари та послуги (харчові продукти, 

руди, метали, передусім чорні, транспортні послуги), що є в основному 

сировиною та характеризуються скороченням їхньої частки в глобальних 

продажах товарів та послуг. 

7. Відсутність в країні конкурентоспроможних, фінансово-потужних 

вітчизняних транснаціональних корпорацій. 

8. Не використання стратегії глобального маркетингу та інвестицій, 

форм і методів реалізації великих міжнародних інвестиційних проектів. 

9. Наявність бар’єрів на шляху виходу вітчизняних експортерів на 

міжнародні ринки. 

10. Не включення вітчизняних суб’єктів зовнішньоекономічної 

діяльності до міжнародних інформаційних мереж. 

Вищезазначені проблеми перешкоджають розвитку економіки країни, а 

недостатнє фінансування вітчизняних науково-дослідних та інноваційних 

розробок не дає змоги створювати нові технології, що дадуть можливість 

стрімкого переходу країни на вищий технологічний уклад. Водночас, 

сучасний стан світової економіки характеризується переходом промисловості 

розвинутих країн-лідерів вже до шостого технологічного укладу, тоді як 

вітчизняна економіка в основному знаходиться на третьому та четвертому 

укладі. 

Для того, щоб потрапити до складу технологічних лідерів, Україні 

необхідно направити зусилля на створення принципово нових напрямів, які 

характерні для економіки знань (тобто п’ятого і шостого технологічних 

укладів), фінансуючи їх за рахунок розвитку унікальних технологій третього 

і четвертого укладів. Науковий і науково-технічний потенціал України в ряді 

базових галузей в достатній мірі відповідає рівню розвинутих країн світу і 

дозволяє створити базу для формування і розвитку технологій п’ятого і 

шостого укладів [12]. 
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використанню сучасних засобів зв’язку людина бере участь у суспільному 

житті не тільки інших регіонів своєї країни, але й суспільному та еконо-

мічному житті планети. Цим самим певні аспекти життєдіяльності людей 

виходять з-під впливу держави. Рух капіталів, товарів, людей регулюється не 

державними управлінськими структурами, а світовим попитом і пропозицією 

та міжнародними правовими регуляторами. Вони впливають на кількість 

населення регіонів, його міграцію, зайнятість, систему розселення без узгод-

ження з адміністративними органами країни та її регіонів.  

Відокремились і стали незалежними від національних адміністративних 

органів інвестиційний капітал, інформаційні системи, тип господарювання на 

основі мережевих систем і транснаціональних компаній. Так формується 

особливий тип господарської діяльності - міждержавні економічні простори, 

світові міста, єдиний стиль виробничої поведінки, соціально-культурної 

спільності тощо. В цих умовах регіони все більше стають суб’єктами міжна-

родних відносин, що діють на основі міжнародних прав і повноважень. 

Рамки внутрішнього державного управління не здатні розв’язати проблеми 

функціонування міжнародної інтегрованої системи виробництва, споживання 

та відтворення. Це стосується також підготовки та використання кадрів, 

діяльності засобів зв’язку, світових інформаційних комунікацій, охорони 

природи, раціонального використання ресурсів, функціонування спільних 

міждержавних об’єктів, науково-технічного прогресу, світової сервісної сис-

теми тощо. Така економіка та світові суспільні відносини не мають націо-

нальних чи регіональних меж. Все це особливо актуалізує регіонально-прос-

торовий підхід, оскільки він базується саме на дослідженнях функціонування 

та взаємозв’язку глобального, регіонального та локального економічних 

просторів та дозволяє враховувати згадані світові тенденції розвитку. 

Сучасний етап ринкових реформ в Україні загострив проблему 

регіоналізації, оскільки не визначені пріоритети регіонального розвитку у 

післякризовий період, наявна неготовність регіонів до зростаючого 

конкурентного тиску на внутрішньому і зовнішньому ринках, неефективно 



 193 

використовується геоекономічне положення регіонів, відсутні реальні, а не 

декларативні стратегії розвитку регіонів. Не вирішеними залишаються 

питання взаємодії регіонів і місцевого самоврядування, які є ключовими в 

забезпеченні соціально-економічного розвитку локальних систем, зменшенні 

їх надмірної диференціації, внутрішньорегіональної і міжрегіональної 

взаємодії, збалансованого розвитку регіонів різних типів з урахуванням їх 

історичних, економічних, екологічних, географічних і демографічних 

особливостей, етнічних і культурних традицій. Для вирішення цих 

надзвичайно складних завдань в Україні необхідним є подальший розвиток 

фундаментальних та прикладних досліджень з різних проблем регіонально-

просторового розвитку, що підкреслює міждисциплінарний характер цих 

досліджень.  

      Одним з основних напрямів розвитку теорії регіонально-просторового 

розвитку є дослідження закономірностей, принципів й чинників, які 

відображають формування міжрегіональних (міждержавних) просторових 

соціально-економічних систем на основі зв’язків, що формуються 

взаємовигідними конкурентними перевагами, дотримання єдиних 

взаємоузгоджених умов економічної діяльності між внутрішньонаціо-

нальними та міждержавними регіонами, спільної за єдиним механізмом 

соціально-економічної поведінки регіонів тощо.  

Кожен регіон, у такому випадку, завдяки зв’язкам формує 

геоекономічний (соціальний, екологічний) простір та інтегрується в 

глобальну економічну систему, виступаючи одночасно ядром відкритої 

поліструктурної системи.  

Процес функціонування цієї системи можливий лише при наявності 

складної сукупності зв’язків. Вони стосуються потоків ресурсів, продукції, 

робочої сили, інформації тощо. Ці зв’язки формують системи взаємодій і 

виступають причиною утворення різних форм господарських систем – 

мережевих, ареальних, зональних, регіональних, просторових тощо. Кожну з 

таких систем просторової організації господарства можна класифікувати як 
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певний тип регіонів зі специфічною інтеграцією суб’єктів економічної 

діяльності, їх різноманітних міжсуб’єктних, як в межах регіону, так й за його 

межами, зв’язків. 

Елементарна соціально-економічна регіонально-просторова система 

складається з поєднання окремих неподільних суб’єктів – підприємств, 

організацій, установ тощо. Характерним для них є певний регіональний 

взаємозв’язок, який обумовлюється єдністю виробничої і соціальної 

інфраструктури регіону, підготовкою і використанням робочих кадрів, 

взаємодією з навколишнім природним середовищем, системою 

адміністративного управління тощо. Єдність такої системи зумовлена ринком 

товарів і послуг, а також використанням місцевих мінерально-сировинних 

ресурсів, інфраструктури та інших компонентів території їх зосередження, 

що й формує єдиний економічний простір.  

Економічний інтерес є головним чинником функціонування таких 

регіонально-просторових господарських систем. В основі їх функціонування 

лежить прибуток від економічної діяльності. Забезпечення умов 

прибуткового розвитку є підставою стабільного і довготривалого 

функціонування усієї регіонально-просторової системи. Це забезпечується як 

підприємницькою діяльністю суб’єктів економічного процесу, так і 

державними та місцевими механізмами управління економічним розвитком. 

Місія регіональних органів управління полягає в забезпеченні 

інфраструктурних умов функціонування підприємств і установ, формуванні 

робочого персоналу та його використанні, які виступають чинниками 

інтеграції і взаємозв’язаності в процесі економічної діяльності. Результатами 

економічного розвитку є товари і послуги та стабільність умов проживання 

територіальної громади. Концепція майбутнього розвитку регіонів закладає в 

парадигму регіону певну інтеграцію – єдність соціо-еколого-економічної 

системи. Регіон виступає не лише як суб’єкт власності, система економічної 

діяльності і відносин, ринок виробництва і споживання, але й як певний 

соціум, який функціонує в конкретному природно-техногенному та 
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культурно-інформаційному середовищі. До того ж всі елементи цього 

середовища певним чином збалансовані за структурою, темпами та 

векторами розвитку. 

Актуальними науковими проблемами, які постають сьогодні та 

вимагають розв’язання в майбутньому, є важливими для економічного і 

соціального розвитку України є збалансування розвитку великих міст і 

суміжних та периферійних територій, відродження і соціальний розвиток 

аграрних регіонів під впливом нинішньої зміни глобальної економічної 

ситуації, застосування інноваційних підходів до комплексного, 

збалансованого та стабільного регіонально-прострового розвитку, 

вироблення нової стратегії регіонального розвитку в умовах трансформації 

світової економічної системи, необхідність інтегрованого підходу до 

соціально-економічного розвитку регіонів різних типів, пристосування та 

доцільне й раціональне інтегрування природних ландшафтів під час розробки 

стратегії регіонального розвитку. 

Таким чином, теоретичні і методологічні засади регіонально-

просторової організації господарства країни мають наукове й прикладне 

значення та їх роль в майбутньому зростатиме, оскільки вони є науковою 

базою розв’язання проблем удосконалення просторової організації 

господарства й суспільства в цілому. 

         Регіоналізація та інтеграція в просторовій організації  економіки. 

Сучасні процеси трансформації економіки України характеризуються вико-

ристанням переваг регіоналізації та інтеграції як потенціалу економічного та 

соціального зростання. Стратегічна важливість регіоналізації та інтеграції в 

соціально-економічному розвитку полягає в тому, що саме їх досконалі та 

сучасні форми забезпечують значний ефект, оскільки вони базуються на 

закономірностях територіального поділу та інтеграції праці, конкурентних 

перевагах природно-ресурсного та соціально-економічного потенціалів регіо-

нів, ефективному комплексуванні галузей економіки. Процеси регіоналізації 

та інтеграції в просторовій організації економіки є особливо доцільними під 
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час розробки прогнозів, концепцій і стратегій розвитку на довгостроковий 

період, оскільки вони дають можливість передбачати поетапне залучення в 

економічну діяльність нових ресурсів, своєчасно розробити технологічно 

ефективні методи їх використання, вирішити регіональні та міжрегіональні 

соціально-економічні проблеми. 

В сучасних умовах економіка будь-якої країни чи регіону тією чи 

іншою мірою стала ланкою світової, формуючи тим самим глобальний 

економічний простір. Таким чином, будь-який регіон, в залежності від участі 

в глобальних ринках товарів, послуг, капіталів, робочої сили, стає все більш 

залежним від світової кон’юнктури. Це змушує регіони відповідним чином 

трансформувати економічні системи, шукаючи своє місце у глобальному 

економічному просторі. Звідси випливає наступне – глобальний економічний 

простір є найбільшим інтегрованим утворенням, всі компоненти якого 

знаходяться у взаємозв’язку та утворюють нерозривне єдине ціле. Економіка, 

в даному випадку, виступає такою сферою суспільної діяльності, яка здатна 

об’єднати, інтегрувати в єдину геопросторову функціонуючу систему суб’єк-

ти економічної діяльності різних регіонів. Цим самим досягається розширен-

ня економічного простору, максимальне залучення факторів виробництва та 

отримання на цій основі найбільшого ефекту. Таким чином, економічний 

простір є активною ареною господарської діяльності, яка інтегрує суб’єкти та 

види їх економічної діяльності для досягнення поставленої мети. Функціону-

юча просторова система характеризується саморегулюванням і самоорганіза-

цією шляхом ринкових механізмів. В цьому процесі утворюються регіональні 

ядра з найвищим рівнем концентрації видів діяльності та ресурсів, що є ре-

зультатом високої інтеграції господарської діяльності. Кількість взаємозв’я-

заних об’єктів та їх взаємодія в певному регіоні в такому випадку утворює 

різні форми та експозицію (фізичну організацію) економічного простору. 

Загальною особливістю регіонально-просторової організації економіки 

є збалансований тип відносин між суб’єктами підприємництва та 

територіальними громадами й владами в процесі соціально-економічного 
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розвитку. Господарюючі суб’єкти, з метою підвищення економічного ефекту 

своєї діяльності, намагаються залучити наявні в регіонах ресурси й 

збалансовано організовувати свою діяльність. 

Оскільки розміщення суб’єктів підприємництва різних організаційно-

правових форм здійснюється на певній території (акваторії), то остання, з 

наявними на ній населеними пунктами, природними, соціальними, 

виробничими та іншими ресурсами, не пасивна до закріплення на ній 

різноманітних підприємств. Насамперед, це стосується територіальних 

(земельних) ресурсів, які мають певну економічну, соціальну чи екологічну 

цінність для жителів населеного пункту чи органів державної влади або 

місцевого самоврядування. В такому випадку вирішення питань розміщення 

підприємства пов’язане з особливостями територіальних відносин як базових 

в регіонально-просторовій організації господарства, а також в територіальній 

моделі певної системи господарювання та просторового розвитку суспільства 

в цілому. Кожний етап соціально-економічного розвитку суспільства 

привносить нові зміни в територіальну організацію господарства у 

відповідності з актуальними задачами та наявними можливостями. 

Таким чином, регіонально-просторова організація економіки включає 

комплекс процесів цілеспрямованої економічної діяльності суб’єктів 

підприємництва в певному регіоні і виступає як результат (продукт) 

регіонально-просторової економічної діяльності в минулому і сучасному 

періоді, як механізм розміщення нових об’єктів, як система відносин між 

суб’єктами господарювання й місцевими владами та громадами, як форма 

територіальної інтеграції виробництва і розселення населення. 

Регіонально-просторова організація економіки базується на системі 

просторових відносин, які включають територіальний поділ праці, розміщан-

ня продуктивних сил, територіальну концентрацію та територіальні пропор-

ції. Використання природних, соціальних, матеріально-технічних та інших 

видів ресурсів призводить до просторової локалізації виробництва і виража-

ється в спеціалізації територій та формуванні регіональних виробничо-роз-
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селенських систем різних типів. Територіальні відмінності цих переваг зу-

мовлюють формування різноманітних просторових систем у вигляді галузе-

вих та інтегральних зон, районів, регіонів, агломерацій, вузлів, центрів, тери-

торіальних кластерів тощо. Склад цих просторових систем формує певну 

територіальну експозицію господарських об’єктів, що утворюється внаслідок 

територіальної інтеграції виробничої діяльності та дії закономірності комп-

лексності. Просторова локалізація виступає як форма організації виробничої і 

соціальної діяльності та є виразником її територіальної організації. 

В залежності від якісних властивостей ресурсів, ефективності форм ор-

ганізації діяльності, впливу ринкових факторів складаються регіональні про-

порції. Отже, регіонально-просторова організація господарства визначається 

наявністю різноманітних просторових його форм, а результативність функ-

ціонування цих форм – просторовими пропорціями виробництва продукції, 

послуг тощо. 

Територіальний поділ праці відображає просторові економічні процеси, 

пов’язані з виробництвом і обміном продукцією та виражається в спеціаліза-

ції територій. Територіальні кількісні та якісні відмінності природно-ресурс-

ного потенціалу, соціально-економічних умов, виробничих відносин і еколо-

гічної ситуації є провідними чинниками територіального поділу праці, вироб-

ничої спеціалізації, територіальної концентрації, кооперації та товарного 

обміну. 

Таким чином, територіальний поділ праці відображає закріплення ви-

робництв за певними територіями відповідно до наявних економічних, соці-

альних та інших переваг, сприяє раціональному та економічно ефективному 

їх використанню, становленню та розвитку товарних відносин і товарного 

виробництва, підвищенню продуктивності суспільної праці - отже є одним з 

чинників регіонально-просторової організації господарства. Територіальний 

поділ праці впливає на вибір найбільш економічно вигідного місця зосе-

редження виробництва та отримання максимального ефекту завдяки ренті 
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розміщення. Саме це і є безпосереднім економічним регулятором регіональ-

но-просторової організації господарства. 

Економічна інтеграція відображає єдність (поєднання) господарських 

комплексів в процесі територіальної організації. Вона створюється завдяки 

наявності виробничих зв’язків, спільного використання природних, соціаль-

них, економічних умов і ресурсів, інфраструктури та систем розселення. 

Територіальна форма інтеграції господарства у вигляді різноманітних його 

систем забезпечує економічний ефект за рахунок територіальної концентрації 

виробництва, його комбінування та кооперації, раціонального використання 

ресурсів, ефективного функціонування єдиної виробничої та соціальної 

інфраструктури тощо. 

Підсумовуючи вищезазначене, можна зробити висновок, що регіоналі-

зація та інтеграція економіки являють собою процеси цілеспрямованого упо-

рядкування в просторі різноманітних його компонентів і означає відношення 

між продуктивними силами території, суб’єктами підприємництва, яке здій-

нюється соціально-економічними та адміністративно-управлінських органів, 

що забезпечує спеціалізацію, комплексність та системність розвитку регіонів. 

Суттєве значення в регіональних інтеграційних змінах має динаміка 

соціальних процесів. Серед них – динаміка середньорічної кількості зайнятих 

у всіх сферах економічної діяльності, продуктивність праці, вивільнення й 

попит на робочу силу, кількість населення незайнятого трудовою діяльністю 

та кількість зареєстрованих безробітних, розмір середньомісячної зарплати 

працівників, рівень життя населення тощо. 

Важливу роль в регіоналізації та інтеграції господарства відіграє й 

екологічна ситуація в регіонах. Це стосується оцінки ступеню порушення та 

рекультивації земель, відновлення лісового фонду, споживання та вико рис-

тання води, викидів шкідливих речовин у повітря та скидів у воду, техно-

генне навантаження на територію, погіршення середовища існування людей 

та біологічних систем тощо. Таким чином, кількісні параметри різноманітних 

чинників є базою для визначення основних напрямків вдосконалення 
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регіонально-просторової організації господарства на перспективний період в 

регіонах України. 

Процеси регіоналізації та інтеграції характерні в тій чи іншій мірі для 

усіх країн і регіонів світу. Уже сформувались надпотужні полюси інтеграції в 

Північній Америці, Європі, Азії, які характеризують об’єднання та 

взаємозалежність груп країн у регулюванні світової економіки та політики. 

Інтеграційні процеси характерні на лише для світових регіонів, але й для 

найбільш розвинутих країн. США, Великобританія, Канада, Італія, Франція, 

ФРН, Японія, які мають великий інтеграційний досвід світової 

макроекономічної політики. 

Специфічною, глобального рівня інтеграцією виступає регіональна 

система – Європейський Союз. Від першого правового документа, яким був 

Паризький договір про утворення Європейського об’єднання вугілля і сталі 

(1951 р.), і до утворення Європейського Союзу в 1991 році метою було 

спільне сприяння економічному розвитку, зростанню зайнятості та 

підвищенню рівня життя населення в країнах – членах об’єднання шляхом 

створення єдиного ринку. Механізми діяльності цього інтеграційного 

об’єднання протягом цього періоду удосконалювались. Новий поштовх до 

інтеграції був пов'язаний з прагненням зміцнювати економіку не лише країн, 

але й зменшувати розрив у розвитку між різними регіонами в країнах цього 

Союзу, подолання їх відсталості, запровадження регіональної політики 

розвитку, створення Європейського фонду регіонального розвитку тощо. 

Регіон став активним гравцем у міжнаціональній політиці держав – учасників 

Союзу. ЄС прагне зменшити диспропорцію рівнів розвитку різних регіонів та 

їх відсталість. Створено комітет ЄС з питань регіонального та місцевого 

самоврядування як спеціальну інституцію, яка опікується питаннями 

розвитку регіонів. В ЄС сформувалось три інтеграційні рівні – Європейський 

Союз, національні країни та європейські регіони. 

Інтеграційний процес є об’єктивним. Він реалізує переваги 

міждержавного поділу праці, єдиного господарського комплексу шляхом 
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створення наднаціональних структур, які регулюють інтеграційні процеси. 

Взаємодоповнюваність і взаємозалежність економік різних країн призвела до 

економічної інтеграції і прикордонних регіонів та утворення єврорегіонів, 

транскордонних та інших інтеграційних регіональних об’єднань. 

Таким чином, інтеграція в регіонально-просторовій організації 

господарства сприяє посиленню єдності економічного простору, яка 

базується на взаємній вигоді для залучених партнерів, взаємодоповнюваності 

економік. Зменшення міжрегіональних зв’язків, або посилення 

зовнішньоекономічних при знижені міжрегіональних призводить до 

замкнутості національного економічного простору. В глобальних ринкових 

умовах та значної неоднорідності виробничого, природно-ресурсного та 

людського потенціалів регіонів, це виступає підставою для посилення 

міжрегіональної взаємозв'язаності економіки в межах країни. Інтеграційні 

процеси забезпечують однорідність економічного простору, зменшення 

економічних, соціальних та екологічних контрастів. Міжрегіональний обмін 

товарами, послугами, робочою силою є важливим фактором міжрегіональної 

економічної інтеграції. До того ж міжрегіональній інтеграції сприяє і єдина 

транспортна інфраструктура, унікальність геоположення, природно-ресурсні 

переваги тощо. 

Разом з тим, слід відмітити наявність асиметричності розвитку регіонів 

України, що ускладнює економічну інтеграцію країни. Так, за останні 10 

років концентрація промислового виробництва в Дніпропетровський, 

Запорізькій та Харківській областях зросла з 53% до 56%. Найбільш 

активними центрами зосередження економіки залишаються найбільші міста 

та обласні центри. 

Значними є й регіональні відмінності в зосередженні найманих 

працівників. Так, найбільша середньорічна кількість найманих працівників 

від загальнонаціональної їх кількості зосереджена в м. Києві (11,1%), 

Дніпропетровській (9,2%), Харківській (6,7%), Київській (5,8%), Львівській 

(5,2%), Одеській (4,8%)  та Запорізькій (4,3%) областях [розраховано за 
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даними 7, с.345].  У цілому в семи зазначених регіонах зосереджено майже 

половину усіх найманих працівників (47,1%).  

Примітка. У зв’язку з надзвичайними та непереборними обставинами, 

що не дозволяють, починаючи з ІІ кварталу 2014 року отримати повну 

статистичну інформацію  щодо соціально-економічних показників розвитку 

АР Крим, Донецької та Луганської області, аналіз цих регіонів у даній роботи 

не здійснюється. 

Найменша кількість найманих працівників припадає на Чернігівську 

(2,4%), Волинську (2,1 %), Кіровоградську (2,0%), Херсонську (2,0%), Закар-

патську (1,9%),  Тернопільську (1,8 %) та Чернівецьку (1,3 %) області [розра-

ховано за даними 7, с.345]. Разом у цих семи регіонах зосереджено лише 

13,5% найманих працівників. Ці дані свідчать про значні регіональні відмін-

ності зосередження головної продуктивної сили економічного розвитку. 

       Важливим показником асиметричності економічного розвитку регіонів є 

продуктивна діяльність найманих працівників. Оцінка цієї діяльності здійню-

ється за допомогою узагальнюючого показника економічного і соціального 

розвитку регіонів – валового регіонального продукту в розрахунку на одну 

особу. За результатами економічної діяльності мала місце значна регіональна 

асиметрія виробництва валового регіонального продукту, який характеризує 

кінцевий ефект господарювання. Так, при середньому в Україні виробництві 

валового регіонального продукту в обсязі 33,5 тис. грн. на одну особу, най-

більш високий показник був у м. Києві – 109,4 тис. грн., а найменший у Чер-

нівецькій області – 15,2 тис. грн. Таким чином, диспропорції між регіонами 

досить вражаючі – 1:7,1 та постійно зростають. Валовий регіональний про-

дукт на душу населення у 5 найефективніших регіонах більше, ніж у три рази 

перевищує результат у 5 найменш ефективних. В Україні склалися 5 груп ре-

гіонів з найбільш ефективною діяльністю. До них відносяться м. Київ, Ки-

ївська,  Дніпропетровська, Харківська, Одеська області. Разом в них виробля-

ється майже 70% валового регіонального продукту, тоді як у 10 найменш 

ефективно функціонуючих областях близько 15% [розраховано за даними 7, 
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с. 45-46]. Таким чином, ефективність економічної діяльності у першій групі 

областей майже у 5 разів вища, ніж у другій. Такі ж диспропорції присутні і в 

регіональних показниках безробіття, зосередження підприємств та організа-

цій як суб’єктів економічної діяльності, розподілі основних засобів за регіо-

нами. Характеризує рівень розвитку регіонів і такий показник як введення в 

дію основних засобів. Аналіз статистичних даних свідчить про те, що введен-

ня таких засобів також має значні регіональні відмінності. Так у 10 найбільш 

розвинутих регіонах введено основних засобів виробництва у три рази 

більше, ніж у аналогічній чисельності найменш розвинутих. 

Важливим для оцінки економічного розвитку регіонів є аналіз індексів 

випуску продукції промисловості та сільського господарства. Індекси обсягів 

продукції промисловості в 2014 р. порівняно з 2013 роком були нижчі, ніж в 

Україні в цілому в м. Києві та Сумській області. Індекси випуску продукції 

сільського господарства у 2014 р. становили в цілому в Україні 90,2%, від 

рівня 2013 р. Показники нижче від зазначеного були у 7 регіонах, серед яких 

найнижчі результати в Миколаївській області (68,9% від рівня 2009 р.) [роз-

раховано за даними 7, с.87, 120]. Регіональне вирівнювання економічного 

розвитку – одне із ключових завдань національної економічної політики Ук-

раїни. Його розв’язання можливе шляхом удосконалення регіонально-про-

сторової організації господарства, посилення процесів інтеграції. Це вимагає 

диверсифікації інструментів і механізмів державної регіональної політики з 

врахуванням специфіки нинішніх рівнів розвитку регіонів, їх соціо-еко-

номічних та природних можливостей і ресурсів, переваг геоположення. 

          Природно-ресурсний та соціально-економічний потенціал регіо-

нально-просторової організації господарства. Регіонально-просторова ор-

ганізація господарства країни та регіонів значною мірою залежить від наяв-

ності та використання природно-ресурсного потенціалу. Він може виступати 

важливим чинником внутрішньонаціональної та міждержавної інтеграції 

економіки, сприяти розвитку територіального, в тому числі й міжнародного 

поділу праці, зростанню партнерського співробітництва із суміжними краї-
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нами. Це заслуговує особливої уваги оскільки позитивно впливає на функ-

ціонування єдиного національного та міждержавного економічного простору, 

вирішення соціальних та гуманітарних проблем співробітництва суміжних 

країн, зміцнення зв’язків їх народів, що особливо важливо в період гострих 

світових стосунків. Таким чином, локальне чи регіональне спів робітництво 

стає елементом єдиної регіонально-просторової економічної системи, в якій 

національні суб’єкти господарювання перетворюються у суб’єктів міжрегіо-

нальної та глобальної економічної системи, сприяючи зміцненню національ-

них інтересів на світовій арені. Формується простір, який являє собою одно-

часно єдність взаємодії регіонального в межах національної економіки з гло-

бальним (інтернаціональним), посилюється інтеграційна роль локального в 

глобальному розвитку, створюються можливості локального соціально-еко-

номічного зростання на базі доступу до природних ресурсів регіонів, країни 

та світу. Це сприяє посиленню інтегрованості економіки держав в цілому та 

особливо регіонів у світову економічну систему. 

Для України, яка перебуває на етапі активної трансформації економіч-

ної системи, питання природно-ресурсного забезпечення є досить актуаль-

ним. Залучення національних компаній до активного використання природ-

но-ресурсного потенціалу країни може сприяти вирішенню проблем соціаль-

но-економічного розвитку регіонів. При цьому важливим є питання не лише 

раціонального використання природних ресурсів і отримання економічного 

ефекту, але й збереження життєзабезпечуючих компонентів природи для 

задоволення потреб нинішніх і майбутніх поколінь. 

Це стосується, насамперед, земельних, лісових, мінерально-сировин-

них, водних, територіальних та інших ресурсів та їх ролі в збалансованому 

регіонально-просторовому соціально-економічному розвитку. Зокрема, на ос-

нові бонітування ґрунтів в регіонах визначається середня кількість балів 

природно-ресурсного бонітету 1 га сільськогосподарських угідь. Знаючи гро-

шову оцінку одного гектара сільськогосподарських угідь можна розрахувати 

вартість земель для будь-якого їх використання. Це важливо також і для вста-
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новлення еколого-економічної цінності земель, прогнозування валового ви-

робництва продукції сільського господарства суб’єктами підприємництва та 

для оцінки умов її купівлі-продажу на міжрегіональному чи міждержавному 

ринках. 

Лісоресурсний потенціал як сукупність сировинних ресурсів та іншої 

користі лісів важливий для задоволення різноманітних потреб суспільства та 

його екологічної безпеки. Оцінка загального стану лісових ресурсів та їх 

використання за природно-кліматичними зонами свідчить про їх важливу 

роль у регіонально-просторовій організації економіки шляхом заготівлі та 

переробки, а також для рекреаційної діяльності, розвитку природно-

заповідного фонду не лише на території України, але й суміжних країн. 

Природно-ресурсні корисні копалини як мінерально-сировинна база 

регіонально-просторової організації промисловості займають чільне місце в 

промисловому й соціально-економічному розвитку країни та її регіонів. 

Україна відноситься в цілому до країн з високою забезпеченість окремими 

видами мінеральних ресурсів. Передусім, це стосується ресурсів для 

розвитку чорної металургії, сировинною базою якої є світового значення 

залізо- та марганцеворудні басейни й коксівне вугілля Донбасу. Значні 

ресурси має Україна для розвитку будівельної індустрії. З метою підвищення 

якості сировинної бази вимагаються значні інвестиційні ресурси. Відкриття 

нових газових родовищ на морському шельфі може сприяти розширенню 

вуглеводневої сировинної бази. Це ж стосується й рудопроявів поліметалів, 

міді, рідкісних і рідкоземельних металів тощо. Розширення мінерально-

сировинної бази України може бути предметом міжнародного 

співробітництва та на цій основі - міждержавного регіонально-просторового 

розвитку. 

Водні ресурси, які включають морські води, поверхневий стік та під-

земні води, повітряну й ґрунтову вологу, води штучних та інших водних 

об’єктів також є важливим фактором регіонально-просторової організації 

господарства та соціально-економічного розвитку регіонів України. Доступні 
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для господарського використання водні ресурси забезпечують потреби, на-

самперед, населення міст і сіл, підприємств промисловості, сільського і кому-

нального господарства, гідроенергетики, транспорту та використовуються 

для інших потреб. Оцінка ресурсів річкового стоку за регіонами є базою для 

обґрунтованого водоспоживання та розвитку різних галузей господарства 

регіонів з точки зору водозабезпеченості. 

Природно-ресурсний потенціал в регіонах України із зазначенням його 

видів (горючих, металічних та неметалічних), а також місця регіонів в 

Україні щодо видів ресурсів, кількості запасів та родовищ, в тому числі й 

тих, що розробляються, є важливими вихідними даними для визначення 

напрямів соціально-економічного розвитку регіонів.. 

Особливий інтерес для регіонально-просторової організації господарст-

ва має склад населення за основними віковими групами за регіонами, оскіль-

ки в ньому виділяється категорія населення працездатного віку. Регіональні 

відмінності за цим критерієм досить суттєві. Найбільша частка населення в 

працездатному віці в загальній кількості населення на 1 січня 2015 р. була в 

Києві, а найменша в Чернігівській області. У віці старшому за працездатний 

найбільша частка населення була в Чернігівській області (18,8%), а найменша 

- в Закарпатській (11,3%). Для визначення бази майбутніх працівників 

важливе значення має встановлення частки населення у віці молодшому за 

працездатний. В західних областях України частка осіб у віці молодшому за 

працездатний найвища. Так, у Рівненській області вона становила 20,1%, 

Закарпатській – 19,6%, Волинській – 19,4%,  Чернівецькій – 18,1%. У східних 

областях частка цієї категорії населення найнижча – у  Сумській – 13,0% , 

Харківській – 13,2%, Чернігівській 13,3 % від загальної кількості населення 

цих регіонів [7, с.325]. Такі відомості важливі для визначення довго-

строкових планів регіонально-просторового розвитку господарства. 

У розміщенні об’єктів різноманітних організаційно-правових форм 

важливою є й оцінка природного приросту населення в цілому та в у міських 

поселеннях і сільській місцевості. Встановлено, що у міських поселеннях 
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Волинської, Закарпатської, Івано-Франківської, Рівненської, Тернопільської 

та Хмельницької областей був додатній природний приріст населення. В 

решті областей він був від’ємним. Особливо низьким був від’ємний приріст у 

східних, високо урбанізованих областях – Дніпропетровській, Харківській, 

Запорізькій. Природний приріст у сільській місцевості був від’ємний в усіх 

областях за виключенням Закарпатської. При чому від’ємні коефіцієнти 

природного приросту осіб в 2014 р. в цілому в розрахунку на 1000 наявного 

населення найменші були в західних областях України, а найбільші в 

Чернігівській (13,2‰) і Сумській (11,5‰) областях. 

Особливий інтерес для регіонально-просторової організації господ-

дарства має наявність економічно активного населення, яке зайняте еконо-

мічною діяльністю, та безробітних. Така інформація важлива для визначення 

трудоресурсного потенціалу, формування робочої сили та налагодження 

ефективного функціонування регіональних ринків праці. 

Найбільша кількість безробітного населення у віці 15-70 років у 2010 р. 

зафіксована в Дніпропетровській, Луганській, Харківській областях, а також 

Запорізькій Львівській, Одеській, Полтавській, Закарпатській і Чернівецькій 

областях та м. Києві. 

Разом з тим, попит підприємств у працівниках на заміщення вільних 

робочих місць в 2014 р. був найнижчим у західних прикордонних областях – 

у Волинській області він складав 0,5 тис. осіб, у Закарпатській 0,5 тис. осіб, 

Івано-Франківській 0,3 тис. осіб, Чернівецькій 0,4 тис. осіб; за наявністю за-

реєстрованих громадян, незайнятих трудовою діяльністю, відповідно 35,3 

тис. осіб, 31,8 тис., 47,1 тис., 25,5 тис. осіб [7, с.351, 353]. Із зазначеного вид-

но, що попит у набагато разів нижчий, ніж пропозиція робочої сили на ринку 

праці. В таких умовах ціна робочої сили знижується, що може бути приваб-

ливим для активізації підприємницької діяльності в прикордонних регіонах 

України. 

Для підвищення конкурентних переваг робочої сили з метою її 

працевлаштування здійснюється підготовка та підвищення кваліфікації 
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кадрів. Встановлено, що навчались новим професіям в Україні в цілому в 

2014 р. 152,5 тис. осіб, з яких близько четверті жінки. Разом з тим, відсоток 

тих, хто навчався новим професіям, до облікової кількості штатних 

працівників - найнижчий у західних регіонах. При середньому значенні в 

Україні серед штатних працівників - навчались новим професіям 1,8%, тоді 

як у Чернівецькій - 1,0%, у Львівській - 0,8% [7, с.360]. 

Суттєву роль на ринку праці відіграє підвищення кваліфікації штатних 

працівників. В цілому в Україні в 2014 р. підвищили кваліфікацію 804,1 тис. 

осіб, з яких жінки становили близько половини. Разом з тим, відсоток осіб до 

облікової кількості штатних працівників, які підвищили кваліфікацію, у 

Житомирській, Київській та Одеській областях був майже на третину мен-

ший, ніж в середньому в Україні. Таким чином, в західних прикордонних 

областях України є великі резерви невикористаного трудового потенціалу і 

значні можливості його зростання. Це є серйозним чинником можливої акти-

візації економічної діяльності, удосконалення її регіонально-просторової 

організації. Одним із шляхів активізації діяльності може стати вдосконалення 

механізму транскордонного співробітництва. Недостатньо активна економіч-

на діяльність у західних регіонах України і, в зв’язку з цим, низький попит на 

робочу силу зумовив значну міждержавну і міжрегіональну міграцію 

населення. 

Встановлено, що показники кількості вибулих за межі регіонів на 1000 

тис. наявного населення у 20 областях були вищі, ніж в Україні в цілому. При 

чому кількість вибулих з західних областей в країни СНД була нижчою, ніж 

середні значення в Україні. Це свідчить про західноєвропейських між 

державну міграційну орієнтацію населення цих регіонів України. 

Для ефективної регіонально-просторової організації господарства важ-

ливо знати кількість зайнятого населення в регіонах за основними видами 

економічної діяльності – сільське господарства, промисловість, будівництво, 

які складають базові галузі економіки. Важливо знати і тенденції зайнятості у 

сфері послуг – торгівлі, діяльності транспорту і зв’язку, фінансовій діяльнос-
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ті, операціях з нерухомим майном, в державному управлінні, освіті, охороні 

здоров’я, наданні комунальних та індивідуальних послуг, у сфері культури і 

спорту. 

Окремої уваги заслуговує розподіл найманих працівників за видами 

економічної діяльності, оцінка їх динаміка в останні роки, безробіття, ви-

вільнення працівників за видами діяльності, попит на робочу силу, наван-

таження не зайнятих трудовою діяльністю громадян на одне вільне робоче 

місце (вакансію), працевлаштування не зайнятого трудовою діяльністю 

населення. 

Таким чином, виявлений, проаналізований та оцінений природно-ре-

сурсний та соціально-економічний потенціал областей України, може бути 

вихідною базою визначення видів економічної діяльності та шляхів удоско-

налення регіонально-просторової організації господарства, розвитку прикор-

донного й транскордонного співробітництва України та її регіонів у 

наступних роках. 

         Сталий розвиток регіонально-просторових систем. Реалізація прин-

ципів сталого розвитку є надто важливим і невідкладним завданням сього-

дення. Його ефективне розв'язання певною мірою ускладнюються дестабілі-

заційними процесами в світовій економіці, непослідовністю й недостатньою 

обґрунтованістю здійснюваних нині ринкових перетворень в Україні. Цілком 

зрозуміло, що за таких умов сталий розвиток України, як і окремих регіонів, 

нерозривно пов'язаний з необхідністю удосконалення регіонально-просто-

рового розвитку господарства, його соціальною спрямованістю, підвищенням 

конкурентоспроможності та екологобезпечності. 

Сучасні процеси регіонально-просторового розвитку об'єктивно свід-

чать про те, що вирішення складних завдань неможливе без комплексного 

підходу до розвитку регіонів і розробки оптимальних стратегій на 

перспективу. 

Основними передумовами переходу економіки країни на шлях сталого 

розвитку можуть бути наступні: 
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– створення умов для збалансованого соціально-економічного розвитку 

господарства регіонів; 

– фінансово-економічне й нормативно-правове забезпечення, 

економічної і соціальної діяльності в регіонах; 

– подолання диспропорцій регіонально-просторового розвитку 

господарства; 

– використання конкурентних переваг територіального поділу та 

інтеграції праці; 

– ефективне використання природно-ресурсного та науково-виробничого 

потенціалу регіонів; 

– проведення структурних реформ, модернізації виробництва для 

забезпечення його конкурентоспроможності; 

– проведення адміністративної територіальної реформи з метою 

створення системи державного регулювання, адекватної принципам 

ринкового господарства; 

– формування ринкової інфраструктури, яка була б спроможна надавати 

високоякісні послуги та відповідала попиту на них з боку суб'єктів 

господарювання, зокрема, на регіональному рівні. 

Таким чином, сталий розвиток України та її регіонів можливий за 

умови кардинальних структурних змін, а також проведення ефективної соці-

альної політики, спрямованої на підвищення рівня життя населення. Ці захо-

ди стосуються стимулювання ефективного розвитку регіонів, раціонального 

використання їхнього ресурсного потенціалу, створення умов жит-

тєдіяльності населення, забезпечення екологічної безпеки та вдосконалення 

просторової організації господарства. 

Список використаних джерел 

1. Гаврилишин Б.Д. До ефективних суспільств: дороговкази в 

майбутнє: доп. Римському Клубові / Б. Гаврилишин і упоряд. В.Рубцов. – 

Вид. 3-є, допов. – К.: Унів. вид-во Пульсари, 2009. – 248 с.  

2. Данилишин Б.М., Чернюк Л.Г., Фащевський М.І. та ін. Просторова  



 211 

організація продуктивних сил України: мезо- та макрорегіональний рівень. 

— Вінниця: Книга-Вега, 2007. — 495 с. 

        3. Економічний простір і динаміка розвитку продуктивних сил України: 

Теоретично-методологічні основи дослідження /За ред. д.е.н., проф., чл.-кор. 

НАН України Б.М.Данилишина. – К.: РВПС України, 2008. – 220с. 

         4. Регіонально-просторові економічні системи України: методологія і 

сучасна практика формування: монографія /Л.Г.Чернюк, М.І.Фащевський, 

Т.В.Пепа та ін.; ЧДТУ, 2011. – 423. 

         5. Статистичний щорічник України за 2014 рік / Держкомстат України. 

– К.: Техніка, 2015. – 586 с. 

        6. Трансформація структури господарства України: регіональний аспект 

/ За ред. Г.В. Балабанова, В.П. Нагірної. – К.: Міленіум, 2003.– 440 с. 

        7. Hagerstrand T. Aspects of the Spatial Communication and the diffusion of 

Information / T. Hagerstrand // Papes and Proceeding of the Regional Science 

Association. — 1966. — P. 27—42.   

         8. Kuklinski A. Regional policies: Experience and prospects // International 

Social Journal. — Oxford: Basil Blackwell, 1987. Vol. XXXIX, № 2. 

         9. Martin R. L. A study on the Factors of Regional Competitiveness. A draft 

final report for The European Commission Directorate-General Regional Policy / 

R. L. Matin. — Cambridge: University of Cambridge, 2004. — 184 p.  

          10. Olshanska O.V. Regional Zoning in Ukraine. Region Zoning 

Management under the Conditions of Form Modernization of Spatial Economic 

Model // Társadalomtudománzi folyóirat Economy and Society Learned Journal: 

Gazdasági Élet és Társadalom. — Budapest, 2011. — I—II szám. — P. 176—181. 

         11. Porter M. UK Competitiveness: Moving to the Next Stage / M. Porter, C. 

H. M. Ketels. — [DTI Economics Paper 3]. — London: Department of Trade and 

Industry, 2003. — 55 p.  

 

 

 

 

 



 212 

РОЗДІЛ 5 ОЦІНКА МОЖЛИВОСТЕЙ ІНТЕГРАЦІЇ УКРАЇНИ ДО 

СВІТОВОГО СПІВТОВАРИСТВА НА ОСНОВІ МІЖНАРОДНИХ 

РЕЙТИНГОВИХ СИСТЕМ 

 

В сучасних умовах глобалізаційних процесів розвиток економіки 

України залежить від можливостей інтеграції країни до світового співтова-

риства, що вимагає їх комплексної оцінки.  

На сьогодні стратегічною метою України залишається вступ до Євро-

пейського Союзу. Вимоги щодо цієї можливості сформульовані у «Копенга-

генських критеріях», які складаються із політичної, економічної та юридич-

ної частин. Основні політичні критерії полягають в досягненні стабільності 

інституцій, верховенстві права. Економічні критерії передбачають відкриту 

ринкову економіку, високе конкурентне середовище. До юридичних кри-

теріїв відноситься спроможність виконувати зобов’язання, що випливають із 

членства: створення демократичних інституцій, свобода виборів, боротьба з 

корупцією. 

Перспективи інтеграції багато в чому залежать від місця країни в 

глобальному економічному середовищі, які визначаються конкурентними 

позиціями кожної країни у поточному періоді й у довгостроковій 

перспективі. 

Майже протягом трьох десятиліть Всесвітній Економічний Форум 

(ВЕФ) досліджує конкурентоспроможність країн. Дана організація почала 

розраховувати глобальний рейтинг конкурентоспроможності країн у 1979 

році. Україна була включена до рейтингу в 1997 році. Щорічні глобальні 

звіти щодо конкурентоспроможності виступають своєрідним стандартом, 

відповідно до якого світові країни виявляють сильні і слабкі сторони свого 

розвитку для формування ефективної стратегії підвищення  

конкурентоспроможності національної економіки на світовому ринку. 
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5.1. Рівень глобалізації України як основа її інтеграції у світовий 

економічний простір 

Глобалізація являє собою процес формування єдиної світової ринкової 

економіки – геоекономіки, а також її інфраструктури, що є наслідком 

еволюції державно оформлених ринкових відносин. Однією з сучасних 

світових тенденцій в умовах глобалізації є вільне переміщення капіталу між 

країнами. Іноземне інвестування є однією з передумов інтеграції України у 

світове господарське співтовариство. При цьому важливо зберегти 

пріоритети національних інтересів в умовах конкуренції. Для забезпечення 

схоронності національних інтересів не можна допустити, щоб процес 

іноземного інвестування відбувався стихійно. Він повинен бути керованим. 

Забезпечити ефективне управління залученням іноземного капіталу в 

економіку України може використання відповідного механізму, для 

обґрунтування якого необхідно з'ясувати, наскільки привабливою з точки 

зору інвестиційної привабливості є Україна на сьогоднішній день, від чого 

залежить конкурентоспроможність вітчизняної економіки. 

Глобалізація є безпосереднім наслідком процесів інтернаціоналізації, 

які охоплюють усі сфери буття людини та суспільства (економіку, політику, 

соціальну сферу, культуру, екологію, безпеку) й закладають її матеріальну, 

інституційну та політичну основу. 

Інтернаціоналізація міжнародної економіки здобула якісно нових ознак 

і піднялася на більш високий ступінь розвитку – стадію глобалізації у 80-х 

рр. ХХ ст., змістом якої є формування та подальший розвиток єдиної цілісної 

системи світового суспільного виробництва на базі нових інформаційно-

комп'ютерних технологій. 

Глобалізація означає складний комплекс трансграничних взаємодій 

між економічними суб'єктами, що виявляється в інтенсифікації потоків 

товарів, послуг, технологій і фінансових коштів, у посиленні впливу 

міжнародних інститутів, у поширенні діяльності транснаціональних і 
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багатонаціональних корпорацій, у зростанні масштабів трансграничних 

комунікаційних й інформаційних обмінів тощо. 

Глобалізація (від англійського global – світовий, всесвітній) – загально 

цивілізаційний, всеохоплюючий, об’єктивний, комплексний та універсальний 

процес, який здійснює величезний вплив на усі сфери життєдіяльності 

людей.  

З метою оцінки ступеня включення окремих країн до процесу 

глобалізації використовуються чотири індекси глобалізації, що дозволяють 

побудувати рейтинг країн за ступенем залученості у глобальні потоки: KOF-

індекс глобалізації, індекс глобалізації A. T. Kearney, індекс глобалізації 

CSGR та Global Index.  

Найпоширенішим є KOF-індекс глобалізації  на основі індексу рівня 

глобалізації країн світу (KOF Index of Globalization), який створений у 2002 

році при Швейцарському економічному інституті (KOF Swiss Economic 

Institute) за участю Федерального Швейцарського технологічного інституту 

(Swiss Federal Institute of Technology) [1]. 

Метою дослідження є оцінка рівня залучення країн в глобальні 

процеси. Значення індексу представлено у балах за шкалою від 0 до 100 та 

обчислюється за 24 показниками, які об'єднані у наступні три групи: 

глобалізація в сфері економіки, глобалізація в соціальній і політичній сферах:  

1. Економічна глобалізація включає наступні показники: обсяг 

міжнародної торгівлі, рівень міжнародної ділової активності, торгові потоки, 

міжнародні інвестиції, тарифна політика, обмеження і податки на 

міжнародну торгівлю. 

2. Соціальна глобалізація знаходить своє виражання через такі 

показники: рівень культурної інтеграції, відсоток іноземного населення, 

міжнародний туризм, міжнародні особисті контакти, обсяг телефонного 

трафіку, поштових відправлень, трансграничних грошових переказів, 

інформаційні потоки, розвиток інформаційно-комунікаційної 

інфраструктури. 



 215 

3. Політична глобалізація характеризується наступними показниками: 

членство держав у міжнародних організаціях, участь у міжнародних місіях 

(включаючи місії ООН), ратифікація міжнародних багатосторонніх 

договорів, кількість посольств та інших іноземних представництв в країні. 

Кожному показнику присвоюється вага. Найвище значення індексу 

відповідає найбільшому рівню залучення країни у глобальні процеси. 

Початковими даними для розрахунку індексу 2016 року слугувала 

інформація за 2014-2015 роки Світового банку, Організації Об'єднаних 

Націй, Міжнародного валютного фонду, ЮНЕСКО та інших міжнародних 

організацій [2]. 

Індекс рівня глобалізації обчислюється як сума вказаних складових з 

ваговими коефіцієнтами для 2016 року 36%, 37%, 27% відповідно. Для усіх 

країн, охоплених цим дослідженням, складається рейтинг за Індексом 

глобалізації, який вказує їх місце серед інших досліджуваних держав. 

Складові індексів економічної, соціальної та політичної глобалізації наведено 

в табл. 5.1, табл. 5.2, табл. 5.3 [2]. 

Індекс глобалізації (KOF Index of Globalization) є головним результатом 

роботи співробітників швейцарського інституту, завдяки якому щороку 

публікується оновлений світовий рейтинг рівня глобалізації. Чим вище 

значення індексу держави, тим більше вона залучена у світові процеси (табл. 

4.4). 

Таблиця 5.1.  

Складові індексу економічної глобалізації 

(2016 KOF Index of Globalization) [2] 

Індекс економічної глобалізації (36%) 

Фактичні потоки, процент від ВВП (50%) Обмеження (50%) 

1. Торгівля (22%) 1. Приховані бар’єри  на імпорт (23%) 

2. Іноземні прямі інвестиції, акції (27%) 2. Середній рівень тарифів (28%) 

3. Портфельні інвестиції (24 %) 
3. Податки на міжнародну торгівлю 

(процент від поточних доходів) (26%) 

4. Інші (27%) 
4. Обмеження на рахунки (Capital Account 

Restrictions) (23%) 
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Таблиця 5.2 

Складові індексу соціальної глобалізації 

(2016 KOF Index of Globalization) [2] 
Індекс соціальної глобалізації (37%) 

Особисті контакти (33%) Рух інформації (35%) Культурна близькість (32%) 

1. Телефонний трафік 

(хвилин на особу) (26%) 

1. Користувачі інтернету (на 

1000 осіб) (36%) 

1. Кількість ресторанів 

Макдональдс (на душу 

населення) (46%) 

2. Перекази (% ВВП) (2%) 
2. Телебачення (на 1000 осіб) 

(38%) 

2. Кількість IKEA (на душу 

населення) (46%) 

3. Міжнародний туризм 

(26%) 

3. Торгівля газетами (% 

ВВП) (26%) 

3. Торгівля книгами 

(експорт, імпорт, у % ВВП) 

(7%) 

4. Іноземне населення (% 

від загальної чисельності 

населення) (21%) 

- - 

5. Міжнародні листи (на 

душу населення) (25%) 
- - 

Таблиця 5.3.  

Складові індексу політичної глобалізації 

(2016 KOF Index of Globalization) [2] 
Індекс політичної глобалізації (27%) 

1. Посольства в країні (25%) 

2. Членство в міжнародних організаціях (27%) 

3. Участь у місії Ради безпеки ООН (22%) 

4. Міжнародні договори (26%) 

 

Таблиця 5.4.  

Рейтинг України за індексом глобалізації серед світових держав за 2014-

2016 рр. 

2014 р. 2015 р. 2016 р. 

Рейт

инг 
Країна 

Індекс 

глобалізації 

Рейт

инг 
Країна 

Індекс 

глобалізації 

Рейт

инг 
Країна 

Індекс 

глобалізації 

1 Ірландія 92.14 1 Ірландія 91.30 1 Нідерланди 91.70 

2 Бельгія 91.61 2 Нідерланди 91.24 2 Ірландія 91.64 

3 Нідерланди 91.33 3 Бельгія 91.00 3 Бельгія 90.51 

4 Австрія 90.48 4 Австрія 90.24 4 Австрія 89.83 

5 Сінгапур 88.63 5 Сінгапур 87.49 5 Швейцарія 87.01 

6 Данія 87.43 6 Швеція 86.59 6 Сінгапур 86.93 

7 Швеція 87.39 7 Данія 86.30 7 Данія 86.44 

8 Португалія 87.01 8 Португалія 86.29 8 Швеція 85.92 

9 Угорщина 85.91 9 Швейцарія 86.04 9 Угорщина 85.78 

10 Фінляндія 85.87 10 Фінляндія 85.64 10 Канада 85.67 

…… …….. …. …… … … …   

44 Україна 68.85 42 Україна 69.50 41 Україна 70.71 

….. ……… …… ….. … …    

187 Сомалі 24.03 191 
Соломонові 

острови 
25.26 192 

Соломонові 

острови 
25.10 
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Останні роки індикатори глобалізації демонструють значне зростання. 

З огляду на це, поточний розподіл країн за ступенем глобалізованості  має 

практичне значення. 

До першої трійки найбільш глобалізованих країн протягом 2014-2016 

років входили Ірландія, Нідерланди і Бельгія. Найбільш глобалізованою 

державою у 2014 та 2015 роках була Ірландія (92,14 та 91,30 бали 

відповідно). У 2016 р. кількість балів для даної країни збільшилась (91,64), 

але на першому місці опинились Нідерланди (91,70 бали), Ірландія, 

відповідно опустилась на 2-ге місце. На 3-му місці розташувалась Бельгія 

(90,51 бали). Найменш глобалізованою державою у світі у 2015 р. і 2016 р. 

були Соломонові острови (25,26 і 25,10 бали відповідно). 

Найбільш глобалізованою державою в Азії у 2015 р. і 2016 р. визнаний 

Сінгапур (87,49 і 86,93 бали відповідно), який з п’ятої позиції рейтингу у 

2015 р. опустився на шосту. На 5-те місце піднялась Швейцарія (87,01 бали).  

10-ту позицію у рейтингу у 2016 році зайняла Канада (85,67 бали), 

піднявшись на дві позиції порівняно з попереднім роком, і значно випередила 

США (75,71 бали) за рівнем залученості до глобальних процесів 

північноамериканської держави (34-та позиція рейтингу). 

На Близькому Сході найвищого рівня глобалізації досяг Катар (77,04 

бали), 31-ше місце у рейтингу. Першість серед латиноамериканських держав 

дісталася Чилі (71,19 бали), що зайняла 39-е місце всесвітнього рейтингу. 

Регіональним лідером Африки є Марокко (66,06 бали) – 57-ме місце. Серед 

країн – колишніх республік Радянського Союзу найбільш глобалізованою є 

Естонія (78,46 бали), яка знаходиться на 26-му місці у рейтингу. Серед країн 

Східної Європи на першому місці знаходиться Словацька Республіка (83,62 

бали) – 16-те місце. 

Індекс глобалізації свідчить, що найбільш глобалізовані країни 

переважно є невеликими за розміром і чисельністю населення [3]. До 

найбільш глобалізованих країн протягом 2014-2016 рр. відносяться 

Нідерланди, Ірландія, Бельгія, Австрія, Сінгапур, Швеція, Данія.  
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Протягом 2015-2016 рр. Швейцарія піднялась на 9-те і 5-те місця 

відповідно, відтіснивши у 2016 році Сінгапур на позицію нижче. 

Згідно індексу глобалізації у 2014 р. Україна посідала 44 місце (68,85 

бали) зі 187 держав світу. У 2015 р. та 2016 р. відповідно 42 (69,50 бали) та 41 

(70,71 бали) місця серед 191 та 192 держав світу відповідно. Тобто за 

аналізований період Україна піднялась у даному рейтингу на 3 позиції при 

збільшенні кількості держав, включених до рейтингу на 1. Загальна кількість 

балів зросла на 1,86. Найбільших результатів у глобалізаційних процесах у 

2016 р. Україна досягла у політичній сфері (індекс 86,27 балів – 41-ше місце), 

а найменших – в економічній (68,89 балів – 54-те місце) та соціальній (61,06 

– 67-ме місце) сферах. 

З усього вищенаведеного зроблено висновок про те, що Україні 

характерний трохи вище середнього рівень залучення у глобальне 

середовище. При цьому спостерігається позитивна щорічна динаміка 

зростання KOF Index of Globalization для України. Динаміка українського 

індексу глобалізації наведена   на рис. 5.1. 
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Рис. 5.1. Динаміка українського індексу глобалізації  

за період 2010-2016 рр. 

 

Формування та реалізація геоекономічної політики України 

здійснюється в умовах зростання взаємозалежності країн, регіонів і 

транснаціональних економічних структур через інтенсифікацію товарної,  

фінансової, інвестиційної, валютної взаємодії [4]. Хоча і в негативному плані, 
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але дуже наочно це підтвердила остання світова фінансова криза.  

Напрями економічних глобальних зрушень визначають країни-лідери 

за обсягами ВВП. За опублікованими даними останніх досліджень світового 

банку найбільші частки у загальному світовому ВВП у 2015 році 

(опублікованих даних за 2016 рік на час цього дослідження ще немає) 

належать таким країнам: США – 22,38%, Китай – 13,3%, Японія – 5,91%; 

серед країн ЄС найбільша частка ВВП належить Німеччині – 5%. Частка 

ВВП України у світовому ВВП становить 0,17% [5].  

Отже, багатовекторність як базова модель міжнародних взаємовідносин 

не є специфічним українським феноменом, хоча очевидною є і національна 

специфіка їх розвитку. У цьому контексті важливими для України є чинники 

інтеграції у межах євроінтеграції: енергетичний, геополітичний, зовнішньої 

заборгованості. 

 

5.2. Вплив національної глобальної конкурентоспроможності на 

інвестиційну привабливість України 

Рівень конкурентоспроможності країни в сучасних умовах глобалізації 

суттєво впливає на можливості її соціально-економічного розвитку, підви-

щуючи інвестиційну привабливість та можливості її успішної інтеграції у 

світовий економічний простір. 

Останнім часом з'являється все більше інформації про ранжирування 

країн світу на основі індексів, які оцінюють конкурентоспроможність націо-

нальних економік у системі світового господарства, стан бізнес-клімату, 

рівень економічної свободи, якість і ефективність державного управління, 

ступінь глобалізації економіки, рівень розвитку людського капіталу, потен-

ціал зовнішніх запозичень, рівень корумпованості суспільства та інше. Для 

оцінки рівня конкурентоспроможності країни використовують світові індек-

си, розроблені Інститутом стратегій і конкурентоспроможності при Гар-

вардському університеті (США), Всесвітнім економічним форумом (WEF) у 

Давосі (Швейцарія) і Міжнародним інститутом розвитку менеджменту (IMD) 
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(Лозанна, Швейцарія). У Гарвардському університеті вивчається конкуренто-

спроможність з точки зору корпоративного розвитку, а два швейцарські цент-

ри переводять дослідження у більш широкий масштаб – розраховуючи 

рейтинги конкурентоспроможності країн і регіонів. Кожен центр викорис-

товує свою методологію дослідження та критерії оцінки конкурентоспро-

можності. 

Традиційно WEF готує два щорічні рейтинги: перший заснований на 

базі індексу конкурентоспроможності для зростання (Growth Competitiveness 

Index, GCI), запропонованого Дж. Саше, другий на базі індексу конкуренто-

спроможності для бізнесу (Business competitiveness Index, BCI), визначеного 

М. Портером. Обидва індекси формуються на основі результатів спеціаль-

ного опитування керівників, яке щорічно проводиться WEF, а також на осно-

ві статистичних даних. Індекс конкурентоспроможності для зростання вико-

ристовується для оцінки можливостей економіки в досягненні стабільного 

економічного розвитку в середньостроковій і довгостроковій перспективах. 

Чинники, що формують індекс, об'єднують у три групи: якість макроеконо-

мічного середовища, ефективність громадських інститутів і технологічний 

рівень. Індекс конкурентоспроможності для бізнесу оцінює макроекономічні 

чинники, що визначають поточний рівень продуктивності національної еко-

номіки. Для формування даного індексу використовується кілька десятків 

чинників, одна частина яких оцінює якість стратегій і ефективність діяль-

ності компаній, друга частина використовується  для оцінки якості націо-

нального бізнес клімату. 

Основним засобом узагальненої оцінки конкурентоспроможності країн 

є індекс глобальної конкурентоспроможності (GCI), запропонований у 2004 

р. для Всесвітнього економічного форуму професором Колумбійського уні-

верситету Ксав'є Сала-і-Мартіна (Xavier Sala-i-Martin, Columbia University). 

Як запевняють представники WEF, GCI постійно удосконалюється на 

підставі тестування та консультацій з провідними експертами. GCI розрахо-

вується за 12 основними критеріями, які детально характеризують конкурен-
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тоспроможність країн світу, що знаходяться на різних рівнях економічного 

розвитку: «Якість інститутів», «Інфраструктура», «Макроекономічна стабіль-

ність», «Здоров'я та початкова освіта», «Вища освіта і професійна 

підготовка», «Ефективність ринку товарів і послуг», «Ефективність ринку 

праці», «Розвиненість фінансового ринку», «Технологічний рівень», «Розмір 

внутрішнього ринку», «Конкурентоспроможність компаній» та «Іннова-

ційний потенціал» [6]. 

Серед найбільш відомих центрів по вивченню конкурентоспромож-

ності країн виділяються: Інститут стратегії й конкурентоспроможності при 

Гарвардському університеті (США), Міжнародний інститут розвитку менед-

жменту (IMD) (Лозанна, Швейцарія), Світовий економічний форум (Давос, 

Швейцарія). Інститут стратегії й конкурентоспроможності протягом багатьох 

років очолює професор Майкл Портер – засновник систематизованого 

вивчення конкурентоспроможності в економічній науці. У Гарвардському 

університеті вивчають конкурентоспроможність переважно в корпоративній 

площині, а два швейцарські центри переводять дослідження у більш широку 

площину – розраховують рейтинги конкурентоспроможності країн і регіонів. 

Індекс глобальної конкурентоспроможності (The Global Competiti-

veness Index) розраховується за методикою Світового економічного форуму, 

що заснована на комбінації доступних статистичних даних та результатів 

опитування керівників крупних компаній. Конкурентоспроможність  націо-

нальних економік визначається чисельними чинниками: на стан економіки 

негативно впливають: неефективне управління державними фінансами, висо-

кий рівень інфляції та інше, а позитивний вплив здійснюють розвинена 

транспортна система, рівень захисту прав споживачів й т. д. Разом з інститу-

ціональними чинниками важливе значення мають рівень освіти, підвищення 

кваліфікації робочої сили, відкритий доступ до нових знань та технологій. 

Індекс глобальної конкурентоспроможності включає два індекси, на 

основі яких складається рейтинг: індекс глобальної конкурентоспроможності 

(Global Competitiveness Index, GCI) та індекс конкурентоспроможності 
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бізнесу (Business Competitiveness Index, BCI), що у сумі розраховуються на 

базі змінних. Сукупність змінних на дві третини складається з результатів 

глобального опитування керівників компаній, що дозволяє охопити широке 

коло чинників, що впливають на бізнес-клімат, та на одну третину – зі 

статистичних даних та результатів дослідження, що здійснюються на регу-

лярній основі міжнародними організаціями. Усі змінні поєднані у 12 груп 

показників, що визначають національну конкурентоспроможність [6]: якість 

інститутів; інфраструктура; макроекономічна стабільність; охорона здоров’я 

та початкова освіта; вища освіта та професійна підготовка; ефективність 

ринку товарів та послуг; ефективність ринку праці; розвиненість фінансового 

ринку; рівень технологічного розвитку; розмір внутрішнього ринку; конку-

рентоспроможність компаній; інноваційний потенціал. 

Вибір саме цих змінних обумовлений теоретичними та емпіричними 

дослідженнями – жоден з чинників не в змозі самостійно забезпечити конку-

рентоспроможність економіки. Таким чином, найбільш конкурентоспромож-

ними є економіки тих країн, що мають змогу проводити комплексну 

політику, враховуючи значну кількість чинників і взаємозв’язків між ними. 

За рейтингами міжнародних економічних організацій Україна за рівнем 

конкурентоспроможності посідає одне з останніх місць. Курс уряду на лібе-

ралізацію зовнішніх відносин не в повній мірі виправдав покладені на нього 

надії і не реалізував конкурентні переваги України. Доцільність лібералізації 

зовнішньоекономічних відносин мала б бути досліджена на перших етапах 

відкриття кордонів, оскільки далеко не однакові умови та розбіжності обу-

мовлювали суттєву різницю між економічними системами України від висо-

корозвинених країн. Показники розвитку української економіки у порівняні 

із найбільшими торговельними партнерами свідчать про недоречність 

беззастережного відкриття кордонів. Так, за даними Світового банку, за рів-

нем ВНП на душу населення у 2015 році Україна посіла 118-те місце зі 187-

ми країн світу [5] (дані за 2016 рік ще не опубліковані на час проведення 

цього дослідження). Виробничо-промисловий комплекс України на сьогод-
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нішній день не здатний адаптуватися до попиту на світовому ринку, про що 

говорить досить низький ВНП на душу населення. 

Економічна сутність валового національного доходу (ВНД) / Gross 

National Income (GNI) полягає у тому, що він являє собою сукупну цінність 

усіх товарів і послуг, зроблених впродовж року на території держави (тобто 

валовий внутрішній продукт), плюс доходи, отримані громадянами і органі-

заціями країни з-за кордону, мінус доходи, вивезені з країни іноземними 

громадянами і організаціями. Це один з ключових показників економічного 

розвитку. 

ВНД країни може бути істотно менший, ніж ВВП, якщо значна частина 

отримуваних в країні доходів вивозиться з неї іноземними компаніями або 

громадянами. Навпаки, якщо громадяни цієї країни володіють великою 

кількістю цінних паперів іноземних компаній або урядів і отримують по них 

доходи, то ВНД виявиться більше, ніж ВВП. Проте для більшості країн світу 

показники ВВП і ВНД незначно розрізняються і часто вважаються 

взаємозамінними. 

Глобальний рейтинг економік за показником валового національного 

доходу на душу населення розрахований за методикою Всесвітнього банку 

[5]. На макроекономічному рівні ефективна підприємницька діяльність усіх 

суб’єктів визначає майбутнє економіки країни, оскільки із збільшенням обся-

гів інвестицій та структурою їх використання повинне відбуватися зростання 

обсягів валового внутрішнього продукту.  

У теперішній час згідно офіційних даних частка України у глобальних 

інвестиційних потоках не перевищує 0,5 відсотка, тому нагальною стала 

розробка інвестиційної реформи в Україні. Інвестиційна реформа – це су-

купність механізмів, проектів та інституцій, синергетично поєднаних між 

собою та спрямованих на радикальне збільшення обсягу інвестицій в 

національній економіці. 

На розвиток інвестиційної діяльності впливають чинники політичні, 

ресурсні, світової глобалізації, які формують напрями і шляхи міжнародної 
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інвестиційної взаємодії. У практичному плані для забезпечення фінансової 

безпеки інвестиційної діяльності важливе значення мають можливості кожної 

країни залучати капітал у певних масштабах і формах, умови його 

використання із забезпеченням достатнього для інвестора прибутку за 

оптимального рівня ризику.  

Інвестиційний потенціал країни оцінюється макроекономічними 

показниками (темпи економічного росту, співвідношення споживання і 

заощаджень, ставка позичкового відсотка, норма прибутку, рівень і динаміка 

інфляції, споживчий попит населення), співвідношенням факторів 

виробництва, розвиненістю інфраструктури тощо.  

Інвестиційний ризик країни характеризується рівнем невизначеності 

прогнозу щодо одержання прибутку (доходу) від впровадження інвестицій. 

Інвестиційний потенціал та інвестиційний ризик (політичні, економічні та 

соціальні характеристики приймаючої країни щодо ймовірності втрати в ній 

інвестиції чи доходу від них) визначають інвестиційний клімат країни. 

Головним напрямом активізації вітчизняного й іноземного інвестуван-

ня економіки України залишається питання формування елементів сприятли-

вого інвестиційного клімату. Вивчення зарубіжного досвіду з питань інвести-

ційної безпеки країни дає змогу визначити показники, які характеризують ак-

тивність інвестиційної діяльності. Аналіз цих показників дозволив поділити 

їх на три групи — загальні, макроекономічні показники та показники оцінки 

інвестиційного ринку, які у сукупності становлять систему оцінки інвес-

тиційної привабливості України. 

Одним з найважливіших чинників стабілізації економічної ситуації в 

Україні, а також формування передумов для створення конкурентоспромож-

ної господарської системи на основі її ринкового реформування, є створення 

сприятливого інвестиційного клімату, у тому числі залучення зарубіжних 

інвестицій. 

Під інвестиційним кліматом розуміється сукупність політичних, 

соціально-економічних, фінансових, організаційно-правових, природних 
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чинників, властивих тій чи іншій країні, регіону, які визначають вибір 

інвесторів відносно місця, часу і форми вкладення коштів. Інвестиційний 

клімат складається під впливом незалежних від конкретного підприємства 

процесів і суттєво впливає на інвестиційну поведінку. 

Поняття інвестиційного клімату відрізняється складністю й 

комплексністю і може розглядатися на макро- і мікроекономічному рівні. 

На макроекономічному рівні воно містить у собі показники політично-

го (включаючи законодавство), економічного й соціального середовища для 

інвестицій. Для потенційних інвесторів в Україні під час аналізу політичної 

ситуації вирішальну роль відіграють політика держави щодо іноземних 

інвестицій, імовірність націоналізації іноземного майна, участь країни в 

системах міжнародних договорів із різних питань, міцність державних 

інститутів, наступність політичної влади, ступінь державного втручання в 

економіку й т. ін. 

Інвестиційний клімат визначається як сукупність політичних, економіч-

них, юридичних, соціальних та інших чинників, що визначають у підсумку 

ступінь ризику капіталовкладень і можливість їхнього ефективного 

використання.  

До значущих чинників, які визначають інвестиційний клімат, належать: 

передбачуваний темп інфляції і ставка процента на ринку, а також ризики, 

пов’язані із законодавчими регуляторними і податковими нормами. Часто ж 

національні підприємці просто не знають, як співпрацювати з інвесторами, 

бояться втратити контроль над підприємством і тому іноді відкидають умови 

залучення інвестицій, які у всьому світі вважаються прийнятними.  

На першому етапі необхідно стимулювати загальне пожвавлення 

економіки і підвищити на цій основі інвестиційну привабливість виробничих 

підприємств. Для цього необхідно влити якусь кількість грошей, яку можуть 

дати портфельні інвестиції і короткострокові позики комерційних банків. 

Проте багато підприємств не готові до залучення прямих західних 

інвестицій. І не лише тому, що не можуть підготувати аргументовані бізнес-
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плани. На них впливають низький рівень менеджменту, маркетингу, 

незадовільна організація виробництва, а для того, щоб отримати зарубіжні 

інвестиції, організація виробництва і праці на вітчизняних підприємствах 

повинна відповідати західним стандартам. 

Існують різні підходи до оцінки інвестиційного клімату національної 

економіки, що розрізняються залежно від цілей дослідження, за кількістю 

аналізованих показників та їхніх якісних характеристик. 

Універсальна методика оцінки інвестиційного клімату, що охоплює 

максимальну кількість економічних характеристик, показників торгівлі, 

характеристик політичного клімату, законодавчого середовища для інвести-

цій (автори Б. Тойн, П. Уолтерс та інші), дозволяє глибоко й усебічно оціни-

ти ситуацію в країні на даний момент і судити про можливість її розвитку. 

Для порівняльного аналізу інвестиційного клімату в державах Східної і 

Центральної Європи, включаючи країни, що раніше входили до складу СРСР, 

використовуються спеціальні методики, де увага акцентується на темпах і 

перспективах реформ. 

Методики бальної оцінки, основна перевага яких – можливість 

кількісного зіставлення основних характеристик інвестиційного клімату для 

різних країн і виділення остаточного показника, який враховує величини всіх 

складових і ранжування різних країн, служать критерієм їхньої приваб-

ливості для іноземних інвесторів. 

На інвестиційному кліматі негативно позначаються не тільки прямі 

обмеження діяльності іноземних фірм, що містяться в законодавстві, але й 

нечіткість і, особливо, нестабільність законодавства приймаючої країни, 

оскільки ця нестабільність позбавляє інвестора можливості прогнозувати 

розвиток подій, що знижує рентабельність вкладень. 

Серед економічних параметрів основна увага в оцінці інвестиційного 

клімату приділяється загальному стану економіки, стану валютної, 

фінансової і кредитної систем, митному режиму, можливостям використання 
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робочої сили (вартість робочої сили та її співвідношення із середнім рівнем 

кваліфікації працівників і продуктивністю праці). 

Велику роль в оцінці соціального середовища для інвестицій відіграють 

показники ставлення до іноземних інвестицій у суспільстві, ступінь його роз-

шарування, наявність чи відсутність згоди з основних питань економічного й 

соціального розвитку країни, рівень безробіття, можливість страйків. 

На мікроекономічному рівні інвестиційний клімат проявляє себе через 

двосторонні відносини фірми-інвестора і конкретних державних органів, гос-

подарських суб’єктів-постачальників, покупців, банків, а також профспілок і 

трудових колективів приймаючої країни. На цьому рівні відбувається конкре-

тизація узагальненої оцінки інвестиційного клімату в ході реальних еконо-

мічних, юридичних, культурних контактів іноземної фірми з новим 

середовищем. 

Макро- і мікрорівні інвестиційного клімату сприймаються інвесторами 

як єдине ціле, оскільки будь-які законодавчі зусилля уряду сформувати 

сприятливий інвестиційний клімат можуть блокуватися нормотворчістю 

місцевої влади, а зусилля на місцевому рівні щодо створення пільгового 

господарського режиму для іноземних інвестицій – найчастіше компенсують 

деякі вади загальноекономічного регулювання центрального уряду. 

Використання новітніх методологічних підходів дає можливість 

характеризувати інвестиційний клімат як особливу підсистему в інституцій-

ній системі економіки, покликану створити передумови для найкращого ви-

користання суспільно-економічних відносин у розвитку і науково-техноло-

гічному відновленні продуктивних сил суспільства через активну інвес-

тиційну діяльність. 

Для оцінки інвестиційного клімату найчастіше використовуються так 

звані економічні індекси. Вони характеризують певні особливості діяльності 

в тій чи іншій економічній системі країни: рівень конкурентоспроможності, 

прозорість (транспарентність) ринків, рівень економічної свободи чи 

корупції. 
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Про наявність сприятливого або несприятливого інвестиційного 

клімату в країні часто судять за макроекономічною і монетарною політикою 

держави. Непрямими показниками можуть виступати: 

1) Різні рейтинги сприятливості щодо ведення бізнесу (по відношенню 

до вітчизняних підприємців та інвесторів, іноземних інвесторів, з 

урахуванням таких чинників, як податковий режим, втручання держави в 

економіку і регулювання цін, конкурентоспроможність ринку, обмеження 

для іноземців, рівень корупції і свободи). 

2) Обсяги залучених на ринок прямих іноземних інвестицій. Цей показ-

ник є достатньо умовним, оскільки прямі іноземні інвестиції орієнтуються не 

стільки на низькі ризики, скільки на співвідношення ризик-доходність.  

Дані міжнародних рейтингів засвідчують несприятливі умови як від-

носно ведення підприємницької діяльності (складність відкриття нового біз-

несу, складна система ліцензування, майже останні позиції щодо конкуренто-

спроможності бізнесу), так і відносно ведення інвестиційної діяльності. 

Наведені показники дозволяють оцінити загальну картину української 

економіки. Вони свідчать про характер проблем, що значно погіршують 

інвестиційний клімат України і потребують системного вирішення. 

Слабкою стороною є макроекономічна нестабільність (прогноз спаду 

економіки, погіршення можливостей отримання кредитів, недостатньої 

розвиненості венчурного капіталу для фінансування ризикових проектів). 

Рівень урядового регулювання бізнесу і засилля бюрократизму в 

Україні оцінюється бізнесом як один із найвищих у світі. У цьому контексті 

особливого значення набуває необхідність розмежування та захист прав 

власності, що сприяє мінімізації ризиків для залучення і стимулювання 

інвестицій. Найменш корумпованими країнами світу є скандинавські країни, 

а саме Данія, Фінляндія, Швеція, Нова Зеландія, Нідерланди, Норвегія. 

У сучасній економіці, і це визнають більшість економістів, міра успіш-

ності діяльності окремого підприємства на внутрішньому і світовому ринках 

зміщується від рівня конкурентоспроможності його продукції до рівнів 
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конкурентоспроможності держави, регіону, галузі. При цьому держава або 

регіон виступають гарантом створення привабливих умов підприємницької 

діяльності і вкладення капіталу, що визначає й інвестиційну привабливість 

підприємства, і міру лояльності споживачів. 

 

5.3. Оцінка глобальної конкурентоспроможності України на основі 

світових економічних рейтингів 

Провідним Європейським Інститутом менеджменту (Institute of 

Management Development, IMD), що базується в Лозанні (Швейцарія) під 

конкурентоспроможністю країни розуміється здатність національної еконо-

міки створювати і підтримувати середовище, в якому виникає конкуренто-

спроможний бізнес. Між різними рівнями конкурентоспроможності існує до-

сить сильна взаємозалежність: конкурентоспроможність країни базується на 

ефективності національних підприємств, конкурентоспроможність яких бага-

то в чому визначається соціально-економічним середовищем і системою 

взаємовідносин між підприємцями і владою. 

Оцінюючи конкурентоспроможність підприємств України на світовому 

ринку зараз, розглянемо положення країни в найбільш відомих світових 

рейтингах. Є деякі досягнення в поліпшенні умов ведення бізнесу, проте 

спостерігаються і значні проблеми. 

Групою Світового банку (The World Bank), починаючи з 2002 року, 

щорічно проводиться рейтинг «Doing Business», метою якого є з’ясувати 

умови ведення бізнесу в різних країнах світу. Проект «Doing Business» 

присвячений діяльності національних малих і середніх підприємств і оцінкою 

нормативних актів, що регулюють їх діяльність протягом усього життєвого 

циклу. За даними опублікованого загального дослідження Всесвітнього 

банку і Міжнародної фінансової корпорації (IFC) – Doing Business – 2017 

(Ведення бізнесу у 2016 році), позиції України в рейтингу умов ведення 

бізнесу покращилися на 7 пунктів – 80 місце в порівнянні з 87-м місцем у 
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торішньому дослідженні [7, с. 139]. Дані рейтингу Doing Business по деяких 

країнах світу за період 2011-2016 рр. представлені в табл. 5.4. 

Таблиця 5.4.  

Динаміка позицій деяких країн у рейтингу Doing Business 

Країна 

Doing 

Business 

2011 

Doing 

Business 

2012 

Doing 

Business 

2013 

Зміна Країна 

Doing 

Business 

2011 

Doing 

Business 

2012 

Doing 

Business 

2013 

Зміна 

Сінгапур 1 1 1 0 Казахстан 58 56 49 7 

Гонконг 2 2 2 0 Білорусь 91 60 58 2 

Нова 

Зеландія 
3 3 3 0 Азербайджан 69 66 67 -1 

США 4 4 4 0 
Киргизька 

Республіка 
67 69 70 -1 

Данія 5 5 5 0 Монголія 89 88 76 12 

Грузія 17 12 9 3 Молдова 99 86 83 3 

Німеччина 19 18 20 -2 
Російська 

Федерація 
124 118 112 6 

Японія 20 20 24 -4 Україна 149 152 137 15 

Вірменія 61 50 32 18 Таджикистан 152 147 141 6 

Китай 87 91 91 0 Узбекистан 164 168 154 14 

Країна 

Doing 

Business 

2014 

Doing 

Business 

2015 

Doing 

Business 

2016 

Зміна Країна 

Doing 

Business 

2014 

Doing 

Business 

2015 

Doing 

Business 

2016 

Зміна 

Сінгапур 1 1 2 -1 Вірменія 45 35 38 -3 

Нова 

Зеландія 
2 2 1 1 Китай 90 84 78 6 

Данія 4 3 3 0 Казахстан 77 41 35 6 

Республіка 

Корея 
5 4 5 -1 Білорусь 57 44 37 7 

Гонконг 3 5 4 1 Азербайджан 80 63 65 -2 

Великобрит

анія 
8 6 7 -1 

Киргизька 

Республіка 
102 67 75 -8 

США 7 7 8 -1 Монголія 72 56 64 -8 

Швеція 11 8 9 -1 
Російська 

Федерація 
62 51 40 11 

Норвегія 6 9 6 3 Молдова 63 52 44 8 

Фінляндія 9 10 13 -3 Україна 96 87 80 7 

Грузія 15 24 16 8 Таджикистан 166 132 128 4 

 Німеччина 14 15 17 -2 
Узбекистан 141 91 87 4 

Японія 29 34 34 0 

У 2015 р.  відбулось суттєве покращення рейтингу за індикатором 

«реєстрація підприємства», що відображає легкість процедури започатку-

вання бізнесу. Україна піднялася на 40 позицій з 70-го на 30-те місце [8]. У 

2016 році підвищення склало ще 10 позицій і Україні зайняла 20 місце. 

Основні показники, якими керуються при формуванні індикатора «реєстрація 

підприємства», є: загальна кількість процедур для реєстрації компанії (показ-

ник для України – 4), кількість днів для реєстрації компанії (5), вартість 

(0,5% доходу на душу населення), мінімальний оплачений капітал (0% вало-
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вого доходу на душу населення). Щодо індикатора «отримання дозволу на 

будівництво», то позиція України понизилася на один пункт у 2015 році – зі 

139-го до 140 місця, і залишилась на цьому ж місці у 2016 році. Щодо інди-

катора «підключення до системи електропостачання», навпаки, у 2015 році 

на один пункт відбулось підвищення (зі 138 місця до 137-го місця), у 2016 

році підвищення склало ще 7 пунктів і Україна зайняла 130 місце. На три 

позиції Україна піднялася за індикатором «реєстрація власності» у 2015 році 

– з 64-го місця на 61-ше, але у 2016 році знову спустилась на 63-тє місце. 

Найвище місце у рейтингу наша держава посіла за індикатором «отримання 

кредитів» (19-те у 2015 році та 20-те у 2016 році) і водночас дуже низьке у 

2015 році за показником «оподаткування» – 107-ме місце. Але у 2016 році за 

цим критерієм країна піднялась на 80-те місце. Зазначимо, що при 

полегшенні процедури реєстрації підприємств та покращенні податкового 

клімату в країні, питання отримання дозволів на будівництво та підключення 

до системи електропостачання пов’язані з певними труднощами, 

обумовленими серйозними корупційними перешкодами. 

За індикатором «міжнародна торгівля», який характеризує вартість і 

процедури, необхідні для експорту або імпорту стандартної партії продукції, 

Україна займала у 2015 році 109 місце, у 2016 році – 115 місце, що свідчить 

про ускладнення міжнародних торгових відносин. За індикатором «дозвіл 

платоспроможності» Україна у 2016 році зайняла 150 місце серед 190 країн.  

П’ятірка країн-лідерів за умовами ведення бізнесу у світі залишилася 

незмінною: Нова Зеландія, Сінгапур, Данія, Гонконг і Республіка Корея. 

Варто зазначити, що Сінгапур займав перше місце у рейтингу Doing Business 

шість років поспіль і тільки у 2016 році на перше місце вийшла Нова 

Зеландія, відповідно, Сінгапур зайняв 2 місце. Данія залишилась на третьому 

місці, а Республіка Корея і Гонконг помінялись місцями. 

Серед колишніх радянських республік найлегші умови ведення бізнесу  

у 2016 р. спостерігалися в Естонії (12 місце), Латвії (14 місце) та Грузії (16 

місце).  
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Методологія даного рейтингу Doing Business досить складна і 

неоднозначна, результати не завжди відображають реальну економічну 

ситуацію в країні. Однак високі місця в рейтингу сприяють залученню 

зовнішніх фінансових ресурсів. Крім того, місце країни в рейтингу є 

індикатором для державних органів якості проведення реформ в країні [9].  

Сьогодні Україна займає досить невисокі місця в міжнародних 

рейтингах глобальної конкурентоспроможності. Маються на увазі, передусім, 

два найбільш відомих рейтинги: рейтинг конкурентоспроможності IMD 

(Міжнародного інституту розвитку менеджменту, м. Лозанна, Швейцарія) та 

Індекс глобальної конкурентоспроможності WEF (Всесвітнього економічного 

форуму). За цим рейтингом конкурентоспроможності IMD Україна у 2016 

році посіла 59 місце (порівняно з 60-м місцем у 2015 році). Найбільш 

конкурентоспроможними визнані такі країни (розташовано з першого місця у 

порядку спадання): Гонконг, Швейцарія, США, Сінгапур, Швеція, Данія, 

Ірландія, Голландія, Норвегія, Канада [10]. Інші рейтинги також 

підтверджують невисокий рівень конкурентоспроможності економіки та 

загалом рівня життя в Україні (табл. 5.5, табл. 5.6).  

Таблиця 5.5.  

Україна у світових рейтингах 2016-2017 років [11] 

Назва рейтингу 

Кількість 

країн, які 

оцінювались 

Місце у 2015 році 

(рейтинги 2016 

року) 

Місце у 2016 році 

(рейтинги 2017 

року) 

Зміни 

1. Глобальний індекс 

мілітаризації 
152 23 15 +8 

2. Індекс сприйняття 

корупції 
176 130 131 -1 

3. Рейтинг інноваційних 

економік 
50 41 42 -1 

4. Рейтинг найкращих 

країн для бізнесу 
139 61 74 -13 

5. Рівень смертності в 

країнах світу 
226 2 4 -2 

Україна у 2016 році стала більш мілітаризованою країною, залишається 

сильно корумпованою, хоча в рейтингу сприйняття корупції позиція країни 

покращилась на два пункти. Економіку України не можна назвати 
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інноваційною, хоча курс на інноваційний розвиток декларується на 

державному рівні. За рейтингом інноваційних економік місце країни 

погіршилось на один пункт. Ведення бізнесу також стало складнішим. Рівень 

смертності в країні надзвичайно високий, що свідчить про тяжкі умови 

проживання для населення та майже відсутність і навіть уповільнення 

соціально-економічного розвитку. 

Таблиця 5.6.  

Україна у світових економічних рейтингах [12] 

Назва індексу рейтингу 2012 рік 
2013 

рік 

2014 

рік 

2015 

рік 

2016 

рік 

Зміни 

2016/2015 

1. Індекс економічної 

свободи 
161 155 162 162 166 -4 

2. Індекс інноваційних 

технологій 
- - 33 41 42 -1 

3. Індекс легкості ведення 

бізнесу 
137 112 96 87 80 +7 

4. Індекс глобальної 

конкурентоспроможності 
73 84 76 79 85 -6 

5. Глобальний індекс 

інновацій 
71 63 64 56 

* 
- 

6. Індекс сприйняття 

корупції 
144 142 130 131 

* 
- 

* – дані ще не підраховані і не опубліковані 

За підсумками 2016 року Україна опинилась у списку країн, економіка 

яких повільно знижується [13]. Так, за матеріалами всесвітнього економіч-

ного форуму у м. Давос у 2017 році Україна серед 78 країн опинилася на 47-

му місці і отримала 3,67 балів із 7-ми можливих. Це означає, що економічні 

показники протягом останнього року демонстрували повільний регрес.  

Конкурентоспроможність країни, регіону, суб’єкта господарювання 

визначається двома головними чинниками. По-перше, наявним ресурсним, 

інвестиційним потенціалом і ефективним їх використанням; а по-друге, 

ефективною системою державного регулювання інвестиційних потоків. 

Україна має не дуже високий ресурсний і досить низький рівень 

інвестиційного потенціалу, тому країна в міжнародному рейтингу 

конкурентоспроможності займає аутсайдерські місця. Це підтверджується 

даними про місце України в міжнародному рейтингу глобальної 
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конкурентоспроможності, який проводиться Всесвітнім економічним 

форумом. Індекс глобальної конкурентоспроможності складається з більш 

ніж 100 змінних, що згруповані у 12 контрольних показників («Інституції», 

«Інфраструктура», «Макроекономічне середовище», «Охорона здоров'я та 

початкова освіта», «Вища освіта і професійна підготовка», «Ефективність 

ринку товарів», «Ефективність ринку праці», «Розвиток фінансового ринку», 

«Технологічна готовність», «Розмір ринку», «Відповідність бізнесу сучасним 

вимогам» та «Інноваційний потенціал») за 3 основними групами субіндексів: 

«Основні вимоги», «Підсилювачі продуктивності» та «Інновації та фактори 

вдосконалення» [14]. 

Згідно з даними дослідження глобальної конкурентоспроможності, 

Україна погіршила свої позиції (85 місце зі 138 країн у 2016 році порівняно з 

79 місцем зі 140 країн у 2015 році). Більш детально погіршення відбулось за  

7-ма з 12-ти основних показників. Найбільше втрачено (мінус 17 пунктів) за 

складовою «Ефективність ринку праці», по 9 пунктів втрачено за 

показниками, що характеризують розвиток фінансового ринку країни та 

охорону здоров’я і початкову освіту. Великі проблеми із розвитком 

інфраструктури та іншими складовими Індексу глобальної 

конкурентоспроможності [14]. 

За деякими позиціями країна «очолює» списки з кінця, зокрема, за 

міцністю банків нам другий рік поспіль присвоєно останнє місце серед 

оцінюваних країн світу, з поміж 138 країн за регулюванням фондових бірж 

ми отримали передостаннє місце; за інфляційними змінами – 136, за якістю 

доріг – 134. 

Негативними чинниками для ведення бізнесу у нашій країні визначено 

(в порядку зменшення): корупцію, політичну нестабільність, інфляцію, 

неефективну державну бюрократію, ускладнений доступ до фінансів, часту 

зміну урядів, високі податкові ставки, складність податкового законодавства, 

регулювання валютного ринку, невідповідну якість інфраструктури, 

обмежувальне регулювання ринку праці, недостатню здатність до інновацій, 
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злочинність та крадіжки, погану етику робочої сили, низьку якість охорони 

здоров’я та недостатню освіченість працівників [14]. 

Рівень корупції в країні є надто загрозливим і це найбільш вагомий 

негативний чинник, який впливає на уповільнення соціально-економічного 

розвитку і, як наслідок, на зубожіння населення. Вважається, що якщо річний 

ВВП на одного громадянина нижчий за 8 тис. дол., то така держава не може 

бути не корумпованою. В Україні ВВП на душу населення у 2014 році 

становив 3082 тис. дол., у 2015 році – 2109 тис. дол., у 2016 році – 1965,81 

тис. дол. Це у 53 рази менше, ніж у Люксембурга – країни з найбільшим ВВП 

на душу населення у світі у 2016 році (104359,32 тис. дол.); у 40 разів менше, 

ніж у Швейцарії; у 29 разів менше, ніж у США. Серед колишніх радянських 

республік найвищий ВВП на душу населення має Естонія – 18179,65 тис. дол. 

[15;16]. Ця ж країна і за легкістю ведення бізнесу має найвищий рейтинг (12 

місце серед 190 країн).Тому для України досягнення хоча б нижньої межі 8 

тис. дол. дасть змогу зробити висновок про зменшення рівня корупції. 

Не дивлячись на політику, направлену на спрощення податкового 

законодавства, кількість податків залишається значною, що негативно 

впливає на стан підприємництва в країні.  

7 квітня 2015 р. в Україні набув чинності Закон України «Про внесення 

змін до деяких законодавчих актів України відносно спрощення умов 

ведення бізнесу (дерегуляції)» від 12.02. 2015 р №191-VIII [17]. Головною 

метою цього закону є дерегуляція господарської діяльності, приведення 

законодавства в окремих сферах відповідно до правового поля ЄС, що 

дозволяє Україні підвищити позицію в рейтингу Doing Business. 

 Цим Законом спрощується процедура започаткування та ведення 

господарської діяльності, скорочуються дозвільні і погоджувальні 

процедури, зменшується вплив державних органів на діяльність суб’єктів 

господарювання, підвищується рівень захисту прав інвесторів, 

удосконалюється механізм фінансування діяльності органів Державної 

реєстраційної служби. 
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Згідно з ухваленим законом, передбачена ліквідація дозвільних центрів. 

Тепер послуги з видачі документів дозвільного характеру у сфері 

господарської діяльності надаватимуться через центри надання 

адміністративних послуг (зі збільшенням кількості таких центрів). Разом з 

цим посилюється відповідальність адміністратора за невиконання посадових 

обов’язків. 

У сфері реєстрації юридичних осіб і фізичних осіб – підприємців 

передбачені наступні зміни: 

– скорочені терміни надання адміністративних послуг з реєстрації 

(замість 3 днів відразу наступного дня після подання документів); 

– скасована обов'язковість публікації повідомлень про державну 

реєстрацію в паперовому спеціалізованому друкарському засобі масової 

інформації; 

– з'явилася можливість заявникам отримувати адміністративні 

послуги у сфері держреєстрації за додаткову плату в скорочені терміни. 

Підсумовуючи вищезазначене, зроблено висновок про невисокий 

рівень глобальної конкурентоспроможності України на сучасному етапі, 

найбільшими перешкодами чого визначено високий рівень корупції та 

ведення воєнних дій на сході країни (підвищення мілітаризації). Як наслідок, 

відбулось уповільнення соціально-економічного розвитку держави та загалом 

погіршення життя населення.  

 

5.4. Глобальний індекс інновацій як індикатор можливостей 

інноваційного розвитку України 

 

У сучасних умовах наука та науково-технічна сфера відіграють визна-

чальну роль у ефективному розвитку економік передових країн світу та якіс-

ному покращенні життя громадян. Стрімко зростає наукомісткість ВВП, 

збільшується кількість зайнятих у науково-технічній сфері, нарощуються 

кошти на її фінансове та ресурсне забезпечення. Світовий ринок наукомісткої 
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продукції зростає у 2-2,5 рази швидше порівняно з темпами росту світової 

економіки. 

В Україні за роки незалежності наука втратила функції впливу на 

соціально-економічний розвиток держави, до критичного рівня знизився 

показник вітчизняного науково-технічного потенціалу, що стало загрозою 

національній безпеці України. 

Починаючи з 2007 року Cornell University (США), французька школа 

бізнесу INSEAD і Всесвітня організація інтелектуальної власності при ООН 

щорічно проводять дослідження ефективності інноваційної діяльності країн 

світу та представляють його результати у доповіді, яка має назву «Global 

Innovation Index» («Глобальний індекс інновацій»).  

Доповідь 2016 року «Глобальний інноваційний індекс» містить рейтинг 

ефективності інноваційної діяльності у 128 країнах світу у 2015 році, який 

заснований на оцінці за 82-ма індикаторами, згрупованими за наступними 

напрямками:  

1) наявні ресурси і умови для проведення інновацій (Innovation Input): 

інститути; людський капітал і дослідження; інфраструктура; розвиток ринку; 

розвиток бізнесу; 

2) досягнуті практичні результати здійснення інновацій (Innovation 

Output): розвиток технологій та економіки знань; результати творчої 

діяльності. 

В табл. 5.7 представлені глобальні індекси інновацій деяких країн за 

період 2011-2015 роки з відповідними змінами.  

В останньому випуску доповіді розглядається вплив орієнтованої на інновації 

політики на економічне зростання і розвиток. Як країни з високим рівнем 

доходу, так і країни, що розвиваються здійснюють різні стратегії 

економічного зростання на основі інноваційних ініціатив. Деякі країни 

успішно нарощують свій інноваційний потенціал, в той час як інші, як і 

раніше, відчувають труднощі [18; 19]. 
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Таблиця 5.7.  

Динаміка глобального індексу інновацій окремих країн світу [18] 

 

Найбільш інноваційною країною в шостий раз поспіль визнана 

Швейцарія. Друге місце зайняла Швеція, на третьому місці опинилася 

Великобританія. Далі слідують США, Фінляндія і Сінгапур; в число 25-ти 

провідних країн увійшов також і Китай. 

Країни Європи мають у своєму розпорядженні відносно сильні 

інститути і високорозвинену інфраструктуру, хоча існують можливості для 

подальшого прогресу в тому, що стосується рівня розвитку бізнесу і 

результатів в області знань і технологій. Європа досягла особливо високих 

результатів в областях охорони навколишнього середовища, доступу до ІКТ і 

очікуваної тривалості навчання. У той же час існують можливості для 

подальшого прогресу в тому, що стосується НДДКР, що фінансуються 

підприємствами, НДДКР, що фінансуються іноземними фірмами, 

високотехнологічного експорту та подачі міжнародних заявок на патенти. 

Китай став першою країною із середнім рівнем доходу, що увійшла в 

число 25-ти провідних країн-новаторів в світі, і, таким чином, приєднався до 

групи високорозвинених держав, які незмінно очолюють рейтинг 

Глобального індексу інновацій протягом всіх дев'яти років проведення 

обстеження інноваційного потенціалу більш ніж 100 країн у всьому світі. Це 

досягнення Китаю відображає зростаючі показники країни в області 

Рік 2011 2012 2013 2014 2015 

Країна місце 
бал (0 

- 100) 
місце 

бал (0 - 

100) 
місце 

бал (0 

- 100) 
місце 

бал (0 - 

100) 
місце 

бал (0 - 

100) 

Німеччина 15 56 15 56 13 56 12 57 10 57,94 

США 10 58 5 60 6 60 5 60 4 61,40 

Велика 

Британія 
5 61 3 61 2 62 2 62 3 61,93 

Японія 25 52 22 52 21 52 19 54 16 54,52 

Франція 24 52 20 53 22 52 21 54 18 54,04 

Польща 44 40 49 40 45 41 46 40 39 40,22 

Російська 

Федерація 
51 38 62 37 49 39 48 39 43 38,50 

Україна 63 36 71 36 63 36 64 36 56 35,72 
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інновацій, а також вдосконалення методології оцінок, використовуваних при 

складанні Глобального індексу інновацій [19]. 

Незважаючи на досягнутий Китаєм прогрес, «інноваційний розрив» 

між розвиненими і країнами, що розвиваються зберігається, при цьому 

сприяння інноваціям залишається важливим чинником динамічного розвитку 

конкурентоспроможної економіки. 

Інновації вимагають безперервних інвестицій. До кризи 2009 р. витрати 

на наукові дослідження і дослідно-конструкторські розробки (НДДКР) росли 

приблизно на 7% в рік [19]. Опубліковані в Глобального індексу інновацій 

2016 р. дані показують, що у 2014 р. витрати на НДДКР в усьому світі 

виросли тільки на 4%. Це стало результатом уповільнення економічного 

зростання в країнах з ринковою економікою, що формується і скорочення 

витрат на НДДКР в країнах з високим рівнем доходу, що, як і раніше, 

викликає занепокоєння. 

Важливою умовою підвищення темпів довгострокового економічного 

зростання стають інвестиції в інновації, що стає пріоритетом для всіх 

зацікавлених сторін. 

Серед лідерів Глобального індексу інновацій 2016 р., які лідирують за 

показником  якості інновацій, чотири країни – Японія, США, Великобританія 

і Німеччина. Цей важливий індикатор відображає рівень розвитку вищої 

освіти, число наукових публікацій і кількість поданих міжнародних заявок на 

патенти. Китай перемістився на 17-е місце за якістю інновацій, ставши за 

даним індикатором лідером серед країн із середнім рівнем доходу; далі за 

ним йде Індія, яка випередила Бразилію. 

Отже, для забезпечення ефективності інвестицій в інновації країни 

повинні зосередити зусилля на реформуванні освіти і нарощуванні власного 

дослідницького потенціалу, з тим щоб успішно конкурувати в умовах 

мінливої глобальної економіки. 

З країн колишнього СРСР найвище піднялася Естонія, що зайняла 24-те 

місце. Росія зайняла 43-тє місце, у Молдавії 46-те місце, Україна займає 56-те 
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місце (у 2014 році – на 64-му), Вірменія – 60-те. Білорусія, яка зайняла 79-те 

місце, потрапила в нижню частину рейтингу – між Іраном і Кенією [18; 19]. 

Україна розташувалася між Монголією і Бахрейном, які займають 55-те 

і 57-ме місця відповідно. У групі країн з доходом нижче середнього, куди 

входить наша країна, вона зайняла друге місце після сусідньої Молдови. В 

регіоні «Європа» Україна на 3-му місці з 39-ти, випереджаючи Македонію 

(58-ме), Сербію (65-те), Білорусь (79-те), Боснію і Герцеговину (87-ме) та 

Албанію (92-ге). При цьому наша країна єдина серед європейських країн в 

загальному рейтингу від 50 до 100, хто покращив свої позиції [20]. 

В рамках Глобального індексу інновацій аналітики розподілили країни 

на три сегменти – лідери, успішні і країни-аутсайдери – в залежності від 

розміру ВВП на душу населення при оцінці впливу на нього інноваційних 

ринків. Україна знаходиться ближче до центру кривої в сегменті 

«процвітаючих» ефективних інноваторів (білі кола) поряд з В’єтнамом, 

Індією, Філіппінами, Вірменією і Марокко. 

Найбільш слабкими критеріями в Індексі інновацій для України є 

«Політична стабільність і безпека» (125-те місце із 128-ми), «Легкість 

вирішення питань банкрутства» (113-те – позаду Гондурасу й Ірану), 

«Політичне середовище» (123-тє), «ВВП на одиницю використовуваної 

енергії» (115-те місце слідом за РФ). Також слабким місцем є категорія 

«Інвестиції», де наша країна зайняла 77-ме місце в індикаторі «Простота 

захисту міноритарних акціонерів», 76-те – в «Ринковій капіталізації» 

національних компаній. За індикатором «Кількість венчурних інвестицій» на 

мільярд доларів ВВП Україна посідає 42-ге місце. Цікаво, що Глобальний 

індекс інновацій також враховує деякі культурні індикатори, де нашим 

слабким місцем є «Кількість знятих художніх фільмів» на мільйон населення 

– 94-те місце в рейтингу [20]. 

У доповіді також аналізується зростаюча частка інновацій, що 

створюються за допомогою глобальних інноваційних мереж, які служать 

доказом того, що в умовах зростаючого транскордонного обміну знаннями і 
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талантами можливе більш широке застосування результатів глобальної 

інноваційної діяльності. У доповіді також робиться висновок про те, що 

існують широкі можливості для поглиблення співпраці в рамках приватних і 

державних НДДКР для посилення майбутнього економічного зростання [19]. 

На національному рівні, як зазначено в доповіді, політика в області 

інновацій повинна бути більш безпосереднім чином спрямована на надання 

сприяння міжнародному співробітництву і транскордонного поширення 

знань. Нові міжнародні керівні структури повинні також прагнути до 

розширення передачі технологій країнам, що розвиваються та їх поширення в 

цих країнах. 

Важливою рушійною силою нових стратегій та інноваційного розвитку 

підприємств майже в усіх секторах економіки служать цифрові технології. 

Для успіху в сучасних нових умовах потрібні перспективні стратегії, що 

враховують досягнення цифрових технологій і необхідність докорінного 

перегляду методів роботи компаній [19]. 

Загальновідомо, що для самовідтворення наукової сфери її 

фінансування має проводитися на рівні не нижче 0,9% ВВП. Так, за даними 

2014 р., частка обсягу витрат на наукові дослідження та розробки у ВВП 

країн ЄС-28 у середньому становила 2,03%. Більшою за середню частка 

витрат на дослідження та розробки була у Фінляндії – 3,17%, Швеції – 3,16%, 

Данії – 3,05%, Австрії – 2,99%, Німеччині – 2,87%, Бельгії – 2,46%, Словенії 

– 2,39%, Франції – 2,26%; меншою – у Чорногорії, Румунії, Кіпрі, Латвії та 

Сербії (від 0,36% до 0,77%) [21].  

За останні 10 років фінансування української науки скоротилось з 1,7% 

ВВП у 2005 році до 0,62% ВВП у 2015 році за всіма джерелами. Кошти 

держбюджету у 2015 році у загальному обсязі фінансування становили 

0,21%. Це найнижчий показник фінансування науки за весь час незалежності 

України [21]. 
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Брак коштів та застарілість матеріально-технологічної бази науки 

суттєво обмежують можливості проведення в Україні наукових досліджень 

та їх виконання на світовому рівні. 

Україна тривалий час перебуває у стані економічної, політичної та 

соціальної кризи. Низькі позиції є результатом відсутності єдиної політики 

розвитку держави та відсутності результатів у боротьбі з корупцією. 
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РОЗДІЛ 6  СПІВПРАЦЯ УКРАЇНИ З МІЖНАРОДНИМИ 

ФІНАНСОВИМИ ОРГАНІЗАЦІЯМИ ТА СВІТОВОЮ ОРГАНІЗАЦІЄЮ 

ТОРГІВЛІ 

 

Після набуття державної незалежності у 1991 р. Україна почала 

формувати взаємовідносини з міжнародними фінансовими організаціями 

(МФО) – з Міжнародним валютним фондом (МВФ), Групою Світового банку 

(Світовий банк), Європейським банком реконструкції та розвитку (ЄБРР) та 

Чорноморським банком торгівлі та розвитку (ЧБТР). 

Вступ до зазначених організацій став першим кроком до поглиблення 

міжнародного співробітництва, відкрив Україні дорогу на міжнародні 

фінансові ринки. 

Міжнародна фінансова організація – це об’єднання держав, установ, 

фізичних осіб, що спільно реалізують програму або мету на основі певних 

правил і процедур, і діяльність яких виходить за національні кордони; 

важлива складова сучасної інституційної структури світових валютно-

фінансових відносин. Сьогодні в світі майже не існує держав, які б не були 

членами жодної МФО. 

У системі світогосподарських зв’язків МФО створювалися з метою: 

− вивчення і вжиття заходів з найбільш важливих проблем 

міжнародних економічних відносин; 

− забезпечення стабілізації валют; 

− виділення коштів в доповнення до приватного капіталу з метою 

надання допомоги технологічному і економічному прогресу; 

− надання рекомендацій щодо завчасного вжиття заходів у зв’язку з 

економічною кризою і депресією тощо. 

У взаємовідносинах з Україною МФО використовують різні форми 

співробітництва, зокрема надають технічну допомогу та кредитні кошти, що 

залучаються для здійснення різноманітних проектів. Умови надання кредитів 
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МВФ, ЄБРР, Світового банку, а саме процентна ставка, термін погашення, 

пільговий період, дуже привабливі для України, бо за багатьма показниками 

є кращими, ніж можна було б отримати з інших джерел. 

Головне завдання при отриманні та використанні кредитів МФО – мак-

симально можливе забезпечення національних інтересів України як пози-

чальника з урахуванням інтересів позикодавців, відстоювання державотвор-

чих інтересів через відповідну стратегію й тактику урядових та бізнесових 

кіл країни. При залученні зарубіжних коштів Україна має враховувати не ли-

ше комерційну сторону отримання доходу для повернення кредиту і загаль-

ногосподарську ефективність, а й недопущення порушень національного 

суверенітету й загрози економічній безпеці. 

На сьогодні важливими є взаємовідносини з МФО як для забезпечення 

достатніх фінансових ресурсів для здійснення системних та структурних ре-

форм в Україні, так і для зміни відношення до України в світі; не обхідністю 

вдосконалення державної стратегії розвитку взаємовідносин з МФО в контек-

сті визначення основ зовнішньої та внутрішньої політики України на сучас-

ному етапі; відсутністю аналізу факторів, які перешкоджають встановленню 

взаємовигідного співробітництва з МФО; недостатньою врегульованістю 

процедур узгодження позицій України та МФО при підготовці відповідних 

угод, контролю за їх виконанням; необхідністю забезпечення високого рівня 

ефективності залучення та використання коштів, одержаних від МФО. 

 

6.1. Співробітництво з Міжнародним валютним фондом 

 

Міжнародний валютний фонд (МВФ) є найбільш впливовою 

міжнародною організацією, що регулює окремі параметри розвитку 

міжнародної економіки в цілому і макроекономіки кожної країни, що є його 

членом, з метою досягнення стабільності в світовій економіці. 

Міжнародний валютний фонд — спеціалізована установа ООН — 

створений у 1945 р. після ратифікації Угоди, розробленої на Конференції 
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Організації Об’єднаних Націй з валютно-фінансових питань, що проходила з 

1 по 22 липня 1944 р. у Бреттон-Вудсі (Нью-Хемпшир, США) і вступила в 

силу 27 грудня 1945 р. МВФ розпочав свою діяльність у Вашингтоні в травні 

1946 р. у складі 39 країн. Місце перебування МВФ — Вашингтон (США). 

МВФ за членським складом належить до числа глобальних організацій. 

У 1950 р. він налічував 49, а на сьогодні — 189 держав-членів. В своїй 

діяльності МВФ керується статутом, відомим під назвою Статті угоди МВФ. 

Практично МВФ є інституціональною основою сучасної міжнародної 

валютної системи.  

Міжнародний валютний фонд має такі цілі: 

 сприяти міжнародному співробітництву через забезпечення 

механізму консультацій та погоджених дій стосовно міжнародних валютних 

питань; 

 сприяти збалансованому зростанню міжнародної торгівлі з метою 

підвищення рівня зайнятості та реальних доходів населення, розвитку 

виробничих можливостей країн-членів; 

 сприяти стабільності валют і впорядкованим валютним 

відносинам та запобігати конкурентному знеціненню валют; 

 сприяти створенню багатосторонньої системи платежів та 

переказів за поточними операціями і прагнути до ліквідації валютних 

обмежень; 

 тимчасово надавати спільні ресурси Фонду державам-членам (за 

відповідних гарантій) з метою виправлення ними порушень рівноваги їхніх 

платіжних балансів, уникаючи заходів, котрі могли б завдати шкоду на 

національному або міжнародному рівнях; 

 скоротити терміни і масштаби дефіциту платіжного балансу. [1, с. 

255] 

МВФ має два набори постійних домовленостей про позичання грошей 

у держав-членів на випадок необхідності подолання загрози міжнародній 
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валютній системі. За цими домовленостями МВФ може позичити до 34 млрд 

СПЗ (приблизно 50 млрд дол. США). 

За сучасних умов діяльність Фонду асоціюється здебільшого з його 

фінансово-кредитною функцією, але в арсеналі форм діяльності МВФ є й 

інші напрямки: 

 інспекції; 

 консультації: щорічні, додаткові, спеціальні; 

 надання послуг: підвищення кваліфікації, технічна допомога, 

надання інформації;  

 фінансування: безпосереднє, поетапне, пільгове, спеціальне. 

Україна набула членства в МВФ 3 червня 1992 р. (відповідно до Закону 

України «Про вступ України до Міжнародного валютного фонду, 

Міжнародного банку реконструкції та розвитку, Міжнародної фінансової 

корпорації, Міжнародної асоціації розвитку та Багатостороннього агентства 

по гарантіях інвестицій» від 03.06.92 р. № 2402-ХІІ) [2]. 

Квота України у Фонді складає 2 млрд. 11 млн СПЗ (спеціальні права 

запозичення). Кредити МВФ спрямовуються на підтримку курсу 

національної валюти, міжнародних резервів держави та активних позицій 

платіжного балансу згідно зі Статутом МВФ. В 2015 р. МВФ пішов на 

поступки в політиці кредитування України, а саме, кредити, надані Україні, 

спрямовувались не тільки для покриття дефіциту платіжного балансу та 

стабілізації курсу національної валюти, а більша їх частка спрямувалась до 

Державного бюджету України. 

Отримувачем кредитів МВФ є Національний банк України, який 

зараховує їх у свої міжнародні резерви і має використовувати виключно для 

інтервенцій на валютному ринку для вказаних цілей. 

За роки співробітництва з МВФ (1994—2016 рр.) Україна отримала 

30 217,6 млн дол. США кредитних ресурсів за програмами системної 

трансформаційної позики STF (systemic transformation facility), «стенд-бай», 

механізму розширеного фінансування EFF (extended fund facility)(табл. 6.1). 
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З позитивних результатів реалізації стабілізаційних програм МВФ слід 

відзначити такі. У 1999 і 2000 рр. Україна була без дефіциту зведеного 

бюджету. Вперше за роки незалежності в 2000 р. відбулося економічне 

зростання, хоча й завдяки приросту експорту вітчизняної продукції і 

позитивному сальдо зовнішньої торгівлі в обсязі 1406 млн дол. США, а не 

наповненню внутрішнього ринку. У 1999 і 2000 рр. ліквідовано дисбаланс 

поточного рахунку платіжного балансу. Інфляція вперше стала багато в чому 

контрольованою і тому більш прогнозованою. На ці позитивні моменти 

впливали не лише виконання стабілізаційних програм МВФ, а й інші суттєві 

чинники. Однак їх вичленити практично неможливо.  

Але, з іншого боку, є багато й негативного. Наприклад, жорстка 

монетарна антиінфляційна політика призвела не тільки до стримування дії 

чинників інфляції витрат, а й до гострої нестачі платіжних засобів в 

економіці у вигляді платіжної кризи, а звідси — і до скорочення вітчизняного 

виробництва, що власне і відбувалося в Україні. Обмеження грошової маси і 

внутрішнього кредитування, а також штучне стримування внутрішнього 

сукупного попиту спричинило небажані соціально-економічні наслідки. Так, 

зниження темпів інфляції, що відбулося завдяки майже припиненню 

грошової емісії і низького рівня монетизації економіки, призвело до нестачі 

готівкових коштів, гострої платіжної кризи, зниження сукупного попиту 

внаслідок невиплати заборгованої заробітної плати, затримок у виплаті 

пенсій та інших видів соціальної допомоги. Введення грошово-кредитного 

обмеження стримувало інвестиційну активність у країні, яка могла б бути 

спрямованою на економічне зростання [3]. 

Важливим аспектом продовження співробітництва України з МВФ є те, 

що успішне виконання спільних програм надає можливість отримання 

фінансових ресурсів інших фінансових організацій, зокрема Світового банку 

та Європейського банку реконструкції та розвитку, а також сприяє 

реструктуризації зобов’язань України перед зовнішніми приватними 

інвесторами. 
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Таблиця 6.1  

НАДХОДЖЕННЯ КОШТІВ  

У РАМКАХ КРЕДИТНИХ УГОД УКРАЇНИ З МВФ, млн дол. США 

Програми 
1

994 

1

995 

1

996 

1

997 

1

998 

1

999 

2

000 

2

001 

2

008 

2

010 

2

014 

2

015 

2

016 
Всього 

STF 1994-1995 (763,1 млн дол. США) 
3

61,0 

3

61,0 
        

   
722,0 

«Stand-by» 1995-1998 (1,935 млн дол. 

США) 
 

7

80 

7

76 

2

88 

4

9 
     

   
1893,0 

EFF 1998-2002 (2,6 млрд дол. США)     
3

42 

6

48 

2

47,2 

3

75,4 
  

   
1612,6 

«Stand-by» 2008-2010 (16,4 млрд дол. 

США) 
        

1

0600 
 

   
10600,0 

«Stand-by» 2010-2012 (15,1 млрд дол. 

США) 
        

 3

390 

   
3390,0 

«Stand-by» 2014-2015 (16,5 млрд дол. 

США) 
        

 
 

4

300 
 

 
4300 

EFF 2015-2018 (17,5 млрд дол. США)         
 

  
6

700 

1

000 
7700 

Разом 
3

61,0 

1

141 

7

76 

2

88 

3

91 

6

48 

2

47,2 

3

75,4 

1

0600,0 

3

390,0 

4

300,0 

6

700,0 

1

000 
30217,6 

Джерело. http://www.minfin.gov.ua — офіційний сайт Міністерства фінансів України 

www.imf.org — офіційний сайт Міжнародного валютного фонду. 

http://www.minfin.gov.ua/
http://www.imf.org/
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6.2. Співпраця з Міжнародним банком реконструкції та розвитку 

 

Міжнародний банку реконструкції та розвитку (МБРР) — основний 

інститут у групі Світового банку.  

Договір про МБРР, що став одночасно його Статутом офіційно вступив 

в силу 27 грудня 1945 р., а свою діяльність Банк почав 25 липня 1946 р. 

МБРР є спеціалізованою установою, яка входить у систему ООН. Місце 

перебування МБРР — Вашингтон (США), Європейське бюро — Париж 

(Франція), Токійське бюро — Токіо (Японія). 

МБРР є міжнародним відкритим акціонерним товариством, кількість 

членів якого постійно зростає. Його Статутом досить детально розроблені всі 

питання, пов’язані зі вступом до МБРР нових членів, процедурою виходу 

будь-якої країни з Банку, регламентація роботи Банку, його організаційна 

структура, порядок формування вищих органів керівництва та їхні 

повноваження, порядок формування й використання авуарів МБРР. Так, 

зокрема, відповідно до статті II Статуту Банку членом МБРР може стати 

будь-яка країна світу. На 1 січня 2017 р. членами МБРР були 189 країн. 

Засновники обох міжнародних організацій (МВФ і МБРР) зумовили 

можливість вступу країн до МБРР її обов’язковим членством в МВФ. Не 

тільки вступ до МВФ, а й виключення з нього супроводжується аналогічними 

діями з боку МБРР: будь-який акціонер Банку, що припиняє (добровільно чи 

примусово) своє членство у Фонді, обов’язково виключається з числа 

акціонерів Банку впродовж трьох місяців. 

Жодна з установ Світового банку не надає позики країні, якій 

Валютний фонд повністю або тимчасово відмовляє у кредитуванні. У разі, 

коли Фонд припиняє надання кредитів по вже відкритих ним лініях будь-

якому своєму членові, така країна автоматично перестає отримувати 

фінансування і від МБРР — вона не тільки не отримає нових позик від Банку, 

а й виконання раніш узгоджених кредитних ліній буде призупинено. 
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Умови надання кредитів через МБРР, хоч і можуть здаватися донорам 

мало привабливими (через низький відсоток), мають перевагу подвійного 

захисту (гарантіями самого Банку, а також урядів країн, які отримують 

позики). Окрім надійності, надання кредитів країнам через МБРР є 

привабливим для інвесторів ще й тому, що ці позики забезпечують розбудову 

на місці їх засвоєння сприятливого бізнесового довкілля, створення 

моральних і матеріальних передумов для приходу на новостворювані ринки 

вже позичкового приватного капіталу, а також створення нових ринків не 

тільки для товарів країн-кредиторів, а й для їхніх технологій та ноу-хау. 

Згідно з положенням своїх установчих документів, МБРР як одна зі 

спеціалізованих фінансових установ ООН передусім має сприяти виконанню 

стратегічного завдання: інтегрувати економіку всіх країн-членів з основними 

центрами світового господарства, наблизивши якість життя у бідних країнах 

до рівня розвинутих держав.  

Мета МБРР : 

 сприяння реконструкції і розвитку територій держав-членів 

шляхом заохочення капіталовкладень на виробничі цілі; 

 заохочення приватних і іноземних інвестицій за допомогою 

надання гарантій чи участі в позиках і інших інвестиціях приватних 

кредиторів; 

 стимулювання довгострокового збалансованого росту 

міжнародної торгівлі, а також підтримка збалансованого платіжного балансу 

шляхом міжнародних інвестицій у розвиток виробничих ресурсів держав—

членів МБРР. 

Високий рейтинг кредитоспроможності МБРР (ААА) дозволяє Банкові 

на вигідних умовах залучати кошти на довгий термін погашення. Банк 

здійснює запозичення у всіх регіонах світу на різних ринках і в різних 

валютах. 

Банк надає середньо- та довгострокові позики урядам країн, що до 

нього входять, а також приватним організаціям під гарантію уряду та 
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контролює їхнє використання. Позичальники повинні дотримуватись 

рекомендацій Банку і надавати йому звіти щодо використання коштів. 

Членом МБРР Україна стала 3 вересня 1992 р. відповідно до Закону 

України «Про вступ України до Міжнародного валютного фонду, 

Міжнародного банку реконструкції та розвитку, Міжнародної фінансової 

корпорації, Міжнародної асоціації розвитку та Багатостороннього агентства 

по гарантіях інвестицій» [2]. З цього моменту Україна стала 167 членом 

Банку та розпочала свою співпрацю задля забезпечення успішного 

впровадження реформ у державі.  

За всі роки співробітництва МБРР затвердив для України понад 50 

позик загальним обсягом 12,5 млрд дол. США, з яких отримано 8,7 млрд. 

дол. США (табл. 6.2). 

Таблиця 6.2  

Кількість проектів та обсяги кредитування МБРР  

ЗА 2009—2016 РОКИ, млн дол. США 

Роки Кількість проектів Обсяги кредитування 

2009 12 1653,62 

2010 11 1563,62 

2011 11 1677,03 

2012 10 1787,03 

2013 2 460,00 

2014 4 1382,00 

2015 4 1344,73 

2016 3 1560,40 

2017 1 500,34 

 

Джерело: www.worldbank.org — офіційний сайт Всесвітнього банку 

 

Згідно з «Положенням про порядок підготовки та реалізації проектів 

розвитку економіки України, що підтримуються міжнародними фінансовими 
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організаціями» (затверджено постановою Кабінету Міністрів України) 

проекти МБРР поділяються на системні та інвестиційні. 

Системні проекти спрямовані на здійснення економічної реформи в 

Україні, в тому числі на реформування державного сектора, структурні та 

інституційні зміни в галузях та секторах економіки.  

При цьому фінансові ресурси, що надаються міжнародними 

фінансовими організаціями під системні проекти, використовуються 

виключно для підтримки платіжного балансу та фінансування дефіциту 

державного бюджету і повертаються за рахунок коштів державного бюджету. 

Інвестиційні проекти — це проекти розвитку окремих галузей та 

секторів економіки, виробництв, фінансування яких здійснюється на умовах 

самоокупності та обов’язкового внутрішнього співфінансування. 

З точки зору використання коштів, на системні позики припадало 

приблизно 80 % усіх використаних коштів, а на інвестиційні позики — 20 %. 

Найбільша частина кредитних ресурсів була надана на проекти, які 

стосувалися управління державним сектором (39,5 %). Важливими також 

були питання розвитку фінансового та банківського секторів. На них 

припадало 13,7 % сукупного кредитування.  

Домінування енергетичного сектора поступово зменшувалося. 

Натомість великі ресурси були надані аграрному сектору.  

Банк також надавав кошти секторам соціального захисту та охорони 

здоров’я, щоб розвинути інституційну структуру, необхідну для створення 

загальнонаціональної системи цільової соціальної допомоги та боротьби з 

поширенням туберкульозу і СНІДу (рис. 6.1). Перший проект Банку в галузі 

освіти був затверджений у 2005 р. і стосувався поліпшення якості освіти, 

управління та використання ресурсів. 
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Рис. 6.1. Розподіл проектів МБРР в Україні за секторами, 2016 р., % 
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Рис. 6.2. Кількість проектів ЄБРР в Україні в 2010-2015 рр. 
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Рис. 6.3. Обсяги фінансування ЄБРР в Україні в 2010-2015 рр., млн євро 

 

Доцільно розглянути основні напрями інвестування, за якими ЄБРР 

співпрацював і продовжує співпрацювати з Україною протягом останніх ро-

ків і дати характеристику деяким його проектам, що знаходяться у стадії реа-

лізації. 

Перший напрям — це підтримка розвитку приватного сектора, яка 

відбувається шляхом відкриття кредитних ліній та інвестиційних фондів для 

приватних малих і середніх підприємств, а також шляхом прямого фінан-

сування спільних підприємств та місцевих приватних компаній.  

При фінансуванні проектів в приватному секторі Банк, як правило, не 

вимагає державних гарантій, але тоді ціна кредиту за таким проектом може 

бути суттєво підвищена, враховуючи комерційні ризики проекту. 

Другим напрямом можна виділити інвестування в енергетику та енер-

гозбереження. Намірами Банку у цій галузі залишається участь у проектах із 

реконструкції виробничих потужностей теплоенергетики, а також підви-

щення ефективності та екологічної безпеки на теплоелектростанціях. Банк 

збирається розробляти схеми приватного фінансування для вироблення 

електроенергії, підвищувати ефективність транспортування газу, здійснювати 

інвестиції у реабілітацію мереж централізованого теплопостачання та 

створення енергосервісних компаній [6]. 
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Третім важливим напрямком реалізації інвестиційних проектів є 

модернізація і реформа основних галузей інфраструктури. У галузі зв’язку 

Банк підтримує проекти та програми, що поширюють загальну інтенсивність 

телекомунікацій. Що стосується транспортної галузі, то найбільш перс пек-

тивними з точки зору ЄБРР є проекти з модернізації аеропортів, портів, авіат-

ранспортних послуг та транспортних терміналів. Важливими ЄБРР також 

вважає проекти з реформування і структурної перебудови залізничного 

транспорту та підприємств міського транспорту. 

Четвертим пріоритетним напрямком інвестування ЄБРР в Україні є 

комунальне господарство.  

При виборі проектів для фінансування ЄБРР керується трьома 

основними операційними принципами: 

 проект має позитивно впливати на процес системного 

перетворення економіки (тут аналізуються такі критерії потенційного впливу 

проекту, як створення ефективних ринків; зміцнення інституцій ринку; 

прищеплення навичок поведінки та стандартів бізнесу, необхідних для 

нормальної ринкової економіки); 

 проект має бути самоокупним і прибутковим (Банк розробив 

жорсткий процес оцінки кредитних ризиків); 

 проект має відповідати принципам додатковості (ЄБРР не 

повинен витісняти своїм фінансуванням інші можливі джерела фінансування, 

такі як інвестори чи приватні банки) [6]. 

За період співпраці з ЄБРР (1993-2015 роки) в державному секторі 

економіки України, за проектами, кредитні кошти за якими залучені 

державою або під державні гарантії, укладено угод на загальну суму 674,94 

млн дол США та 1,637 млрд євро (в рамках 25 проектів), з яких станом на 

21.08.2015 використано 630,6 млн євро та 849,53 млн дол США. 

Галузева структура кредитного портфелю проектів ЄБРР в державному 

секторі економіки складається таки чином, що 50% всього портфелю креди-

тів спрямовані на фінансування проектів розвитку транспортної інфраструк-



 258 

тури, 39 % на підтримку проектів в енергетичній сфері, інші у фінансовий 

(8%), зв’язок (2%) та розвиток муніципалітетів (1%) . 

Нині основою співробітництва України з ЄБРР є Стратегія діяльності 

ЄБРР в Україні. Банк планує й надалі підтримувати розвиток приватного сек-

тора, проекти муніципального господарства та сприяти впровадженню галу-

зевих реформ у транспорті, енергетиці та житлово-комунальному господ-

дарстві. 

Обсяг інвестицій залежатиме від дій уряду з покращення інвестицій-

ного клімату в країні, кроків у сфері адміністративної, політичної та податко-

вої реформ, а також реформи судової системи в плані гармонізації українсь-

кого і європейського законодавства. 

 

6.3.Співпраця з Чорноморським банком торгівлі та розвитку 

 

Чорноморський банк торгівлі та розвитку (ЧБТР) був створений у 1998 

р. на основі Угоди 1994 р. між державами—учасницями Чорноморського еко-

номічного співробітництва, а саме: Азербайджаном, Албанією, Вірменією, 

Болгарією, Грецією, Грузією, Молдовою, Російською Федерацією, Румунією, 

Туреччиною та Україною. Він є фінансовою складовою Організації Чорно-

морського Економічного Співробітництва (ОЧЕС) із штаб-квартирою у місті 

Салоніки (Греція). До членів ЧБТР приєдналася Сербія. 

ЧБТР користується всіма імунітетами та привілеями міжнародної орга-

нізації. У зв’язку з тривалим процесом створення Чорноморського банку тор-

гівлі і розвитку, його операційна діяльність розпочалася лише 1 червня 2000 

року. ЧБТР було створено для уникнення труднощів реалізації інвестиційної 

діяльності, для сприяння підписанню кредитних і фінансових угод на урядо-

вому і неурядовому рівнях, а також, маючи на меті розширення взаємного 

економічного ділового співробітництва, виконання окремих проектів і взаєм-

них інтересів. Україна приєдналась до Угоди про заснування ЧБТР в червні 
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1997 р. відповідно до Закону України «Про ратифікацію Угоди про заснуван-

ня Чорноморського банку торгівлі та розвитку» від 17.06.1997 № 348/97-ВР. 

Україна є одним з акціонерів ЧБТР, володіє 13,5 % статутного капіталу 

та представлена в керівництві банку (посада віце-президента з операцій). 23 

грудня 2011 р. Україна підтримала рішення ЧБТР про перехід на євро як 

єдину валюту для банківських розрахунків та внутрішньої звітності банку. 

На початок 2017 р. портфель ЧБТР в Україні складався з 38 операцій із 

залученням інвестицій в 547,8 млн євро, з яких реалізовано було 31 проект на 

загальну суму 463,6 млн євро. Україна посідає третє місце, після Росії та Ту-

реччини, за затвердженими Радою директорів Банку проектами і такими, що 

реалізуються, з часткою у кредитному портфелі у 7,5 % та 12,5 % відповідно. 

В Україні Банк інвестує в такі галузі, як споживання, фінансові інституції, 

промисловість, відновлювальна енергетика, телекомунікації (рис. 6.4). 

Товари тривалого 

користування та 

послуги; 31,9

Фінансові інституції; 

26

Споживчі товари 

першої необхідності; 

11,7

Комунальні послуги; 

4,7

Телеко-

мунікації; 6

Енергетика; 4,7

Промисловість; 12,5

Матеріали; 2,6

 

Рис. 6.4. Розподіл проектів ЧБТР в Україні за секторами, % 

 

6.4.Співпраця з Світовою Організацією Торгівлі 

 

Повноцінний вихід України на світові торгівельні ринки як 

рівноправного партнера став можливим за її членства у Світовій організації 

торгівлі (СОТ). Участь у цій міжнародній організації дає можливість Україні 



 260 

створити більш сприятливі умови доступу на світові ринки товарів і послуг 

на основі передбачуваності і стабільності розвитку торговельних відносин із 

країнами-членами СОТ, включаючи прозорість їхньої зовнішньоекономічної 

політики. Україна отримала доступ до механізму СОТ врегулювання супе-

речок, що забезпечує захист національних інтересів і в такий спосіб усунення 

дискримінації при здійсненні зовнішньої торгівлі; можливість реалізації своїх 

поточних і стратегічних торговельно-економічних інтересів шляхом участі у 

багатосторонніх торговельних переговорах при виробленні нових правил 

міжнародної торгівлі. Вітчизняні споживачі отримали більш широкий вибір 

товарів і послуг тощо. Але, є й певні загрози для окремих галузей 

вітчизняного виробництва за членства у СОТ. 

У цих процесах важливу роль відіграє оцінювання можливих наслідків 

членства в СОТ для економіки країни та окремих її галузей, розробка 

превентивних заходів щодо запобігання можливих втрат, уникнення загроз 

при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності.. 

Із правової точки зору СОТ представляє багатосторонню угоду, 

підписану 164 країнами, що формують понад 95% обороту світової торгівлі 

товарами й послугами.  

Процес приєднання України до системи ГАТТ/СОТ розпочався 17 

грудня 1993 р., коли було прийнято рішення про створення Робочої групи з 

розгляду заявки України щодо приєднання до ГАТТ/СОТ. Найбільш 

відчутний і важливий прорив в переговорному процесі був досягнутий 

протягом 2005-2007 років, коли Україна отримала статус країни з ринковою 

економікою з боку ЄС та США, була скасована поправка Джексона–Вейніка, 

завершені переговори з найважливішими країнами-членами СОТ. 

5 лютого 2008 р. Президент України підписав Протокол про вступ 

України до СОТ. 10 квітня 2008 р. Верховна Рада його ратифікувала і 16 

травня Україна стала 153-им офіційним членом СОТ. 

Це означає, що кодекси і конвенції, які розроблені і виникли в рамках 

СОТ, відтепер визначають національні правила і норми регулювання 
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зовнішньоекономічної діяльності і, зокрема, торгівлі. Україні необхідно 

дотримуватись діючих у цій організації таких основних принципів: 

 ведення торгівлі без дискримінації. Всі дії повинні бути 

спрямованими на найбільше сприяння здійснення торгівлі як для 

національних, так і зарубіжних суб’єктів підприємництва будь-якої форми 

власності;  

 ведення торгівлі в умовах вільного режиму, що означає 

поступове зниження торгових бар’єрів у процесі переговорів;  

 передбачуваний експортний та імпортний режими: іноземні 

компанії, інвестори і уряди хочуть і повинні бути впевненими, що торгівельні 

бар’єри (включаючи тарифні та нетарифні методи регулювання зовнішньої 

торгівлі) не будуть зростати і змінюватися довільно та зненацька; 

 більш високий та якісний рівень конкуренції [7]. 

Передбачається, що членство у СОТ надає країні не тільки економічні 

переваги завдяки ліберальному веденню зовнішньої торгівлі, зниженню 

бар’єрів, але також позитивно впливає на соціальну та політичну ситуацію в 

країні, сприяє підвищенню зайнятості населення та покращанню 

індивідуального добробуту громадян. 

Так, вигода вільної торгівлі для споживача – це зниження вартості 

життя. Так як знижуватимуться протекціоністські торговельні бар’єри, то 

дешевшатимуть готові імпортовані товари і послуги, а також вітчизняна 

продукція, у виробництві якої використовуються імпортні комплектуючі. 

Споживачі матимуть доступ до ширшого кола товарів і послуг. Вільна 

торгівля сприятиме посиленню конкуренції, що змусить вітчизняних 

виробників шукати шляхи підвищення ефективності ведення господарської 

діяльності, забезпечувати високу якість виробленої продукції, знижувати 

ціни. 

Вільна зовнішня торгівля, підвищення конкурентоспроможності 

національного виробника сприятиме зростанню експорту вітчизняної 

продукції, збільшенню доходів виробників, надходжень доходів від сплати 
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податків до Державного бюджету, а в підсумку це знову таки ж позитивно 

впливатиме на добробут населення. 

Розвиток торгівлі в довгостроковій перспективі сприятиме підвищенню 

зайнятості в експортних галузях економіки, хоча короткострокове 

скорочення робочих місць у результаті конкуренції вітчизняних виробників 

із закордонними практично неминуче. Але створення додаткових робочих 

місць відбуватиметься не тільки на екпортоорієнтованих підприємствах, а й 

на підприємствах, діяльність яких пов’язана з імпортом. З впевненістю 

можна стверджувати, що імпорт також створює нові робочі місця: необхідні 

комерційні фірми, що займатимуться безпосередньо імпортом продукції в 

країну, підприємства, що реалізовуватимуть імпортну продукцію на 

національному ринку, підприємства, що займатимуться обслуговуванням цієї 

імпортної продукції тощо. 

Недискримінаційний підхід, передбачуваність і прозорість економіки 

приваблюють партнерів і підвищують товарообіг, сприяють оптимізації 

діяльності і зниженню витрат компаній, створенню сприятливого клімату для 

торгівлі та інвестицій, припливу капіталу у країну. 

СОТ підтримує створення ефективної економіки і рівні права у торгівлі 

з урахуванням національних інтересів при збереженні здорової конкуренції, 

збалансований (сталий) розвиток. Зазначені обставини приваблюють у її ряди 

нових членів, котрі вбачають в СОТ не стільки механізм глобалізації 

економіки, скільки „поле” корпоративної, взаємовигідної, але 

регламентованої, взаємодії в умовах становлення ліберального світового 

ринку [8]. 

Ставши членом СОТ та приймаючи участь у новому раунді 

багатосторонніх переговорів, започаткованому Конференцією міністрів СОТ 

у м. Доха (Катар) Україна на рівноправній основі як і будь-який член цієї 

організації зможе використовувати положення Генеральної угоди угод і 

правил СОТ щодо захисту своїх національних економічних інтересів, 
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спрощення доступу вітчизняної продукції на світовий ринок, вирішення 

торговельних суперечок тощо. 

СОТ – це безумовно прогрес у розвитку торгівлі, але не варто вважати, 

що кодекси і конвенції цієї авторитетної організації є бездоганними і 

прийнятними для усіх без винятку країн як для розвинених, так і тих, що 

лише стали на шлях ринкових перетворень, чи долають глибоку соціально-

економічну кризу. За допомогою СОТ, з одного боку, весь час вирішується 

широке коло питань, а з іншого, – у взаємовідносинах між країнами 

створюються все нові проблеми і протиріччя. Причому, складність і 

масштабність виникаючих проблем часом не поступається тим, які вже 

вдалося вирішити у минулому. Для України членство в СОТ означає 

відмову від державних дотацій промисловості та сільського господарства, 

зменшення кількості та розміру митних обмежень імпорту. На сьогодні, в 

умовах соціально-економічної кризової ситуації, яка має місце в Україні, 

дотримання цих умов може бути згубним. Тобто, СОТ – це не лише 

«плюси» але і «мінуси» для тих чи інших країн світу. 

Так, наприклад, при лібералізації ринку аграрної продукції очевидним 

є зняття навантажень на територіях ризикованого землеробства і масштабне 

вивільнення земель. Позитивним в цьому є те, що на цих землях 

відновлюватимуться природні екосистеми, але з іншого боку – очевидними 

будуть втрати біорозмаїття, пов’язаного із традиційним сільським 

господарством. Відбувається інтенсифікація аграрного виробництва в 

освоєних регіонах, де скорочуватимуться частки природних і 

напівприродних екосистем. 

Угода СОТ по сільському господарству, що регулює торгівлю 

продуктами аграрного виробництва й механізми застосування державних 

заходів її регулювання, може, у випадку приєднання країни до СОТ, 

привести до розширення ріллі в сприятливих для аграрного виробництва 

регіонах і до її вивільнення в зоні ризикового землеробства. Виконання 

угоди СОТ по застосуванню санітарних і фітосанітарних заходів, що 
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регламентує процедури санітарного й фітосанітарного контролю, може 

призвести до зміни структури експорту аграрної продукції, що й 

відбувається в Україні. 

У випадку, коли вводяться вимоги СОТ, наприклад, щодо 

вирівнювання цін на енергоносії на внутрішньому ринку в порівнянні зі 

сформованими світовими цінами, різке зниження дотацій національному 

аграрному виробництву, наслідки можуть стати драматичними. Ріст 

безробіття, рівня бідності й погіршення якості життя на селі — як наслідок 

відкриття ринку для більш конкурентоспроможної імпортної аграрної 

продукції. Це призводить до розширення браконьєрства, у т.ч. «сільського», 

росту навантажень на біоресурси з боку місцевого населення, розширення 

конфліктів при створенні нових охоронних природних територій. 

Під час підготовчого процесу до вступу України в СОТ були проведені 

численні дослідження щодо переваг на недоліків вступу до СОТ. І хоча з 

моменту вступу минуло понад вісім років, результати проведених досліджень 

залишаються актуальними і зараз. Зокрема, Міністерство економічного 

розвитку і торгівлі України прогнозувало збільшення експорту продукції в 

обсязі 1 млрд. дол. США, а при сприятливих умовах до 1,5 млрд. дол. США, 

збільшення надходжень прямих іноземних інвестицій протягом першого-

другого років після вступу до СОТ в 1,5-2 рази, зростання ВВП на 1,5–2 

відсоткових пункти за рахунок вищенаведених факторів тощо.[9]  

З метою визначення можливих результатів від членства України в СОТ 

нами було проаналізовано динаміку економічних показників країн Східної 

Європи – нових членів СОТ: Польщі, Болгарії, Латвії, Естонія, Литви. Вибір 

країн базувався на близькій до України історії економічного розвитку. Дані 

по цих країнах наведені у табл. 3. Враховуючи, що країни вступали у СОТ у 

різні роки таблиця містить відносну періодизацію. За “нульовий” рік 

прийнято рік вступу країни до СОТ. 

Аналізуючи практику вступу нових країн до СОТ, в тому числі й 

України, доцільно відмітити, що вступ характеризувався прискоренням 
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темпів економічного зростання при одночасному погіршенні рахунку 

поточних операцій (рис. 6.5). Причому, ефект для цих показників настав з 

відносно коротким лагом — 1-2 роки.  
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Рис. 6.5. ВВП та рахунок поточних операцій країн-нових членів 

СОТ 

Одночасно необхідно відмітити, що країни, для яких проводився цей 

аналіз, характеризувалися помірними темпами росту ВВП до моменту вступу 

до СОТ (не більше 6% на рік). 

Темпи росту ВВП в Україні до 2008 р. були значно вищими (табл. 6.3), 

тому додаткове економічне зростання не носить для України такий явно 

визначений характер. Крім того, в 2009 р. в Україні спостерігалось суттєве 

зниження ВВП, але це було спричинене в більшій мірі світовою економічною 

кризою (рис. 6.6). Одночасно спостерігається суттєве погіршення сальдо 

балансу товарів та послуг, через скорочення експорту, зростання 

інвестиційного імпорту, втрату вітчизняними виробниками частини 

внутрішнього ринку, через спрощення доступу до ринків України для 

імпортних товарів та послуг. 

Тобто, можна з впевненістю сказати, що попередні прогнози і оцінки 

Міністерства економічного розвитку і торгівлі України не справдилися. 
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Рис. 6.6. ВВП та рахунок поточних операцій України 
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Рис. 6.7. Прямі іноземні інвестиції, дол. США на 1чол. 
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Таблиця 6.3 
ВПЛИВ ВСТУПУ ДО СОТ НА ОКРЕМІ ЕКОНОМІЧНІ ПОКАЗНИКИ 

 
<----- роки до вступу 

рік 
вступу до 

COT 
роки після вступу ------> Середнє за 4 роки 

-4 -3 -2 -1 0 1 2 3 4 5 до вступу після вступу зміна 

Реальний ВВП, у % до минулого року 

Польща (1.07.95) -7 2 4,3 5,2 6,8 6 6,8 4,8 4,1 4 1,1 5,4 4,3 

Болгарія (01.12.96) -8,4 -11,6 -3,7 -1,6 -8 -5,6 4 2,3 5,4 4,1 -6,3 1,5 7,9 

Латвія (10.02.99) -0,9 3,8 8,3 4,7 3,3 6,9 8 6,4 7,5 8,5 4,0 7,2 3,2 

Естонія (13.11.99) 4,5 4,4 11,1 4,4 0,3 7,9 6,5 7,2 6,7 7,8 6,1 7,1 1,0 

Литва (31.05.01) 7 7,3 -1,7 3,9 6,4 6,8 9,7 6,7 6,8 6,5 4,1 7,5 3,4 

Середнє -1,0 1,2 3,7 3,3 1,8 4,4 7,0 5,5 6,1 6.2 1,8 5,7 3,9 

Україна (16.05.08) 2,1 2,7 7,3 7,6 2,3 -14,8 4,1 5,5 0,2 0,0 7,5 -1,3 -8,8 

Рахунок поточних операцій, у % до ВВП 

Польща (1.07.95) -0,4 1 -1,3 5,4 0,6 -2,1 -3,7 -4,1 -7,6 -6 1,2 -4,4 -5,6 

Болгарія (01.12.96) -0,2 -5,8 5,2 2,7 7,3 10,1 -0,5 -5 -5,6 -7,3 0,5 -0,3 -0,7 

Латвія (10.02.99) -0,3 -3,8 -4,7 -9 -9 -4,6 -7,6 -6,7 -8,2 -12,3 -4,5 -6,8 -2,3 

Естонія (13.11.99) -4,2 -8,6 -11,4 -8,7 -4,4 -5,5 -5,6 -10,2 -12,1 -12,7 -8,2 -8,4 -0,1 

Литва (31.05.01) -7,9 -11,7 -11 -5,9 -4,7 -5,2 -7 -7,1 -8,1 -7,9 -9,1 -6,9 2,3 

Середнє -2,6 -3,8 -4,6 -3,1 -2,0 -1,5 -4,9 -6,6 -8,3 -9,2 -4,0 -5,3 -1,3 
Україна (16.05.08) 10,6 2,9 -1,5 -3,7 -7,1 -1,4 -2,1 -6,0 -7,9 -8,7 2,1 -4,4 -6,5 

Інфляція річна зміна, %% 

Польща (1.07.95) 70,3 43 35,3 32,2 27,9 19,9 14,9 11,8 7,3 10,1 45,2 13,5 -31,7 

Болгарія (01.12.96)* 82 72,8 96 62,1 123 1061,2 18,8 2,6 10,4 7,5 78,2 273,3 195,0 

Латвія (10.02.99) 25,2 17,6 8,4 4,6 2,4 2,6 2,5 1,9 2,9 6,3 14,0 2,5 -11,5 

Естонія (13.11.99) 29 23,1 11,2 8,2 3,3 4 5,8 3,6 1,3 3 17,9 3,7 -14,2 

Литва (31.05.01) 8,8 5,1 0,7 1 1,3 0,3 -1,2 1,2 2,7 2,5 3,9 0,8 -3,2 

Середнє (без Болгарії) 33,3 22,2 13,9 11,5 8,7 6,7 5,5 4,6 3,6 5,5 20,2 5,1 -15,1 

Україна (16.05.08)  12,3 10,3 11,6 16,6 22,3 12,3 9,1 4,6 -0,2 0,5 12,7 6,5 -6,2 

Прямі іноземні інвестиції (ПІІ) на 1 чол., дол США 

Польща (1.07.95) 9 18 45 49 95 116 127 165 188 242 30,0 149,0 119,0 

Болгарія (01.12.96) 5 5 13 11 13 62 66 102 125 102 8,5 88,8 80,3 

Латвія (10.02.99) 72 155 214 148 145 174 56 108 129 279 147,3 116,8 -30,5 

Естонія (13.11.99) 140 106 190 418 221 283 400 211 664 694 213,3 389,5 176,3 

Литва (31.05.01) 99 261 138 108 128 211 52 225 0 0 151,5 162,7 11,2 

Середнє 64,6 109,0 120,0 146,8 120,4 169,2 140,2 162,2 276,5 329,3 110,1 187,0 76,9 
Україна (16.05.08) 36 166 120 213 236 105 142 157 163 130 134 139 -5 

* Зниження інфляції в Болгарії, починаючи з 1998 року, пов’язується із введенням режиму currency board з 01.07.1997;  - розраховано автором на основі даних: ВВП, 

рахунок поточних операцій, інфляція - IMF, World Economic Outlook Database, September 2005; ПІІ - UNCTAD. Для України - Національний банк 

України [NBU, 2004-2013]; Державна служба статистики України [Ukrstat, 2004 – 2013] 
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З огляду на інфляцію, вступ до СОТ не призвів до зміни тенденції до її 

уповільнення, яка була започаткована у країнах-нових членах СОТ задовго до 

моменту приєднання до СОТ. Що стосується України, то починаючи з 2009 р. 

(другий рік членства в СОТ) спостерігалося різке зниження інфляції (рис. 6.8).  

Однак стверджувати, що зниження інфляції в Україні було визначене 

вступом до СОТ, не вірно. Темпи інфляції в більшій мірі визначаються 

розвитком виробництва, розміщенням грошової маси, цінами на імпортні 

енергоносії тощо.  

-5

0

5

10

15

20

25

30

35

-4 -3 -2 -1 0 1 2 3 4 5

роки, 0 - рік вступу до СОТ

в
ід

со
тк

и

Середнє по

країнах ЄС

Україна

 
Рис. 6.8. Інфляція, річна зміна 

 

Щоб уникнути шкоди і отримати переваги від застосування режиму СОТ, 

вимагається мати досконалу систему захисту інтересів вітчизняних 

товаровиробників у зовнішньоекономічній діяльності. 

Для цього з методичної точки зору необхідним є визначення техніки 

обрахування цілого ряду специфічних показників. Серед них – рівень захисту 

внутрішнього ринку або відношення компенсаційних платежів до ціни 

світового ринку, показник агрегатної підтримки, показник підстави для 

звільнення товаровиробників від зобов’язань скорочення, загрози заподіяння 

серйозної шкоди, співвідношення між втратою для бюджету і виграшем 

товаровиробників та показника спеціальних гарантій. 



 269 

Для більш ефективного захисту інтересів товаровиробників на 

внутрішньому та зовнішньому ринках за умови застосування режиму СОТ 

вимагається реалізувати механізм, що передбачає застосування як 

протекціонізму, так і лібералізації. І перше, і друге має перспективу для 

підвищення рівня захисту інтересів власних товаровиробників, якщо заходи 

будуть узгоджуватись із світовою практикою. При цьому шкода не буде 

завдаватись як вітчизняним, так і іноземним партнерам. 
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РОЗДІЛ 7.  ЗАЛУЧЕННЯ ПЕРЕВАГ НАЦІОНАЛЬНОГО ДОСВІДУ 

ВИКОРИСТАННЯ СОЦІАЛЬНИХ РЕСУРСІВ РОЗВИТКУ  

ЕКОНОМІКИ ДО ГЛОБАЛЬНОГО СВІТУ 

 

7.1. Внутрішньо переміщені особи (ВПО) України як ресурс розвитку 

економіки країни 

 

Ставлення світового співтовариства до сучасних подій в Україні, пов’яза-

них з воєнним конфліктом на сході України є неоднозначним та протирічли-

вими. З одного боку будь-які воєнні дії є небезпечними і докладається багато 

зусиль, щоб загасити воєнне протистояння мирним шляхом і попередити мож-

ливість розповсюдження ризиків та небезпек на інші території та країни. З ін.-

шого боку негативні наслідки будь-яких воєнних конфліктів безпосередньо 

несприятливо впливають на життя населення найближчих за розселенням країн 

через збільшення кількості біженців на їх територіях проживання. За останні 

п’ять років простежується зростання кількості вимушеного переселення людей 

у більшості регіонів світу. Так, у щорічній доповіді Управління Верховного 

комісара ООН у справах біженців
1
 (УВКБ) з нагоди Міжнародного дня біжен-

ців – 20 червня 2016 року констатується, що наприкінці 2015 року в усьому 

світі налічувалося 65,3 млн вимушених переселенців, а лише за один рік їх 

кількість зросла на 6 млн чол.
2
 

Із загальної кількості біженців налічувалося 40,8 млн вимушених внут-

рішніх переселенців, які залишилися в межах своїх держав. Біженців, які поки-

нули межі своїх країн, налічувалося 21,3 млн чол. У промислово розвинених 

країнах 3,2 млн чол. очікували рішень за клопотанням про притулок. У доповіді 

«Глобальні тенденції» зазначається, що більше половини біженців у світі, які 

перебувають у віданні УВКБ ООН, родом із трьох країн: Сирія (4,9 млн), 

                                                 
1
 Доклад УВКБ ООН «Глобальные тенденции» [Електронний ресурс]. − Режим доступу: 

http:www.unhcr.org/5748413a2d9 
2
 ООН: в 2015 году число вынужденных переселенцев в мире достигло рекордного уровня [Електронний 

ресурс]. − Режим доступу: 

http://unhcr.ru/index.php?id=10&tx_ttnews[tt_news]=584&cHash=2866954b240cec0c2dcdb 

5752a97130ehttp://unhcr.ru/index.php?id=10&tx_ttnews[tt_news]=584&cHash=2866954b240cec0c2dcdb5752a9713 
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Афганістан (2,7 млн) і Сомалі (1,1 млн). України станом на 31.12.2016 р. за 

кількістю ВПО знаходилась на 8-му місці серед країн з найбільшою їх 

кількістю (табл. 7.1).  

Таблиця 7.1 

Країни світу з найбільшою кількістю внутрішньо переміщених осіб  

(станом на 31.12.2015 р.), чол. 

Місце Країна Кількість ВПО 

1 Сирія  6 600 000 

2 Колумбія  6 270 436 

3 Ірак  3 290 310 

4 Судан  3 182 286 

5 Ємен  2 509 068 

6 Нігерія  2 095 812 

7  Південний Судан 1 696 962 

8 Україна  1 678 587 

9 Демократична Республіка Конго 1 500 000 

10  Пакистан  1 459 000 

 

Широкі масштаби внутрішньо переміщених осіб обумовили розробку 

світовою спільнотою вироблення спільних підходів до регулювання цих 

процесів. У зв’язку з цим у 1998 р. були прийняті Керівні принципи з питань 

про переміщення осіб усередині держави
3
 (далі − Керівні принципи), у яких 

надано визначення внутрішньо переміщених осіб, огляд значного масиву 

існуючих міжнародних інструментів у сфері захисту основних прав людини й 

опис рівня відповідальності держав. Незважаючи на те що рекомендації не 

мають обов'язкового характеру для держав, вони є мінімальними стандартами 

роботи із внутрішньо переміщеними особами і використовуються все 

зростаючою кількістю держав й установ. 

Керівні принципи засновані на нормах міжнародного права, передусім 

таких, як Міжнародний пакт про громадянські та політичні права, 

                                                 
3
 Руководящие принципы по вопросу о перемещении лиц внутри страны [Електронний ресурс]. − Режим 

доступу:  http://www.un.org.ru/documents/decl_conv/conventions/internal_displacement_principles.shtml 
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Міжнародний пакт про економічні, соціальні та культурні права, Конвенція про 

статус біженців. Вони деталізують положення названих актів, які відповідають 

специфічним потребам ВПО, і пояснюють, як необхідно їх застосовувати в 

умовах внутрішніх недобровільних переміщень.  

В Україні реалізація Керівних принципів з питань переміщення осіб в 

Україні розпочалась з 2014 року. В теперішній час за кількістю внутрішньо 

переміщених осіб України посідає перше місце в Європі. В Україні станом на 

17 жовтня 2016 р. взято на облік 1 681 725 внутрішньо переміщених осіб, або 

1 360 898 сімей із Донбасу та АР Крим
4
. За кількістю переселенців Україна 

посідає перше місце в Європі та входить до списку країн − лідерів світу.  

Тенденції щодо розміщення ВПО в Україні співпадають зі світовими: значна 

частина вимушених переселенців обирає регіони, наближені до попереднього 

місця проживання, що може свідчити про намір повернутися до покинутих 

поселень. За даними Мінсоцполітики, найбільше ВПО зареєстровано в 

Донецькій, Луганській, Харківській областях, м. Києві, Запорізькій, 

Дніпропетровській та Київській областях. 

Масштабність проблеми внутрішньо переміщених осіб та прагнення 

України діяти відповідно до кращих світових стандартів обумовили розробку та 

прийняття правових засад із захисту прав і свобод внутрішньо переміщених 

осіб в теперішній час нормативно-правова база щодо захисту прав і свобод 

ВПО та населення окупованих територій є вже доволі розвиненою. 

Засадничими нормативними документами в цій сфері є Закон України «Про 

забезпечення прав і свобод внутрішньо переміщених осіб»
5
 та Національна 

стратегія у сфері прав людини, яку було затверджено Указом Президента 

України від 25.08.2015 р. № 501/2015
6
. Окремо слід також відзначити Постанову 

Кабінету Міністрів № 1074-VIII від 31.03.2016 р., якою було затверджено 

Рекомендації парламентських слухань на тему «Стан дотримання прав 

внутрішньо переміщених осіб та громадян України, які проживають на 

                                                 
4
 Обліковано 1681725 переселенців [Електронний ресурс] / Міністерство соціальної політики України. – Режим 

доступу: http://msp.gov.ua/news/11055.html 
5
 Закон України «Про забезпечення прав і свобод внутрішньо переміщених осіб» [Електронний ресурс]. – 

Режим доступу: http://zakon5.rada.gov.ua/laws/show/1706-18/page 
6
 Національна Стратегія у сфері прав людини [Електронний ресурс]. – Режим доступу: 

http://zakon2.rada.gov.ua/laws/show/501/ 2015 
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тимчасово окупованій території України та на тимчасово неконтрольованій 

території в зоні проведення антитерористичної операції»
7
. Але останні два 

документи, попри свою принципову важливість для вирішення проблем ВПО, 

мають насамперед орієнтуючий рамковий характер і потребують подальшого 

переведення у формат діючих нормативно-правових документів та програм. Що 

стосується організації безпосередньої практичної діяльності щодо захисту прав 

ВПО та вирішення їх проблем, то тут орієнтиром є Комплексна державна 

програма щодо підтримки, соціальної адаптації та реінтеграції громадян 

України, які переселилися з тимчасово окупованої території України та районів 

проведення антитерористичної операції в інші регіони України, на період до 

2017 р.
8
 В Україні реалізація Керівних принципів з питань переміщення осіб в 

Україні розпочалась з 2014 року.  

Найбільш значними перевагами в удосконаленні управління процесами 

внутрішньо переміщених осіб є створення у квітні 2016 р. Міністерства з 

питань тимчасово окупованих територій та внутрішньо переміщених осіб 

України. Як визначено в Положенні про Міністерство, затвердженому 

Постановою КМУ від 08.06.2016 р. № 376, кінцевою метою державної політики 

є реінтеграція зазначеної території та її населення в єдиний конституційний 

простір України
9
. 

Міністерством тимчасово окупованих територій та внутрішньо 

переміщених осіб з метою концентрації фінансових, інтелектуальних, людських 

ресурсів у діяльності щодо подолання наслідків збройного конфлікту 

підготовлено Концепцію Державної цільової програми «Відновлення та 

розбудова миру у східних регіонах України»
10

.  

                                                 
7
 Рекомендації парламентських слухань на тему: «Стан дотримання прав внутрішньо переміщених осіб та 

громадян України, які проживають на тимчасово окупованій території України та на тимчасово 

неконтрольованій території в зоні проведення антитерористичної операції» [Електронний ресурс]. – Режим 

доступу: http://zakon2.rada.gov.ua/laws/show/1074-19 
8
 Комплексна державна програма щодо підтримки, соціальної адаптації та реінтеграції громадян України, які 

переселилися з тимчасово окупованої території України та районів проведення антитерористичної операції в 

інші регіони України, на період до 2017 року [Електронний ресурс]. – Режим доступу: http://zakon2.rada. 

gov.ua/laws/show/1094-2015%D0%BF/paran10#n10 
9
 Деякі питання Міністерства з питань тимчасово окупованих територій та внутрішньо переміщених осіб: Постанова 

Кабінету Міністрів України від 08.06.2016 р. № 376 [Електронний ресурс]. – Режим доступу: 

http://zakon3.rada.gov.ua/laws/show/376-2016-%D0%BF. 
10

 Кабінет Міністрів України підтримав Концепцію Державної цільової програми «Відновлення та розбудова миру у 

східних регіонах України» [Електронний ресурс]. – Режим доступу: http://mtot.gov.ua/kabinet-ministriv-ukrayiny-

pidtrymav-kontseptsiyu-derzhavnoyi-tsilovoyi-programy-vidnovlennya-ta-rozbudova-myru-u-shidnyh-regionah-ukrayiny/. 
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Концепція, схвалена 31 серпня 2016 р. на засіданні Уряду України, 

передбачає роботу за трьома напрямами: 1) інфраструктура і соціальні послуги; 

2) економічне відновлення; 3) соціальна стійкість, розбудова миру та 

громадська безпека. 

В теперішній час Міністерство тимчасово окупованих територій та 

внутрішньо переміщених осіб України опрацьовує проект Державної цільової 

програми відновлення та розбудови миру в східних регіонах України. При її 

затвердженні та реалізації буде забезпечена можливість відновлення та 

розвитку постраждалих від збройного конфлікту територій Донецької та 

Луганської областей, вирішення складних соціальних проблем, підвищення 

рівня безпеки та гарантій життєдіяльності, забезпечення миру та соціальної 

згуртованості. 

Таким чином, Україна в скрутних умовах військової агресії послідовно і 

конструктивно стала формувати державну політику спрямовану на становлення 

національної правової бази для розв’язання внутрішніх проблем та враховувала 

кращі світові здобутки у цій сфері. Одночасно Україна має певні позитивні 

особливості у процесах розвитку, які міжнародна практика повинна брати до 

уваги як приклад для наслідування та розповсюдження. Це перш за все 

унікальність розвитку волонтерського руху в Україні, а також залучення та 

використання внутрішньо переміщених осіб як ресурсу розвитку 

територіальних громад та країни.  

Проблематика  розгляду вимушених переселенців  зі Сходу України як 

ресурсу розвитку країни, регіонів та територіальних громад майже не 

розробляється і вкрай мало висвітлюється в міжнародному та національному 

інформаційному просторі. Науковим та практичним надбанням у цьому 

напрямі стало видання колективної монографії «Внутрішньо переміщені особи: 

від подолання перешкод до стратегії успіху» (2016 р.)
11

, авторами якої стали 

вчені-переселенці з м. Донецька. Саме вони на основі статистичних і 

соціологічних даних, результатів міжнародних та всеукраїнських 

моніторингових досліджень обґрунтовують, що вимушені переселенці 

                                                 
11

 Внутрішньо переміщені особи: від подолання перешкод до стратегії успіху: монографія / О.Ф. Новікова, О.І. 

Амоша, В.П. Антонюк та ін.; НАН України, Ін-т економіки пром-сті. – Київ, 2016. – 448 с. 



 276 

становлять значний потенціал розвитку і суспільства, і регіонів переселення, і 

приймаючих територіальних громад.  

Із зони тимчасової окупації виїхала найбільш активна та високоосвічена 

частина працездатного населення. За даними Державної служби зайнятості, 

розподіл ВПО за освітою відрізняється від розподілу серед загальної кількості 

безробітних та є наступним: особи з вищою освітою становлять понад 64%, з 

професійно-технічною – 22%, з початковою та середньою – 14%. В той же час 

серед всіх безробітних частка осіб з вищою освітою становить 44%, з професій-

но-технічною – 35%, із середньою – понад 20%. Характерним є те, що частка 

переселенців з вищою освітою є переважаючою в усіх регіонах. Професійна 

структура безробітних з числа ВПО виглядає наступним чином: понад 57% ста-

новлять фахівці, професіонали, службовці, третину – особи з робітничими про-

фесіями, майже 11% – особи без професійної підготовки
12

. Таким чином, праце-

здатний контингент ВПО характеризується високим освітнім і професійно-ква-

ліфікаційним рівнями, а безробітні з числа ВПО претендують на технологічні 

робочі місця, та місця спеціалістів, що далеко не завжди відповідає запитам  на 

ринку праці на територіях переміщення. Виникає гостріше питання структурної 

перебудови економіки України, яка буде сприяти розв’язанню проблеми 

безробіття, в тому числі і стосовно ВПО.  

Дані про ВПО за 2014-2015 рр.
13

 показують, що вони молодші, cередній 

вік вимушених переселенців  майже на 10 років менше, ніж постійного населен-

ня, і складає близько  33,2 років. У той же час станом на 01.01.2015 р. середній 

вік постійних мешканців в цілому по Україні складає близько 42,2 року. 

Значна частка ВПО працездатного віку з високим освітньо-кваліфікацій-

ним рівнем переселилася разом із переміщенням освітніх, медичних, фінанси-

во-банківських, управлінських організацій та установ, підприємств малого та 

середнього бізнесу, що позитивно вплинуло на розвиток приймаючих  терто-

ріальних громад і зменшило напруженість на ринку праці. Цей вплив у першу 

                                                 
12

 Щодо надання послуг службою зайнятості внутрішньо переміщеним особам за період з  

1 березня 2014 року по 31 травня 2016 року. [Електронний ресурс]. – Режим доступу: 

http://www.dcz.gov.ua/statdatacatalog/document?id=351058 
13

 Національна система моніторингу ситуації з внутрі-шньо переміщеними особами. Раунд 1 [Електронний 

ресурс]. – Режим доступу: http://www.iom.org.ua/sites/default/files/iom_nms_ r1_ukr. pdf.  Національна система 

моніторингу ситуації з внутрішньо переміщеними особами. Раунд 2 [Електронний ресурс]. – Режим доступу: 

http://www.iom.org.ua/sites/default/files/iom_nms_ r2_ua-v.pdf. 
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чергу пов'язаний із підвищенням рівня розвитку людського і трудового потен-

ціалу громади, формуванням та можливостями реалізації підприємницького 

потенціалу, забезпеченням умов для розвитку або відновлення малого і серед-

нього бізнесу, що сприяє зростанню інвестиційних ресурсів розвитку громади, 

розширенню внутрішнього попиту як одного з базових чинників економічного 

розвитку.  

Реалізація людського, трудового, інтелектуального потенціалу ВПО в 

регіонах їх постійного розміщення забезпечує для громади розширення доступу 

до більшого обсягу та вищого рівня освітніх, медичних, оздоровчих, адмініст-

ративно-правових та інших видів послуг. Якщо на початку переселення ВПО 

були зорієнтовані в основному на реалізацію патерналістських принципів вирі-

шення проблем свого життєзабезпечення, то вже після закінчення дворічного 

терміну йдеться мова про визначення можливостей та умов реалізації ресурсів 

ВПО в забезпеченні розвитку територіальних громад за умови інтеграції пере-

селенців у їх структуру. У першу чергу це мобілізація та використання трудо-

вого, людського, підприємницького і соціального потенціалу, притаманного 

ВПО. Залежно від вікової, освітньо-професійної та кваліфікаційної характерис-

тик, рівня працездатності та працездатної активності ВПО відрізняються за 

сферами впливу на розвиток громади.  

Трудоактивний контингент переселенців найбільшою мірою впливає на  

економічні процеси в регіоні та територіях переселення, що позначається на 

стані  соціально-трудових відносин,  ринку праці,  рівні та якості життя. Реалі-

зація людського і трудового потенціалів ВПО, мобілізація підприємницьких, 

соціальних та інших ресурсів одночасно супроводжується і зростанням їх 

обсягів у структурі територіальної громади. Саме цей контингент переселенців 

може забезпечити формування системи протидії соціального відторгнення, 

сприяти розвитку толерантності та соціальних зв’язків у громаді, відтворенню 

соціальної та трудової активності, підвищенню рівня соціальної адаптації 

переселенців та їх інтеграції у структуру громади.   Основні сфери впливу кон-

тингенту за межами трудової активності пов’язані із системою соціального 

захисту, розвитком соціальної інфраструктури та формуванням умов для 

соціальній інтеграції.   
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На сьогодні є усі підстави вести мову про позитивні наслідки впливу 

ВПО на життєдіяльність територій переселення і приймаючих громад, що 

об’єктивно пов’язано з процесами адаптації та інтеграції  переселенців до но-

вих умов соціального середовища. У першу чергу, створюються додаткові мож-

ливості для розвитку або розширення інфраструктури соціальної сфери гро-

мади, розвитку ринку праці для забезпечення додаткової зайнятості, накопичен-

ня людського потенціалу та соціальних зв’язків як між внутрішньо переміщу-

ними особами, так і серед ВПО та членами громади. Розвиток соціальних зв’яз-

ків супроводжується зближенням інтересів переселенців та членів місцевих 

громад.  

Працездатний і трудоактивний контингент ВПО є вирішальним у реаліза-

ції інтеграційних процесів, забезпечує як співпрацю для ефективного спільного 

існування, так і можливості використання потенціалу ВПО в забезпеченні роз-

витку територіальних громад. Негативні наслідки пов’язані з високим рівнем 

незайнятості або із зайнятістю, яка не відповідає освітньо-професійному рівню, 

у той же час у межах самої громади створюється додаткова конкуренція, яка 

супроводжується напруженістю на ринку праці. Відсутність робочих місць, 

адекватних рівню освіти та кваліфікації, супроводжується зниженням трудової 

активності та зайнятості. 

Прикладом позитивного впливу є розширення можливостей формування 

та розвитку трудового потенціалу громади, забезпечення додаткової зайнятості 

для членів громади в результаті розвитку соціальної та транспортної інфраст-

руктури, активізації підприємницького потенціалу, які супроводжуються роз-

ширенням можливостей для функціонування малого та середнього бізнесу, 

зростанням умов для професійної мобільності як членів громади, так і 

переселенців, розвитком соціального партнерства та ін. 

В цілому, особливості характеристик сучасних переселенців України 

полягають у їх активній життєвій позиції стосовно гідного життя, високій моти-

вації до праці, швидкій адаптації до нових умов, вміння отримувати доходи за 

рахунок високої працездатності та професіоналізму. Децентралізація управлінь-

ня потребує формування спроможних територіальних громад. Цей процес від-

бувається вкрай повільно і неефективно. А залучення ВПО для даних цілей не 
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відбувається, незважаючи на вагомі переваги використання їх потенціалу. 

Перш за все, такі важелі не передбачено ні в законодавстві про територіальні 

громади, ні в Методиці формування спроможних територіальних громад. Спіль-

ні інтереси територіальних громад та ВПО, які в них проживають, є запорукою 

їх ефективної інтеграції на взаємовигідних умовах. 

Таким чином, доказовою базою переваг потенціалу ВПО як ресурсу є їх 

вищий освітній потенціал загалом і безробітних зокрема, а також більш молоді 

вікові характеристики. Серед переміщених осіб із Донбасу переважають 

науковці, освітяни, підприємниці та ін. Одночасно повністю переміщеними 

стала банківська сфера та її працівники.  

Залежно від характерних рис ВПО відбувається їх взаємодія та вплив на 

розвиток територіальних громад, а отже, адресне реагування на їх потреби. 

Проведені в Україні наукові дослідження щодо впливу внутрішньо пере-

міщених осіб на розвиток територіальних громад визначили типові напрями їх 

успішної взаємодії, які можуть бути використані і в інших країнах, що мають 

аналогічні проблеми. Ці напрями враховують рекомендації Керівних принципів 

ООН та включають таке: забезпечення доступності ВПО до програм мікрокре-

дитування для розвитку або розширення малого та середнього бізнесу; за безпе-

чення фінансування державних програм із соціального захисту ВПО; форму-

вання системи багатоканального фінансового забезпечення можливостей інтег-

рації ВПО в територіальні громади; розвиток доступного іпотечного кредиту-

вання; податкові преференції для суб’єктів господарювання, які працевлашто-

вують ВПО; розвиток або розширення ємності соціальної інфраструктури гро-

мади; забезпечення доступності до земельних, матеріальних і технічних ресур-

сів для ВПО для здійснення підприємницької діяльності; створення сприятли-

вих правових засад для перереєстрації підприємств малого бізнесу в межах те-

риторіальних громад; забезпечення ВПО виборчих прав, реалізація принципів 

демократії; включення ВПО у вирішення проблем, пов’язаних із реалізацією 

прав ВПО; підвищення професійного рівня, обізнаності державних та посадо-

вих осіб відносно законодавства та програм щодо ВПО для їх ефективної 

імплементації тощо. 
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Визначення стратегічних напрямів створення умов та можливостей 

успішної взаємодії внутрішньо переміщених осіб та територіальних громад по-

требує подальшої їх успішної імплементації та реалізації. При одночасному 

використанні та запровадженні механізмів реалізації цих напрямів досягається 

очікуваний результат, коли ВПО перетворюється у ресурс розвитку тери-

торіальних громад та країни в цілому. 

Механізми реалізації визначених основних напрямів включають здійнен-

ня такого: забезпечення гарантій зайнятості ВПО, недискримінаційного досту-

пу до робочих місць, які відповідають професійно-освітньому рівню ВПО, для 

їх інтеграції в територіальні громади; створення умов для працевлаштування 

ВПО з використанням інформаційно-комунікаційних інтернет-технологій; ство-

рення умов для професійної підготовки та перепідготовки ВПО; компенсацію 

державою витрат роботодавців на оплату праці при перепідготовці та підви-

щенні кваліфікації ВПО; розробку заходів щодо збору та систематизації даних 

про потребу і кваліфікацію ВПО, моніторингу працевлаштування, розширення 

пільг для роботодавців, які приймають ВПО; забезпечення ВПО соціальним 

інтернетом для дистанційного навчання новим професіям та можливості праце-

влаштування на національному і глобальному ринках праці як фахівців по 

роботі з інформацією у дистанційному режимі; створення преференційних умов 

для впровадження та реалізації підприємницької діяльності ВПО, використання 

інноваційно-підприємницького потенціалу ВПО; внесення необхідних змін до 

Податкового кодексу, Закону України «Про концесії» для забезпечення 

можливості використання інноваційного та підприємницького потенціалу ВПО 

в розвитку територіальних громад тощо. 

Без зміни системи суспільних відносин, посилення демократизації управ-

ління, розвитку громадянського суспільства, поширення соціальних та інформа-

ційних інноваційних процесів ефективного використання ВПО як ресурсу роз-

витку країни будуть уповільненими стратегії розвитку економіки країни. Для 

цього пропонується низка заходів, які забезпечують їх здійснення. Це – акти-

візація та систематизація роботи з міжнародними донорами щодо розгортання 

інфраструктурних проектів; створення на базі громадських організацій приват-

но-державного консорціуму допомоги ВПО; створення та ведення єдиного 
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державного реєстру міжнародних та національних проектів допомоги ВПО; 

організація роботи з підбору кадрів ВПО для роботи у місцевих органах влади 

та органах місцевого самоврядування на Донбасі, зокрема у перспективі – на 

звільнених тимчасово окупованих територіях; використання потенціалу ВПО та 

забезпечення їх участі в управлінні, політичному житті, програмах розвитку 

громади, підприємницькій діяльності, входження до ініціативних груп місцевої 

громади; забезпечення включення до складу Ради з питань національної єдності 

представників громадськості з числа ВПО; формування банку соціальних 

ініціатив для включення ВПО в життєдіяльність громади, банку кейсів із 

технологіями реалізації соціальних проектів, створення соціальних підпри-

ємств; створення інтернет-сайтів для розповсюдження інформації про можли-

вості та реалізовані практики інтеграції ВПО в територіальні громади. 

Отже, внутрішньо переміщені особи в Україні, є значним ресурсом для 

розвитку економіки країни. Вони активні, ініціативні, зацікавлені та прагнуть 

залучитися до конструктивної взаємодії з територіальними громадами, з 

органами влади, бути учасником відновлення та розбудови миру на сході 

України, а головне зробити Україну успішною і процвітаючою. 

 

7.2. Залучення інноваційного досвіду волонтерства України в світову 

практику 

Волонтерський рух в Україні має власну особисту історію започаткуван-

ня та розвитку, проте має певні переваги та особливості у контексті глобаль-

ного масштабу. Спалах волонтерської активності, що охопив усю країну, 

відбувся наприкінці 2013 р. після Революції гідності і з особливою силою 

розгорнувся у 2014 р. у зв’язку з воєнним конфліктом на Донбасі. Виникла 

проблема мобілізації внутрішніх ресурсів країни та її регіонів для забезпечення 

самозахисту і безпеки, залучення соціальних ресурсів громадянськості. Волон-

терський рух стає проявом такої мобілізації, конструктивної самоорганізації 

активної частини населення, спрямованої на вирішення проблем воєнного 

конфлікту та його наслідків. Локалізація волонтерської допомоги обумовлю-

валася гострими потребами врятування життя людей окупованих територій, 
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підтримки бійців української армії, допомоги внутрішньо переміщеними 

особами із зони конфлікту, а також в міста переселення. Мобілізація ресурсів 

громадянського суспільства в Україні була реалізована саме через волонтерство 

у зв’язку із зовнішньою загрозою втрати територіальної цілісності Української 

держави. Такий чинник не є типовим для волонтерського руху в інших країнах 

світу. Це українська специфіка унікального досвіду розвитку волонтерства в 

умовах збройної агресії. Враховуючи наявність в світі багатьох «гарячих 

точок», саме цей специфічний досвід міг би стати внеском України у позитивні 

світові процеси розвитку волонтерства. 

Уряди більш ніж 80 держав, до яких входять і найбільш розвинені країни 

світу, визнали та сприяють розвитку у своїх країнах національного 

волонтерського руху, розглядаючи його як діючий інструмент розвитку 

глобального cуспільства, тому волонтерський рух має глобальний характер. 

У «Рекомендаціях щодо підтримки волонтерства», затверджених 

Генеральною асамблеєю ООН, термін «волонтерство» належить до «широкого 

спектру видів діяльності, включаючи традиційні форми взаємодопомоги та 

самодопомоги, офіційне надання послуг та інші форми громадянської участі, 

що здійснюються добровільно, для загального громадського блага і де грошова 

винагорода не є головним мотивуючим фактором» [71]. Відповідно до Закону 

України «Про волонтерську діяльність» «волонтерська діяльність – 

добровільна, соціально спрямована, неприбуткова діяльність, що здійснюється 

волонтерами шляхом надання волонтерської допомоги» [16]. Волонтерство − це 

глобальний процес об'єднання людей, які прагнуть зробити внесок на благо 

своєї громади та світової спільноти. Волонтерами можуть бути люди будь-

якого віку і будь-якої професії з різних сфер і прошарків суспільства, які 

віддають частину своїх сил, часу, знань на благо інших людей і суспільства в 

цілому. 

Волонтерський рух «спалахнув» із безпрецедентною силою і в новій 

якості у 2013-2015 рр. під час революційних та воєнних подій у країні. Він 

продовжував набирати силу через низку спроможність органів державної влади 

своєчасно адекватно реагувати на виклики часу щодо забезпечення соціальної, 
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колективної та особистісної безпеки людей, які опинилися на теренах війни. 

Волонтери стали тим живим щитом, який врятував багато людських життів. За 

умов, які склалися в країні, цінною та важливою є діяльність окремих 

волонтерів і цілих організацій, фондів, які вирішують найгостріші соціальні 

проблеми, вибудовують фундамент стійкої взаємодії та координації з іншими 

волонтерськими організаціями, урядовими структурами, міжнародними 

організаціями тощо. Процеси інституціоналізації волонтерського руху 

тривають і дозволяють зміцнити цей соціальний ресурс громадянського 

суспільства на потреби людини і країни в цілому. 

В контексті пошуку подальших шляхів розвитку та інституціоналізації 

волонтерського руху в Україні, а також перспектив та можливостей залучення 

закордонного досвіду розвитку волонтерства, важливою є оцінка динаміки 

волонтерської активності українців та її порівняння із аналогічною активністю 

жителів інших країн. 

На жаль, відповідних досліджень існує небагато. Одним з наймасштабні-

ших і найвідоміших є рейтинг CAF WorldGivingIndex – Світовий рейтинг бла-

годійності, що розраховується організацією CharitiesAidFoundation на основі да-

них компанії Gallup. Використовуються дані всесвітнього опитування компанії 

Gallup, що проводиться у понад 140 країнах світу, зокрема результати розділу 

GlobalCivicEngagement. Так, у відповідному розділі соціологи Gallup аналізу-

ють відповіді на три питання щодо схильностей людей жертвувати свої гроші 

на благодійність, працювати в організації, як волонтер та надавати допомогу 

тим, хто її потребує. У розрахунку показників Світового рейтингу благодій-

ності використовуються відсотки позитивних відповідей на зазначені питання, 

а також середнє значення відсотків як інтегральний показник. 

На основі звітів CAF WorldGivingIndexза 2010-2016 рр.
14

 є можливим 

прослідкувати динаміку благодійної активності українців за відповідний період, 

акцентуючи увагу на періоді Революції Гідності та подальших подій, пов’я-

заних із агресією Російської Федерації у АР Крим та на території Донецької і 

Луганської областей України. 
                                                 
14

 Мировой рейтинг благотворительности - http://www.cafrussia.ru/page/mirovoi_reiting_blagotvoritelnosti_1 
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Очевидно, що на показники видів благодійної активності, що вико ристо-

вуються при побудові CAF WorldGivingIndex, здійснюють вплив значна кіль-

кість економічних, соціальних, політичних та інших чинників, тому між краї-

нові порівняння пов’язані із значними труднощами, які полягають в урахуванні 

схожості чи відмінності ключових за значенням подій і процесів у кожній краї-

ні в різних сферах. Інакше кажучи – ключові фактори, що впливають на інтен-

сивність та форми прояву волонтерської активності є різними для різних країн, 

і окремі прояви можуть взагалі залишитись поза межами дослідження саме че-

рез їхню нетиповість та неспівставність із загальноприйнятими формами 

волонтерства. 

Окремим завданням є дослідження набутого в Україні досвіду волон-

терства у порівнянні із відповідним світовим досвідом та виокремлення у цьому 

досвіді його інноваційної складової, форм та методів роботи, які проявились 

вперше та можуть збагатити світовий досвід волонтерської діяльності. 

Більш інформативною є оцінка динаміки показників України у рейтингу 

CAF WorldGivingIndex на протязі 2010-2016 рр. В той же час певним індикато-

ром відмінності процесів благодійності та волонтерської діяльності в Україні 

від загальносвітових тенденцій може виступати відмінність динаміки рейтингів 

і відсоткових показників. 

Однією з рис волонтерської діяльності в Україні у 2014-2015 рр. є те, що 

значна кількість ініціатив при їх виникненні (а часто – і в процесі реалізації 

протягом тривалого часу) має неформальний характер, що також ускладнює 

їхнє дослідження та оцінку впливу на соціальні процеси. Багато громадських 

ініціатив, що виникли під час Революції гідності та були спрямовані на допомо-

гу протестуючим на Майдані, після її завершення переорієнтувались на допо-

могу Збройним Силам України, Національній гвардії України, добровольчим 

батальйонам, вимушеним переселенцям з АР Крим та сходу України. Такими є 

історії появи багатьох відомих нині благодійних фондів та організацій (наприк-

лад, благодійного фонду «Повернись живим» [12]), діяльність із допомоги бій-

цям АТО та візити до зони АТО відомих в Україні шоуменів (наприклад, 

С. Притули, О. Мочанова та ін.), музичних колективів та виконавців та ін. Час-
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тина з них (у першу чергу ті, для кого волонтерська діяльність не стає доміную-

чою, та ті, хто «точково» надає певні види допомоги) і в подальшому здійню-

ють свою діяльність, залишаючись у неформальному статусі. Частина волонте-

рів надають допомогу індивідуально, інколи – не здійснюючи активного залу-

чення сторонніх коштів. Такими є випадки, наприклад, надання допомоги дру-

зям чи родичам, які беруть участь у бойових діях, що переростали в системА-

тичне надання допомоги окремим бійцям або підрозділам (доставка посилок від 

близьких, виконання замовлень щодо спорядження, постачання продовольства, 

одягу та побутових речей). Визначна роль волонтерів у забезпеченні боєздат-

ності силових структур під час протистояння збройній агресії на сході України 

визнається і представниками Збройних Сил України
15

. 

Таблиця 7.2 

Місце України у Світовому рейтингу благодійності
16

 

 Рік 

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 

CAF WorldGivingIndex, ранг 150 105 111 102 103 89 106 

CAF WorldGivingIndex,% 13 26 21 24 23 29 26 

 

Робили благодійну грошову пожертву, ранг 151 132 130 122 123 47 68 

Робили благодійну грошову пожертву,% 5 11 7 8 9 38 26 

 

Працювали як волонтер, ранг 103 28 56 26 43 103 92 

Працювали як волонтер,% 14 30 20 29 26 13 16 

 

Надавали допомогу іноземцю або незнайомцю, 

який її потребував, ранг 151 118 108 112 118 122 119 

Надавали допомогу іноземцю або незнайомцю, 

який її потребував,% 19 37 36 36 35 35 36 

 

Країн у рейтингу 153 153 146 135 135 145 140 

                                                 
15 Начальник Управління спеціальних операцій Генерального Штабу ЗСУ полковник С. Кривонос 30.03.2015 р. 

під час круглого столу заявив: «Те, що створено волонтерами, напевно, у світі до цього таких результатів ще не 

було. Я скажу так: якби не волонтери, то я не знаю, як би воювали наші частини і підрозділи. Це люди, які 

постійно (працюють) у всіх напрямах – озброєння, їжа, медичне забезпечення. Це ті, хто працює на нашу 

армію» [15]. 
16

 Слід зазначити, що дані, які використовуються при побудові рейтингу певного року, було зібрано 

соціологами у попередньому році. 
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Типовим прикладом волонтерства є діяльність представників української 

діаспори Уляни і Марка Супрун, які ще під час Помаранчевої революції 

докладали зусиль до донесення інформації про події в Україні до політичних 

еліт і широкого загалу у США, брали активну участь у Революції гідності, а 

зараз є засновниками волонтерського проекту "Захист патріотів"
17

. 

Правозахисний напрям у діяльності волонтерів був націлений головним 

чином на захист прав людей, які потрапили у скрутні життєві умови. Так, 

волонтери-юристи намагалися протидіяти у правовому полі незаконним діям 

влади під час проведення євромайданів. Протягом 2014-2015 рр. вони допомА-

гали вимушеним переселенцям оформити необхідні документи, входили до 

складу переговорних груп, які займаються звільненням заручників та пом’як-

шенням умов їх утримання.  

Асортимент послуг, що надають організації громадянського суспільства 

(ОГС), розширюється як реакція на воєнні дії на сході України та появу 

мільйона біженців і переселенців із Криму й Донбасу. За даними Державної 

служби з надзвичайних ситуацій, її регіональні штаби взаємодіють із близько 

90 громадськими, у тому числі волонтерськими, організаціями стосовно 

надання послуг громадянам, які виїхали із зони проведення АТО (розселення, 

надання гуманітарної допомоги, організація харчування тощо).  

Допомогу й необхідні послуги ті, хто їх потребує, отримують від волонте-

рів, ініціативних і неформальних груп. Інституціоналізовані ОГС змінюють свої 

місії, розширюють види своєї діяльності й намагаються встигати за потребами 

своїх цільових груп.  

Провідним завданням для держави і суспільства в даний час виступає 

відповідальне, скоординоване і ефективне залучення  потенціалу волонтерства 

на розв’язання гострих соціальних проблем в державі та на місцях. Для цього 

необхідно знати природу і сутнісні характеристики волонтерського руху в 

Україні, що з особливою силою проявилися  у  2014-2015 рр. і проявляються, 

але з меншою інтенсивністю і на сьогодні, а саме: 

- велика частка волонтерської діяльності не має формального характеру; 
                                                 
17

 Гуманітарна ініціатива Світового конгресу українців «Захист патріотів» (http://patriotdefence.org/). 
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- оперативність волонтерських ініціатив як наслідок неефективності 

державних інституцій або обмеженості ресурсів держави; 

- надзвичайна ініціативність і незалежність діяльності волонтерських 

структур; 

- становлення волонтерських структур як організацій громадянського 

суспільства, що професійно задовольняють певні потреби населення; 

- склад провідних активістів-волонтерів України є унікальним, адже 

вони вийшли не з формальних  структур громадянського суспільства, а з різних 

сфер професійної діяльності, зокрема, з ІТ-технологій, зі сфери підприємництва 

тощо. 

- волонтерська діяльність в Україні на сучасному етапі проявилася в  не-

стандартних для світової практики  напрямах реагування на проблеми,  створю-

ючи не тільки систему допомоги особам та структурам, що її потребують, але і 

паралельну систему розробки й реалізації рішень, спрямованих на більш ефек-

тивне виконання функцій відповідними державними структурами, перш за все, 

у військовій сфері. 

Результати аналізу діяльності волонтерських структур демонструють 

значний потенціал активізації та розширення їх участі у вирішенні найболю-

чіших проблем, що постають перед Українською державою і суспільством. Сві-

товий досвід свідчить, що там, де добровольці можуть зробити, щоб їх голоси 

були почуті, і беруть участь у процесі прийняття рішень, надання послуг стає 

більш ефективним і справедливим [69]. І зараз у першу чергу від державних 

структур залежить: або дійсно буде отриманий такий результат, або суспільство 

і найбільш активні громадяни остаточно розчаруються у політиках і політиці та 

намагатимуться автономізуватися від них. 

Незважаючи на позитивне визнання ролі волонтерів у вирішенні багатьох 

гострих суспільних проблем (від підвищення обороноздатності країни до благо-

дійної допомоги ВПО), потребують вирішення багато важливих інших питань, 

що заважають повноцінній реалізації внутрішнього потенціалу волонтерського 

руху, а саме: 
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- значне скорочення обсягів пожертвувань через ряд об’єктивних і 

суб’єктивних чинників; 

- законодавчі перешкоди, що ускладнюють добросовісну волонтерську 

діяльність, не заважаючи зловживанням у цій сфері; 

- опір чиновників і консерватизм державних структур, що обмежують 

результативність волонтерської діяльності; 

- недостатність контролю за подальшою «долею» матеріальної 

допомоги, наданої волонтерами; 

- відсутність достатньої координації волонтерів між собою та між 

державними структурами і волонтерами; 

- відсутність ефективної комунікації між волонтерами і суспільством; 

- зниження мотивації, втома, емоційне «вигорання» волонтерів; 

- випадки зловживань з боку волонтерів, поява псевдоволонтерів; 

- безпека волонтерів. 

Вирішенню багатьох із зазначених проблем перешкоджають перш за все 

високий рівень корумпованості державних інститутів та суспільства, процедури 

та регламенти, що не сприяють реальній зацікавленості владних структур та 

окремих чиновників в ефективному здійсненні своїх повноважень й обов’язків, 

прояву ініціативи у розв’язанні завдань, які постають перед ними. У той же час 

ключовою умовою для успіху волонтерського руху й окремих ініціатив є 

реагуючий (responsive) уряд, що відгукується партнерством з волонтерською 

спільнотою.  

Наслідком сукупності наведених особливостей і результатів діяльності 

волонтерів є величезний кредит довіри з боку населення країни. Так, за підсум-

ками опитування, проведеного в кінці 2014 р. Київським міжнародним інститу-

том соціології [32]
18

, волонтери користуються найбільшою довірою громадян 

України серед владних і суспільних інститутів (7,3 балу за 10-бальною шка-

                                                 
18 Опитування було проведено КМІС на замовлення видання «Дзеркало тижня» та за підтримки С. Тарути з 6 

по 17 грудня в усіх областях України. Для цього було проведено 3035 інтерв’ю з респондентами віком старше 

18 років, які проживають у 179 населених пунктах. 
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лою), причому абсолютну, десятибальну довіру до волонтерів має 22,6% гро-

мадян України, а зовсім не довіряють волонтерам лише близько 5% населення. 

Проблеми, що викликали появу настільки масового волонтерського руху, 

з часом так чи інакше втратять свою гостроту. У волонтерів буде продовжувати 

накопичуватись втома і демотивація, мир переможе на сході України. Очевид-

но, що об'єктивна потреба в такій кількості волонтерських структур та окремих 

волонтерів буде знижуватися (особливо щодо тих, хто спеціалізується на тех.-

нічному та матеріальному забезпеченні української армії). Але з боку держави і 

суспільства було б нерозсудливим не скористатися при здійсненні суспільних 

перетворень таким потенціалом довіри до волонтерів, їх організаторських здіб-

ностей, навичок швидкого й ефективного вирішення практичних проблем. 

Волонтерський рух – це прояв зрілості та відповідальності громадянського 

суспільства. 

Можливими сценаріями подальшого розгортання діяльності волонтерів 

можуть стати: 

1. Громадська залученість. Частина волонтерів (у першу чергу ті, хто 

займався громадською активністю до залучення до волонтерської діяльності, а 

також ті, хто знайшов у цій сфері своє покликання) залишаться громадськими 

активістами і будуть продовжувати свою діяльність у сфері надання допомоги, 

захисту прав та представлення інтересів певних соціальних груп. 

2. Підприємництво або професійна діяльність. Частина волонтерів 

знайдуть для себе більш прийнятною участь в економічній діяльності у формі 

підприємницької діяльності або найманої праці. 

3. Входження до органів виконавчої влади та місцевого самоврядування. 

Ще частина вибере для себе шлях зміни діяльності через вступ чи обрання до 

органів державної влади або місцевого самоврядування, реалізуючи набутий 

досвід в системі державного управління. Саме на такому сценарії наголошують 

як українські громадські активісти [
4
8], так і відомий американський філософ і 

соціолог Ф. Фукуяма у своєму інтерв'ю з приводу Революції гідності в Україні: 

«Я розумію, що у громадянського суспільства існує стійке переконання, що всі 

політики погані, що уряд поганий, і ми єдині, хто має зберігати нашу чистоту, 
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щоб наглядати за ними. Але з таким підходом ви ніколи не отримаєте успішний 

уряд. І якщо є люди, які хочуть щось змінити, то вони мають піти у політику і 

зробити це самі. … Люди мають бути готовими взяти на себе цей ризик, тому 

що цього вимагає їх покоління, яке їм довіряє. Ви повинні розуміти, що якщо у 

політиці не з'явиться нове покоління, то шансів на зміни немає взагалі. Це 

призведе до чергового провалу» [31]. 

Досвід позитивних результатів роботи волонтерів у підрозділах 

Міністерства оборони України накопичується. Необхідно поширювати 

практики входження волонтерів до державних структур, зокрема інших 

силових відомств, що сприятиме комунікації та координації зусиль різних груп 

й організацій волонтерів. Вплив волонтерів на соціальні, культурні норми і 

цінності суспільства розглядається як бажаний та закономірний у доповіді 

«Стан світового волонтерства: трансформуючи управління» програми 

волонтерів ООН: «Волонтери можуть змінювати і формувати культурні та 

соціальні норми і цінності суспільства. Вони можуть розширити параметри 

дебатів, поставивши нові ідеї в політичних порядках денних і оспорюючи 

статус-кво. Хоча це не завжди може безпосередньо впливати на осіб, які 

приймають рішення, або на результати політики в короткостроковій 

перспективі, це може змінити ситуацію і привести до довгострокових  

конструктивних соціальних змін» [69, p. 32]. 

Дана стратегія вже частково реалізується волонтерами і державними 

структурами. Наприклад, проект «Волонтерський десант», який полягає у 

введенні до структури Міністерства оборони України волонтерів, які показали 

свою ефективність, у першу чергу, для налагодження процесів матеріального 

забезпечення і боротьби із зловживаннями у сфері державних закупівель. 

Також рухом у цьому напрямі можна розглядати балотування й обрання 

депутатом Верховної Ради України Т. Ричкової на довиборах у м. Дніпрі 17 

липня 2016 р. (одномандатний виборчий округ №27). 

За результатами соціологічних досліджень з проблем волонтерства в 

Україні, здійснених фахівцями сектору економічної соціології Інститут 

економіки промисловості НАН України під керівництвом О. Панькової у 
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березні-червні 2016 р., основним мотиваційним підґрунтям участі громадян 

України у волонтерському русі виступає готовність людини особисто 

залучитися до розв’язання  конкретної суспільної проблеми, почуття 

відповідальності, яке втілюється в конкретних діях, бажання закріпити статус 

соціально визнаної людини, діяльність якої несе значну суспільну користь. 

Серед чинників, які найбільше спонукають людей до участі у волонтерській 

діяльності з початку Революції гідності та до сьогодні, респонденти на перше 

місце поставили віру у свої можливості здійснити доленосні зміни в країні. 

Друге місце посіли чинники, що надихають громадян на волонтерство: хвиля 

духовного пробудження нації, солідарність, довіра до волонтерів, готовність 

допомагати співвітчизникам, а також неспроможність і небажання влади взяти 

на себе відповідальність щодо вирішення болючих проблем. Це стає значущим 

стимулятором волонтерської активності небайдужих громадян. Діяльність 

волонтерських структур у період 2014-2015 рр. була спрямована майже 

виключно на соціальні групи, що мають відношення до подій на сході України, 

– це вимушені переселенці із зони АТО та Криму, бійці добровольчих 

батальйонів, підрозділів Збройних Сил України, які воюють у зоні АТО, мирні 

жителі окупованих територій Донецької та Луганської областей. Результат є 

цілком прогнозованим, ураховуючи, що саме ці події і призвели як до спалаху 

волонтерського руху, так і до появи тих соціальних груп, з якими волонтери 

працюють. Однак залишається відкритим питання, як і в якому напрямі 

розвиватиметься волонтерство при поступовому вирішенні проблем на сході 

країни. На момент опитування майже всі експерти висловлювали готовність 

надалі продовжувати свою волонтерську діяльність. 

Окремий інтерес у контексті мобілізаційного потенціалу становить 

питання щодо бачення керівників волонтерських організацій та рухів 

можливостей своєї участі у політичному житті країни. Так, майже половина 

респондентів вважає, що волонтерські організації та рухи мають стати 

об’єднуючою силою − і тільки поза політикою. Але такою самою є частина тих, 

хто висловив думку про те, що волонтерські організації та рухи за певних умов 

можуть брати участь у політичному житті − якщо це сприяє досягненню цілей 
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їх діяльності. Близько третини опитаних відзначили, що волонтерські 

організації та рухи мають брати активну участь у політичному житті. Це 

означає, що в Україні переважна більшість волонтерів не вважають себе 

аполітичною силою, яка має займатися виключно вирішенням конкретних 

питань допомоги тим, хто її потребує, та не торкатися політики. Тож наявність 

певних політичних амбіцій у поєднанні з авторитетом волонтерських 

організацій та довірою до них утворюють потенціал, який може бути 

застосований за певних суспільно-політичних умов і використаний в інтересах 

політичних гравців. Недооцінювати цього не можна. 

Результати здійснених досліджень свідчать, що проблеми, пов’язані з 

характером відносин волонтерських організацій із державними органами влади, 

є пріоритетними. Це свідчить, що системних змін у характері взаємодії між 

владою та громадянським суспільством не відбулося, незважаючи на бурхливі 

події останніх років.  

Мобілізація ресурсів волонтерських організацій і позитивний соціальний 

ефект від цього можливі за умов включення представників волонтерських 

організацій до органів влади, а також у разі надання пільг, преференцій та 

вдосконалення законодавства у сфері діяльності волонтерських організацій. 

Доволі низьку оцінку отримав такий системний чинник, як наявність 

інфраструктури підтримки волонтерського руху (центри розвитку 

волонтерства, інформаційно-комунікаційні системи − сайти та ін.). Тобто те, що 

є провідною світовою практикою, коли створюється інфраструктура, яка 

дозволяє інститутам громадянського суспільства функціонувати фактично 

автономно та не залежати від влади, українськими волонтерами фактично не 

сприймається як чинник розвитку. 

Тож протягом 2013-2015 рр. мобілізаційний ресурсний потенціал 

громадянського суспільства виявився дуже високим, хоча його прояви 

подекуди були хаотичними, не зовсім скоординованими. Але поступово 

починають відбуватися процеси певної інституціоналізації волонтерського руху 

та його включення в соціальні процеси на більш постійній основі: ті люди і 

структури, які намагаються зробити свою діяльність системною, набувають 
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формального статусу, що дозволяє розшити можливості співробітництва з 

урядовими структурами та міжнародними організаціями, наймати 

співробітників на платній основі тощо. 

Той мобілізаційний імпульс, який волонтерський рух надав процесам 

соціальної самоорганізації в Україні, потребує подальших досліджень, бо не 

виключено, що саме це соціальне явище містить ключові інгредієнти самобут-

нього рецепту розвитку в Україні реальної демократії та її становлення 

реальним суб’єктом регіональних політичних і соціально-економічних 

процесів. 

Активна участь громадських об’єднань у подіях останнього часу в 

Україні, а також стан соціальних ресурсів, які є доступними для громадських 

об'єднань та можуть залучатися ними, демонструють значний потенціал 

активізації та розширення участі громадських об’єднань у забезпеченні 

розвитку та удосконалення суспільних відносин. Проте відсутність дієвих 

механізмів залучення цих ресурсів може призвести до їх занепаду та значно 

звужує потенційну ресурсну базу здійснення реформ, гальмує процеси 

відновлення та стабілізації всіх сфер життєдіяльності українського суспільства 

в ситуації воєнного конфлікту. Відповідно необхідною умовою децентралізації 

та інших реформ, мета яких полягає в демократизації українського суспільства, 

сприянні участі громадян у прийнятті та реалізації управлінських рішень, є 

створення в Україні механізмів, спрямованих на розвиток та залучення 

соціальних ресурсів громадських об'єднань, у тому числі волонтерських 

організацій та рухів.  

Для залучення потенціалу волонтерського руху в забезпечення розвитку 

України, її регіонів, а також для збереження людського потенціалу нації 

доцільною є реалізація такого комплексу заходів. 

1. Для координації та взаємоузгодження спільних дій необхідно: 

створення єдиного інформаційно-комунікативного банку даних 

волонтерських організацій і об’єднань (регіональні ресурсні центри, спільні 

проекти з навчання та обміну досвідом з авторитетними зарубіжними 
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волонтерськими рухами, інформаційно-комунікативні площадки в мережі 

Інтернет тощо);  

налагодження інформаційно-комунікативної системи зворотного зв’язку 

у тріаді «волонтери − державні структури − влада»; 

налагодження міжрегіональної координації дій, розвиток співпраці між 

волонтерськими групами, великим бізнесом, державними структурами 

стосовно матеріального та продовольчого забезпечення української армії, 

бійців АТО і допомоги вимушеним переселенцям; 

створення асоціацій волонтерських організацій, спрямованих на 

вирішення завдань у конкретних сегментах (координація зусиль військових і 

цивільних психологів та волонтерських організацій із психологічної 

реабілітації воїнів, які повертаються із зони АТО); 

координація та взаємоузгодження дій центральних і місцевих органів 

влади й волонтерів, які допомагають учасникам АТО і вимушеним 

переселенцям; активізація роботи координаційних рад при 

облдержадміністраціях; 

координація зусиль волонтерських організацій і територіальних громад 

щодо вирішення нагальних соціальних проблем вразливих груп населення 

регіону, території; 

створення регіональних call-центрів для виявлення псевдоволонтерів; 

створення реєстру волонтерських і донорських організацій української 

діаспори та організація роботи з їх представниками щодо налагодження 

доставки в Україну міжнародної допомоги та розвитку партнерських відносин 

зарубіжних волонтерів із волонтерами України. 

2. Для популяризації волонтерської діяльності Міністерству 

інформаційної політики України, Державному комітету телебачення і 

радіомовлення України необхідно: 

сприяти створенню інформаційних матеріалів щодо висвітлення кращих 

волонтерських практик у форматі соціальної реклами, журналістських 

розслідувань, окремих тематичних програм; 
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розробити стратегію проведення інформаційної кампанії, спрямованої на 

залучення до соціалізації внутрішньо переміщених осіб та соціальної 

реабілітації військовослужбовців, які повернулися із зони АТО, якомога 

ширшого кола громадян України, у тому числі силами волонтерів, благодійних 

організацій, приватних донорів; 

популяризувати приклади конструктивних практик взаємодії бізнесу, 

волонтерських організацій та влади (на прикладі Харківської області).  

створити систему генерування і поширення позитивної інформації про 

Україну в інформаційній сфері та соціальних мережах з тим, щоб держава взяла 

на себе обов’язок забезпечити фінансову, організаційну та інфраструктурну 

підтримку цієї діяльності на основі залучення ресурсів громадянського 

суспільства, волонтерського руху.  

3. Для подальшого розвитку законодавчих та інституційних засад 

волонтерської діяльності необхідно: 

сформувати за участю інститутів громадянського суспільства при відділі 

комунікацій із громадськістю Департаменту інформації та комунікацій з 

громадськістю Секретаріату Кабінету Міністрів України консультативно-

дорадчий орган – Раду з розвитку волонтерської діяльності, до функцій якої має 

входити аналіз пропозицій волонтерів щодо змін до нормативної бази, яка 

регулює волонтерську діяльність; 

розробити процедури взяття на баланс матеріальних цінностей, 

переданих волонтерами, із прозорим загальнодоступним контролем через 

інформаційні системи несекретних позицій; 

сприяти створенню інформаційно-комунікативної інфраструктури 

розвитку волонтерського руху (регіональні ресурсні центри, спільні проекти з 

навчання та обміну досвідом з авторитетними зарубіжними волонтерськими 

рухами, інформаційно-комунікативні площадки в мережі Інтернет; 

розробити систему координації роботи з волонтерами на тимчасово 

окупованих територіях; залучати приватні благодійні фонди та волонтерські 

організації, які мають доступ на тимчасово окуповані території, для 

перевезення гуманітарної допомоги населенню від імені держави. 
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4. Для сприяння формуванню та залученню соціальних ресурсів 

волонтерських структур до широкої практичної діяльності необхідно: 

замовлення, сприяння організації та здійсненню наукових досліджень 

щодо оцінки стану та динаміки волонтерської діяльності, а також ставлення 

населення до волонтерських структур та їх діяльності як в Україні в цілому, так 

і в окремих регіонах, сприяння оприлюдненню і поширенню результатів таких 

досліджень; 

забезпечення методологічної, методичної та інформаційно-

комунікативної підтримки взаємодії центральних і місцевих органів виконавчої 

влади, органів місцевого самоврядування з волонтерськими структурами (щодо 

співпраці з організаціями волонтерів, залучення населення до волонтерської 

діяльності тощо); 

дослідження світового досвіду волонтерської діяльності та його адаптація 

до українських умов; 

аналіз, узагальнення й упровадження в діяльність державних структур 

ефективних моделей та підходів, що використовуються волонтерськими 

організаціями, з урахуванням специфіки сфери діяльності, послуг, які 

надаються, цільових груп тощо; 

опрацювання можливості створення «симбіотичних» структур на основі 

поєднання системи державних установ, зокрема у сфері соціальної роботи, та 

волонтерських організацій із використанням сильних сторін кожного суб’єкта; 

сприяння включенню активних та ефективних волонтерів до Громадських 

рад при органах виконавчої влади, що відповідають за сферу, де вони 

здійснюють свою діяльність; 

створення, за необхідності, додаткових органів з участю волонтерів для 

цілеспрямованого реформування відповідних структур, підвищення їх 

ефективності, розробки стратегій діяльності; 

сприяння створенню органами місцевого самоврядування електронних 

ресурсів та центрів соціальних ініціатив населення з метою виявлення потреб у 

добровільній роботі, інформування про можливості участі у волонтерській 

діяльності за різними напрямами та можливості отримання допомоги від 
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волонтерських структур, а також для сприяння участі волонтерів у наданні 

публічних послуг населенню органами місцевого самоврядування та 

комунальними закладами. 

Отже, волонтерський рух в Україні має цінні особливості, які є здобутком 

нації, а розповсюдження досвіду України у глобальному середовищі, 

покращити відносини у світовому цивілізаційному просторі. 
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7.3. Взаємозв’язок економічної і соціальної компонент  суспільного 

розвитку в умовах глобалізації 

 

Глобалізація світового економічного простору обумовлює посилення ролі 

людського фактору у підвищенні конкурентних можливостей національної 

економіки. У сучасних умовах місце країни в рейтингу геополітичної 

конкуренції визначається освітнім рівнем нації, розвитком ключових    

виробничо-технологічних систем новітнього технологічного укладу та 

інформаційного середовища, можливостями економіки до генерації високої 

інноваційної активності.  

В той же час глобальні масштаби конкурентного середовища руйнують 

соціально-економічний фундамент для людського розвитку – міста фізично 

знищуються, захоплюючи за собою і залишки села. Люди швидко втрачають 

ілюзії щодо продуктивної реалізації власної трудової активності в сфері 

зайнятості та забезпечення зростання обсягів валового національного продукту 

як індикатора і гаранта якості життя [1; 2]. 

На превеликий жаль світова спільнота в умовах сучасного                   

глобально-інформаційного простору зазнала невдачі в спробах знайти 

ефективні способи скорочення прірви між багатими і бідними націями. 

Напруженість в окремих країнах між представниками різних рас, націй, релігій, 

регіональними угрупованнями, інтелектуалами і робітниками стає сильною і 

глибоко   роз’єднуючою  тенденцією.  
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Тенденції розвитку світової економіки, які безпосередньо пов’язані з 

глобалізацією, суттєво впливають на ринок праці та всю соціальну складову 

життя українського  суспільства. Процеси, які відбуваються на національному 

ринку праці, безпосередньо пов’язані з соціально-економічною ситуацією в 

країні.  

Фактори, що дестабілізують соціально-трудову сферу та породжують 

численні асиметрії у цій сфері, мають як об’єктивний, так і суб’єктивний 

характер [3]. 

 Найбільш значимими, на нашу думку, з них є такі: 

– глобалізація світової економіки та зростання відкритості національних 

економік; 

– погіршення вікової структури населення в цілому й економічно 

активного зокрема; 

– лібералізація соціально-економічної політики, складником якої є так 

званий економоцентризм; 

– уповільнення темпів економічного зростання; 

– трансформація інституту зайнятості та різновекторність на ринку праці.    

Сучасний стан розвитку ринкової економіки, необхідність підвищення її 

конкурентоспроможності висуває якісно нові вимоги до людини, її розвитку. 

Особливо це проявляється у підвищенні відповідальності працівника за 

безперервне функціонування складної техніки, яка вимагає високого рівня 

професійної підготовки та чіткої дисципліни.  

Підвищення добробуту населення вимагає удосконалення соціально-

трудових відносин, покращення матеріальних, соціальних і культурних умов 

життя людей, забезпечення випереджального росту професійної і 

загальнокультурної підготовки працівників, здатних забезпечити ефективне 

використання нової техніки. В той же час уповільнення розвитку людини її 

здібностей великою мірою залежить від зниження темпів економічного 

розвитку. Людина в сучасному світі стає головною продуктивною силою 

суспільства та важливим джерелом економічного розвитку.  

Однією із умов підвищення добробуту  населення є оптимальне 
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поєднання економічних і соціальних процесів, спрямування розвитку економіки 

на вирішення завдань зростання матеріального добробуту і духовного розвитку 

людини. Недооцінка вчасного вирішення проблем розвитку соціальної сфери в 

умовах трансформації економіки привела до того, що матеріальна база науки, 

освіти, охорони здоров’я і культурно-побутового обслуговування населення 

значно відстала в своєму розвитку. Крім цього виникла значна диференціація 

доходів населення. В результаті виникла ситуація, коли галузі соціальної сфери 

не можуть в повній мірі задовольнити потреби широких верств населення в 

платних послугах (в зв’язку з значною  диференціацією доходів населення 

доступ до послуг став обмеженим). В цілому це привело до неадекватного 

розвитку людського фактору, що в цілому не сприяє розвитку економіки. 

 У контексті проблематики, що розглядається, актуальним є 

питання: “Розвиток кого і для чого?” переконані, що відповідь має бути лише 

одна: “Розвиток – людини, її якостей, здібностей задля підвищення якості 

життя”. Соціалізацію соціально-трудових відносин, соціалізацію розвитку не 

можна розглядати як перешкоду економічному зростанню, оскільки останнє 

апріорі неможливо без потужного людського капіталу, який формується у 

соціальній сфері, та багатьох інших імперативів – соціального капіталу, довіри, 

соціальної згуртованості тощо [3]. 

Так, відомий український економіст В. Геєць зазначає: “досвід останніх 

років яскраво продемонстрував, що ані ринок, ані ліберально-демократичні 

свободи, ніякі інші цінності західного світу самі по собі неспроможні змінити 

життя українців на краще. Більше того, всі реформи у суспільстві, зокрема й в 

економіці, є лише засобом для досягнення національних цілей розвитку. Наші 

національні інтереси та цілі включають таке: 

–  забезпечення гідних умов життя всім громадянам України; 

–  створення умов для розвитку та поліпшення життя майбутніх поколінь 

українців; 

  – гарантії незалежності та безпеки особи і держави” [4]. 

В Конвенції Міжнародної організації праці № 117 функція держави 

стосовно якості життя населення визначена наступним чином: “приймати всі 
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заходи для забезпечення такого життєвого рівня, включаючи продукти 

харчування, одяг, житло, медичне обслуговування і соціальне забезпечення, а 

також освіту, які необхідні для підтримки здоров’я і добробуту” [5]. 

Напрями соціальної політики, які сформульовані в Європейській 

соціальній хартії, наближаються до вимог МОП і доктрини соціальної 

згуртованості, сутність яких полягає в реалізації: 1) прав людини в соціально-

трудовій сфері; 2) забезпечення добробуту всім членам суспільства; 3) 

прагнення до зменшення нерівності в доступі до матеріальних і 

інтелектуальних благ;  4) зведення до мінімуму поляризації суспільства [6]. 

Якість життя населення обумовлює результативний розподіл 

національного доходу, а головна роль в розподілі доходів покладається на 

державу. Так, П. Самуельсон вважає, що держава повинна забезпечувати 

ефективність економічної системи, її справедливість і стабільність розвитку, а 

Дж. Гелбрейт надає державі функції стратегічного регулювання, координації і 

контролю [4]. Такі наукові підходи до визначення функцій держави 

постіндустріального суспільства заслуговують на особливу увагу.  

На нашу думку ефективна державна політика повинна бути спрямована 

на забезпечення досягнення відповідного життєвого рівня населення, а її 

реалізація можлива лише за умови всебічного врахування системної дії 

комплексу соціально-економічних чинників, що його зумовлюють.  

Головними функціями держави в умовах глобальної економіки стають 

пошуки форм соціального партнерства, соціального компромісу, соціальної 

рівноваги і досягнення соціальної ефективності, а одним із головних 

пріоритетів у здійсненні реформ в Україні  має бути досягнення стандартів 

життя розвинених країн світу.  

Одним із найважливіших чинників, які впливають на розвиток держави і 

суспільства, що прагнуть включитися у світові потоки сучасних технологічних, 

інфраструктурних, інституціональних, соціально-гуманітарних і інших 

перетворень є людський потенціал та рівень людського розвитку. 

 Людський розвиток можна визначити як надання людям 

можливості повністю розвивати свій потенціал, жити продуктивно і творчо в 



 309 

гармонії з їхніми потребами та інтересами. Потенціал людини формується 

протягом життя, і його необхідно культивувати і підтримувати; в іншому 

випадку він може стагнувати. 

Досить цікаву думку щодо сучасної парадигми взаємозв’язку та 

взаємообумовленості соціальної та економічної компонент розвитку, 

обгрунтування пріоритетності розвитку людини висловив лауреат Нобелівської 

премії з економіки Амартія Сен, а саме: “сучасний розвиток – це розширення 

людських можливостей, людської свободи, свободи вибору між різними 

стилями життя, експансія людських можливостей” [7; 8].      

Проте, знадобилося багато часу, перш ніж людство прийняло доволі 

просту істину: мета розвитку полягає в розширенні можливостей і свобод 

кожного. Згодом прийшло краще розуміння соціальних наслідків економічного 

розвитку, зростаючої нерівності між багатими й бідними країнами, яка 

супроводжувала глобалізацію, а понад усе – визнання урядами та широким 

загалом не лише того, що людський розвиток є досяжним, а й того, що він має 

практичне значення для соціально-економічного прогресу та загального 

процвітання народів і держав.  

Ураховуючи, що мета людського розвитку полягає в забезпеченні 

належної якості життя для всіх людей, він повинен охоплювати не лише 

викорінення бідності та всіх форм економічної та соціальної ізоляції, а й 

передбачати розвиток демократії із широкою участю громадян, а також 

підтримувати соціальну й політичну стабільність. 

На сьогоднішній день Україна дуже відстає від більшості розвинених 

країн світу за рівнем багатьох показників економічного розвитку. Водночас, 

слід визнати, що економічний розвиток сам по собі не вирішить усіх соціальних 

проблем України. 

Глобальний досвід, включно з українським, свідчить, що економічне 

зростання супроводжується зростаючими диспропорціями в регіональному 

розвитку та збільшенням нерівності в доходах, і обидві ці проблеми потрібно 

вирішувати за допомогою дієвих заходів державної політики. 
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Інтегральним показником оцінки стану людських ресурсів країни є індекс 

людського розвитку (ІЛР), що розроблений ПРООН і розраховується за 

адаптованою для України методикою.  

 Так, у 2015 року Україна за ІЛР посіла 81 місце із 188 країн (2014-го 

– 83, 2010-го – 69). Сьогодні значення індексу дорівнює 0,747 і, за оцінками 

фахівців, все ж цей показник належить до категорії високого рівня людського 

розвитку. За період із 1990-2014 рр. значення ІЛР в Україні  зросло із 0,705 до 

0,747 балів, або на 6%. Тобто, в середньому  –  на 0,024% за рік. За критеріями 

досліджуваного індексу, найкраща ситуація спостерігається з освітою, значно 

гірші показники зі станом здоров’я та тривалістю життя, а найгірші  за рівнем 

життя.  

Спостерігається деякий прогрес, якого досягла країна порівняно із           

1990 роком – за 1991-2015 рр. та порівняно із 1980 роком: узагальнений плюс за 

ІЛР в Україні  –  0,042. Прогрес за ці роки досягався за рахунок найбідніших 

країн, де його найпростіше можна досягти. Натомість країни першої групи  – з 

найвищим ІЛР збільшили його на 0,083. Тобто практично удвічі більше, ніж 

Україна. Навіть країни Центральної Азії наростили показник ІЛР краще, ніж 

Україна [9]. 

Зменшення уваги до вирішення цієї проблеми все більше гальмує 

подальший економічний розвиток, що вимагає проведення державою активної 

соціальної політики. Світова практика показує, що важливим є не тільки 

досягнення кількісно-необхідних показників, визначених Концепцією 

людського розвитку, а й забезпечення зворотного зв’язку проведення заходів, 

спрямованих на людський розвиток  –  задоволення людей існуючими 

системами освіти та охорони здоров’я, наявним рівнем доходів тощо.  

  Недооцінка більшості соціальних факторів в пріоритетах економічної 

політики вплинула на порушення соціальної рівноваги в українському 

суспільстві, що привело до зростання сильної соціальної напруги в ньому та 

пов’язана з незадоволенням більшості населення низьким рівнем життя, 

поширенням безробіття, посиленням диференціації населення за рівнем 

доходів, накопиченням невирішених проблем в умовах життя. Тому на сьогодні 
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дуже потрібний системний аналіз та конструктивні пропозиції, які спрямовані 

на покращення якості життя населення в ринкових умовах та під впливом 

глобалізаційних процесів.  

 Сучасні теорія і практика свідчать, що для збереження динамізму та 

сталості соціально-економічного розвитку необхідно підтримувати рівновагу 

навколо певних макроекономічних параметрів: 

     1. Рівень дефіциту державного бюджету не повинен перевищувати 3-5 

відсотків від ВВП. 

     2. Державний борг не повинен перевищувати 60 відсотків від ВВП. 

     3. Відношення поточних платежів з обслуговування зовнішнього боргу 

не повинно перевищувати 20 відсотків від річних доходів експорту. 

     4. Питома вага зарубіжних товарів на окремих сегментах 

національного ринку не повинна перевищувати 10-20 відсотків. 

     5. Для забезпечення інвестиційного процесу рівень нагромаджень у 

ВВП повинен бути не менш 10 відсотків. 

В залежності від соціально-економічного стану країни частка ВВП, що 

спрямовується на соціальні витрати, коливається між витратами на розвиток і 

на соціальні потреби.  

Так, для прикладу у Європейському Союзі до рівнів вказаних параметрів 

пред’являються наступні вимоги: 

    1. Темпи інфляції не повинні перевищувати більш ніж на 1,5 

відсоткових пункти аналогічних показників у трьох країнах з найменшим 

зростанням цін. 

    2. Відсоткові ставки з довгострокових кредитів не повинні 

перевищувати більш ніж на 2 відсоткових пункти відповідний показник для 

трьох країн із найменшим зростанням цін. 

    3. Дефіцит держбюджету та державний борг не повинні бути більш 

відповідно 3-5 та 60 відсотків від ВВП [4]. 

Тобто результативною можна вважати таку економічну політику держави 

при якій спостерігається: щорічний приріст ВВП, мінімальне безробіття, 
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відсутність інфляції, збалансований платіжний баланс та бюджет, що 

забезпечують певний рівень соціального захисту населення. 

Слід зазначити, що згідно міжнародним стандартам, у відповідності до 

яких функціонують економіки понад 150 країн світу, головним показником 

розвитку економічної системи є ВВП, його динаміка й структура. Реальний 

ВВП є не просто індикатором рівня соціально-економічного розвитку держави, 

за його допомогою проводяться міжнародні порівняння щодо рівня 

економічного розвитку країн світу.  

Досвід державного регулювання темпів та якості економічного зростання 

в різних країнах світу не дає змоги визначити єдиний прийнятний для будь-якої 

країни підхід щодо реалізації цього надзвичайно складного завдання. Разом з 

тим різні теоретичні підходи щодо реалізації стратегій економічного зростання 

дають підставу для висновку про те, що вибір теоретичної моделі державного 

регулювання повинен здійснюватися на базі аналізу низки факторів, які мають 

певні кількісні та якісні характеристики, серед яких: 

–  стан економічного розвитку країни, що характеризується обсягом ВВП 

на душу населення, структурою ВВП на душу населення, структурою ВВП, 

рівнем розвитку інфраструктури, ступенем забезпечення ресурсами: стадією 

економічного розвитку, яка визначається динамікою ключових економічних 

показників і тенденціями у розвитку суспільства; 

– бачення держави щодо розвитку суспільства, тобто державний устрій та 

система  пріоритетів у діяльності влади, побудова соціально орієнтованого 

суспільства, ступінь збігу інтересів держави і суспільства; 

– можливості щодо здійснення  державного регулювання, які 

визначаються рівнем розвитку інституційного середовища, розвитком системи 

державного управління та її відповідністю існуючому ринковому середовищу, 

ступенем відповідності законодавства існуючим економічним реаліям, 

ментальністю політиків та населення, розвитком громадянського суспільства. 

Для України принципово орієнтувати усю господарську систему, 

вибираючи пріоритетними індикаторами передові рубежі світової економіки, 

як у післявоєнні роки зробила Японія, вчинивши тим самим “економічне чудо”. 
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Проте, стратегія “наздоганяючого розвитку” може мати перспективу лише в 

умовах стагнації інших країн - конкурентів. Прогнози зарубіжних економістів 

логічно показують на прикладі України і двох розвинених країн недосяжність 

передових економік  [4]. 

Реалізації в Україні економічної доктрини, яка спирається на принципи 

низької вартості, дешевизни сировини, товарів, робочої сили, є формування 

соціальної структури, що відрізняється від європейської:  замість домінування  

середнього класу і дуже помірного рівня розшарування – поляризоване 

суспільство з високою часткою бідного населення, що є вагомим  чинником  

соціальної  нестабільності  українського  суспільства й уповільнення його 

соціально-економічного розвитку.  

В цьому контексті важливим етапом виступає процес визначення 

ефективності управління і розрахунку показників для соціального 

реформування від мінімальних соціальних стандартів до стійкої позитивної 

динаміки добробуту населення: доходів, рівня життя громадян, оплати праці, 

купівельної спроможності, споживання, зайнятості тощо. 

Основою соціальної направленості економічного розвитку будь-якої 

країни є темпи зростання ВВП, але це не є основною умовою проведення 

активної соціальної політики направленої на прискорений соціальний розвиток. 

При зростанні ВВП на душу населення лише збільшується можливості для 

економічного розвитку і збільшення витрат на соціальні потреби.  

Розглянемо деякі соціально-економічні показники України, які 

характеризують її позиції в глобальному світі за рівнем соціального та 

економічного розвитку. 

 Так, ВВП України у 2014 та 2015 роках суттєво скоротився 

(відповідно на 7% та 9,9%) (рис. 7.1), проте рівні зайнятості є доволі 

стабільними, як свідчать результати обстежень робочої сили, котрі регулярно 

проводить державна служба статистики. Зокрема, у 2015 році рівень зайнятості 

становив 56,7% (у 2014 році – 56,6%) [10]. 

Зростання якості життя в розвинених країнах світу супроводжується 

високими витратами на освіту, охорону здоров’я, пенсії, допомоги, які 
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складають до 30% від ВВП. Слід зазначити, що соціальні реформи 

здійснюються при збереженні традиційно високого рівня захищеності всіх 

категорій населення. При цьому не знижуються мінімальні соціальні стандарти. 

Висока частка заробітної плати у ВВП спостерігається в країнах, які обрали 

соціально орієнтовану ринкову економіку. Це, як правило, високий абсолютний 

рівень трудових доходів та їх висока купівельна спроможність.    

Важливим  показником економічного зростання є темп зміни ВВП у 

розрахунку на душу населення. Збільшення цього показника говорить в першу 

чергу про випереджаючі темпи зростання сукупного виробництва порівняно зі 

зміною (приростом) населення країни для підвищення рівня його добробуту. 

 ВВП за паритетом купівельної спроможності дозволяє порівнювати 

показники різних країн, приймаючи за базу для розрахунку долари США. На 

нашу думку цей показник об’єктивніший при порівнянні ВВП на душу 

населення.
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Рис. 7.1.  Реальний ВВП України, зміни у відсотках до попереднього року, 

2010-2015 рр. 

 

За показником ВВП на душу населення Україна знаходиться на 

останньому місці серед країн Європи. На сьогодні цей показник становить 
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лише 20 % від рівня країн членів ЄС. За кінцевим споживанням на душу 

населення Україна відстає від країн ЄС у 6,2 рази.  

 Найнижчий рівень ВВП на душу населення в нашій країні серед 

країн ЄС говорить про те, що Україні потрібне динамічне і стійке економічне 

зростання,  що надасть можливість в перспективі наблизитись до європейської 

економіки та рівня життя розвинених країн Європи [11]. 

 Перехід до економічного розвитку повинен стати імперативом 

економічної політики України. В контексті визначеного напрямку, щодо 

підвищення якості життя населення до рівня розвинених країн світу заслуговує 

на увагу думка, що “економічний розвиток  –  це не нескінченне нарощування 

обсягів виробництва і споживання, але й закономірна зміна цілей, чинників, 

ресурсних обмежень, механізмів функціонування, типів добробуту. Основним 

же завданням концепції “наздоганяючого розвитку”  не просто максимізація 

темпів економічного зростання, а досягнення високих темпів реального 

наближення до переважного образу майбутнього, що розглядається в його 

найбільш важливих, пріоритетних характеристиках” [4]. 

Для України вкрай важливим питанням на сьогодення є впровадження 

моделі інноваційного розвитку економіки. В основі інноваційної моделі 

розвитку як економіки, так і суспільства лежить, з одного боку, людина як 

інноватор, що має схильність до креативних дій, а з іншого – соціальна 

держава, що убезпечує життя людині від провалів вільного ринку, 

спрямовуючи свої зусилля на посилення здатності до креативності більшості 

членів суспільства забезпечуючи їх соціальний розвиток та безпеку.  

Інтенсивність цього процесу істотно пов’язана з мірою досягненням цілей 

її учасників, які докорінно відрізняються одна від одної, а саме: новаторів 

(переважно небідних людей, які володіють необхідними знаннями, досвідом і 

матеріальними ресурсами, а також вміють приймати неординарні рішення та 

ризикувати) – отримують найбільший прямий зиск за рахунок успішного 

впровадження новацій; споживачі – задовольняють все зростаючі потреби 

завдяки здешевленню продукції та розширенню її асортименту [12; 13]. 
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 Досить високими в Україні є показники інфляції. Якщо в 2013 р. 

споживчі ціни зросли лише на піввідсотка, то в 2014 р. – майже на 25%, у 2015 

р. – 43 % (рис. 7.3.). Водночас середньомісячна реальна заробітна плата 

становила в       2014 р. 94% від рівня 2013 р., а в 2015 р. – 80% від рівня 

попереднього року. Хоча номінально середня заробітна плата зросла до 3480 

грн. в 2014 р. і до 4195 грн. в     2015 р., в результаті стрімкої інфляції 

національної валюти в доларовому еквіваленті вона різко скоротилася до рівня 

– 292 дол. США в 2014 р. і 192 дол. США в 2015 р. [10]. 

 Динаміка середньомісячної реальної заробітної плати в Україні  

протягом 2010 – 2015 рр. (у відсотках до попереднього року) наведена на рис. 

7.2. 
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Рис. 7.2.  Динаміка середньомісячної реальної заробітної плати в 2010-2015 

рр. у процентах до попереднього року 

Негативні процеси в цілому по економіці, зменшення виробництва, 

сприяло зменшенню доходів домогосподарств. Серед інших факторів зростання 

витрат на споживчі потреби було зниження темпів промислового виробництва 

та збільшення темпів імпорту товарів. Стрімко зріс рівень абсолютної бідності 

– з 3,3% у 2014 р. до 5,8% у 2015 р. [10]. 

 Так, для прикладу  за стандартами ООН, якщо людина витрачає на 

проживання та продукти харчування менше 5 доларів на день, а на місяць 
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менше 150 доларів, то вона живе за порогом бідності. В Україні, за курсом 

Нацбанку, мінімальна зарплата мала б становити приблизно 3750 грн. Для 

прикладу в африканських країнах поріг бідності 1,25 долара на день, то в 

Україні прожитковий мінімум на день становить 1,5 долара [14]. 
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Рис. 7.3.  Динаміка індексу споживчих цін в Україні за 2010 - 2015 рр. 

 

Слід зазначити, що в країнах, які обрали соціально орієнтовану ринкову 

економіку спостерігається висока частка заробітної плати у ВВП та собівартості 

продукції. 

В ринкової економіки підвищення якості життя населення є складним 

питанням для вирішення якого потрібне зростання доходів більшості населення 

країни та домінування середнього класу. Досягнення  високого абсолютного  

рівня  трудових доходів дозволяє підтримувати, як правило, достатню 

купівельну спроможність, яка є свідченням  достатнього добробуту населення. 

Основною причиною низьких заробітних плат в Україні є низька 

продуктивність праці. Для виконання заробітною платою своїх основних 

функцій слід забезпечувати її зростання виходячи зі зростання продуктивності 
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праці.  

У розвинутих країнах визначення розміру мінімальної заробітної плати 

залежить від динаміки середньої заробітної плати (Радою Європи мінімальну 

заробітну плату рекомендовано встановлювати на рівні 60% національної 

середньої заробітної плати). На вітчизняному ринку праці робоча сила є 

недооціненою, про що свідчить показник кількості фактичних прожиткових 

мінімумів (без урахування податків) у середній заробітній платі за грудень      

2015 р. склав 3,4. На рис. 7.4. представлено взаємозв’язок між розміром ВВП та 

рівнем мінімальної заробітної плати в Україні  та окремих країн світу. 

Для розширеного відтворення робочої сили загальноприйнятою 

вважається заробітна плата на рівні 5-6 прожиткових мінімумів.  

Узагальнюючим показником результативності праці, що характеризує 

ефективність її витрат у сфері виробництва та надання послуг, є продуктивність 

праці. Рівень продуктивності праці в певній мірі залежить від ефективного 

використання робочої сили та підвищення її якості. 

 Продуктивність праці є одним з головних індикаторів національної 

конкурентоспроможності країни, що характеризує технологічний та освітній 

рівень розвитку країни, ефективність організації суспільної праці та, 

відповідно, можливість створення більшої кількості конкурентоспроможних 

товарів з підвищеним вмістом доданої вартості та надання 

висококваліфікованих послуг, у тому числі наукомістких. 

У 2014 році продуктивність праці (валовий внутрішній продукт у 

розрахунку на одну зайняту особу) становила: у фактичних цінах – 86,7 тис. 

грн., в постійних цінах 2007 року – 58,8 тис. гривень. Порівняно з 2013 роком в 

означеному році відбулося падіння продуктивності праці на 0,4 відсотка при 

одночасному зменшенні кількості зайнятого населення віком 15-70 років (на 6,4 

відсотка) та, як наслідок, падінні реального валового внутрішнього продукту 

(на 6,8 відсотка). 

Як свідчить аналіз зміни значень цього показника в 2010-2014 рр. (у 

відсотках до попереднього року), починаючи з 2012 року темп зростання 

продуктивності праці істотно знизився – на 5,1 відсоткового пункту, а його 
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значення склало 100,1 відсотка до попереднього року; починаючи з 2013 року 

відбувається падіння продуктивності праці (із зростанням його темпів): в 

означеному році – на 0,3 відсотка, в 2014 році – на 0,4 відсотка, а в 2015 році ще 

на 1,0 відсоток (рис. 7.5) [10].  

Таким чином, витрати на робочу силу і продуктивність дають різні 

результати стосовно глобальної конкурентоспроможності. Для країн з високим 

рівнем заробітної плати низькі витрати на робочу силу в інших країнах не 

становлять безпосередньої загрози. Причина в тому, що країни з більш 

дешевою робочою силою, як правило, характеризуються і низькою 

продуктивністю. 

Дешева робоча сила дає власникам підприємств можливість отримувати 

прибуток і бути конкурентоспроможними на ринку лише за рахунок цього 

чинника. У таких умовах вони не мають стимулів інвестувати у технологічний 

розвиток виробництва. У міжнародному порівнянні наша країна перебуває на 

81 місці за рівнем технологічної готовності серед 144 інших країн. Такі 

підрахунки щорічно проводить організація Всесвітнього економічного форуму, 

готуючи Індекс глобальної конкурентоспроможності. 

До уваги беруться такі важливі фактори, як наявність передових 

технологій, освоєння технологій фірмами, ПІІ та трансфер технологій.  

Державна політика свідчить про те, що в українській економіці фактично 

закріплюється існуюча технологічна багатоукладність, а інноваційний розвиток 

реалізується шляхом поступового наближення до розвиненого світу, 

використовуючи ще нереалізовані можливості 3-го та 4-го укладів та 

інтенсивно розвиваючи 5-й та 6-й уклади [15]. 
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Рис. 7.5.   Динаміка продуктивності праці в 2010-2015 рр. 

В більшості наукових досліджень зазначається на ключову роль 

технологічних інновацій для росту продуктивності праці. Аналізуючи 

глобальні тренди продуктивності, дослідники найчастіше шукають 

інтерпретації саме в технологічних інноваціях, припускаючи, що існує кілька 

варіантів пояснення загального сповільнення росту продуктивності: брак 

інновацій, відкладений ефект інновацій, неправильне вимірювання їхнього 

ефекту для продуктивності. Альтернативним поясненням зменшення 

позитивної динаміки продуктивності є  те, що робочій силі не вистачає 

кваліфікації, а це впливає на ефективність використання нових технологій [2; 

4; 12; 15]. 

Кваліфікація робочої сили є особливо важливим фактором для країн, 

що розвиваються. Адже саме в цих країнах існують проблеми не лише з 

якістю, доступністю й адекватністю освіти, а й із виїздом найбільш 

кваліфікованих та освічених людей із країни. 

Необхідно відмітити, що несприятливі економічні ознаки, характерні 

для окремих країн перехідної економіки, одночасно є і причинами, і 

наслідками їх бідності. Населення цих держав увійшло у „хибне коло 

бідності”. Вони продовжують залишатися бідними, тому що первісно бідні. 
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Провідною ознакою усіх економічно відсталих країн є низький рівень 

доходів на душу населення. Сім’ї практично не мають ні можливостей, ні 

стимулів відкладати будь-які збереження. Більш того, низькі доходи 

означають і низький попит. У результаті мізерні ресурси, з одного боку, та 

відсутність відповідних стимулів, з іншого, перешкоджають інвестуванню у 

фізичний та людський капітал. Це означає, що продуктивність праці 

залишається низькою. Оскільки питома продуктивність визначає прибуток 

кожного робітника, то і особистий прибуток відповідно буде низьким. Багато 

фахівців вважають, що розірвати це  „хибне  коло”  можна  за  допомогою  

збільшення темпів зростання накопичення капіталу, піднявши частку 

інвестицій у валовому національному продукті до 10 відсотків. Якщо можна 

забезпечити зростання доходів, збережень, інвестицій та продуктивність 

праці на основі внутрішніх джерел, то „хибне коло бідності” можна буде 

розірвати. Завдання полягає в тому, щоб забезпечити ефективну стратегію і 

тактику, яку повинна здійснювати держава [4]. 

Поєднання економічного і соціального розвитку не повинне бути 

механічною сумішшю або поглинанням одного іншим. В першу чергу це 

стосується досягнення гармонії балансу між економічним і соціальним 

розвитком, – діалектичного взаємозв’язку соціальних і економічних процесів, 

їх інтеграцію та необхідність консолідувати спільні дії прогресивних 

політичних сил заради прискореного виходу з кризи, зміцнення позицій 

нашої країни у світі.   

В багатьох наукових дослідженнях панує думка, що в умовах ринкової 

трансформації економіки спостерігається недооцінка впливу соціальних 

факторів на макроекономічний розвиток.  

Стосовно України, слід зазначити, що в державі за останні роки 

фактично відбулась втрата пріоритету цілей соціальної політики на користь 

макроекономічної, що призвело на нашу думку до порушення принципу 

збереження соціальної рівноваги і взаємодії економічної і соціальної сфер. 

Соціально-майнова диференціація досягла величезних масштабів, більшість  
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населення опинилася за межею бідності, а суспільство перейшло допустиму 

границю зниження життєвого рівня майже по всіх соціальних індикаторах. 

Система соціального захисту населення, яка сформувалася в ринковій 

економіці, за всіма ознаками ще не може ефективно виконувати соціально-

захисні функції, а соціальна    політика  –  вчасно реагувати на швидкі зміни в 

економічній сфері. В результаті виявилися слабко захищеними галузі 

соціальної інфраструктури (освіта, охорона здоров’я, наука) –  особливо в 

умовах фінансово-економічної кризи, що зменшило можливості професійної 

сукупної робочої сили, привело до втрати частини інтелектуального 

потенціалу країни та ускладнило соціально-демографічну ситуацію. 

Підвищення якості життя населення та дотримання базових соціальних 

стандартів є важливою програмною метою сучасної соціальної політики 

України. Пріоритетним завданням є зростання доходів і стимулювання 

платоспроможного попиту  населення, для чого необхідно забезпечити 

своєчасну виплату заробітної плати, пенсій, допомог, привести у 

відповідність фактичний прожитковий мінімум та мінімальну заробітну 

плату. 

Процеси глобалізації викликають значні і не завжди позитивні зміни в 

соціальному розвитку та зайнятості. 

 Україна поступово „вростає” у світову економіку через експорт та 

імпорт товарів і послуг, міжнародну фінансову систему (поки що переважно 

як позичальник), обмін капіталовкладеннями, трудові міграції.  

 З одного боку, відкриваються нові можливості для економічного 

зростання, збільшення зайнятості та доходів, а з іншого боку, економічна 

глобалізація означає переміщення процесів виробництва до країн з низькою 

вартістю робочої сили. Працезамінна технологія ставить під сумнів цілі 

повної зайнятості: стимулюються нестандартні форми найму (неповний 

робочий час, робота за контрактами, договорами субпідряду тощо), що 

призводить до погіршення умов праці, поширення тимчасових 

низькооплачуваних робочих місць та нестабільності зайнятості. Посилюється 
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нерівномірність економічного і соціального розвитку країн, зростає розрив 

між заможними країнами і країнами третього світу, між багатими і бідними 

верствами населення всередині країн, що дає підстави зорити про асиметрію 

розвитку.  

 Небезпеки та ризики, які можуть виникнути на вітчизняному ринку 

праці його входженням у світовий ринок, дедалі частіше стають предметом 

наукового аналізу. Так, Ю. Туранський вважає, що необхідно бути готовими 

до певного зростання обсягів безробіття на початковому етапі інтеграційних 

процесів внаслідок скорочення неефективних робочих місць й вивільнення 

працівників відповідних професій, спеціальностей. Проте він передбачає 

значно більше позитивних проявів: зростання попиту на робочу силу на 

конкурентоспроможних підприємствах, які розширюватимуть обсяги 

виробництва; суттєве підвищення якості робочої сили; можливість вільного 

переміщення робочої сили, відкритий доступ українських громадян до ринків 

країн-членів ЄС [1]. 

   У грудні 2015 р. середньооблікова кількість працівників становила 

7,8 млн. осіб, що на 600 тис. менше, ніж у грудні 2014 р. Чисельність 

безробітних досягла 1,6 млн., або 9% економічно активного населення. 

Причому серед молоді до 25 років – 22%, тобто вдвічі більше (рис. 7.6).     

Окремо слід зазначити про міграційні процеси населення України в 

умовах глобалізації. Так, набуття громадянами України права на вільне 

пересування співпало у часі із глибокими структурними трансформаціями 

економіки, що супроводжувалися падінням рівня життя та зростанням 

безробіття. Під впливом військової агресії Російської Федерації та глибокої 

економічної кризи еміграційні настрої населення зростають. Спробам 

вирішити життєві проблеми у спосіб працевлаштування за кордоном сприяє 

й набутий українцями досвід роботи за межами держави, потужні міграційні 

мережі, що сформувалися впродовж останніх десятиліть.  

Так, опитування, яке проводилось  на замовлення Міжнародної 

організації з міграції (МОМ) навесні 2015 року, показало, що 8% українців 
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планують найближчім часом знайти роботу за кордоном або вже її знайшли. 

За даними аналогічного дослідження 2011 р., таких було 6% [16]. 

За даними дослідження, які проводила МОМ серед трудових мігрантів 

переважають чоловіки, найчисельнішими серед них є особи 30-44 років 

(понад 40%), більшість мігрантів походить із областей заходу країни. 41% 

трудових мігрантів мають середню або середню спеціальну освіту, 36% – 

вищу освіту. 

Серед основних країн де працюють українці є Польща, Чеська 

Республіка та Італія.  На них припадає близько 80% загальних потоків 

короткострокових та довгострокових мігрантів з України.  

 Міграції населення останніх десятиліть сприяли поширенню в Україні 

європейських цінностей і норм ринкової свідомості, формуванню відкритого 

до світу суспільства, здатного до інновацій.  

Позитивною стороною трудової міграції є зменшення напруги на 

вітчизняному ринку праці. Так, за відсутності працевлаштування за кордоном 

чисельність безробітних більш ніж удвічі перевищила б їх фактичну 

кількість.  

За даними різних  соціологічних опитувань, заробітки трудових 

мігрантів за кордоном у три-чотири рази вищі за середню заробітну плату в 

Україні. Зароблені під час трудової міграції кошти спрямовуються переважно 

на споживання, що сприяє покращенню якості життя сімей мігрантів, 

скороченню бідності, а також стимулює розвиток економіки завдяки 

підвищенню платоспроможного попиту.  

 Згідно з результатами дослідження фінансових надходжень, 

пов’язаних з міграцією, та їхнього впливу на розвиток України, проведеного 

МОМ у 2014 – 2015 рр., перекази мігрантів в Україну становлять майже 

половину бюджету домогосподарств, які мають у своєму складі 

довгострокових трудових мігрантів, і 60% бюджету тих, члени яких 

практикують короткострокову трудову міграцію. 
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Рис. 7.6.   Безробітне населення віком 15-70 років та рівень безробіття 

(за методологією МОП) 

 
За даними цього ж дослідження, майже кожен п’ятий довгостроковий 

мігрант висловив інвестиційні наміри, віддаючи перевагу інвестиціям у свої 

місцеві громади в Україні (рис. 7.7) та в такі сектори, як будівництво, туризм 

і роздрібна торгівля [16]. 

Основною сферою зайнятості українських працівників за кордоном є 

будівництво і праця в домашніх господарствах, а також сфера послуг та 

сільське господарство. 

Окремо слід розглянути освітню міграцію. Так, за даними ЮНЕСКО, в 

період з 2000-2012 рр. чисельність українських студентів за кордоном 

збільшилась у понад чотири рази і сягнула 37 тис. осіб. Особливо стрімке 

зростання відбувалось в країнах куди спрямовані основні потоки трудової 

міграції. Так, упродовж останніх двох років зростання чисельності українців, 

які виїхали на навчання за кордон, прискорилося.  
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Рис. 7.7.  Інвестиційні наміри українських трудових мігрантів в 

залежності від країни перебування, 2014-2015 рр. 

 

За даними щорічного моніторингу кількості українських громадян, які 

навчаються у закордонних університетах на денній формі навчання, що 

здійснюється аналітичним центром СEDOS (охоплює 34 країни світу), у 

2013/2014 навчальному році за кордоном навчалися вже 47724 громадян 

України. Найбільше з них у Польщі (15 тис.), Німеччині (9 тис.), Канаді (2 

тис.), Чехії (2 тис.), Італії (1,9 тис.), США (1,5 тис.), Іспанії (1,4 тис.), Франції 

(1,3 тис.), Великобританії (1 тис.) [17]. 

Одним з найбільш відчутних негативних впливів може стати 

погіршення якості людського капіталу внаслідок міграційного відтоку за 

кордон кваліфікованої робочої сили (з метою працевлаштування), від’їзду 

молоді (з метою отримання освіти), й водночас скорочення кількості 

вітчизняних вищих навчальних закладів (з низьким рівнем 

конкурентоспроможності освітніх послуг) через посилення конкурентного 

тиску з боку зарубіжних навчальних закладів, що спричинятиме зниження 

частки осіб з вищою освітою в загальній чисельності зайнятого населення.  
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Згідно з результатами дослідження фінансових надходжень, пов’язаних 

з міграцією, та їхнього впливу на розвиток України, проведеного МОМ  в            

2014-2015 рр., дві третини мігрантів переказували кошти в Україну у 2014 

році. В середньому це приблизно 4,3 тис. доларів США на рік [18]. 

Згідно з висновками дослідників, які базуються на економіко-

математичному моделюванні, без переказів Україна втратила б 7,1% 

економічного потенціалу. Споживання б зменшилося на 18%, а доходи 

домогосподарств – на 14-21%.  

 Розрахована на основі даних дослідження сума грошових переказів 

становила 2,8 млрд. доларів США. Окрім грошей, трудові мігранти також 

зробили перекази в натуральній формі на загальну суму 100 млн. доларів 

США на рік. Загальний обсяг грошових переказів у 2014 році становив майже 

2,9 млрд. доларів США [16].  

Більше половини, а саме 53% всього обсягу грошових переказів у 2014 

році, було переказано неформальними каналами. 

 За даними цього ж дослідження, із загальної суми грошових 

переказів мігрантів в 2014 р. на споживання витрачено близько 40%. Близько 

20% переказів інвестувалися, передовсім в житлове будівництво, придбання 

чи ремонт житла. Понад 40% спрямовувалися на заощадження (рис.  7.8). 

Рівень заощаджень значно перевищує обсяг грошових переказів і 

становить близько 4 млрд. доларів США. Їх цілі – придбання нерухомості, 

товарів тривалого використання а також освіта дітей.  

Разом із тим, з міграцією пов’язані і певні ризики для розвитку. Вона 

призводить до втрат населення у найбільш активному віці, що мають високий 

освітній рівень, сприяє зменшенню народжуваності, прискоренню старіння 

населення. 

Слід зазначити і про деякі позитивні наслідки міграційних процесів 

України  в умовах глобалізації до яких відносяться такі: отримання 

заробітків, що дозволяють підтримати відповідний рівень життя сімей 

мігрантів; можливість професійного зростання для їх окремих груп; 
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інвестиції коштів заробітчан у нашу країну, зменшення навантаження на 

робочі місця на вітчизняному ринку праці в умовах високого рівня 

безробіття. 

Таким чином соціальний і економічний аспекти суспільного розвитку 

тісно переплетені, що доводить проведений аналіз деяких соціально-

економічних показників України протягом останніх років.  

В умовах глобалізації одним із важливих напрямів розвитку економіки 

країни є модернізація виробництва на основі інновацій, що сприяє 

нарощуванню людського капіталу, ефективному використанню 

висококваліфікованої робочої сили, зростанню заробітної плати на основі 

підвищення продуктивності праці та, як наслідок, підвищення якості життя 

населення. 

Сучасний стан вітчизняної економіки потребує впровадження 

механізмів, які дозволять досягти збалансованості ринку праці, зниження 

інфляції і пом’якшення наслідків зростання цін на соціально значимі товари 

та послуги, досягнення позитивних темпів соціально-економічного розвитку 

та макроекономічної стабільності. 
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Рис. 7.8. Розподіл переказаних мігрантами в Україну коштів за цілями 

використання, 2014-2015 рр. 
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 Важливо відмітити, що високі стандарти якості життя людей в 

розвинених країнах світу реально досягти дуже важко через необхідність 

вирішення складних завдань економічного розвитку (підвищення 

конкурентоспроможності економіки в глобальному середовищі, інноваційно-

інвестиційний шлях розвитку тощо), але разом з тим, зростання добробуту 

може виступати стратегічним орієнтиром, до якого треба все більше 

наближуватись з розвитком цивілізації. 

Окремо слід зазначити про розвиток вітчизняного ринку праці, який 

знаходиться під впливом глобалізаційних процесів. Так, необхідною 

передумовою подальших позитивних зрушень на вітчизняному ринку праці в 

умовах глобалізації, на нашу думку, є врегулювання наступних питань: 

–  підвищення якості робочої сили та професійно-кваліфікаційної 

збалансованості попиту та пропозиції робочої сили; 

–  організація професійної підготовки спеціалістів та 

кваліфікованих робітників у відповідності до потреб ринку праці; 

–  збереження ефективно функціонуючих і створення нових 

робочих місць; 

–  посилення мотивації до легальної продуктивної зайнятості; 

–  детінізація відносин у сфері зайнятості; 

–  створення умов для самостійної зайнятості населення і розвитку 

підприємницької ініціативи; 

–  легалізація міждержавних трудових міграцій та посилення 

соціального захисту громадян України, які працюють за кордоном. 

–  підвищення мобільності робочої сили на ринку праці та 

удосконалення механізму регулювання трудової міграції. 

Особливу увагу слід звернути на подальший розвиток малого та 

середнього бізнесу, питома вага якого у ВВП повинна перевищувати рівень           

50-60 відсотків. Приватна ініціатива в поєднанні з науково-технологічними 

досягненнями має справити позитивний вплив на конкурентоспроможність 

вітчизняної продукції та національної економіки, сприятиме збільшенню 
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обсягів заощаджень населення та спрямуванню їх на ефективний 

економічний розвиток та підвищення якості життя населення. 

Пріоритетом національної політики зайнятості має бути підтримка 

економічно активного населення, створення умов для його самореалізації.  

Зниження напруженості на ринку праці можливе завдяки створенню 

робочих місць із режимом неповного робочого дня, передусім, у 

пріоритетних видах економічної діяльності. Необхідно змістити, на нашу 

думку, акценти у державній політиці зайнятості на інноваційну компоненту 

із пріоритетним розвитком людини в умовах інформаційного суспільства. 

Наступним завданням стосовно вирішення питань підвищення якості 

життя людини в Україні має стати створення соціально орієнтованої 

економіки сучасного типу, яка дозволила би наблизити рівень життя 

населення до вимог соціальних стандартів розвинених країн світу. 
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РОЗДІЛ 8 ТЕНДЕНЦІЇ ТА ПЕРСПЕКТИВИ РОЗВИТКУ 

ГЛОБАЛЬНИХ ПРОЦЕСІВ 

 

8.1. Дослідження перспективних глобальних проблем в моделях 

Римського клубу 

Римський клуб (Club of Rome), як міжнародна неурядова організація, 

був створений у 1968 р. Ауреліо Печчеі із метою привернути увагу суспіль-

ства до проблем, які не можна вирішити локальним шляхом, проблем, які 

вважаються глобальними і потребують для свого вирішення зусиль всього 

людства. До сіх пір тривають суперечки про те, які проблеми вважати гло-

бальними, а які універсальними, якими засобами вирішувати ці проблеми і 

чиї зусилля і яким чином координувати для їх вирішення. Згідно Уставу 

учасниками Римського клубу є 100 осіб із 30 країн світу. Для реалізації своєї 

мети – попередити людство про небезпеку – Римський клуб обрав наступний 

засіб подання інформації – це щорічні конференції, на яких представляються 

«доповіді Римському клубу». Ці доповіді готують незалежні робочі групи. 

Фінансування роботи цих груп відбувається за рахунок коштів різних фондів. 

Римський клуб замовляє тематику дослідження, яка відображає ті критичні 

ситуації, що складаються у світі. Проте Римський клуб ніяким чином не 

впливає на хід і на результати дослідження. Отримавши готову доповідь, 

Римський клуб заслуховує і затверджує її на щорічній конференції, яка пе-

редбачає залучення широкого кола слухачів. Пізніше ця доповідь додатково 

обговорюється у різних країнах на додаткових конференціях. Першу допо-

відь Римському клубу зробив його Президент Ауреліо Печчеі в 1972 р. Ме-

тою першої доповіді була «шокова терапія». Зміст цієї доповіді змусив люд-

ство замислитися над питанням, що прагнення цивілізації до безкінечного 

росту у всьому має негативні наслідки для майбутнього. В 1974 р. в новій 

доповіді Римському клубу Едуард Пестель і американський математик 

Михайле Месарович представили свою доповідь, в якій на противагу «нульо-

вому росту» була запропонована модель «органічного росту». Концепція «ор-
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ганічного росту» була прийнята Римським клубом і до сих пір залишається 

основною концепцією розвитку світу. Треба зауважити, що обидві концепції і 

«нульового росту» і «органічного росту» має певні обмеження щодо задач, 

які вони вирішують і щодо можливостей вирішення цих задач. Сучасні «гло-

бальні» хвороби людства, такі, як «війна» або «нерівномірний розвиток ре-

гіонів світу» впливають не тільки на ті локальні території, на яких вони 

виникають, а й опосередковано на все людство в цілому.  

Сучасна світова розстановка сил та взаємодія людства із навколишнім 

середовищем глобально впливають на розвиток світу в цілому. Ніколи ще не-

вірне технологічне рішення не загрожувало життю мільйонів людей, ніколи 

раніше технічний прогрес в одній країні не ставив під загрозу розвиток цілих 

галузей господарства в іншій. Список подібних ефектів можна продовжувати. 

Це підтверджує те, що масштаби діяльності людства вивели світ на новий 

рівень існування, де збитки від побічних ефектів можуть перевищувати при-

буток, який отримує окрема країна. Рівновагу у соціальній, економічній, 

культурній та екологічній сферах, яка  досягнута людством, треба підтри-

мувати та розвивати у подальшому.  

Інтерес до проблематики глобального розвитку людства можна 

вважати прагматичним прагненням щодо утримання рівноваги та розробки 

механізмів гармонійного подальшого світового розвитку. Умови «ядерного 

століття» диктують необхідність нового мислення глобального розвитку 

людства, яке б враховувало ситуацію, що виникла в світі, у зв’язку із 

стрімким розвитком науково-технічного прогресу і ті взаємозв’язки між 

країнами, які не дозволяють будь-якій країні повністю бути ізольованою від 

зовнішнього світу. Стратегії «ізоляції», які наслідують керівництво окремих 

держав, не можуть вирішити довгострокових задач, які стоять перед 

розвитком людства. Частіше за все стратегія «ізоляції» приводить до  

«пригальмовування» розвитку тієї чи іншої країни, але не вирішує таких 

питань, які вважаються глобальними, а саме:  
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Однією із основних ідей доповіді «Перегляд міжнародного порядку» 

(1976р.) є ідея взаємозалежності, думка про те, що нерозривні зв'язки між 

вчинками і справами всіх людей на Землі не дозволяють діяти тільки заради 

власної вигоди. Головною метою світової спільноти його автори назвали за-

безпечення гідного життя і помірного добробуту всіх громадян світу. За  

оцінками авторів доповіді, в 70-х роках середній дохід найбільш забезпече-

них верств населення світу був в тринадцять разів вище середнього доходу 

найбідніших верств; розрив же між найвищими доходами найбільш розвине-

них країн і найнижчими найбільш відсталих виявився в багато разів більше. 

 Щоб зблизити середній рівень доходів в світовому масштабі, автори 

доповіді рекомендували розвиненим і країнам, що розвиваються прийняти 

різні темпи середньорічного зростання доходів душу населення, а саме: щоб 

при зростанні доходів в країнах, що розвиваються на 5 % на рік, розвинені 

країни залишалися на колишньому рівні.  

 Для цього необхідні кардинальна перебудова владних структур у 

всьому світі і у всіх областях (технічної, економічної, політичної, військової), 

нова практика міжнародних відносин, інституційної діяльності, ринкової 

системи і багато іншого. Однак розвиток глобального регулювання у 70-х 

роках минулого століття загальмувався, про що свідчить доля доповіді Яна 

Тінбергена «Перегляд міжнародного порядку». 

Перші доповіді Римського клубу викликали гостру дискусію як серед  

суспільствознавців так і серед політиків. Економісти вважали, що науково-

технічна революція не тільки прискорює споживання невідновних ресурсів і 

забруднення навколишнього середовища, а й сприяє освоєнню нових 

ресурсів, впровадження ресурсозберігаючих і екологічно чистих технологій.  

Під впливом критики прогнозів глобальної екологічної катастрофи 

розробники наступних доповідей Римському клубу стали робити основний 

акцент не на описі прийдешніх загроз, а на аналізі шляхів їх запобігання. 

У своїй останній публікації, «2052-й - Глобальний прогноз на наступні 

сорок років», Римський клуб займає сміливу позицію щодо майбутнього, але 
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ця позиція не надає оптимістичності. Шістдесят шість учених і економістів, 

які складають прогноз подальшого розвитку людства, вважають, що 

поточний економічний розвиток світу уповільнюється. 

Таблиця 8.1 

Основні доповіді Римського клубу щодо моделей розвитку світу 

(складено та опрацьовано а за науковими джерелами) 

 

Рік Назва доповіді 

 

 

Розробники Короткий зміст та висновки 

1972 Межі зростання Д Медоуз та ін. На прикладі розробленої 

комп’ютерної моделі було показано 

невірність сучасного прагнення 

цивілізації до росту у всьому, перш за 

все до розширення промислового 

виробництва. Основним недоліком 

представленої прогнозної моделі 

розвитку людства є те, що 

комп’ютерне моделювання має певні 

обмеженості і не може врахувати всіх 

чинників розвитку людства, а також 

до моделі закладались тільки ті 

фактори, які на погляд авторів, мали 

суттєве значення. В доповіді 

запропонована ідея «нульового 

росту» [1]. 

1974 Людство у 

поворотного пункту 

Э. Пестель,  

М. Месарович 

Запропонували іншу модель розвитку 

світу, яка була основана на 

запропонованої Месаровичем 

наприкінці 60-х років милого сторіччя 

теорії багаторівневих ієрархічних 

систем. Модель світового розвитку 

мала ієрархічну структуру, де кожен 

рівень ієрархії відображає еволюцію 

світової системи в контексті, 

сформованим визначеним набором 

законів і принципів. Серед цих рівнів 

виділено наступні: геофізичний, 

екологічний, технологічний, 

економічний, інституціональний, 

соціально-політичний, культурно 

ціннісний та рівень біології людини 

[2].  

Модель Месаровича-Пестеля мала 

більше ніж 200 тисяч математичних 

рівнянь, вона описувала 10 підсистем 

– регіонів світу і використовувала 

більш різну інформацію. Автори цієї 
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моделі мали на меті не тільки більш 

адекватно описати ситуацію світового 

розвитку, а надати політикам 

надійний інструмент для прийняття 

рішень. 

У відповідь на критику ідеї 

попередньої доповіді «нульового 

росту» Пестель і Месарович 

запропонували концепцію 

«органічного росту», згідно якої 

кожний регіон світу має виконувати 

свою особисту функцію, подібно до 

живої клітини організму.  

Під «органічним ростом» автори 

концепції розуміли системний 

розвиток світу. Коли жодна 

підсистема не може змінювати у 

збиток іншій підсистемі і прогрес 

однієї із підсистем можливий тільки 

при умові прогресивних процесів в 

інших підсистемах. Такий розвиток 

потребує гармонійної координації. 

1976 Перегляд 

міжнародного 

порядку 

Ян Тинберген та 

ін. 

В цій доповіді розроблена програма 

комплексних заходів щодо якісного 

посилення наднаціонального 

глобального регулювання. 

Розробники доповіді пропонували 

створити кілька нових 

світогосподарських організацій: 

світовий банк, який мав би право 

здійснювати міжнародне 

оподаткування та розпоряджатися 

зібраними коштами; агентство 

мінеральних ресурсів, відповідальна 

за використання корисних копалин в 

глобальному масштабі; світове 

агентство, відповідальне за розвиток і 

поширення технологій, і таке інше. 

1976 За межами століття 

марнотратсва 

Д.Гарбор та ін. В цій доповіді відображено  

результати дослідження запасів 

природних ресурсів планети. 

Керівник проекту англійський фізик, 

Лауреат Нобелівської премії Д. 

Гарбор. Мета четвертої доповіді 

полягала у вивченні науково-

технічного потенціалу світу та 

можливостей його використання для 

вирішення енергетичних, сировинних 

і продовольчих проблем. 

1977 Цілі для людства Е.Ласло та ін. Загальна позиція Римського клубу на 

рахунок перспектив вирішення 

соціальних глобальних проблем 
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виражена у назві книги А Печчеї 

«Людські якості» (1977). Засновник 

Римського клубу вважав, що успіх 

можливий перш за все шляхом зміни 

якостей людини, за рахунок 

виховання «нового гуманізму», яке 

включає в себе глобальність, любов 

до справедливості та неприйняття 

насильства. 

Доповідь написана під керівництвом 

американського філософа, 

співробітника науково-дослідного 

інституту ООН Е. Ласло,  та 

присвячена аналізу «світового атласу 

сучасних цілей», розглянутої на двох 

рівнях – національному і 

транснаціональному. У доповіді 

докладно описані цілі різних країн, 

мультинаціональних корпорацій, 

Організації Об’єднаних Націй, 

Міжнародної організації праці, 

Всесвітньої ради церков і Римської 

католицької церкви. 

1978 Енергія: зворотній 

рахунок 

Т. Монбріаль  Головний висновок доповіді містить 

застереження про «другу енергетичну 

кризу», «енергетичну катастрофу», в 

результаті яких люди можуть стати 

«жертвами енергетичної драми». 

1979 Немає меж 

навчанню 

Дж. Боткін, 

Е.Ельманджра, 

М.Маліца 

Доповідь була присвячена 

перспективам розвитку масової 

освіти, здатної значно скоротити 

розрив у рівні культури людей різних 

соціальних груп і країн світу. 

1980 Третій світ: три 

чверті світу 

М.Герньє Доповідь присвячена продовольчій 

проблемі в країнах, що розвиваються. 

Автори доповіді орієнтують ці країни 

на самозабезпечення через 

проведення реорганізації сільського 

господарства. 

1980 Діалог про багатство 

і добробут 

О.Джіріані В доповіді проведено аналіз сучасних 

економічних тенденцій та звернено 

увагу на сучасну економічну систему. 

Запропоновано переглянути терміни 

«багатство» та «добробут», 

замислитися про нові способи 

споживання та створити нову 

концепцію економіки, яка б являла 

собою синтез економіки та екології, 

що дозволило б по-новому 
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накопичувати багатства людства. 

1980 До ефективних 

суспільств. 

Дороговкази в 

майбутнє. 

Б. Гаврилишин В доповіді розглянуто критерії 

ефективності суспільств, їх цінності, 

економічні системи, політичне 

правління та еволюція суспільного 

ладу. Також розглянуто стан націй-

держав та різні шляхи до спільної 

долі. 

Розглянута система показників 

ефективності, яка складається з 

економічних, соціальних і політичних 

показників. 

1981 Імперативи 

співпраці Півночі і 

Півдня 
Ж.Сен-Жур 

В доповіді зазначено, що виникнення 

соціальних глобальних проблем 

пов’язано в основному із 

протиріччями між розвинутими 

країнами «багатої Півночі» і «бідного 

Півдня».  

1982 Мікроелектроніка і 

суспільство 

Г.Фрідріхс, 

А.Шафф 

В доповіді на значному обсязі 

фактичного матеріалу розглянуто 

вплив комп’ютеризації та вторгнення 

мікропроцесорів у життя людей. 

Автори звернули увагу на подвійні 

результати мікроелектронної 

революції, яка з одного боку підвищує 

продуктивність праці і сприяє 

ефективному обміну інформацією, а з 

іншого – приводить до масових 

звільнень робітників, посилення 

контролю над людиною, що сприяє 

роботизації останньої.  

1984 Третій світ здатен 

себе прогодувати 

Р.Лєнуар В доповіді розглянуто питання щодо 

продовольчої проблеми в країнах 

третього світу. 

1986 Майбутнє океанів Е. Манн-Боргезе Доповідь присвячена майбутньому 

світового океану та його ролі у житті 

людства. 

1988 Революція 

босоногих 

Б.Шнейдер У доповіді розглядалися результати і 

перспективи розвитку в «третьому 

світі» малого неформального 

підприємництва, спрямованого на 

задоволення потреб місцевих жителів. 

1988 За межами 

зростання 

Е. Пестель У доповіді розглянуто, що «стратегія 

виживання» людства полягає у 

системному взаємозалежному 

розвитку різних частин світової 

системи, в результаті чого можна 

досягти збалансованого розвитку 

всього людства. Важливо відзначити, 

що обидві моделі - і «глобальної 

рівноваги», і «органічного росту» - 

припускали відмову від стихійного 
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саморозвитку на користь свідомого 

регулювання. 

1989 Межі спустошеності О.Джаріні,  

В. Сиель 

 

1989 Африка, яка 

перемогла голод 

А.Лемма, 

П.Маласка 

 

1991 Перша глобальна 

революція 

А.Кінг, 

Б.Шнайдер 

Підводячи підсумок своєї 25-річної 

діяльності Рада римського клубу 

звертається до тих змін, які відбулися 

за цей час. Нова економічна ситуація 

склалася в результаті протистояння 

між Сходом та Заходом, після 

створення нових блоків та  появи 

нових геостратегічних сил, нових 

пріоритетів у традиційному наборі 

глобальних проблем: розвиток, 

народонаселення, навколишнє 

середовище, ресурси, енергетика, 

технологія, фінанси. 

1994 Здатність управляти Є.Дрор В доповіді розглянута ефективність 

державного управління. Автори 

вважають, що глобальні фактори 

звужують можливості ефективно 

управляти своїми країнами. 

1995 Скандал і ганьба: 

бідність і 

недорозвиненість 

Б.Шнайдер  

1995 Приймати природу 

до уваги: до 

національного 

доходу, що сприяє 

життю 

В.Ван Дірен  

1997 Фактор чотири: 

подвоєння 

багатства, дворазова 

економія ресурсів 

Е.Вайцзеккер, 

Е.Ловінс, 

Л.Ловінс 

Автори доповіді проаналізувавши 

розвиток ресурсозберігаючих 

технологій, прийшли до висновку, що 

замість глобальної катастрофи після 

2050 р. можна очікувати одночасної 

стабілізації чисельності населення і 

промислового виробництва при 

зниженні рівня забруднення 

навколишнього середовища. 

1997 Межі соціальної 

єдності: конфлікти і 

розуміння в 

плюралістичному 

суспільстві 

П.Бергер  

1998 Як ми повинні 

працювати 

О.Джаріні, 

П.Лідтке 

 

1998 Управління морями 

як глобальним 

ресурсом 

Е. Манн-Боргезе У доповіді розглянуто глобальне 

значення світового океану як ресурсу 

людства. 

1999 У Мережі: Ж.-Л.Цебріан  
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гіпотетичне 

суспільство 

2000 Людяність 

перемагає 

Р. Мон  

2001 Інформаційне 

суспільство і 

демографічна 

революція 

С. Капіца В доповіді коротко викладена модель 

зростання людства та обґрунтована 

значимість цього для антропології, 

історії, економіки та безпеки 

розвитку. В основі дослідження 

полягає кількісний опис людства як 

динамічної системи.  

2002 Мистецтво змушує 

думати 

Ф.Фестер  

2003 Подвійна спіраль 

навчання і роботи 

О.Джаріні,  

М. Маліца 

 

2004 Межі зростання - 30 

років по тому 

Д.Медоуз та ін. У доповіді визнано механістичність 

побудованих раніше моделей 

розвитку світу. Але методику 

глобального моделювання визнано 

правомірною. 

2005 Межі приватизації Е.Вайцзеккер   

2012 2052: Глобальний 

прогноз на 

найближчі сорок 

років 

Й. Рандерс Автор говорить про те, що людство 

йде по шляху руйнування. 2052 р. 

ознаменується повільним 

економічним зростанням в 

розвинених країнах, стійким 

безробіттям, соціальними 

конфліктами, зростаючою нерівністю 

- усіма тими проблемами, які 

виникають внаслідок управління 

економікою, що не націлена на 

зростання. Все це буде відбуватися на 

тлі клімату, який постійно 

погіршується з дедалі 

екстремальними погодними явищами 

(посухи, повені, лісові пожежі, 

неухильно піднімається рівень моря і 

т.п.). Крім того, ці явища будуть 

відбуватися спонтанно, по 

непередбачуваному сценарію, і через 

деякий час вони стануть настільки 

екстремальними, що почнуть 

представляти загрозу. 

У доповіді говориться, що населення 

Землі буде збільшуватися і досягне 

піку в 2042 р. - 8,1 млрд.  Глобальний 

ВВП буде зростати і досягне піку 

після 2052 р., але значно повільніше, 

ніж очікувалося, оскільки 

продуктивність зрілих економік 

збільшується мало. Пік 

енергоспоживання на планеті 

https://ru.wikipedia.org/w/index.php?title=%D0%A0%D0%B0%D0%BD%D0%B4%D0%B5%D1%80%D1%81,_%D0%99%D0%BE%D1%80%D0%B3%D0%B5%D0%BD&action=edit&redlink=1
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доведеться на 2040 р., максимальний 

рівень викидів вуглекислого газу - на 

2020-2030 рр. Концентрація СО2 в 

атмосфері буде зростати, і середня 

температура на планеті перевищить 

небезпечну позначку +2 градуси в 

2050 р. Економіка США буде 

переживати небувалу стагнацію. 

Зростання економік Китаю, Бразилії, 

Росії, Індії та Південної Африки 

продовжаться. Тим не менше 3 млрд. 

людей на планеті житимуть в умовах 

крайньої бідності. 

 

 

У своїй останній публікації, «2052-й - Глобальний прогноз на наступні 

сорок років», Римський клуб займає сміливу позицію щодо майбутнього, але 

ця позиція не надає оптимістичності. Шістдесят шість учених і економістів, 

які складають прогноз подальшого розвитку людства, вважають, що 

поточний економічний розвиток світу уповільнюється. 

Уже в доповіді від 1972 р. Римський клуб попереджав, що майбутнє 

світу буде залежати від майбутнього використання енергії. На відміну від 

сьогоднішніх переконань, припущення 70-х будувалися на тому, що викопне 

паливо: нафта, газ та вугілля мають скоро закінчитися і людство очікує 

енергетичний крах. Після публікації доповіді в 72-м, ці прогнози, здавалося, 

збуваються. Нафтовий криза 1973-го і криза 1979/80 привели до різкого 

зростання цін, і промислово розвинені країни, як наслідок, пережили 

рецесію. Але люди виявилися більш винахідливими, ніж очікувалося в 

доповіді 1972 р. Нафтова криза 1970-х привела до розробки і експлуатації 

раніше невідомих джерел викопного палива, наприклад видобуток 

вуглеводнів, за рахунок глибоководного буріння. 

Доповідь 1972 р. показала, що важко передбачити політичні події, такі 

як, наприклад, крах Радянського Союзу. Погляд назад на прогноз 1972 р. 

показує, наскільки важко робити надійні передбачення для складних 

сценаріїв розвитку людства. Щодо розвитку політичних дій у світі, Римський 

клуб прогнозує в майбутньому зрушення впливу влади від США до Китаю. 



 344 

Недемократична китайська структура є для Китаю перевагою, оскільки уряд 

може проводити свою політику легше і швидше, ніж в умовах демократії. 

Однак у доповіді не говориться, чи зможе Китай зберігати цю перевагу 

довгий час. Римський клуб виключає  військову конфронтацію між 

Вашингтоном і Пекіном.  

Що стосується економічного майбутнього, від майбутніх перетворень 

найбільше постраждають малі і середні компанії в США та інших 

промислово розвинених країнах, оскільки це найменш інноваційні сектора. 

Клуб вважає, що до 2052 р. Китай досягне доходів на душу населення в дві 

третини від показників США. 

Також Римський клуб не зумів передбачити тиск модернізації, що 

призвело до структурних змін геть від важкої індустрії до суспільства з 

розвиненими технологіями і сервісної економіки: розквіт ери комп'ютерів в 

1980-х, інтернет в 90-х і прогрес в енергетиці та навколишньому середовищу, 

а також нанотехнології. 

Доповіді Римського клубу, які були присвячені соціальним та 

глобальним проблемам, не змогли зіграти таку ж знакову роль у розвитку 

глобалістики як доповіді з охорони навколишнього середовища. 

Нові моделі для прогнозування стають все більш витонченими і 

складними. Однак до сих пір існує проблема, яку вони не в змозі врахувати: 

ступінь впливу, яку надають ці прогнози самі по собі. Якщо люди візьмуть 

ідею того, що зміна політики і поведінки призведе до поліпшення їхнього 

життя, вони, швидше за все, так і почнуть діяти. Генеральний секретар 

Римського клубу Ян Джонсон заявив, що «бізнес як звичайно», це не варіант, 

якщо люди хочуть залишити для майбутніх поколінь планету, на якій все ще 

можна жити. 
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8.2. Глобальні проблеми четвертої промислової революції 

 

В останнє десятиріччя світовий розвиток проходив під гас-

лом глобалізації. Економіки світу, встановлюючи все більш тісні вгаємо зв’яз-

ки,  сприяли тому, що не тільки економічний і політичний,  але й соціально – 

культурний розвиток в різних країнах світу продемонстрували взаємо-

залежність. 

 Слід зазначити, що процес глобалізації породжує контрастні оцінки в 

розвинутих країнах і країнах, що розвиваються. У перших - він позитивно 

підтримується, а у інших – викликає побоювання.  Все ці підходи пов’язані  з 

тим, що переваги глобалізації різним чином поділяються між державами, а 

швидкість процесу глобалізації проходить значно швидше у промислово  

розвинутих країнах. 

 Суттєві відмінності у коштах підтверджуються даними про те, що 358 

самим багатим людям світу належить капітал, який дорівнює капіталу 2,5 

мільярдів пересічних людей планети,  що становить майже 50 процентів 

населення. 

У зв’язку з цим, основними негативними факторами, що сприятимуть 

конфліктам в різних країнах, є такі [1]: 

1.Нерівномірність надбання вигоди від глобалізації. 

2.Централізація управління економічним розвитком  країн, що 

розвиваються з боку країн – лідерів. 

3.  Можливість дестабілізації економіки окремої країни в разі кризового 

стану в іншій державі в  зв’язку із суттєвою залежністю економік різних 

країн. 

 Як вважає ряд спеціалістів, суттєві негативні результати відчують на 

собі саме країни, що розвиваються,  в зв’язку з тим, що переважна більшість 

із них є постачальниками сировини, матеріалів або проміжної продукції і 

вони напряму залежать від стану ринків країн – лідерів, в які здійснюється 

постачання сировинних ресурсів. 
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Крім зазначених, існують ще специфічні проблеми для країн третього 

світу: 

1. Зростання розриву від розвинутих держав в сфері технологій. 

2. Розділення населення суспільства на ряд шарів або груп, що 

конфліктують між собою і сильно розрізняються матеріальним становищем, 

ціннісними позиціями і інтересами. 

3.  Підвищення рівня малозабезпеченості людей. 

4. Зростання залежного положення від економік розвинутих  країн. 

5. Збільшення обсягів  заборгованості від  кредитів, що уповільнює розвиток 

країни – боржника. 

 У теперішній час  серед науковців існують два погляди на перспективи 

міжнародної економіки. Перший із них стосується поглиблення глобалізації. 

Інший - пов’язується із поділенням економічної системи  на жорстко 

об’єднані блоки і регіональні утворення..  

Згідно з позицією директора  економічних  програм Центру   ім.  А. 

Разумкова  В. Юрчишина обидва ці тренди економічних відносин будуть 

розвиватися і взаємодоповнюватися. В той же час ним зазначено, що 

починають розвиватися процеси, які не можна віднести ні до глобалізації, ні 

до формування регіональних союзів. Мова йде про формування зони вільної 

торгівлі між ЄС та Америкою. Науковець цілком справедливо зазначає, що 

тенденцію щодо організації такої зони вільної торгівлі не можна в повній мірі 

віднести до розряду регіоналізації. 

Адже в разі успішної реалізації такої ідеї буде сформована  якщо  і не 

найкрупніша за чисельністю населення, натомість  превалююча   за обсягами  

економіки і впливу на світові процеси зона вільної торгівлі. Це 

підтверджується даними про те, що зараз сукупний ВВП США і ЄС разом 

становить  33 трлн долл США або  46%  від  світового обсягу економіки. Це 

тільки підтверджує тенденцію до поглиблення глобалізації  світового 

співтовариства. 
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На думку В. Юрчишина мейнстрим (англ. mainstream — основна течія, 

тобто  переважаючий напрям  в будь - якій галузі (науковій, культурній і ін.)   

цього сторіччя — це  саме глобальне розширення і взаємопроникнення 

економік,  навіть не дивлячись на посилення супротивників глобалізації і 

розповсюдження протекціонізму на рівні  країн і блоків. Поділяємо його 

думку про те, що економічна регіоналізація не  оказує вирішальний вплив на 

міжнародну економіку і не може прийти на зміну глобалізації [2]. 

Багато дослідників сходяться на тому, що зародження глобальних 

проблем припадає на середину 20 – го сторіччя. Саме в цей час 

прослідковується два процеси, з якими пов’язуються причини теперішніх 

глобальних проблем. Перший процес характеризується глобалізацією 

соціально-економічного і політичного життя в межах єдиного світового 

господарства. Другий процес ґрунтується на поширенні науково-технічної 

революції (НТР), яка, з одного боку, збільшує можливості людини, а з іншого 

– породжує багато проблем. Саме при інтеграції цих процесів локальні 

проблеми перетворюються у глобальні. Це особливо проявляється на 

прикладі явищ, пов’язаних із трудовою міграцією, коли розвинуті країни 

заполонила хвиля мігрантів перш за все із країн, що розвиваються. 

В світі в 2013 р. нараховувалось понад 230 млн. міжнародних 

мігрантів, а також понад 700 млн. внутрішніх мігрантів. Якщо ж говорити 

про кількість осіб, які є опосередковано залученими або ж знаходяться під 

впливом міграційних процесів, наприклад, є реципієнтами грошових 

переказів, залученні в трансфері технологій або вмінь мігрантів, то 

показники охоплення міграцією в світі є значно більшими [3].  

Про наслідки науково-технічної революції зазначалося й на 46–му 

Всесвітньому Економічному Форумі в швейцарському місті Давосі (20 - 23 

січня 2016 р.).  

Найбільшу увагу привернула доповідь відомого швейцарського 

економіста Клауса Мартина Шваба, який є засновником і президентом 

Всесвітнього Економічного Форуму (ВЕФ), яка раніше була опублікована   в 
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журналі Foreign Affairs (США). Головна проблема доповіді пов’язана з 

наслідками “Четвертої промислової революції”. Слід відмітити, що ВЕФ  

проводиться щорічно  на протязі 45 років ї його місія полягає в покращенні  

стану  світового господарства через поєднання суспільного і приватного 

співробітництва. В доповіді Клауса Шваба зазначалося, що людство підійшло 

до розгортання нової технологічної  революції, що може повністю змінити 

світ і позначитися на всьому людстві. 

Перша промислова  революція ознаменувалася переходом від  ручної 

праці до  машинної  і тривала багато десятиріч. В ході першої промислової 

революції завдяки води і пару  відбулася механізація виробництва. Цей 

процес розпочався з відкриття парового двигуна в XVII сторіччі, в 

подальшому розвиток відбувався шляхом переходу від мануфактур до 

фабрик протягом XVIII–XIX сторіч. 

Промислова  революція   здійснила вплив не тільки на розвиток  науки і 

техніки, зростання продуктивності праці, але й на урбанізацію, появу нових 

спеціальностей, а також  супроводжувалася високими темпами економічного 

зростання, що призвело до збільшення життєвого рівня населення. 

Головним двигуном другої промислової революції була електрика, яка 

сприяла створенню масового виробництва. Завдяки електрифікації і 

впровадженню конвеєрного виробництва в ХХ сторіччі розпочався випуск 

автомобілів, парових котлів, гідравлічних пресів та іншого устаткування, що 

дало можливість подальшому зростанню продуктивності праці і змінити 

підходи до управління підприємствами. Поняття про другу промислову 

революцію введено в  обіг  завдяки роботам Девіда Лендиса [4].
 
  

 Напочатку XXI сторіччя все частіше стали виникати публікації, 

пов’язані  з проблемами третьої промислової революції, в центрі уваги якої 

знаходились електроніка, інформаційні технології, які сприяли автоматизації 

виробництва. “ Тобто третя промислова революція, перш за все асоціюється з 

комп’ютерізацїєю і  цілою цифровою епохою, яку  журнал The Economist  у 

https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9B%D1%8D%D0%BD%D0%B4%D0%B8%D1%81,_%D0%94%D1%8D%D0%B2%D0%B8%D0%B4
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2013 р. назвав новою промисловою ерою. «Індустрія 3.0» базується на трьох 

принципах [5]: 

  1) Головне джерело отримання прибутку переміщується із 

безпосередньо виробничої сфери до  R&D (Research & Development) центрам, 

розробки і дизайну. Класичним прикладом стало нерівномірне формування 

доданої вартості в ланцюгу дизайн – створення  і маркетинг – складання. 

2)  Зростання  продуктивності праці і, як наслідок, скорочення  

працівників, зайнятих фізичною працею у виробництві.  

3) Традиційні централізовані моделі бізнесу заміщуються 

горизонтальними структурами взаємодії. 

Слід зазначити, що у теперішній час не всі атрибути третьої промислової  

революції дістали широкого розповсюдження у всьому світі. В той же час у 

надрах третьої промислової революції зародилася четверта промислова 

революція, відмінною рисою якої є  злиття технологій і зникнення меж між 

фізичними, цифровими і біологічними областями діяльності.  

Четверта промислова революція, або «Індустрія 4.0», отримала свою назву у 

2011 р. внаслідок ініціативи німецьких бізнесменів, політиків і учених, які 

визначили її як інструмент підвищення конкурентоспроможності обробної 

промисловості  Німеччини, що можна досягти внаслідок  посиленої інтеграції 

«киберфізичних систем» (СPS), біотехнологій, штучного інтелекту, 3Д - 

принтерів у виробничі процеси. При цьому всі основні виробничі стадії 

будуть здійснюватися без людської участі. Німецька концепція «Індустрії 

4.0» з’явилася як захід, який би дозволив відродити промисловість 

Німеччини, зважаючи на глобальне перенесення  виробництв в Азію і  інші  

країни, що розвиваються.  

За даними консалтингової фірми Strategy& німецька промисловість до 

2020 року запланувала щорічно інвестувати 40 мільярдів євро в промислову 

інтернет-інфраструктуру, що становить 28,6% від загальної  суми 

європейських інвестицій в четвертую промислову революцію, які, як 

очікується, складуть 140 мільярдів євро в рік. Вже зараз ступінь залученості 
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великих компаній Німеччині становить значну величину. Так із 278 опитаних 

компаній 131 повідомила, що вже працює за технологіями четвертої 

промислової революції. 

К. Шваб виділяє три причини, які доводять, що сьогоднішні зміни в 

технологіях, не можна вважати простим продовженням третьої промислової  

революції, а відносяться до революції четвертої: це швидкість здійснення 

змін, їх масштаб і системні наслідки.  

Узагальнюючи спонукаючи фактори розвитку Четвертої революції, К. 

Шваб зупинився на декількох основних із них.  До перших ним віднесено  

розвиток способів  збирання і аналізу даних. Для цього існують декілька 

методів: Big Data (від анг. великі масиви даних), вони пов’язані із проблемою 

зберігання і обробки гігантських обсягів інформації; Data Science (наука про 

інформацію), передбачає вивчення проблеми  аналізу, а також обробки і  

представлення даних в цифровій формі. Об'єднує методи з обробки даних в 

умовах великих обсягів, статистичні методи,  методи  інтелектуального 

аналізу даних  і застосування  штучного інтелекту   для роботи з  даними, а 

також методи проектування і розробки баз даних [6]. Наступним методом є 

Machine Learning (з анг. – машинне навчання), великий підрозділ штучного 

інтелекту, математична дисципліна, яка використовує розділи математичної 

статистики, чисельних методів оптимізації, теорії ймовірностей, дискретного 

аналізу   [7].  

Що стосується методу Deep Learning (з анг. – глибоке навчання), то — це 

вид машинного навчання, заснований на нейромережах. Він  сприяє 

удосконаленню таких алгоритмів як розпізнавання мови, комп’ютерний зір і 

обробка природної мови. Це є однією із самих затребуваних областей в 

комп’ютерній науці [8]. 

Другим фактором четвертої промислової революції є Інтернет Речей. 

Кількість речей, підключених до Інтернету, має стійку тенденцію до 

зростання. Це стосується адитивних технології виробництва або трьохмірний  

друк (3 D – друк), який  стосується не тільки настільних ігор.  Наприклад, 

https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%90%D0%BD%D0%B0%D0%BB%D0%B8%D0%B7_%D0%B4%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8B%D1%85
https://ru.wikipedia.org/w/index.php?title=%D0%9E%D0%B1%D1%80%D0%B0%D0%B1%D0%BE%D1%82%D0%BA%D0%B0_%D0%B4%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8B%D1%85&action=edit&redlink=1
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8B%D0%B5
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A1%D1%82%D0%B0%D1%82%D0%B8%D1%81%D1%82%D0%B8%D0%BA%D0%B0
https://ru.wikipedia.org/wiki/Data_mining
https://ru.wikipedia.org/wiki/Data_mining
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%98%D1%81%D0%BA%D1%83%D1%81%D1%81%D1%82%D0%B2%D0%B5%D0%BD%D0%BD%D1%8B%D0%B9_%D0%B8%D0%BD%D1%82%D0%B5%D0%BB%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%82
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%91%D0%B0%D0%B7%D0%B0_%D0%B4%D0%B0%D0%BD%D0%BD%D1%8B%D1%85
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9C%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BC%D0%B0%D1%82%D0%B8%D1%87%D0%B5%D1%81%D0%BA%D0%B0%D1%8F_%D1%81%D1%82%D0%B0%D1%82%D0%B8%D1%81%D1%82%D0%B8%D0%BA%D0%B0
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9C%D0%B0%D1%82%D0%B5%D0%BC%D0%B0%D1%82%D0%B8%D1%87%D0%B5%D1%81%D0%BA%D0%B0%D1%8F_%D1%81%D1%82%D0%B0%D1%82%D0%B8%D1%81%D1%82%D0%B8%D0%BA%D0%B0
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Американська  приватна космічна компанія SpaceX, наприклад, здійснює 

друк деяких частин своїх двигунів із металу і вони виконали політ до 

космосу і успішно повернулись. 

В світі існує багато прикладів практичного використання 3D-друку 

[9]. 

Японська компанія Fasotec пропонує майбутнім батькам моделі ще не 

народжених немовлят, виконані по зображеннях справжніх плодів, 

отриманих за допомогою магнітно-резонансної томографії. Готова модель 

складається з двох матеріалів - фігурки плоду, виконаної з білого 

фотополімеру  і прозорого матеріалу, що імітує форму утроби матері. 

Реалізована можливість 3d - друку зброї, навіть прості FDM - принтери 

дозволяють створювати повністю пластикові пістолети. 

Деякі витратні матеріали для 3d- друку,  перш за все м'які фотополімери, 

використовуються для виготовлення одягу і навіть білизни з допомогою 

методу лазерного спікання з нейлону. Цей дизайн від Continuum Fashion 

покликаний продемонструвати можливості, що відкриваються 3d-друку для 

кутюр’є: ця компанія не тільки створила дослідний зразок одягу, але й 

пропонує готові вироби на продаж на сайті Shapewaysє. 

Реалізовано друк  фаршем  з допомогою 3d-принтерів. Прикладом тому 

служить кулінарний принтер Foodini – звичайний і практичний пристрій, що 

використовує шприцеву екструзію. Причому, друк можливий не лише 

фаршем, але і будь-яким пастоподібним продуктом - тістом, сиром, томатним 

пюре.  Однак поки  що Foodini  не виконує функції термічної обробки. 

Судини, тканини, цілі органи - відразу декілька компаній займаються 

розробкою виробництва органічних імітаторів, які повністю подібні 

аналогічним натуральним тканинам. Команда американських вчених 

виявила, що є можливим надрукувати живі тканини, хрящі і кістки, щоб 

замінити ними травмовані або хворі органи. 

Наразі друковані частини тіла пройшли лише лабораторні дослідження 

на тваринах, однак результати є позитивними: отримані структури мають 
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правильний розмір, силу і функцію для застосування на пацієнтах, які 

страждають від військових травм. Ця робота профінансована Інститутом 

збройних сил регенеративної медицини США. У ситуації, коли постійно 

бракує донорів, 3D біопринтер для реплікації складних тканини і органів – це 

надія для хірургів. Реплікація (фр. replique — знову, ще прикладаю, 

з лат. replicо, також англ. replication) — у різних галузях науки і техніки 

термін, що означає процес створення копій.  

В той же час дослідниками наголошено, що сучасні принтери ще не 

досить розвинені, щоб відтворити для імплантації структури достатнього 

розміру або сили [10]. 

Перспективними є дослідження в напрямі використання 3D - друку  у 

протезуванні. Так, шведська компанія Arcam створює установки для 

електронно-променевої плавки для виготовлення  монолітних металевих 

виробів, у тому числі і з титану. Титанові ортопедичні протези користуються 

підвищеним попитом, достатньо зазначити, що за статистикою компанії їх 

число перевищує тридцять тисяч екземплярів. 

Ще один важливий напрям застосування 3d-друку дослідницькими 

компаніями для виробництва лікарських препаратів,  причому часто в 

комбінації з тканинною інженерією. Так, компанія Organovo проводить 

дослідження щодо створення штучних тканин людської печінки з метою 

випробування нових лікарських засобів на предмет їх токсичності. 

Голландський дизайнер Йорис Лаарман  створив винахід -  пристрій для 

3d-друку металом. Причому дана технологія не вимагає  використання 

дорогих порошків, вакуумних камер і лазерів. Пристрій дозволяє створювати 

дизайнерські зображення шляхом їх малювання металом по повітрю. 

В цілому інформаційні технології протягом останніх років демонструють 

дуже високий ступінь розповсюдження і використання. Опубліковані дані 

МСЕ (Сектор стандартизації електрозв’язку),  засвідчили, що  протягом 

останніх 15 років відбувалося зростання прискореними темпами 

інформаційно - комунікаційних технологій (ІКТ), які сприяють подальшому 

https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%A4%D1%80%D0%B0%D0%BD%D1%86%D1%83%D0%B7%D1%8C%D0%BA%D0%B0_%D0%BC%D0%BE%D0%B2%D0%B0
https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%9B%D0%B0%D1%82%D0%B8%D0%BD%D1%81%D1%8C%D0%BA%D0%B0_%D0%BC%D0%BE%D0%B2%D0%B0
https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%90%D0%BD%D0%B3%D0%BB%D1%96%D0%B9%D1%81%D1%8C%D0%BA%D0%B0_%D0%BC%D0%BE%D0%B2%D0%B0
https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%9A%D0%BE%D0%BF%D1%96%D1%8F
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розвитку соціально-економічного розвитку. Число контрактів на мобільний  

зв’язок  у світі  становить більше 7 мільярдів,  в той час як у 2000 році їх було 

тільки 738 мільйонів. У теперішній час глобальна  кількість  користувачів 

Інтернету  дорівнює 3,2 мільярду, із них два мільярда  мешкає в країнах, що 

розвиваються [11]. 

Статистичні дані МСЕ вважаються найнадійнішими  і об’єктивними  в 

світі про стан глобальної галузі ІКТ. Інформаційні  і комунікаційні технології 

–  це  узагальнене поняття, яке описує різні пристрої, механізми, способи, 

алгоритми обробки інформації. Вони широко використовуються провідними 

міжурядовими установами, фінансовими інститутами и аналітиками із 

приватного сектору  у всьому світі.  

Технології і високошвидкісний Інтернет сприяють досягненню 17 

глобальних цілей, розроблених Організацією Об'єднаних Націй, щоб 

забезпечити стійкий розвиток в майбутньому. Височенна швидкість 

підключення до Інтернету речей стимулює глобальну економічну активність 

і дозволяє планомірно відмовлятися від природних викопних видів палива. 

Сучасні технології дозволяють суттєво зменшити кількість відходів, а 

значить виготовляти продукти (послуги) на основі енергозбереження. 

Завдяки Інтернету можливе онлайн-навчання, встановлення швидкісного 

зв'язку, і організація обміну знаннями і досвідом [12]. 

В період з  2000 по 2015 рік частка  користувачів Інтернету  зросла 

майже в сім разів − з 6,5 до 43 процентів світового населення.  Частка 

домашніх господарств, які мають доступ до Інтернету, збільшилась з 18 

процентів в 2005 році до 46 процентів в 2015році. За останні чотири  роки 

самий високий ріст рівня доступу домашніх господарств до системи Інтернет 

відбувався в Африці (річний темп зростання складав 27%). В 2015 році 69 

процентів населення  планети охоплено мобільним  широкосмуговим 

зв'язком третього покоління (в 2011 році  - лише  45 процентів населення).  

Що стосується України, то чисельність Інтернет користувачів за оцінкою 

незалежних експертів на кінець 2015 року склала  біля 58%. За матеріалами 
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Кабінету міністрів України, які були надані учасникам парламентських 

слухань, біля 17% користувачів Інтернету  здійснили купівлю-продаж через 

мережу Інтернет, а більш третини українців - користувачів  соціальних  

мереж   придбали товари в он-лайн через соціальні мережі. 

В матеріалах вказано, що 61% від загального обсягу операцій 

платіжними картками в Україні становили безготівкові платежі [13]. 

Перспективи Четвертої промислової революції по різному оцінюються 

учасниками 46–го Всесвітнього Економічного  Форуму. Так, опитування 800 

лідерів технологічних компаній  з приводу того, які саме технології будуть 

користуватися підвищеним попитом до 2025 р., були виявлені наступні: 

«розумний одяг», роботи-фармацевти, 3-х мірний друк, автономні машини. 

Крім того, 45% опитаних не виключають існування  до 2025  року в деяких 

радах директорів штучного  розуму. 

В цілому, четверта промислова революція вплине на бізнес на чотирьох 

основних напрямах: це очікування споживачів, удосконалення продуктів і 

товарів, спільні інновації і організаційні форми. Клаус Шваб вважає, що 

перехід від простої цифрової технології, яка відбулася в ході третьої 

промислової революції, до інновацій, які базуються на комбінаціях різних 

технологій при четвертій промисловій революції, змушує компанії 

переглянути своє відношення до системи організації праці і управління на 

основі сучасних технологій. 

Прогноз футурологів свідчить про те, що  в майбутньому технологічні 

інновації сприятимуть революційним змінам в області пропозиції і 

продуктивності праці. Наприклад, вартість транспорту і комунікацій різко 

впаде, це сприятиме зростанню ефективності логістики і використання 

глобальних мереж, в той же час прогнозується суттєве падіння  вартості 

торгівлі. Це пов’язано, перш за все із швидким зростанням продажів товарів 

через систему Інтернет. 

 Наразі функціонально цей процес складається з наступного: оператор 

кол - центру приймає замовлення, яке передається на склад, в подальшому 
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товар поступає кур'єру, який відповідає за доставку споживачеві. Більш того, 

тепер існує значна кількість компаній, які здійснюють тестування  роботів, за 

допомогою яких повністю автоматизується  процес оформлення покупки 

товару і доставки його споживачеві (навіть дронами).  

Інтернет –торгівля стала істотним елементом економіки кожної країни, 

про що свідчить суттєве зростання кількості операцій в цій сфері, а значить  

вона все більше впливає на світову економіку.  

За оцінками зарубіжних експертів агентства eMarketer's в 2013 році 

зовнішня торгівля досягла відмітки в 1,251 трильйону доларів, збільшившись 

в порівнянні з попереднім роком на 18,3 %, що дещо нижче темпів зростання 

в 2012 році. У 2014 році оборот Інтернет - покупок склав біля 1,5 трильйону 

доларів, а у 2017 р. прогнозується їх зростання до 2,1 трильйону доларів. З 

однієї сторони, споживачі шукають для себе вигідніші угоди, а з іншої – 

електронна торгівля, переважно, дозволяє компаніям нести менші витрати 

ніж при звичайній торгівлі.  

Це досягається насамперед завдяки економії на купівлі або оренді 

приміщення і витратах на оплату праці. Переваги Інтернету як каналу збуту 

високо оцінюються підприємцям всього світу [14]. 

Електронна комерція з'явилася в Україні порівняно нещодавно, але 

внаслідок зростання попиту на її послуги серед усіх видів економічної 

діяльності розвивається найбільш швидкими темпами.  За останні 10 років 

кількість Інтернет - магазинів зросла приблизно в 60 разів, а обіг он -лайн-

торгівлі досяг 2 млрд. дол. США. Стрімко розширюється й аудиторія 

клієнтів, які здійснювали придбання товарів он-лайн [15]. 

Хоча при порівнянні звичайної роздрібної торгівлі з торгівлею в 

Інтернеті об'єми останньої доки значно поступаються. Всього 1,5-1,6% 

загального об'єму роздрібної торгівлі склала Інтернет - торгівля на кінець 

2013 року. Цей показник істотно нижчий, ніж в Росії, де він наближається до 

2%. Середньосвітовий же показник  досягає 6,5%, а в США - 10,1%. За 
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прогнозами експертів  проникнення Інтернет - торгівлі в Україні досягне до 

2016 року 4,5% , це приблизно 5,65 млрд. дол. США.  

 Нині в Україні діє близько 8 тис. магазинів Інтернет - торгівлі, серед 

яких лише у трьохсот товарообіг досить значний. Найчастіше подібні 

магазини продають різноманітні товари  широкого асортименту. А ось 

невеликі учасники ринку не завжди можуть інвестувати необхідні кошти в 

професійний маркетинг, логістику і інфраструктуру. Великі магазини e - 

commerce, як правило, продають електроніку і побутову техніку, але багато 

хто прагне розширювати позиції і асортимент - це одяг, товари для дітей, 

меблі, товари для туризму і відпочинку, косметика і годинники. [16]. 

Фактори, які вплинули на зростання он-лайн - продажу: 

1. Лояльна цінова політика – розпродажі, накопичувальна система 

знижок.  

2. Зручність придбання товару – купувати можна у будь-який час, навіть 

вночі. 

3. Можливість пересилання товару у найвіддаленіші регіони країни. 

4.  Використання декількох видів платежів – безготівковий розрахунок, 

готівковий і передоплата. 

Значне місце у розвитку електронної економіки займає інтеграція в 

Інтернет-середовище фінансової системи. Відбулося розширення надання 

послуг через Інтернет фінансовими установами. Використання Інтернет-

банкінгу має ряд переваг: можливість зв’язатися з банком у будь-якому місці, 

де є доступ до комп’ютера; сервіс доступний 7 днів на тиждень, 24 години на 

добу; трансакції (операції) виконуються і підтверджуються майже миттєво – 

час обробки даних приблизно дорівнює терміну обробки даних у банкоматі. 

Розвивається інтеграція страхової діяльності в електронну економіку [15]. 

 Що стосується транспорту, то в його системі по всьому світу 

працюють сотні мільйонів людей (таксисти, водії міського транспорту, 

далекобійники). Існує небезпека в майбутньому значного скорочення їх 

робочих місць.  Вже зараз компанія Google здійснює тестування  своїх 
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безпілотних автомобілів. В разі успішних випробувань штучний інтелект 

може швидко замінити людську працю [12]. 

В дослідженні, проведеному компанією  PricewaterhouseCoopers 

зазначається, що обсяг світового ринку послуг з використанням безпілотних 

літальних апаратів (дронів ) перевищує 127 млрд долл США. При цьому 

найбільше їх застосування спостерігається в енергетиці і нафтогазовій сфері, 

а також в автомобільному і залізничному транспорті із загальною вартістю 

послуг в цих сферах 45, 2 млрд долл, в сільському господарстві - 32, 4 млрд 

долл, на транспорті - 13 млрд долл, в сфері безпеки - 10 млрд долл США. 

Також характеризуються найбільш сприятливі можливості щодо 

застосування літальних апаратів в ЗМІ і індустрії розваг, в страховому 

бізнесі, у сфері телекомунікаційних послуг і в гірничодобувній галузі [17].  

Як говорять експерти, в майбутньому можливе функціонування  цілих 

підприємств, на яких не працюватиме жодного різноробочого. Усе складання 

стануть проводити спеціальні роботи, використовуючи RFID - мітки, а 

відстежувати запаси сировини буде глобальний штучний інтелект. RFID - це 

сучасна технологія ідентифікації, що надає істотно більше можливостей в 

порівнянні з традиційними системами маркірування. Найбільш поширені 

RFID - мітки, як і численні штрих-коди, являють собою етикетки, що 

самостійно наклеюється. Але якщо на штрих-коді інформація зберігається в 

графічному вигляді, то на мітку дані заносяться і прочитуються за 

допомогою радіохвиль. 

Ще одним важливим моментом четвертої технологічної революції 

стане той факт, що будь-яке, навіть найскладніше виробництво можна буде в 

найкоротші терміни перепрофілювати під індивідуального замовника і його 

потреби [12]. 

Тим часом кількість позитивних відгуків щодо наслідків Четвертої 

промислової революції (Індустрії - 4.0)  приблизно дорівнює кількості 

негативних. Негативні наслідки революції, як вважає Джо Байден, полягають 

у тому, що цифрова революція може знищити середній клас в розвинених 
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країнах, а його заміна роботами може супроводжуватися соціальними 

невдоволеннями, навіть у разі виплати матеріальної допомоги.  

Поглиблення нерівності в соціально-економічній сфері суттєво впливає 

на все суспільство. Нова промислова революція дає значних шансів на 

розвиток працівникам інтелектуальної праці (винахідники) та інвесторам. 

Існуватиме підвищений попит на працівників високої кваліфікації і 

відповідно зниження потреби у низько кваліфікованій праці. Футурологами 

давно розглядається проблема надлишкової природи людської праці 

внаслідок  витиснення її машинами.  Зважаючи  на цю проблему Індустрія 4.0 

тільки посилює ці тенденції, що призведе до утиснення середнього класу.  

Настання таких подій має об’єктивне обґрунтування, адже відповідно до 

прогнозів за 20 років 47% робочих місць у глобальному світі підлягають 

автоматизації, що позбавить мільйони робітників роботи і не прогнозується 

створення відповідних робочих місць [18]. 

 В умовах постійного зростання у світі загальної кількості населення ця 

проблема буде тільки ускладнюватися. У теперішній час чисельність 

населення Землі становить 7,4 млрд чоловік, а щорічний приріст дорівнює 1,2 

%. За розрахунками розробника математичної моделі зростання населення 

Землі, академіка С. П. Капіци, близько 2135 р. настане стабілізація населення 

світу при загальній чисельності населення в 14 млрд чоловік  [19]. 

Більш того, зараз економісти прогнозують, що навіть значній кількості 

керівного персоналу необхідно змінювати кваліфікацію і займатися пошуком 

іншої роботи в силу того, що їх місце буде зайняте штучним інтелектом, які 

можуть приймати більш практичні рішення на користь компаній і їх 

акціонерів. 

Найбільш затребуваними залишаться представники творчих професій 

(аналітиків даних) і працівники сфери послуг (торгових представників). 

Досконалі засоби електронних комунікацій зроблять непотрібними офіси і 

штаб-квартири компаній. Вже зараз значного поширення набувають  

коворкинги – (от англ. Co-working, «спільна робота») в широкому сенсі— 

https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%90%D0%BD%D0%B3%D0%BB%D0%B8%D0%B9%D1%81%D0%BA%D0%B8%D0%B9_%D1%8F%D0%B7%D1%8B%D0%BA
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підхід до організації праці людей з різною зайнятістю в загальному 

просторі; у  вузькому — подібний простір, колективний офіс (задіяння для 

роботи старих цехів заводів, навіть кафе).  

Експерти наводять приклад компанії Buffer, яка дозволила 

співробітникам працювати видалено або з коворкингов, які оплачуватиме 

роботодавець [12].  

Вплив досягнень четвертої промислової революції на ринок праці 

оцінюється міжнародними організаціями і експертами по-різному, хоча 

існують і схожі прогнози. Так, найбільш радикально виступила Міжнародна 

організація праці, яка передбачає до 2020 року зростання чисельності 

безробітних  у всьому  світі на рівні 11 млн осіб]. 

В той час як експерти Всесвітнього економічного форуму (2016 р.) 

висловились про те, що використання роботів і нових автоматизованих 

виробництв  призведуть до вивільнення 5 мільйонів робочих місць до 2020 

року. Як сказано в доповіді організації Future of Jobs, опублікованій 18 січня 

2016 р., в найближчі п'ять років вплив четвертої індустріальної революції на 

ринок праці буде руйнівним. Поширення роботів і штучного інтелекту 

приведе до втрати 7,1 млн робочих місць і принесе натомість лише 2 млн 

нових позицій. Дослідження проводилося в 15 країнах світу, що покривають 

65% загальної чисельності робочої сили  в світі [18]. 

Вже зараз спостерігається тенденція, яка в майбутньому буде тільки 

посилюватися, пов’язана з тим, що працедавці утримуються від набору 

працівників на постійну роботу, замінюючи їх на фрілансерів,  економлячи 

таким чином на соціальних витратах (медичні страховки, соціальні пакети, 

навчання) і утриманні офісів. Працівники в свою чергу також починають 

віддавати перевагу фрілансу, що дозволяє їм використовувати дистанційну 

роботу, встановлювати  графіки виконання робіт, обирати певні проекти.  

Таким чином, четверта промислова революція має великі можливості 

щодо збільшення рівня життя населення в світовому масштабі. В 

майбутньому технологічні інновації сприятимуть довгостроковій 
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ефективності і продуктивності праці. Зростання економіки пов’язується із 

створенням нових ринків: прогнозується суттєве зростання ефективності  

логістики і глобальних мереж і зменшення вартості транспорту, комунікацій і 

торгівлі.  Разом з тим нова революція поглибить розшарування населення у 

зв’язку із скороченням ринків праці внаслідок роботизації виробничих 

процесів. 

Для нейтралізації негативних наслідків «Індустрії - 4»  пропонується 

змінити систему освіти і профорієнтації, продовження підтримки працюючих 

пільгами під час змін, інвестування в інфраструктуру, створення бізнесу і 

робочих місць там де вони відсутні натомість існує велика в них потреба і 

головне - міняти податкове законодавство з метою  заохочення менеджменту 

у створенні робочих місць [20]. 

 

Список використаних джерел 

1.  Иванов С. Процесс глобализации. Что ждет нас впереди? 

[Електронний ресурс]. - Режим доступу: http://www.finansy.asia/articles/ 

process-globalizacii--chto-zhdet-nas-vperedi. 

2. Юрчишин В.В. В мировой экономике правит глобализация  

[Електронний ресурс]. - Режим доступу: http://www.google.com.ua/  

url?sa=t&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd18&ved. 

3. Migration and Remittance Flows: Recent Trends and Outlook, 2013-2016 // 

[Electronic resource]. – Mode of access: 

http://siteresources.worldbank.org/INTPROSPECTS/Resources/334934- 

1288990760745/MigrationandDevelopmentBrief21.pdf. 

4. James Hull, «The Second Industrial Revolution: The History of a Concept», 

Storia Della Storiografia, 1999, Issue 36, pp 81-90. 

5.   Комиссаров А. Четвертая промышленная революция. //Ведомости, № 

3938 от 14 октября 2015г. [Електронний ресурс]. - Режим доступу:  

http://www.vedomosti.ru/opinion/articles/2015/10/14/612719-promishlennaya-

revolyutsiya. 

http://www.finansy.asia/users/sergey-ivanov
http://siteresources.worldbank.org/INTPROSPECTS/Resources/334934-%201288990760745/MigrationandDevelopmentBrief21.pdf
http://siteresources.worldbank.org/INTPROSPECTS/Resources/334934-%201288990760745/MigrationandDevelopmentBrief21.pdf
http://www.vedomosti.ru/opinion/articles/2015/10/14/612719-promishlennaya-revolyutsiya
http://www.vedomosti.ru/opinion/articles/2015/10/14/612719-promishlennaya-revolyutsiya


 362 

6.     Електронний ресурс]. - Режим доступу: https://ru.wikipedia.org/ 

wiki/%D0%9D%D0%B0%D1%83%. 

7. Електронний ресурс]. - Режим доступу: https://ru.wikipedia.org/ 

/wiki/%D0%9C%D0%B0%D1%88%. 

8.    Что такое deep learning и как эти компьютерные алгоритмы перевернут 

нашу жизнь. -  17.02.2014.- [Електронний ресурс]. - Режим доступу: 

 http://ideanomics.ru/?p=1849. 

9.   20 примеров применения 3D-печати [Електронний ресурс]. - Режим 

доступу: http://3dtoday.ru/industry/20-primerov-primeneniya-3d-pechati.html. 

10. [Електронний ресурс]. - Режим доступу: https://tms.  

homemedhelp.com/about/news/675. 

11.   CT Facts and Figures – The world in 2015 [Електронний ресурс]. - Режим 

доступу:   http://www.itu.int/en/ITU-D/Statistics/Pages/facts/default.aspx. 

12. Гаценко А. Как изменит мир четвертая промышленная революция 

[Електронний ресурс. - Режим доступу: http://kp.ua/print/economics/527556-

kak-yzmenyt-myr-chetvertaia-promyshlennaia-revoluitsyia . 

13. [Електронний ресурс]. - Режим доступу: http://www.unian.net/ 

/society/1254406-v-2015-godu-kolichestvo-internet-polzovateley-v-ukraine-

sostavilo-bolee-58.html. 

14. Назаров И. Статистика интернет-торговли в странах мира платежі 

[Електронний ресурс]. - Режим доступу:  

http://www.shopolog.ru/metodichka/analytics/statistika-internet -torgovli-v-

stranakh-mira/. 

15. Валькова Н. В. Розвиток Інтернет – торгівлі в Україні: динаміка та вплив 

факторів/Науковий вісник Ужгородського університету. - Серія Економіка. 

Випуск 2 (43). -  2014. – С. 39-42. 

16. Карпенко С. Динамика роста объемов онлайн интернет торговли в мире и 

Украине [Електронний ресурс. - Режим доступу:  

http://www.reclamare.ua/blog/obemy-rynka-elektronnoj-kommercii-v-ukraine/. 

http://ideanomics.ru/?p=1849
http://3dtoday.ru/industry/20-primerov-primeneniya-3d-pechati.html
http://www.itu.int/en/ITU-D/Statistics/Pages/facts/default.aspx
http://kp.ua/print/economics/527556-kak-yzmenyt-myr-chetvertaia-promyshlennaia-revoluitsyia
http://kp.ua/print/economics/527556-kak-yzmenyt-myr-chetvertaia-promyshlennaia-revoluitsyia
http://www.unian.net/society/1254406-v-2015-godu-kolichestvo-internet-polzovateley-v-ukraine-sostavilo-bolee-58.html
http://www.unian.net/society/1254406-v-2015-godu-kolichestvo-internet-polzovateley-v-ukraine-sostavilo-bolee-58.html
http://www.shopolog.ru/metodichka/analytics/statistika-internet%20-torgovli-v-stranakh-mira/.15
http://www.shopolog.ru/metodichka/analytics/statistika-internet%20-torgovli-v-stranakh-mira/.15
http://www.shopolog.ru/metodichka/analytics/statistika-internet%20-torgovli-v-stranakh-mira/.15
http://www.reclamare.ua/blog/obemy-rynka-elektronnoj-kommercii-v-ukraine/


 363 

17. [Електронний ресурс. - Режим доступу: http://news.meta.ua/ 

cluster:48637673-Mirovoi-rynok-bespilotnikov-otsenivaetsia-bolee-chem-v-127-

mlrd/. 

18.  Хель І. Индустрия 4.0: что такое четвертая промышленная 

революция? [Електронний ресурс . - Режим доступу: http://hi-

news.ru/business-analitics/industriya-4-0-chto-takoe-chetvertaya-promyshlennaya-

revolyuciya.html. 

19. Капица С. П. Рост населения Земли и его математическая модель / Наука 

и жизнь. - 1998. - №3 [Електронний ресурс. - Режим доступу:  www.nkj.ru. 

20. Електронний ресурс]. - Режим доступу: https://politota.dirty.ru/chetviortaia-

promyshlennaia-revoliutsiia-984132/. 

        

8.3. Тенденції глобалізації світової економіки 
 

 

Глобалізація, глобалізм, антиглобалізм, альтерглобалізм, ці теми що-

денно обговорюються на шпальтах тисяч газет, сотень журналів і десятків 

монографій в усіх куточках планети. Цими проблемами переймаються полі-

тики, політологи, історики, економісти, спеціалісти з питань народонаселен-

ня й цивілізацій, культурологи, соціологи, спеціалісти з інформатики і роз-

витку комунікацій. Що це? Данина мінливої моди? Чи реальні процеси й 

події, що визначають розвиток  людства у сьогоденні й напрями у майбутнє? 

Нині значно зростатиме інтерес до цих питань внаслідок останніх 

світових подій: 

1. Вихід Великої Британії з ЄС, який вже схвалений британським 

парламентом, і можливий вихід також Італії, на що вказують результати 

референдуму щодо конституційних реформ.  

2. Обрання президентом США В. Трампа, програма якого свідчить 

щодо повернення практично до положень «Доктрини Монро»- Америка для 

американців. 
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Дуже важливе те, що Д. Трамп почав реалізацію цієї програми з виходу 

США угоди про Транстихоокеанське партнерство (TPP – Trans- Pacific 

Partnership), яку 4 лютого 2016  в м. Окленд, Нова Зеландія підписали 12 

країн: Бруней, Чилі, Нова Зеландія, Сінгапур, США, Австралія, Перу, 

В’єтнам, Малайзія, Мексика, Канада, Японія з потенціальним входженням   

до угоди ще шості країн – Колумбії, Філіппін, Тайваню, Південної Кореї, 

Таїланду та Індонезії. 

За оцінкою експертів частка цього угрупування може сягнути 38-40% 

світового ВВП і чверть світових обсягів торгівлі. Але Д. Трамп вважає, що це 

партнерство нашкодить економіці країни, а вихід - допоможе повернути 

робочі місця  [1].     

Судячи з промов Д.Трампа,  на черзі перегляд Північно-американської 

угоди (NAFTA – North American Free Trade Agreement) щодо зони вільної 

торгівлі між СЩА, Канадою та Мексикою, яку американський президент 

також вважає невигідною для США. 

Спробуємо надати короткий аналіз економічного розвитку  об`єднання, 

процес   розпочався на рівні корпорації і фірм давно, в основному між 

Канадою та США. Але поступово все більше  США приваблювала Мексика з 

її багатими людськими і природними ресурсами. Так, на одному із засідань 

Комітету Штату США щодо міжнародної торгівлі було висловлено, що 

національні господарства регіону доповнюють одне одного і що слід 

активізувати політику інтеграції північно-американських національних 

економік [2]. 

Разом із тим, у публікаціях МЕіМВ було зазначено, що тенденція 

інтернаціоналізації господарського життя в Північній Америці породжує 

взаємне переплетіння, проникнення і доповнення національних господарств і 

що цей процес є незворотним [3].  

Основою для створення Північноамериканської зони вільної торгівлі – 

NAFTA – стали багаторічні торговельні зв’язки між трьома країнами 

Північно-Американського континенту. За даними відомого болгарського 
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дослідника Цанева Ц., за 1974 – 1983 роки обсяг торгівлі між США і 

Канадою більш ніж подвоївся – від 43,7 до 90,8 млрд дол. США. У цілому 

близько 70% зовнішнього товарообігу Канади припадало на торгівлю з 

південною сусідкою.  

 Ще більш швидшими темпами зростали обсяги торгівлі між США і 

Мексикою, які за згаданий період зросли більше ніж утричі – від 8,5 до 26,1 

млрд дол. США. При цьому 60% торговельного обігу Мексики займала 

торгівля із США, для яких вона стала одним із найважливіших торговельних 

партнерів, посівши третє місце за обсягами торгівлі. Це було вигідно, 

насамперед, Мексиці, яка експортувала у 1983 році до США товарів на 17 

млрд, а імпортувала з неї лише на 9,1 млрд доларів. Тобто 

зовнішньоторговельне сальдо було позитивним і склало близько 8 млрд дол. 

США [4, с.78]. 

У наступні роки спостерігалося ще більше прискорення розвитку 

торговельних відносин. Так, Канада у 1990 році, тобто напередодні 

підписання Угоди щодо зони вільної торгівлі  за даними UNCTAD із 126,9 

млрд доларів загального експорту товарів та послуг вивезла до США 

продукції на 95,2 млрд, або 74,2% загального обсягу. В свою чергу, Мексика 

експортувала до США товарів на 18,5 млрд із 26,3 млрд доларів, що 

становило 70% її загального обсягу експорту. США в той самий рік 

експортували у Канаду товарів на 82,9 млрд і в Мексику на 28,3 млрд дол. 

США. При загальному обсязі товарообігу цих країн у 1990 році 1209,6 млрд 

дол. США обсяг внутрішньорегіональної торгівлі цих трьох країн становив 

447 млрд, або близько 40% [5]. 

 При цьому торгівля у ті роки в основному взаємно здійснювалася між 

США і Канадою та США і Мексикою. Так, при загальному експорті Канади у 

1990 році 126,9 млрд дол., 95,2 млрд, або 75,1% йшов у США, відповідно 

Мексики – 26,3; 18,5 млрд дол. і 70,4%. Імпорт Канади  з США становив 75,2 

млрд дол., або 64,6% загального імпорту, а Мексики – із загального обсягу 

29,5 млрд дол. 67,2%, або 19,8 млрд дол.  Але до юридичного оформлення 



 366 

зони вільної торгівлі на Північноамериканському континенті пройшло понад 

сорок років – від  першого кроку до об`єднання  економік країни через 

торгівлю – плану „Еббата” (1947 р.) щодо стимулювання інвестицій США в 

канадську економіку. Наступним кроком стала угода (1965 р.) віднесено 

лібералізації торгівлі у сфері автомобілебудування, яка сприяла  інтеграції 

виробництва в суміжних галузях. 

Пізніше була підписана Угода щодо вільної торгівлі між США та 

Канадою (1989 р.), основними положеннями якої стали: 

- скасування до 1998 р. усіх тарифів у торгівлі товарами та послугами; 

-   сприяння чесній конкуренції; 

- лібералізація торгівлі товарами АПК, автомобілями, енергією, 

фінансових послуг, державних замовлень та інших сфер; 

- введення ефективних адміністративних процедур та розв’язання 

спірних питань; 

- закладання підґрунтя для подальшого двостороннього та 

багатостороннього співробітництва [6]. 

Достатньо успішний розвиток інтеграційних процесів стимулював 

керівників   промислового, а потім аграрного секторів і, нарешті, Урядів 

трьох країн, включаючи Мексику, до ідеї торгово-політичного об`єднання. 

Щодо політичного об`єднання, то воно не відбулося внаслідок небажання 

Канади і Мексики стати підлеглими США у цій головній сфері державного 

життя, а от у галузі торгівлі воно здійснилося. 

Спочатку США і Канада у 1981 році підписали Угоду щодо вільної 

торгівлі (CUSFTA – Canada-USA Free Trade Agreement) базовою умовою якої 

було погодження сформувати між собою зону вільної торгівлі на кшталт 

такої в ЄС. 

Але активізація інтеграційних регіональних процесів в Європі та Азії 

підштовхнули Північноамериканські країни до прискорення створення на 

своєму континенті NAFTА, як відповідь на інтеграційні процеси в інших 

регіонах світу. Відміною NAFTА від ЄС стало те, що в першій інтеграційні 
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процеси йшли знизу до верху внаслідок намірів корпорацій до 

співробітництва на макрорівні, тоді як в ЄС, навпаки, вони поширювалися 

зверху  до низу (від урядів та урядових органів). Крім того, на відміну від ЄС 

НАФТА не ставила завдання щодо створення міждержавних, і тим більше, 

наддержавних адміністративних органів, чи розробку спільного 

законодавства, обмежившись лише тим, що вона є міжнародною 

тристоронньою угодою в межах міжнародного права. 

Виходячи з цього, були сформовані такі цілі об`єднання: 

- усунення митних і паспортних бар`єрів та стимулювання руху 

товарів і послуг між країнами-членами угоди; 

- створення і підтримка умов для справедливої конкуренції в цій 

зоні; 

- залучення інвестицій в країни-члени угоди; 

- забезпечення потрібного і ефективного захисту та охорони прав 

інтелектуальної власності; 

- формування дієвих механізмів впровадження і використання 

Угоди, спільного рішення спорів та управління; 

- створення бази для  майбутньої транспортної, регіональної і 

міжнародної кооперації з метою розширення й покращання Угоди; 

- створення єдиного континентального ринку [7]. 

Цікавою особливістю  тристоронньої угоди щодо вільної торгівлі стало 

те, що країни домовилися використовувати так званий „тріггер” (trigger – 

спусковий гачок дослівно), тобто систему заборони імпорту товарів, якщо 

керівництво країни переконане, що імпорт  конкретного товару викривлює 

внутрішній ринок і завдає шкоди вітчизняним товаровиробникам. 

Головною метою Угоди стало зняття бар’єрів на торгівлю товарами 

між трьома країнами. При цьому половина бар’єрних обмежень була 

скасована після підписання Угоди, а інші скасовувалися крок за кроком 

протягом чотирнадцяти років. 
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Як підкреслює О.О. Чорноморець, НАФТА має низку характеристик, 

які відрізняють її від інших моделей міжнародної економічної інтеграції: 

1. Об`єднаючи лише три країни, НАФТА має континентальні 

масштаби. 

2. Об’єдналися країни з досить різним рівнем (США і Мексика) 

економічного розвитку. 

3. Центром НАФТА є США. 

4.  Угода має широкомасштабний характер, охоплюючи виробничу 

сферу, міжнародну торгівлю, фінанси, інвестиційну діяльність, вільний рух 

капіталів, необмежене вивезення прибутків і доходів, поглиблення 

лібералізації взаємної торгівлі, міграцію робочої сили [6, с. 93-94].  

Разом із тим слід зазначити, що на континенті існує асиметрична 

залежність економіки трьох країн внаслідок того, що взаємодія 

господарських структур Мексики і Канади поступається взаємодії цих 

структур Канади і США,  США і Мексики, а тому Канада і Мексика діють на 

ринку США швидше як конкуренти.  

При цьому США від Угоди отримали значні вигоди через можливість 

за відсутності бар`єрів купувати у Канаді й Мексиці багато товарів за більш 

низьку ціну, ніж усередині свого ринку, а також ширший доступ для своїх 

товарів на ринках двох сусідніх країн [8]. 

Зазначимо, що у цих трьох країнах чисельність населення становить   

понад 450 млн осіб, або 6,7% світового. За вісім років вона зросла на 35 млн 

осіб, або на 8,5%.  

При цьому найбільший відносний приріст відбувся не в країні, що 

розвивається і віднесена до нових індустріальних держав (Мексика – 

зростання на 9%), а в розвинутих постіндустріальних країнах і Канаді – 

відповідно на 8,4 і  8,3%.  

В усіх трьох країнах значно збільшився ПКС, який перевищує 

середньосвітову величину, зросли також показники очікуваної тривалості 

життя. Покращання в цілому соціальних показників розвитку зумовило 
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підвищення і загального показника розвитку людини, згідно з яким США і 

Канада віднесені до групи країн з дуже високим рівнем ІРЛП, а Мексика – до 

групи країн з високим рівнем ІРЛП.  

Потужний економічний потенціал трьох країн забезпечив їм у 2000 

році те, що при питомій вазі населення до світу на рівні 6,7% їх спільний 

ВВП сягав 33,8% світових обсягів.  

Але внаслідок більш стрімкого економічного розвитку інших регіонів 

світу при гальмуванні нарощування ВВП у країнах об`єднання, особливо в 

США, де за 24 роки ВВП зріс лише на 292,0% проти 343,2% світових, 

загальна питома вага трьох країн знизилася до 26,1% (табл. 8.2 ). 

 

  Таблица  8.2 

Зміни ВВП в країнах Північно-Американської Угоди вільної торгівлі 

(NAFTA), млрд USD 

Країна 1990 р. 2000 р. 2014 р. 2014 р до 

1990 р., % 

Канада 582,7 724,0 1 933,9 331,9 

Мексика 287,8 71,9 1 349,2 468,8 

США 5 800,5 9 951,5 16 940,6 292,0 

Разом 6 671,0        11 347,4 20 222,9 303,1 

Світ 22 520,0 33 550,0               77 301,9 343,2 

До світу, % 29,6 33,8   26,1 3,5 

 

Джерело:  World GDP by Year – http://www.multpl.com/ world-gdp/table/by-year 

World GDP (nominal) Ranking- http://statisticstimes.com/economy/world-gdp-

ranking.php 

  

 Безсумнівно, що це негативно вплинуло на обсяг торгівлі, який, 

наприклад, по експорту товарів зріс тільки на 443,5% проти 543,6 світових, 

зумовивши падіння питомої ваги NAFTA від 16,0 у 1990 році до 13,1% 

світового обсягу.  

 Майже на тому самому рівні відбулося й зменшення країнами імпорту 

товарів,   відповідно від 18,9 до 17,4% (табл. 8.3).   
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Таблиця 8.3 

Експорт товарів   NAFTA, млн USD 

Країна, регіон 1990 р. 2000 р. 2014 р. 2014 до 1990, % 

Канада 127,6 276,6 474,7 371,9 

Мексика 40,7 166,4 397,6 976,9 

США  393,7 781,9 1 620,5 411,6 

Разом 562,0 1 224,9 2 492,8 443,5 

% до світу 16,1 19,0 13,1 - 3,0 

Світ 3 495,7 6 452,3 19 003,7 543,6 

                  

Таким чином, маючи найпотужніший економічний потенціал 

об`єднання при гальмуванні нарощування економіки і внаслідок прискорення 

економічного розвитку інших регіонів планети  почало втрачати своє  

лідерство. Можливо як раз ці факти в поєднанні з шаленою нелегальною 

міграцією з Мексики, коли нелегали займають робочі місця громадян США, 

й тим, що від інтеграції більше всіх виграла найслабша країна континенту а 

не  його лідер США, призвели Д. Трампа до висновку щодо економічної 

незручності  співробітництва для США   з країнами Півничної Америки і 

підштовхують його до  перегляду угоди. 

 Ще одним кроком для економічного замикання США може бути 

реалізація одного з 6-ти пунктів Програми адміністрації президента Д. 

Трампа щодо активізації  видобутку на власної території сланцевого газу і 

сланцевої нафти, запаси яких оцінюються в 50 трлн. дол., що, на  думку, 

нового керівництва країни поверне американцям процвітання. 

Всі ці події викликали жваві дискусії на 47-му Всесвітньому 

Економічному Форумі у м. Давос, що проходив під назвою «Чуйне і 

відповідальне керівництво». Так проф. економіки університету Джорджа 

Мейсона й водночас оглядач Bloomberg View Т. Коуен зауважив, що 

глобалісти (скоріше глобалізатори – В.В.) знехтували добробутом людей і 

тим самим породили ворожий популізм (викликавши потужний рух 

антиглобалістів, в якому приймає участь понад 6500 установ та організацій – 
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В.В.).  До речи, відомий американський економіст індійського походження 

Дж. Бхагваті у монографії «В защиту глобализации» чітко висловився у тому, 

що всі негаразди процесів глобалізації відбуваються внаслідок неадекватних 

дій урядів як розвинутих країн, так і країн, що розвиваються [9].  К. Лагард, 

глава МВФ підкреслила, що середній клас нині перебуває в умовах кризи. Їй 

ніби   вторить тепер уже колишній віце-президент США Дж. Байден, 

заявивши, що глобалізація і нові технології насправді стали причиною 

розмивання меж середнього класу, який традиційно був двигуном зростання  

і соціальної стабільності в західних країнах. У деякій мірі у захист 

глобалізації, за нашою оцінкою, виступив лідер Китаю Сі Цзіньпін, сказавши, 

що Китай дотримуватись  принципів вільної торгівлі та інвестицій і не 

підтримуватиме протекціонізм.  В цілому на Форумі було багато 

різноманітних  оцінок розвитку світової економіки на сучасному етапі й на 

перспективу, але пожалуй  головний висновок в тому, що Атлантизму може 

прийти кінець. 

Чи означає це також кінець глобалізації?  Зазначимо, що сучасні 

процеси глобалізації багато в чому визначаються формування  достатньо 

цілісної соціально-економічної системи, що підсилюється можливостями  

реально глобальної  інформаційної системи Internet і прискореним розвитком 

міжнародної торгівлі. Підкреслюємо, що якщо за даними Internet World Usage 

Statistics на грудень 1995 року було 16 млн при першому подвоєнні у 1996 

році, другому у 1998 році, то чисельність користувачів обсягу в 1 млрд 

сягнула у 2005 році, 2 млрд у 2010 і понад 3 млрд у 2014 році.  

Нині користувачів понад 3,5 млрд, шо складає 46,1% населення 

планети. Природно, що найбільший відсоток користувачів припадає на 

розвинуті країни: Європа 73,9%, Північна Америка 89,0%, але шаленими 

темпами йде поширення цієї інформаційної системи в регіонах з країнами, 

що розвиваються. Так чисельність користувачів в Азії від 2000 до 2016 року 

зросла в понад 15 разів і сягнула 45,6% чисельності населення проти 6,8% у 

2000 році.  
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Впродовж кількох десятиліть точаться дискусії щодо можливого 

вичерпання корисних копалин, хоча на планеті ще багато нерозвіданих 

територій, під водою знайдені гігантські розсипи залізо-марганцевих 

конкрецій, а що знаходиться під морським дном (крім розвіданих і 

використаних джерел нафти і газу) ще невідомо. На фоні цих песимістичних 

поглядів технологічна революція в багатьох галузях, не виключаючи і 

сільське господарство, забезпечила значне зниження матеріаломісткості як на 

одиницю промислової продукції, так і на одиницю аграрної сировини.  

На підставі цього виникло таке поняття як ”економіка нелімітованих 

ресурсів”, безмежність яких, за твердженнями дослідників, зумовлена не 

обсягами їх видобування, а скороченням потреби в них. Як основні приклади 

наводяться дані щодо скорочення витрат автомобілями пального на 100 км 

пробігу, гігантське розширення обсягів пам’яті жорстких дисків 

персональних комп’ютерів сучасного покоління порівняно з 80-ми роками 

тощо. Доведено, що інформатика забезпечує дві третини доданої вартості у 

промисловості, що інформаційний сектор є базою сучасних цінностей і 

соціального прогресу, що знання в контексті з інформаційними технологіями, 

будучи найважливішим стратегічним активом будь-якого підприємства, 

фірми тощо, є необмеженим ресурсом.  

З цим можна погодитись, спираючись на давно відому аксіому – “чим 

більше я знаю, тим більше я не знаю” (відомий факт коли А. Ейнштейн 

пояснюючи обсяги нашого знання на сторінці паперу у центрі поставив 

крапку як символ нашого знання, а весь інший простір сторінці як символ 

нашого незнання),  але апологети демасифікації і дематеріалізації 

виробництва як об’єктивних складових процесів, що ведуть, на їх думку, до 

становлення постекономічного суспільства, забувають про зростання 

матеріальних потреб при формуванні такого суспільства.  

Так, місткість матеріалів на одиницю інформації в сучасних 

комп’ютерах набагато зменшилась, але наскільки при цьому зросла потреба в 

самих комп’ютерах? Якщо у 1995 році на кожну тисячу населення припадало 
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1,7 інтернет-хостів, тобто 9,63 млн у світі (а без персонального комп’ютера 

це, природно, неможливо), то у 2000 році було вже 15,1 інтернет-хостів на 1 

тис. населення.   У 2013 і 2014 роках в кожному було продано понад 300 млн    

персональних комп’ютерів. 

 Кількість абонентів стільникових  телефонів у 1990 році було трохи 

більше 11 млн, а нині їх уже мільярди.  Тобто  можливо уявити  обсяг потреб 

у матеріалах на їх виробництво, що ніяк не можна пов’язати з 

дематеріалізацією не кажучи вже про інші галузі промисловості, що 

забезпечують потреби людства. Саме поняття „постекономічне суспільство” 

є неадекватним й умовним, нагадуючи швидше поняття „платонічне 

кохання”, тому що у світі матеріально все, навіть процеси мислення. Вічна 

людська праця то й вічна економіка. 

Разом із тим, що мережа Інтернет не тільки зближує людей різних 

націй і дозволяє працювати людині, наприклад в Індії на замовлення з США  

не виходячи з оселі, вона водночас дуже небезпечна як не тільки сфера    для 

спілкування терористів чи наркобізнесу, а й як величезна сфера 

розповсюдження фейкової інформації яку взяло на озброєння сучасне 

керівництво Росії.   

Тому гендиректор Apple T.D Cook закликав усі країни світу й 

найбільші корпорації об’єднатися, щоб ефективно боротися з неправдивою 

інформацією. В епідемії фейкових новин він також вбачає   величезну 

небезпеку, адже вона вбиває свідомість людей, і вимагає застосування  

жорстких заходів з боку влади  і великих технологічних корпорацій [10]. 

Додамо, що, за оцінкою експертів, подальший розвиток науково-

технічної революції у сфері інформаційних технологій призведе до створення 

людиноподібних механізмів (роботів), які через тридцять років звільнять 

водіїв, бухгалтерів, продавців, складських робочих тощо.  

За прогнозом роботизують від 35 до 77% робочих місць, зокрема у 

Великої Британії 35%, Китаї – 77%. Понад половини мешканців планети 

стануть безробітними.  [11].  
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Тобто на горизонті  у людства ще одна проблема - як утримувати цих 

людей, забезпечуючи для них повноцінне життя й розвиток? 

Оскільки однією з головних рушійних сил глобалізаційних процесів, 

що формує світову економіку й економіку кожної країни, є торгівля, то автор 

зробив оцінку ролі останньої та її трансформацію з виділенням трьох хвиль 

глобалізації світової торгівлі. 

Перша відбулася у період між 1870 роком і Першою світовою війною. 

При цьому, на думку автора, непереборним фактом є те, що ні керівництво 

країн – головних гравців на світовій арені, ні керівники компанії ще не 

розуміли значення міжнародної торгівлі як двигуна розвитку світової 

економіки, що призведе до глобалізації. 

Друга хвиля розпочалася після Другої світової війни, коли зусиллями 

23-х розвинутих країн була підписана Генеральна Угода по торгівлі і тарифах 

(GATT), яка сприяла стрімкому зростанню обсягів торгівлі (рис. 8.1 ). 
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 Рис.  8.1. Обсяги світової торгівлі товарами, млрд дол. США 

Джерела: [11 – 17] 
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Отже, напередодні Другої світової війни світові обсяги експортної 

торгівлі ледве сягали 20 млрд дол. США. Війна, природно, зруйнувала 

торгівлю на Європейському континенті. Якщо обсяги експорту європейських 

країн у 1935 році (у 1940 р. на континенті вже йшли бойові дії) становили 9,4 

млрд дол., або понад 47% світових, то у 1945 р. вони зменшилися до 4,1 млрд 

дол., або до 16,7%. 

Через п’ять років після війни на початку дій Генеральної Угоди по 

торгівлі і тарифах обсяги світової торгівлі зросли більше, ніж у два рази, 

через 10 років більше ніж подвоїлись і ще через 10 років знову більше ніж 

подвоїлись, а після 1970 року розпочалася дія мультиплікативного ефекту, 

яка сприяла майже вибуховому зростанню обсягів світової торгівлі з 313,9 

млрд дол. у 1970 році до 2033,1 млрд дол. у 1980 році, або більше ніж у шість 

разів.  

На початку дій домовленостей, що були досягнуті впродовж 

Уругвайського раунду переговорів зі створення СОТ, обсяги світової торгівлі 

у 1995 році перевищили обсяги 1945 році більше, ніж у 200 разів.  

Багато в чому цьому „вибуху” торгівлі сприяв безпрецедентний 

розвиток транспортної інфраструктури – авіаційного, автомобільного, 

залізничного і водного транспорту, а також трубопроводів. 

 Достатньо згадати мережу газопроводів Західний Сибір – Західна 

Європа. При цьому різко зменшилися ціни транспортування товарів.  

Нині ми є свідками третьої хвилі глобалізації світової торгівлі, що 

розпочалася фактично з 1.01.1995 року, коли вступили в дію правила СОТ – 

організації, що є правонаступницею GATT, підписані у місті Маракеш у 1994 

році. Її створенню передували довгострокові переговори, що отримали назву 

Уругвайського раунду переговорів. 

Створення цієї всесвітньої організації було зумовлено тим, що основ-

ною особливістю сучасної економіки є неможливість її розвитку тільки в 

межах національних кордонів.  
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Більше того, основою національної політики кожної держави, 

незалежно від її розміру та рівня економічного розвитку, стало орієнтування 

на необхідність функціонування національних економік з  урахуванням 

розвитку і потреб світового господарства.  

При цьому з 1995 по 2005 роки обсяги експорту зросли від 5,2 до 10,5 

трлн дол. США, або в 2 рази. 

Оскільки головною особливістю розвитку світового ринку протягом 

життя одного покоління людей є стрімке зростання торгівлі, то автор зробив 

аналіз її змін у світі в цілому та групах країн з різним рівнем розвитку і по 

регіонах плане-ти із застосуванням даних UNCTAD (табл. 8.4). 

 

Таблиця  8.4 

Динаміка обсягів експорту товарів, млрд дол. США 

Регіон 1980 1990 2000 2010 2014  2014 до 

1980, разів 

Світ, разом 2 050,1 3 495,7 6 452,3 15 302,1 19 003,7    9,3 

Розвинуті країни 1 356,3 2 534,2 4 243,2   8 254,5   9 754,5    7,2 

Країни, що розвиваються    608,3     834,0 2 059,5   6 438,4   6 486,6  13,9 

Транзитивні країни      85,5    118,4    149,6      609,1      763,6   8,9 

Африка    121,4    104,9    147,9      521,4      554,5   4,5 

Америка    405,0    667,4 1 426,8   2 557,9   3 188,2   7,8 

Азія    509,2    889,4 2 049,1   5 844,5   7 579,6   14,9 

Європа    899,4 1 663,7 2 596,5   6 292,3   6 623,9    7,3 

Океанія      29,9      51,9     82,3      253,1      292,8    9,8 

Найменш розвинуті 

країни 

     15,7      18,3     36,1      162,4      207,1  13,2 

 

* Статистичні дані – [18 21] у нашій обробці. 

Аналіз цих даних дозволив визначити особливості цих змін. По-перше, 

темпи зростання обсягів торгівлі країн, що розвиваються, в цілому пере-

вищили темпи розвинутих країн – у 1,9 разу, що зумовило підвищення пито-

мої ваги цієї категорії країн у світі від 29,7 до 44,6% при зменшенні питомої 

ваги розвинутих країн від 66,1 до 51,3%. Але слід враховувати, що чисель-

ність населення країн, що розвиваються, перевищує населення розвинутих 

більше, ніж у 6 разів. Це зумовлює значну різницю в обсягах експорту на 
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одну особу. Якщо в розвинутих країнах у 2014 році ця величина становила 

понад 9500 дол., то в усіх інших лише трохи більше 1480 дол. США. 

Другою особливістю періоду є надзвичайно стрімкий розвиток країн 

Азіатського континенту – насамперед Східної Азії, де пануюча роль 

належить Китаю. Так, якщо Азія в цілому збільшила обсяги експорту від 

509,2 до 7 579,6 млрд дол., або у 14,9 рази, то Східна Азія – від 77,7 до 

3 763,3 млрд дол., або у понад 48  разів, а Китай – з 18,1 до 2 342,3 млрд 

дол., або у понад 129 разів. 

Третьою особливістю періоду є зростання серед розвинутих країн 

значення експорту розвинутих  європейських країн, питома вага яких зросла 

від 66,3% у 1980 році до 68,3% у 2014 р. при практично однаковій  питомої 

ваги розвинутих країн Північної Америки   21,6 і 21,5% відповідно. 

Четвертою особливістю є хронічне відставання найбідніших країн 

світу. Природно, завдяки загальносвітовому зростанні обсягів торгівлі, 

експорт цих країн також збільшився, але тільки у 13,2 рази проти 13,9 рази по 

всіх бідних країнах. При цьому, питома вага експорту найбідніших країн 

світу до світових обсягів трохи зросла від 0,76% у 1980 р.   до 1,1% у 2014 

році, а в межах угрупування бідних країн ця величина відповідно змінилася 

від 2,5 до 2,4%. 

П’ятою особливістю розвитку світової торгівлі є нарощування обсягів 

торгівлі послугами, які у 1980 році на світовому рівні складали трохи більше 

16,0% загальних обсягів експорту, а в 2014 році досягли 20,8%.   

Шостою особливістю останніх років є те, що розвинуті країни 

нарощували обсяги торгівлі між собою: 1953 році – 38% загального експорту, 

1963 – 49, 1973 – 54,6, 1987 – 54 і 1990 році – 76%1 (це було визначено самим 

фактом створення 23-ма розвинутими країнами системи ГАТТ, у межах якої 

було домовлено про скасування високих торговельних тарифів). Але після 

цього року намітилася тенденція поступового скорочення торгівлі розвину-

тих країн між собою. Хоча обсяги торгівлі розвинутих країн між собою зали-

шаються занадто високими для сучасних умов глобалізації світової еконо-
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міки, проте саме розвиток світової економіки, економіки бідних регіонів 

планети примушує розвинуті країни виходити на їх ринки. 

Сьомою особливістю розвитку світової торгівлі є превалювання темпів 

зростання обсягів торгівлі над темпами зростання ВВП. При цьому розрив 

між зазначеними показниками збільшується в усіх регіонах планети та по 

угрупуваннях країн. 

На думку відомого західного дослідника М. Кастельса, глобальна 

економіка є історичною реальністю, що здатна працювати як „єдина система” 

в режимі реального часу в масштабі всієї планети. Але, на нашу думку, це 

твердження можна вважати лише побажанням, оскільки у сфері міжнародної 

торгівлі в сучасних умовах міжнародної інтеграції існують гострі протиріччя 

між окремими країнами та їхніми блоками і цього не можна не враховувати в 

умовах глобальної економіки. Яскравий приклад цього  фактичний провал 

переговорів міністрів майже всіх країн світу в Канкуні (Мексика), як одного з 

етапів Дохійського раунду, що розпочався у 2001 році й отримав назву 

«Раунд тисячоліття». Ці перемови мали велике значення для політики у сфері 

сільського господарства, оскільки від їх рішень залежала подальша лібералі-

зація світової торгівлі сільськогосподарською продукцією та здійснення 

аграрних реформ. Переговори в Канкуні підтвердили зростаючу зацікавле-

ність країн, що розвиваються, у реформуванні сільського господарства, щоб 

активізувати свою роботу у СОТ, в якої ключову роль грають два надпо-

тужних постачальника товарів на світовий ринок і одночасно споживача 

сільськогосподарської продукції - США та Європейський Союз. Вони фак.-

тично визначали всю політику СОТ. На переговорах у Канкуні США та ЄС 

запропонували для обговорення спільний документ щодо подальшого 

розвитку світової торгівлі та проведення реформ у сільському господарстві, 

але їх пропозиції викликали несподіваний опір з боку країн, що 

розвиваються, і зрештою міністр торгівлі Мексики, що головував на 

переговорах, змушений був закрити засідання без прийняття рішень.  
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Це фактично засвідчило кінець гегемонії цих надпотужних партнерів у 

СОТ. Але якщо бідні країни тільки починають відстоювати свої інтереси на 

рівні урядів, то в умовах глобалізації світової економіки) набуває значного 

простору політика корпоративного глобалізму. О.Г Білорус називає це явище 

„економічним імперіалізмом”, за принципами якого в усьому світі діють 

транснаціональні компанії розвинутих країн через понад 800 тис. своїх 

відділень, загрожуючи економічній безпеці практично будь-якої країни світу. 

Тому у відповідь на загрозу транснаціональних монополій з 1960 р. почали 

формуватися регіональні торговельні об'єднання країн, до складу яких 

увійшли не тільки бідні, а й розвинуті країни. 

На початку ХХІ ст. у світі діяло 28 основних торговельно-економічних 

об'єднань, з яких 6 були розташовані в Азії, 8 – в Америці, 10 – в Африці, 1 – 

в Європі і 3 – міжрегіональні. Загалом усі 28 угруповань об'єднували понад 

170 країн і територій світу, в тому числі в Азії – 36, Америці – 38, Африці – 

51, Європі –15 і міжрегіональних угруповань – 37. 

Як правило, регіональні об'єднання кооперуються для підтримки 

економічного розвитку, зростання виробництва нової продукції та обсягів 

торгівлі, поліпшення структури торгівлі кожної країни-члена об'єднання з 

метою підвищення їх економічної безпеки та зростання валютних резервів. 

Члени об'єднань через систему преференційних торговельних угод 

ліквідують митні податки, квоти, торговельні обмеження та адміністративне 

втручання у торгівлю, схвалюють спільні внутрішні та зовнішні тарифи, 

встановлюють групи товарів (продовольчі, сировинні, напівфабрикати тощо), 

визначають питання внутрішньої підтримки товаровиробників та субси-

дування експорту продукції, встановлюють спільні або індивідуальні строки 

завершення підготовки кожної країни до виконання у повному обсязі 

зобов'язань за угодою тощо. За даними ІІМСТАО,_обсяги торгівлі у світі і 

торговельно-економічних об'єднаннях стрімко зростають. Якщо у 1980 р. 

загальносвітовий обсяг експорту перевищував 2 трлн дол. США, то у 2001 р. 

він становив 6,1 трлн, або зріс більш ніж утричі. При цьому темпи зростання 
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обсягів експорту в кранах, що розвиваються, були навіть дещо більшими, ніж 

у розвинутих — у 3,3 рази проти 3, але істотно різнились за обсягами - 1,9 

трлн бідних країн і 3,9 трлн розвинутих. 

Аналіз показав, що експорт у 7 із 9 торговельно-економічних об'єднань 

бідних і найбідніших країн Африки переважає їх імпорт, а торговельне 

об'єднання країн Північної Америки (НАФТА) має від'ємний торговельний 

баланс. У цілому за 1980—2001 рр. обсяги торгівлі зросли практично в усіх 

торговельних об'єднаннях (за винятком експорту CEPGL) . 

Рух на зростання кількості регіональних об’єднань багато в чому 

подібний спротиву антиглобалізму, тобто глобалізаторам, але вже на 

міждержавному рівні при водночас посиленні саме процесів глобалізації 

світової торгівлі з урахуванням регіональних особливостей.   

У цілому слід зазначити, що сучасна система світової економіки і тор-

гівлі пройшла складний шлях від до індустріальної економіки до формування 

Світової організації торгівлі, що нині об’єднує   160 країн світу й повертає 

себе глобальний вплив на світову торгівлю. Повертаючись до «Раунду тися-

чоліття» зауважимо, що  згідно попередніх домовленостей він повинен був 

закінчиться   у січні 2005 року, але цього не сталося й всі подальші спроби за-

вершити його впродовж 7-ми років були марними. Головною причиною  бу-

ли різні концепції «мінімального рівня зобов’язань», які пропонувалося взяти 

на себе розвинутим країнам. Другою причиною стале те, що вони (розвинуті 

країни) вирішили перейти в угодах на торгівлю за «високими стандартами», 

що передбачали погодження проблем інвестицій, торгівлі послугами та інте-

лектуальною власністю. Фактично це була спроба правового закріплення тор-

говельної дискримінації бідних країн. Нарешті  за ініціативою нового керів-

ника СОТ Р. Азеведу на острові Балі (Індонезія) була проведена  конференція 

міністрів, на якої був прийнятий пакет рішень та угод, що отримав назву «Па-

кет Балі» як доповнення  до Додатку 1А угоди в м. Маракеш щодо створення 

СОТ. Фактично це суттєве поширення правової основи СОТ: безмитний   

вільний без квотування доступ на ринок товарів для найменш розвинутих 
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країн; погодження розвинутих країн на поступове скасування субсидій на 

експорт продовольчих товарів й аграрної сировини з визнанням того, що во-

ни скривджують потоки товарів; спрощення митних процедур, як займали 

кілька діб і зумовлювали практичну неможливість торгівлі товарами, які 

швидко псуються, навіть між сусідніми державами ( більше того за оцінкою 

ОЕСD вартість ускладнених митних процедур зумовлює до 15% вартості 

товару); створення запасів продовольства  для забезпечення продовольчої 

безпеки країни;  прискорення рішень щодо вейвера (waiver – тимчасове звіль-

нення від зобов’язань, яке може надати Конференція міністрів) для  найменш 

розвинутих країн тощо. (зазначимо, що ще під час створення СОТ було прий-

нято виняткове рішення щодо дозволу для Японії не дотримуватися правил 

встановлення межі мита на імпорт рису та субсидій торговим  агентам на 

внутрішню ціну його реалізації, враховуючі особливості його виробництва в 

країні: невеличкі  площі ферм – нерідко лише декілька соток і високу внут-

рішню собівартість, щоб регуляція за загальними правилами СОТ не приз-

вела до знищення життездатної  для країни галузі сільського господарства).  

За оцінкою експертів втілення в життя рішень «Пакету Балі» дасть до-

датково 1 трлн дол. до світового ВВП і створить не менше 20 млн нових 

робочих місць переважно в бідних країнах [22].  

За оцінкою автора, різноманітність як процесів глобалізації світової 

економіки, так і поглядів на неї політиків і дослідників багатьох країн 

свідчать про великі зміни (хоча вони й не охоплюють усі регіони світу 

однаковою мірою), що відбуваються у світі, про „великий вітер перемін”, про 

вступ усіх країн світу наприкінці минулого тисячоліття до дуже складного 

перехідного періоду, що характеризується глобалізаційним впливом на всі 

сторони життя світового суспільства, включаючи міжнародну торгівлю. 

Протягом XIX – початку ХХI століть було сформульовано декілька 

теорій міжнародної торгівлі, які потребують їхнього розгляду в історичному 

аспекті. Торгівля як головна форма міжнародної кооперації завжди була 

локомотивом зростання розвитку. Відомий дослідник економічної історії Ф. 
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Бродель у своїй монографії “Динаміка капіталізму” відмітив, що найбільш 

суттєвою рисою доіндустріальної економіки було існування нерухомого 

механізму примітивної економіки з локальним та обмеженим, але водночас 

живим і потужним зростанням економічних структур. В ті часи, які він 

називав „періодом Старого Порядку” (між 1400 і 1800 роками), існувала 

поширена мережа найпростіших місцевих ринків з невеличким рухом 

товарів, які формували економіку обміну і були ще не в змозі з’єднати усю 

сферу виробництва зі сферою споживання, оскільки значна частка обсягів 

виробництва не включалася у сферу ринкового товарообігу, працюю-чи на 

натуральне споживання в межах родини чи сільської громади. 

Починаючи з економічного зростання у XV столітті, викликаного роз-

витком міст і, таким чином, розвитком міських ринків, через поширення між-

народних ярмарок у XVI столітті, розвиток на заміну ярмаркам бірж і постій-

но функціонуючого ринку у вигляді системи лавок у XVII столітті, поширен-

ня вільного переміщення грошей і кредитів у Європі призвели до форму-

вання на протилежність громадському ринку (public market) приватного рин-

ку (private market), як системи самостійних комерційних ланцюгів прямій 

закупівлі товарів у виробників, часто з передоплатою, у селян  –  вовни, 

зерна, тканин домашнього виготовлення тощо.  

З цього часу починається динамічний розвиток ринкової економіки, 

свідоцтвом чому, на думку Ф. Броделя, є ланцюгова реакція змін ринкових 

цін, яка охопила усі регіони нашої планети, пов’язуючи, таким чином, різні 

ринки світу, а це вже є реальною ознакою глобалізації. 

Перші економісти починають вивчати попит і пропозиції на ринках, 

економічна політика міст спрямована на контроль за міськими ринками та 

цінами на них, а будь-який керівник держави піклується щодо національного 

ринку і торговельного балансу промисловості шляхом її підтримки на вну-

трішньому та зовнішньому ринках.  

Поступово, за уявленням Ф. Броделя, склалася стійка думка про те, що 

обмін на ринку грає сам по собі вирішальну, а через конкуренцію також рів-
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новажну роль, погоджуючи попит і пропозиції. Якраз тоді сформувалося 

поняття „невидима рука” Адама Сміта, як саморегулююча система, що 

базується на вільній торгівлі – „laissez faire, laissez passer”.. 

З цього часу і почалася та економіка, яку тепер називаємо ринковою і 

яка пройшла через теорії „абсолютної переваги” А.Сміта і “порівняльної пе-

реваги” Д.Рікардо, „міжнародної вартості” Дж. С. Міля, а також оцінку фак.-

торів виробництва Г. Хаберлера, поняття „вирівнювання цін на фактори 

виробництва” Е. Хекшера і Б. Оліна, удосконалення цього поняття П. 

Самуельсоном і В. Столпером, „парадокс В. Леонтьєва”, „життєвий цикл 

товару” Г. Вернона, Ч. Кіндельбергера і Л. Уелса, „міжнародна конкурент-

тоздатність нації” М. Портера. 

Разом із розвитком міжнародної торгівлі залежно від стану міжнарод-

них економічних взаємовідносин (МЕВ) як у межах країн, так і між ними, 

крок за кроком формувалися теорії міжнародної торгівлі.   

За останні 15 років було запропоновано ще дві нових теорії: Теорія 

конкурентних переваг М. Портера; Теорія обмеження імпорту  Р. Пребіша, як 

спроба підштовхнути розвиток промисловості в бідних країнах.   

Стрімкий інтелектуальний та економічний розвиток людства багато в 

чому був визначений поступовим формуванням міжнародної системи торгів-

лі, яка пройшла складний шлях розвитку і яка, за висловленням відомого еко-

номіста П. Самуельсона, пропонує нові „consumption possibilіty frontiers”, 

тобто дає людям більше необхідних товарів, ніж вони можуть виробити по-

одинці, а це якраз є сутністю міжнародної торгівлі. 

Формування кожної теорії міжнародної торгівлі відповідало рівню роз-

витку господарства й економічної науки. 

Тому ми   на основі аналізу змін рівнів виробництва та зовнішньої тор-

гівлі у світі та окремих регіонах і країнах в умовах  поширення й підсилення 

глобалізаційних процесів запропонували нову теорію міжнародної торгівлі – 

теорію глобалізаційного впливу.  
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За  даними ФАО у таких азіатських країнах як Непал, Китай, Бангла-

деш, де традиційними були страви, виготовлені з рису, з  1961 р. різко зросло 

виробництво пшениці, що зумовило  десятки разів  збільшення у щоденному 

раціоні населення хліба та хлібобулочних виробів.  

У всіх країнах під впливом глобального зростання в раціоні людей 

м’ясних страв зросло виробництво м’яса, і показовим при цьому є зростання 

виробництва м’яса птиці, що було зумовлено широким впровадженням тех.-

нологій, розроблених у розвинутих країнах світу. Ще більш показовим впли-

вом глобалізації стало зростання виробництва в цих країнах алкогольних 

напоїв і пива. Так, у Таїланді виробництво алкогольних напоїв зросло у 157, а 

пива – більше ніж у 1100 разів. 

Зміни уподобань людей зумовили також зміни в обсягах імпорту зазна-

чених товарів. Багатократне зростання обсягів виробництва та імпорту цих 

товарів сприяло збільшенню їх споживання на душу населення    

Так споживання за рік пшениці на душу населення зросло від 6,8 (В‘єт-

нам) до 91,4 кг (Алжир), м‘яса – від 2,6 (Шрі Ланка) до 50,9 кг (Китай), алко-

гольних напоїв – від 0,4 (Єгипет) до 48,6 л (Південна Корея) і пива – від 0,3 

(Шрі Ланка) до 35,8 л (Південна Корея).  

У XVII ст. (не так давно за історичним виміром) звичка європейців, що 

приїздили на Далекій Схід, до споживання м’яса викликала у місцевого насе-

лення здивування і відразу. Для порівняння також зазначимо, що за даними 

французького дослідника П. Гуру, населення мусонних областей Азії відда-

вало перевагу рису перед коренеплодами і зерновими, а японські фермери ви-

рощували ячмінь, пшеницю, овес і просо тільки між двома врожаями рису, 

споживаючи продукти з цих культур лише за необхідністю і вважаючи їх 

„жалюгідними” [23]. Слід також додати, що глобалізаційний вплив в Азії на 

зміну смаків людей розпочався ще з тих часів, коли в цей регіон португальці 

завезли солодку картоплю (батат), арахіс, кукурудзу, а смаки європейців 

почалися змінюватися після завезення з Америки та Азії картоплі, тютюну, 
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томатів, кукурудзи, чаю, прянощів тощо. При цьому для загального визнання 

європейцями цих культур знадобилося в цілому понад 200 років. 

Ще одним фактором глобалізаційного впливу на розвиток міжнародної 

торгівлі є поширення міграції, внаслідок якої мігранти намагаються у новій 

країні купити ту продукцію, до якої вони звикли на батьківщині. Як приклад, 

нижче наведено дані щодо зростання обсягів імпорту деяких традиційних 

продуктів із країн Латинської Америки, які останніми десятиріччями є основ-

ними постачальниками мігрантів (у тому числі й нелегальних) у США.     Ім-

порт традиційних для вживання продуктів у країнах походження іммігрантів 

до США зріс від 1,8 до 24,2 рази. Більше того, потреби іммігрантів у конк-

ретній продукції сприяють розвитку цих галузей у країнах їх походження. 

Навіть такий фактор глобалізації, як проникнення культур, забезпечує 

розвиток торгівлі. Свідчення цього слугує, наприклад, проведення етнічних 

карибських карнавалів за тринідадським зразком. Зокрема, проведення тако-

го карнавалу в Ноттінген-Холі в Лондоні приваблює понад 2 млн осіб, а при-

буток від нього перевищує 93 млн фунтів стерлінгів . 

 Тобто, ми висуваємо нову теорію міжнародної торгівлі – теорію глоба-

лізаційного впливу (захищена Свідоцтвом про реєстрацію авторського права 

№22037 Міністерства освіти і науки України від 14.09.2007 року). Природно, 

їй можна заперечувати під приводом того, що збільшення обсягів споживан-

ня нетрадиційних для цих регіонів продуктів пов’язане із збільшенням при-

бутків населення, які дійсно у   країнах значно підвищилися, про що свідчать 

показники зростання паритету купівельної спроможності, які з 1993 році пуб-

лікує ООН у щорічному виданні „Доповідь про розвиток людини”. Але го-

ловне в тому, що під впливом глобалізаційних процесів у сфері спілкування 

націй через туризм, засоби масової інформації, Internet тощо дуже змінилися 

смаки значної частини населення афроазійських країн. Фактично в цих 

країнах крок за кроком відбуваються інституційні зміни у сфері неофіційних 

обмежень, до яких відносяться звичаї людей у сфері споживання конкретної 

продукції. 
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Таким чином, аналіз наведених даних дозволив автору довести безсум-

нівний глобалізаційний вплив на уподобання людей різних країн, з різним 

менталітетом, різними звичаями щодо національної продукції, наближення 

споживчих стандартів до західних зразків і, відповідно, на рівень споживання 

нетрадиційних продуктів харчування або традиційних проду-ктів, які намага-

ються споживати мігранти. Все це відбувається внаслідок взаємодії культур 

(у широкому розумінні цього слова) через глобальний інформаційний прос-

тір, туризм, міграцію тощо і зумовлює значне збільшення обсягів торгівлі. 

Ще одним доказом вірності теорії глобалізаційного впливу є посилення 

структурних змін у торгівлі основними групами товарів (табл. 8.5) 

 Таблиця 8.5 

Зміни структури торгівлі за основними товарами 

Група товарів 2005 р. 2014 р. 2014 р до  2005   

млн. дол. 

США 

% до 

світу 

млн. дол. 

США 

% до 

світу 

млн. дол. 

США 

% 

                                    Світ 

Нафта і нафтопродукти 1166216 11,15 2512939 13,26 +1346723  215,5 

Природний газ 150055 1,43 341726 1,96 +191671  227,7 

Дорогоцінні метали 59551 0,57 367887 1,94 +308336  617,7 

Медикаменти та медичні 

інструменти 

260456 2,49 456866 2,39 +196410  175,4 

Олійні культури 22038 0,21 80595 0,43 +58557  365,7 

Добрива 24097 0,24 66239 0,35 +42142  274,9 

                                   Країни, що розвиваються 

Нафта і нафтопродукти 746596 20,7 1507433 17,8 +760837 201,9 

% до світу 64,0  60,0     -4,0 

Природний газ 49837 1,32 169746 2,0 +119909  340,6 

% до світу 33,2  49,7       +16,5  

Дорогоцінні метали 26592 0,70 144887 1,71 +118295   544,8 

% до світу 44,6  39,4        -5,2 

Медикаменти та медичні 

інструменти 

19553 0,51 56744 0,67 +37191   290,5 

% до світу 7,5  12,4       +4,9 

Олійні культури 10928 0,29 37798 0,45  +26870   345,9 

% до світу 48,2  46,8       - 1,4 

Добрива 7141 0,19 26607 0,31 +19466   372,6 

% до світу 29,6  40,1     +10,5 

                                        Розвинуті країни 

Нафта і нафтопродукти 273166 4,32 911873 6,57 +638707   333,8 

% до світу 23,4  36,2     +12,8 

Природний газ 65054 1,03 123768 1,27 +58714   194,8 

% до світу 43,3  36,2      - 7,1 
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Продовження табл.. 8.5 

Дорогоцінні метали 32019 0,51 214317 2,20 +182298   669,3 

% до світу 53,7  58,2       +4,5 

Медикаменти та медичні 

інструменти 

214317 3,80 398489 4,10 +184172   185,9   

% до світу 82,3  87,2       +4,9 

Олійні культури 1029 0,02 2893 0,03 +1864   281,1 

% до світу 4,6   3,5       - 1,1 

Добрива 11650 0,18 26383 0,27 +14733   226,4 

% до світу 48,3  39,8       -8,5 

  

Ці дані яскраво свідчать про зростаючу глобальну взаємозалежність  

країн між собою. 

 Природно, що Україна, починаючи з часів незалежності вже 

протягом понад чверть століття намагається знайти чинне місце в 

економічному просторі  понад двох сотень держав і територій, що є членами 

ООН. Головним напрямом, при цьому, на нашу думку  є просування на  

ринках товарів українського виробництва. Виникає питання наскільки вагомі 

успіхи країни в цій сфері в порівнянні з основними   країнами колишнього 

СРСР?  Аналіз  даних UNCTAD за окремі роки  показав таке: в 1992 році 

(початок фіксації показників як незалежної держави) Експорт товарів 

Україною склав трохи більше 8 млрд дол., склавши 0,2 % світових обсягів. У 

2000 році його показник зріс до 14,5 млрд, або в 1,8 рази при збереженні 

частки до світу на рівні 0,2 %. За наступні десять років експорт товарів зріс 

до 51,5 млрд дол., або в 3,5 рази, що забезпечило збільшення питомої ваги 

країни в світі до 0, 3 %. На перший погляд зростання невелике, але позитив 

був у тому, що темпи зростання експорту товарів Україною були вище 

світових – 3,5 рази проти 2,3 рази.  Така динаміка давала надію на подальше 

посилення присутності країни у світовому економічному просторі. Але Росія 

почала найжахливішу в її історії компанію по створенню «Російського світу»   

і почала  агресію проти братського народу, захопивши Крим і Донбас. 

Природно обсяги торгівлі впали  у 2016 році до 36,6 млрд дол. У цілому з 

початку незалежності обсяги українського експорту станом на 2014 рік 

зросли у 6.7 рази ,  а в порівнянні з 2016 роком лише у 4,5 рази. В той же час 
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Республіка Бєларусь збільшила обсяги експорту товарів до 2016 року в 6,4 

рази, а Республіка Казахстан більше, ніж у 30 разів. 

 Негативним показником зовнішньої торгівлі України є щорічний 

негативний баланс, який, наприклад, у 2010 році становив  9,3 млрд, у 2014 

зменшився до 4,7 й у 2016 році  й до 2,9 млрд дол.. США.  При цьому весь 

негативний  баланс створює торгівля промисловими товарами – 13,5 млрд у 

2010році, 11,0 у 2014 й 9,9 у 2016 році, а торгівля продукцією 

агропромислового комплексу, навпаки, має позитивний баланс, який за 

відповідні  роки становив +4,1; 10,5 і +11,3 млрд   дол. США, але, нажаль, це 

зумовлено в основному за рахунок експорту товарів з низькою доданою 

вартістю – рослинної сировиною у вигляді пшениці, кукурудзи, соняшнику 

та ін. Тоді як експорт продукції з високою доданою вартістю – жири, олія, 

шкури та готові продукти  має питому вагу менше половини вартості 

експорту – 42,4% у 2016 році. Чи можливо це змінити? Так, із застосуванням  

принципів  США, які мають програму PL-480, за якою держава надає товарні 

кредити під невеличкі відсотки (до 3% річних ) з відстрочкою погашення 

основного тіла кредиту на 1-2 роки з виплатою до начала його погашення 

лише відсотків. Природно можуть заперечити такої пропозиції, базуючись на 

нинішньому складному фінансовому стані держави. Але треба, на нашу 

думку, врахувати дві обставини – економічну і політичну. По-перше, в 

програму слід включати готову  й напівготову для вживання продукцію. Це 

дозволить завантажити нашу переробну промисловість, створивши додаткові 

робочі місця, тобто зменшити безробіття, збільшивши надходження до 

бюджету за рахунок оподаткування платні нових робітників. По-друге, 

політична складова -  залучення до дружніх лав широкого кола держав, що 

будуть користуватися такими послугами. Плюс зростання позитивної думки 

щодо України з боку ООН так як ця програма  може бути прийнята як 

складова програми ООН по подоланню глобальної продовольчої безпеки. 

 В умовах нинішньої економічної кризи у центрі уваги Уряду  

повинно стати   економічний стан аграрного сектору держави з огляду на 
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досвід США, коли країна подолала  велику депресію тридцятих років завдяки 

ініціативі президента Ф. Рузвельта, який за підтримки парламенту країни 

надав фермерам пільгові кредити, що призвело до значного зростання з 

їхнього боку замовлень на промислові товари й, таким чином, виходу 

промисловості із кризи. 

Найбільш важливими для  України за останні роки  стали результати 

довготривалих перемов  щодо асоціації з ЄС. Головний результат  для 

економіки це створення Зони Вільної  Торгівлі (ЗВТ) з 10-річним перехідним 

періодом, впродовж якого кожна сторона зменшить або скасує мито на 

товари за встановленими графіками відносно базової ставки. Порівняльні  

дані щодо змін наведені в табл. 8.6. 

Таблиця  8.6 

Оцінка зміни адвалерних ставок ввізних мит України та ЄС 

(середньоарифметичне)  без урахування тарифних квот та специфічних 

ставок ввізного мита 
 Ввізні  мита України Ввізні мита ЄС 

базова 

ставка 

остаточна 

ставка 

базова 

ставка 

остаточна 

ставка 

Сільське господарство, мисливство, лісове 

господарство 

6,1 0,7 12,7 0,3 

Рибальство, рибництво 1,9 0,2 12,1 1,3 

Добування паливно-енергетичних 

корисних копалин 

4,7 0,0 9,2 0,0 

Добування корисних копалин крім 

паливно-енергетичних  

4,7 0,0 22,0 0,0 

Виробництво харчових продуктів, напоїв 

та тютюнових виробів 

10,8 1,5 0,4 0,0 

Текстильне виробництво; виробництво 

одягу, хутра та виробів з хутра 

6,4 0,0 4,3 0,0 

Виробництво шкір, виробів з шкір та 

інших матеріалів 

8,9 0,0 4,9 0,0 

Оброблення деревини та виробництво 

виробів із деревини, крім меблів 

1,2 0,0 3,5 0,0 

Целюлозно-паперове виробництво; 

видавнича діяльність 

0,1 0,0 2,4 0,0 

Виробництво коксу, продуктів 

нафтопереробки та ядерних матеріалів 

0,7 0,0 0,0 0,0 

Хімічне виробництво 2,9 0,0 9,2 0,0 

Виробництво гумових та пластмасових 

матеріалів 

4,5 0,0 7,5 0,0 

Виробництво іншої неметалевої 

мінеральної продукції 

6,9 0,0 4,1 0,0 
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Продовження табл.. 8.6 

Металургійне виробництво та 

виробництво готової металевої продукції 

2,4 0,0 0,9 0,0 

Виробництво машин та устаткування 2,6 0,0 2,2 0,0 

Виробництво електричного, електронного 

та оптичного устаткування 

3,5 0,0 2,2 0,0 

Виробництво транспортних засобів та 

устаткування 

6,8 0,0 2,8 0,0 

Виробництво та розподіл електроенергії, 

газу та води 

4,9 0,0 2,5 0,0 

Операції з нерухомим майном, оренда, 

інжиніринг та надання послуг 

підприємцям  

4,1 0,1 2,7 0,0 

Надання комунальних та індивідуальних 

послуг; діяльність у сфері культури та 

спорту 

6,1 0,7 0,0 0,0 

Джерело: [24] 

Для найбільш чутливих товарів, якими торгує Україна домовлено щодо 

тарифних квот з нульовою ставкою мита в її межах при застосуванні митної 

ставки на обсяги товару, що перетинатиме кордон по за межами квоти. Квоти 

насамперед встановлені для продукції АПК (в тис. т.): яловичина – 12; 

свинина – 40; птиця і субпродукти – 16; молоко і вершки – 8; сухе молоко – 

1,5; вершкове масло – 1,5; яйця – 1,5; часник – 0,5; цукор - 20; пшениця та 

вироби з неї 950; ячмінь та вироби з нього - 250; кукурудза та вироби з неї – 

400; овес та вироби з  нього - 4; харчові продукти - 4; етанол – 27; цигарки – 

2,5.  Зазначимо, що допуск молочних товарів на ринок ЄС це ознака того, що 

Україна виробляє високоякісну продукцію оскільки ринок ЄС має надвисокі 

вимоги до таких товарів. Тобто це можливість до збільшення експорту до 

інших країн. 

Які ж очікуються наслідки для бізнесу після запровадження положень 

ЗВТ? По-перше,  як свідчать  дані таблиці 8.5  з 21-єї позиції  по 18-ти ЄС 

погодилася на нульову ставку мита; по-друге, більш надійне ведення бізнесу 

без опаски щодо несподіваного застосування нових  митних ставок; по-третє, 

умови угоди створюють широкі можливості для просування українських 

товарів на ринки ЄС; по-четверте, відкриття українського ринку для товарів з 

ЄС при водночас деякому захисті по окремих позиціях зі збереженням 
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ненульових ставок мита; по-п’яте, ЄС практично відразу зменшуватиме 

ставки мита, не чекаючи десятирічного строку їх змін, а для України процес 

знижки буде поступовим за графіками; по- шосте, зниження Україною 

ввізних мит сприятиме зниженню внутрішніх цін на імпортні товари з ЄС.  

Крім того досягнуто домовленостей у сферах засобів захисту торгівлі, 

торгівлі послугами та електронної торгівлі, державних закупок, поточних 

платежів та руху капіталу, торгівлі енергоносіями, врегулювання сперечань, 

туризму, культурі тощо. 

Ще одним фактором, що сприятиме економічному зростанню держави 

може бути трудова міграція. За оцінкою експертів нині за кордоном працює 

не менше  5 млн заробітчан, які за даними Нацбанку України в 2010 році 

переказали на батьківщину 3,1, у 2015 – 5,84 і за 11 місяців 2016 року 7 млрд 

дол. США. [25].  Ми не закликаємо до міграції. Автор  у 1998 році після 

закінчення закордонного відрядження (працював радником нашого 

Посольства з питань аграрного комплексу) маючи пропозиції  працювати в 

американських аграрних коледжах мав можливість залишитись у США, але 

повернувся на Батьківщину й ні я сам ні родина не шкодує щодо такого 

рішення. Нажаль факт є фактом –  сучасні   економічні умови й російська 

агресія,  яка примусила до внутрішньої міграції понад 1 млн осіб, 

підштовхують українців шукати роботу за кордоном.  Наскільки важливі 

перекази заробітчан свідчить рішення уряду Росії щодо  заборони переказів 

на Україну з метою підсилення тиску на нашу державу через такий 

економічний важіль.  

Закінчуємо твердженням того, що, як показала історія, будь який 

протекціонізм свого ринку чи замкнення його в межах країни для імпорту 

завжди закінчувалося економічними негараздами для кожної такої країни. 

Тому всі розмови щодо кінця глобалізації це тільки розмови і нічого 

більше.  

Можна говорити лише про можливе тимчасове  гальмування  процесів 

глобалізації, які й далі крокуватимуть просторами планети в напрямку 
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формування єдиної планетарної спільноти, що житиме в умовах виникнення 

нових проблем, вирішення старих і нових, подальшого розвитку глобальної 

економіки.  
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